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Prefacio

ANDRE PONTES!
ANDRE NEIVA®

Se deixarmos o desenvolvimento da Economia para os préprios economistas, entio
¢ altamente provivel que a revolugio intelectual da qual a Economia desesperada-
mente precisa nunca ocorra. Afinal, eles resistiram 3 mudanga com tanto sucesso
ap6s a Grande Depressio que a versio da Economia Neocldssica que reina hoje é
muito mais extrema do que aquela contra a qual Keynes protestou sete décadas
atrds. (Steve Kenn, em Debunking Economics, 2011, tradugio nossa)

Em lingua portuguesa, o termo “economia” ¢ polissémico. Por um lado, ele significa
um fragmento da realidade social constituido por um complexo conjunto de trocas
voluntdrias realizadas dentro de um sistema de produgio, distribui¢do e consumo de
bens e servigos. E exatamente esse sentido que estd em jogo quando dizemos que “A
economia brasileira cresceu 3,4% em 2024”. Por outro lado, ele também nomeia uma
drea do conhecimento, uma ciéncia social, que tem como objeto esse mesmo fragmento
da realidade. A Filosofia da Economia, enquanto disciplina auténoma, pode ser pensada
como o estudo dos fundamentos da economia tanto como fragmento da realidade quanto
como ciéncia social. Nesse contexto, ela pode ser estruturada em trés grandes linhas de
pesquisa que se sobrepc’)em em inimeros contextos:

! Universidade Federal do Amazonas (UFAM). E-mail: philospontes@ufam.edu.br.
2 Universidade Federal de Alagoas (UFAL). E-mail: andre.neiva@ichca.ufal.br.

Pontes, A. N.; Neiva, A. (ed.) Ensaios de Filosofia da Economia.
Florianépolis: NEL/UFSC, 2023, pp. 11-16.
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Fundamentos Ontoldgicos: ~dedica-se a identificar e estudar os aspectos fundamen-
tais da realidade econdmica. Uma lista de problemas pode ser apresentada a titulo de
ilustragio.

* Qual ¢ o estatuto ontoldgico [0 modo de existéncia] de institui¢des e fendmenos
econdmicos?

* Como construimos uma realidade econémica a partir de linguagem € crengas
coletivas?

* Qual ¢ o papel que as relages causais desempenham nos fendmenos econémicos?

* Asleis da economia sio naturais e necessdrias ou meras expressoes de tendéncias
que podem ou nio ocorrer?

Fundamentos Epistémicos e Metodolégicos: estuda as regras e a legitimidade dos
métodos que os economistas utilizam para formular e testar suas teorias, bem como para
tentar prever eventos econdmicos; tendo sempre como objetivo dltimo caracterizar a
Economia enquanto ciéncia. A seguir, temos alguns exemplos de problemas epistémicos
e metodoldgicos que motivam essa linha de investigagio.

* Como os economistas justiﬁcam suas aﬁrmagc’)es/crengas?

* Afinal, a economia é uma ciéncia? Que tipo de ciéncia ela é?

* Por que a economia nio possui 0 mesmo sucesso preditivo das ciéncias naturais?
¢ Como avaliamos os resultados econdmicos?

* Qual o papel e as limitagoes do uso de abstragdes, idealizagbes e cldusulas ceterss
paribus em modelos econémicos?

¢ Como individuos racionais tomam decisdes em situagdes de interagdo estratégica?
* O que sdo risco e incerteza?

* Como grupos de individuos racionais tomam decisoes coletivas?

Fundamentos Sociais [ética e politica]: estuda a economia em sua esséncia social.
Isso inclui uma investigagio sobre como uma economia molda e ¢ moldada pela sociedade
na qual ela estd inserida. Ela também considera os impactos morais de decisdes econdmicas
e arelagio de muitua interagdo entre o sistema econdmico e o sistema politico. Entre as
questdes que perpassam essa linha de pesquisa, podemos citar as seguintes.

* Quais sdo as responsabilidades morais dos agentes econémicos?



Preficio 13

* E possivel uma economia estritamente positiva, ou seja, livre de valores?
* Qual ¢ (qual deve ser) o papel do Estado na Economia?

* Quais sdo os efeitos das nossas atividades econdmicas para a democracia?

Ensaios de Filosofia da Economia estd estruturado em dez capitulos que percorrem,
direta ou indiretamente, intimeras das questdes acima elencadas. Alguns capitulos apre-
sentam discussdes mais avangadas ou desenvolvem argumentos sobre temas muito es-
pecificos de interesse dos filésofos da economia. Outros capitulos oferecem uma boa
introdugio a alguns temas que podem ser tteis aos iniciantes e curiosos. De maneira
geral, eles podem ser lidos de forma independente na ordem que o leitor preferir. Nosso
objetivo é oferecer uma visio panorimica de um conjunto amplo o suficiente de temas,
de modo a difundir a Filosofia da Economia em lingua portuguesa tanto nos cursos de
graduagio quanto de pés-graduagio. Ficaremos felizes também se nosso livro ajudar a
ampliar as possibilidades de um didlogo verdadeiramente interdisciplinar entre fil6sofos
e economistas.

No primeiro capitulo, Denis Coitinho e Lucas Taufer discutem o tema das virtudes
no 4mbito do pensamento econdémico liberal. Ao destacar o papel das virtudes na eco-
nomia, os autores argumentam que a pratica de agdes virtuosas constitui uma condigio
necessdria para o estabelecimento de boas relagées econdmicas. Para Coitinho e Taufer, a
possibilidade de uma prosperidade coletiva eticamente responsivel depende, em grande
medida, do desenvolvimento de virtudes morais-econdmicas. Assim, segundo os autores,
a prosperidade econdmica ndo deve ser guiada meramente pelo lucro, pela riqueza e por
uma racionalidade instrumental baseada nos meios em detrimento dos fins. Sua posi¢io
¢ que a motivagio interna dos agentes e o desenvolvimento de certas virtudes constituem
0 ldcus normativo apropriado no qual os dominios da ética e da economia se entrelagam.

O segundo capitulo, escrito por Maria Isabel Limongi, investiga as grandes questdes
da economia politica e do advento do social no pensamento filoséfico-social de Hobbes,
particularmente a partir da dualidade entre sociedade e Estado. A autora enfatiza que
a concepgio desenvolvida por Hobbes nio deve ser tomada como uma teoria social
completa, uma vez que, na perspectiva hobbesiana, a sociedade nio é fundamentalmente
um tema de economia politica. Segundo Limongi, Hobbes concebe o social, jd antes
mesmo deste ter sido tematizado pela economia politica, como um dominio marcado,
sobretudo, por relagées de dominagio, poder e comparagio. Nesse sentido, Limongi
conclui que a teoria social de Hobbes ¢ anterior a0 desenvolvimento da economia politica.

No terceiro capitulo, Rogério Picoli apresenta os fundamentos da filosofia da econo-
mia de David Hume na sua obra Discursos Politicos (1752). De inicio, Picoli contextualiza
os temas econdmicos examinados por Hume no 4mbito de seu projeto filoséfico, defen-
dido sobretudo no Tratado da Natureza Humana (1739). Para o autor, a psicologia da
aprovagao moral de Hume ocupa uma posi¢ao central na compreensio nao somente
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das dinimicas relacionadas a esfera do governo, mas também das formas apropriadas
de implementar agbes e decisoes de politica econémica. No contexto da doutrina das
virtudes naturais e artificiais, Picoli enfatiza que, para o fildsofo escocés, a estabilidade
socioecondmica depende de modo crucial de um sistema forte de justica e de institui¢oes
publicas s6lidas. Picoli argumenta que a concepgio econdmica proposta por Hume pos-
sui um cardter profundamente historicista e institucional, fundamentado na cultura das
sociedades.

O quarto capitulo, de autoria de Pedro Bravo, examina o papel dos valores na economia
apartir da discussio em torno da taxa de desconto. O autor argumenta contra a concepgao
de que as ciéncias econdmicas sio totalmente isentas de valores nio epistémicos. Mais
especificamente, Bravo defende que a taxa de desconto, entendida como uma ferramenta
para anélises econdmicas, também pode ser influenciada por valores nio epistémicos.
Sua discussio concentra-se na proposta da imparcialidade intergeracional de Daniel Steel
em Gender and Scientists’ Views about the Value-Free Ideal (2018). Para Bravo, valores
desempenham um papel central e necessdrio em relagdo as escolhas cientificas nas ciéncias
econdmicas, tanto pelo emprego de nogdes carregadas de valor — e.g., desigualdade e
bem-estar — quanto pela indispensabilidade de decisGes normativas em modelos como o
de taxa de desconto. Sua conclusio é de que o reconhecimento de valores na economia
ndo acarreta um afastamento ou diminuigio do rigor cientifico, mas revela a importincia
de uma economia mais transparente e responsével.

No quinto capitulo, André Pontes discute o argumento defendido por Harry Frank-
furt, segundo o qual a eliminagdo da pobreza, mas nio a diminui¢io da desigualdade
econdmica, constitui um problema moral genuino. Contririo 4 posi¢io de Frankfurt,
Pontes sustenta a tese de que hd uma relagdo causal entre desigualdade e pobreza na
economia real. Uma das bases da sua defesa apoia-se em dados empiricos que eviden-
ciam uma forte correlagio entre desigualdade e queda dos indicadores sociais ligados
a pobreza, tanto em paises desenvolvidos quanto em paises emergentes. Segundo Pon-
tes, 0 que explica a amplitude do fenémeno em uma variedade de paises e sociedades ¢
justamente a existéncia de uma relagdo de causalidade entre pobreza e desigualdade. O
autor apresenta, ainda, uma segunda obje¢do ao argumento de Frankfurt. Para Pontes,
politicas monetérias restritivas, empregadas sobretudo por paises capitalistas como forma
de controle da inflacdo, funcionam como um mecanismo de concentragio de renda e,
consequentemente, resultam em aumento da desigualdade e da pobreza.

O sexto capitulo, de autoria de Mariana Kuhn e Artur Tonon, percorre trés importan-
tes discussoes sobre distribuigio e justi¢a. A primeira ¢ suscitada por autores libertdrios
e versa sobre se a redistribui¢do deve fazer parte de uma ideia de justica. A segunda, le-
vantada principalmente por Amartya Sen, mas respondida por diversos autores, assume
que a redistribui¢io estd intrinsecamente relacionada a justica e pergunta sobre aquilo
que deve ser equalizado e sobre as razdes da redistribui¢do. A Gltima, apresentada em
um debate entre Nancy Fraser e Axel Honneth, tematiza a disting4o entre paradigmas
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da distribui¢io e do reconhecimento e a alegada superagio do primeiro pelo segundo.
As trés questdes fizeram parte de importantes debates comegando em meados do século
XX e estdo conectadas pela obra de um autor, John Rawls, que serve como condutor
do capitulo. Além de construir um mapa das questdes mais relevantes filosoficamente e
para o debate publico, esse capitulo mostra que a discussio sobre redistribui¢io est4, ao
menos desde Rawls, vinculada a um ideal profundo de igualdade democritica.

No sétimo capitulo, Nara Rela apresenta o homo oeconomicus assumido pela economia
neocldssica como um individuo idealizado que se comporta racionalmente, é bem-in-
formado e busca maximizar seus retornos através de seu autointeresse ou egofsmo. E
sabido que esse individuo idealizado ndo corresponde ao individuo real que vive em
interagdo social e que movimenta a economia na sua lida didria. De acordo com Rela, a
economia neocldssica tomou de forma parcial os ensinamentos de Adam Smith e Stu-
art Mill, levando em consideragio somente aquilo que daria suporte aos seus modelos
matemdticos e negligenciando o fato de que ambos os economistas-filésofos admitiam
que as emogdes e os descjos poderiam ser causas perturbadoras dos modelos econdmicos.
Em seu artigo, Rela defende que essa negligéncia com relagio ao papel das emogées e
desejos na economia teve consequéncias que se fizeram notar nas falhas das previsées e
no insucesso de planos econémicos.

O oitavo capitulo, assinado por Bruno A. G. dos Santos, constitui uma apresenta-
¢do introdutéria, mas solidamente estruturada, da escola utilitarista cldssica, de suas
influéncias na economia e sua consolida¢io enquanto campo tedrico independente da
filosofia. Com esse objetivo, o autor explora as principais caracteristicas do utilitarismo
cldssico e avalia sua aplicagio em quatro tépicos da teoria econémica, nomeadamente, a
teoria da utilidade marginal, o cdlculo de diferentes estados de bem-estar/felicidade, o
consequencialismo simples e 0 bem-estar social.

No nono capitulo, Ramiro Peres discute a relevAncia moral das obrigagoes interge-
racionais, especialmente 2 luz do problema da nio-identidade e da tese “sem direitos
futuros”, segundo a qual pessoas futuras nio teriam direitos moralmente vinculantes
no presente. O autor argumenta contra essa tese, mostrando que a condi¢io “pior-que”
Paretiana entra em conflito com intuig&es fortes sobre direitos; inclusive em casos que
envolvem futuras violagGes. Peres sugere que direitos podem ser pensados racionalmente,
mesmo sem titulares definidos, permitindo deveres atuais em relagio as pessoas ainda nio
existentes. Se 0 argumento do autor estiver correto, podemos concluir que, apesar dos
desafios persistentes, a intui¢io de que devemos beneficiar geragdes futuras permanece
moralmente relevante.

Por fim, no décimo capitulo, Martin Motloch analisa a transi¢do do capitalismo in-
dustrial para o capitalismo financeiro sob a ética da obra do economista Michael Hudson.
No artigo, hd especial destaque para os impactos econdmicos, sociais e geopoliticos desse
processo. Motloch argumenta que, a0 promover a financeirizagio, a desregulamentagio e
desindustrializagio das economias ocidentais desde os anos 1980, o neoliberalismo levou
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20 empobrecimento da economia real, 4 estagnagio salarial, a0 aumento da desigualdade
e d ascensdo de uma nova oligarquia rentista. Reconstituindo a critica de Hudson a rede-
fini¢do de “livre mercado” e 4 ascensio do setor FIRE (Finangas, Seguros e Imdveis), o
artigo sustenta que o capitalismo atual se aproxima de um “neofeudalismo”, no qual a
extragio de renda predatéria substitui a geragio produtiva de riqueza.

*kk

A economia estd no centro do debate sobre as transformagdes que a sociedade vem
enfrentando e sobre a nova realidade que estd sendo gestada. A Filosofia ndo pode — e
nio deve — se esquivar de questdes incontornéveis, tais como a crescente desigualdade
de renda entre os mais ricos e os mais pobres, as mudangas climdticas consequentes das
nossas préticas de produgio e consumo e a crise que 0 nosso sistema econdémico produz
nas modernas democracias representativas. A economia enquanto ciéncia supostamente
neutra, livre de valores, também estd cada vez mais sob suspeita. Seu amplo uso de modelos
matemdticos nio é mais suficiente para esconder pressupostos e vieses na pratica dos
economistas. Nesse contexto, pensamos neste livro como uma modesta forma de oferecer
elementos para um debate que se pretenda mais qualificado sobre algumas das grandes
questdes que enfrentaremos enquanto sociedade.

Nossa coletinea foi pensada a partir de alguns dos trabalhos apresentados nos Colé-
quios NULFA de Filosofia da Economia realizados em 2022 e 2025 pelo Nuicleo de Estudos
em Ldgica e Filosofia Analitica (NULFA) do Programa de Pés-Graduagio em Filosofia
(PPGF) da Universidade Federal do Amazonas (UFAM). A organizagio destes Coléquios
s6 foi possivel gragas ao trabalho diligente de muitos pesquisadores. Somos especialmente
gratos ao Pedro Bravo, Mariana Kuhn, Verrah Chamma, Paulo Berti e Gustavo Dalaqua.
Somos gratos ainda a equipe do Nricleo de Epistemologia e Logica (NEL) da Universidade
Federal de Santa Catarina (UFSC), especialmente na pessoa do Jerzy Brzozowski, que
tornou uma realidade a publicagio deste trabalho. Por fim, agradecemos ao(4) parecerista
pelo cuidadoso trabalho.

Manaus e Maceid, outubro de 2025
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1. Introdugio

Pode uma economia de mercado conduzir a sociedade ao florescimento? Pretendemos
ensaiar uma resposta afirmativa para essa questio, baseada na demonstragio de que o
desenvolvimento de certas virtudes morais-econdmicas sio condi¢des fundamentais para
a prosperidade coletiva responsdvel. Partindo da consideragio de que relagdes sociais,
dentre elas as econdmicas, pressupdem a existéncia de um padrio minimo e consistente de
confianga entre os agentes envolvidos, em contextos de trocas, produgio e distribuigio de
bens e servigos, estio também presentes as exigéncias normativas reciprocas da avaliagio
de certos tragos comportamentais. Isto é dizer que nos dominios da institui¢io mercado,
comportamentos podem ser ajuizados como desejdveis quando contribuem para a ma-
nutengio e a consolidagio da confianga entre as partes, e como indesejdveis quando a
deterioram ou a erodem. Deste modo, pode-se dizer que a pritica de a¢des virtuosas ¢
necesséria para a constituigio de boas relagdes econdmicas, fazendo com que o estudo
das virtudes dos agentes econdmicos seja algo central para a compreensio do que sejaa
economia em uma perspectiva normativa. Responder sobre quais sejam essas virtudes
fundamentais para agentes no mercado e o que venham a ser boas relagées econémicas é

1 Universidade do Vale do Rio dos Sinos (Unisinos). Bolsista de produtividade do CNPq. E-mail: denisc
s@unisinos.br.
2 Universidade de Caxias do Sul (UCS). E-mail: Itauferl@gmail.com.

Pontes, A. N.; Neiva, A. (ed.) Ensaios de Filosofia da Economia.
Florianépolis: NEL/UFSC, 2025, pp. 17-38.
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a finalidade deste capitulo, trazendo complementaridade a discussio tragada por Bruni e
Sugden (2013), Baurmann e Brennan (2016), e Stevens (2024), por exemplo.

Para isso, estruturamos o texto em quatro segdes bdsicas. As duas primeiras, destinadas
a apresentar brevemente dois debates conceituais sobre a relagio entre economia e moral
no contexto de filésofos priticos que concebem a teoria normativa das virtudes como
elemento tedrico distintivo na discussio sobre os problemas econdmicos de sociedades
complexas, primeiro ao realizar uma ponte entre as concepgdes de Aristdteles e Amartya
Sen sobre a posi¢do do problema normativo nas relagdes econdmicas, e em seguida ao
discutir o problema da concepgio do agente e da racionalidade nos contextos econdmicos
em Mandeville e Adam Smith. Depois, discutimos dois pares de virtudes que, em nossa
compreensio, se destacam por caracterizarem-se como constituidas por elementos morais
e econdmicos e por dotarem de importincia as conexdes entre essas duas dimensdes das
configuragdes sociais. Elencamos, para este exame, as virtudes da prudéncia, da diligéncia,
da justiga e da assisténcia muatua.

Consiste em uma tarefa complexa e dificil realizar a defini¢io do que seja economia,
embora fundamental para este tipo de discussio que aqui nos propomos. Complexa
porque precisaria reunir elementos e reflexdes dispersas pelos campos da filosofia e das
ciéncias sociais sobre os fendmenos atribuidos a esta 4rea das atividades humanas. Dificil
porque envolveria uma certamente longa discussio sobre a argumentagio a favor ou
contra a existéncia de uma normatividade intrinseca ou mesmo relativa a esse conjunto
de préticas que consiste na atividade econémica, bem como se a posi¢io de um tipo de
ciéncia como este taxonomicamente se poderia restringir aos dois campos acima citados,
0 que ndo seria possivel sem uma digressio que versasse sobre argumentos a favor ou
contra a pretendida e evocada separagio entre a ciéncia econdmica e aquelas.

No entanto, resta fundamental porque se partimos da constatagio de que hd pelo
menos um elemento normativo relevante, como aludido na introdugio, a saber, o da
necessidade de padrées minimos de confianga muitua dos agentes nos contextos da aloca-
¢do de recursos na sociedade, e que a0 fim e a0 cabo esses processos também constituem
dimensio considerdvel do que seja necessdrio para a consecugio do florescimento social,
se faz imperativo discutir qual a extensio das exigéncias normativas quanto a que tragos
comportamentais devem ser promovidos ou restringidos ao0s agentes econdmicos na
institui¢cao mercado. Mais do que arriscar uma deﬁnigio estanque, parece necessdrio
observar como esse debate teve lugar no desenvolvimento das ideias filoséficas, mais espe-
cificamente no seio das teorias que buscaram discutir precisamente o ponto mencionado,
e consistiria em um erro nio comegar por Aristételes.
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2. Aristételes, a reciprocidade e o problema da separagio entre eco-
nomia e virtude

Richard Pipes (2000) nos faz atentar para a importincia que o pensamento platdnico
sobre as relag(’)es econdmicas exerceu no autor da Etica ]\fz’comaquezkz, especialmente na
afirmagio que o primeiro faz sobre a incomensurabilidade entre a propriedade de bens e
avirtude. Na sua compreensio da cidade ideal, inica via para a consolidagio da justica
entre os seus membros, seria elementar que as relagoes de propriedade fossem suprimidas,
uma vez que seriam elas as causas das dissidéncias sociais como a luxtria, o roubo, a
corrupgio e os litigios. Em que pese a origem da cidade remeta para uma atenta observagio
sobre a divisio social do trabalho, Platio classifica como inversamente proporcionais as
préticas relacionadas as atividades econ6micas e a possibilidade de efetivagio da virtude
na sociedade, uma vez que os requisitos para o sucesso no desempenho das primeiras
necessariamente ensejariam tragos comportamentais incompativeis com as demandas
da segunda (Pol. II, 1-6, 1260b25-1266a30). E é precisamente contra essa oposi¢io que
inicia a argumentagio aristotélica em relagdo s questdes econdmicas (Pipes, 2000, p.
4-9).

Em sua Politica (Pol. 1, 8-11, 1256a—1259a38), AristSteles defende uma duplicidade
de abordagens sobre a atividade econdmica, respectivamente discutidas por ele como os
meios de uso e aquisi¢do da riqueza3 . A primeira das abordagens seria a oikonomiké (ou
economia) isto é, a administragio da unidade doméstica, e a segunda, por chrématistiké
(ou crematistica), isto ¢, o processo de obteng¢do de ganhos materiais e pecunidrios.

A visio aristotélica da crematistica segue a linha de critica platdnica das atividades
econdmicas, concebendo estas, neste sentido, como aquelas destinadas 4 aquisi¢do de
riqueza com foco na acumulagio dos bens, seja por meio de trocas, comércio ou mesmo
de especulagio no uso da moeda. O propésito deste tipo de atividade seria acumular di-
nheiro para o bem autointeressado do agente em questdo, sem considerar o atendimento
de necessidades naturais requeridas para interesses de ajuda aos outros ou de suporte ao
bem comum. Este tipo de prética era visto por Aristételes como moralmente problema-
tica, porque, dada sua natureza “nio-natural” de acumula¢io de riqueza por meio de
instrumentos como a cobranga de usura e de realizagio de lucros excessivos nas transagoes,
seria algo contririo e corruptor das demandas da cidade para sua sobrevivéncia e manu-
tengio, afastando a possibilidade de realizagio do florescimento social. Isso porque, ao
priorizar o ganho pessoal em detrimento do cumprimento com as necessidades naturais
finalisticas da cidade, coroaria o postulado platdnico de que seriam as origens da discérdia
na comunidade e do desmembramento do tecido social (Pol. 1, 9, 1257a-b; 10, 1258a;
11, 1258b-1259a).

3 As citagoes dos textos de Aristdteles estdo feitas com a indicagdo respectiva da obra por meio de sua
abreviatura (Pol. para Politica e NE para a Nichomachean Ethics), livro, capitulo, pdgina na referenciagio
conforme edi¢io de Becker.
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No entanto, para além deste tipo de compreensio das atividades econémicas enquanto
crematistica, AristSteles concebia também a ideia da economia como o processo de
administragio doméstica, isto ¢, a produgio, a distribuigdo, a alocagdo, e por fim, a
transagio de recursos com vistas a suportar o atendimento de necessidades naturais
de uma casa, ou unidade familiar. Ainda que distante da compreensio moderna de
mercados, tal ideia traz consigo a importante no¢io de ampliagdo da visio do que seja a
atividade econdmica para além daquela de aquisi¢io de riqueza e propriedade, ou seja, a
de que lidar com a riqueza material estd, neste caso, amarrado a consecugio de objetivos
comunitirios de modo necessirio, sendo assim um passo decisivo e indispensdvel para o
alcance do bem comum (Pol., 1, 8, 1256b).

O que importa para nossas consideragdes acerca de como Aristételes trata do tema
econdmico nio ¢ tanto da distingdo que ele fard, dentro do seu conceito de economia,
entre os tipos de autoridade e os respectivos enderecamentos das virtudes correspondentes
(Pol. 1,12-13, 1259239-1260b25), mas sim a recuperagio de que hd um lago inexorével
entre as duas dimensdes das relagdes sociais, isto ¢, entre economia e virtude, e que esse lago
estd vinculado diretamente 4 sua nogio de florescimento social ou de desenvolvimento
do bem comum. Em termos gerais, a economia aristotélica serd definida como a arte da
administragio da unidade produtiva doméstica, com a finalidade de assegurar que os
recursos necessirios para uma boa vida, em termos materiais e visando a realizagio das
necessidades naturais, sejam adequadamente produzidos e distribuidos.

Para assegurar o bem-estar da familia e da comunidade que sio dependentes de tais
atividades, a aquisi¢io e a utilizagio dos bens deve estar alinhada ao compromisso que a
unidade doméstica tem estabelecido com a boa conduta da vida na cidade. Um pressu-
posto econdmico claro trazido pelo filésofo ¢ a ideia de que as necessidades bdsicas da
vida, como comida, abrigo e vestimenta sdo naturais e limitadas, atribuindo a0 empenho
crematistico na promogio de necessidades que, por serem estritamente autointeressadas,
nio sdo naturais e, portanto, contrdrias ao interesse da comunidade, culminando em
agbes viciosas. No caso, a implicagio ¢ que identificar, reconhecer e agir em prol, no que
diz respeito 4 economia, 4 sua posi¢io conceitual no desenvolvimento do melhor regime
ou ordem, demanda do agente envolvido o desenvolvimento de um conjunto de virtudes,
sem as quais uma unidade doméstica nio poderd ser bem administrada (Po/. I, 12-13,
1259238-1260b26).

E claro que neste conjunto de virtudes do carter, possibilitadas pelo desenvolvimento
da virtude intelectual da sabedoria pritica, nio poderiam faltar as qualidades morais
privadas dos individuos, tais como a temperanga, a magnificéncia, a liberalidade e magna-
nimidade, para falarmos com o léxico da Etica Nicomaqueia. No entanto, para que se
compreenda o que hd de mais préprio na relagdo interna entre virtude e atividade econd-
mica parece fazer mais sentido determos o foco sobre as virtudes morais eminentemente
sociais, como a justica e a amizade, uma vez que mesmo relacionadas 2 administragio da
unidade doméstica, tais préticas adquirem contornos que delimitam seu atrelamento ao



FEconomia e Virtudes 21

contexto econdmico nas relagdes de interdependéncia que os membros de uma deter-
minada sociedade estabelecem entre si, algo necessdrio para a construgio da harmonia
comunitiria®. E, nio por acaso, ¢ no exame das relagdes internas estabelecidas entre
justamente as duas virtudes sociais ou publicas da justica e da amizade em Aristételes
que podemos comegar a entender o ponto de sua concatenagio entre os dominios do
econdmico e do normativo.

Enquanto a virtude da justiga particular visa, por um lado, a garantia de equidade
proporcional entre os méritos dos agentes envolvidos, e por outro, a garantia de reparagio
e restituigdo a partir da andlise da voluntariedade ou involuntariedade dos atos envolvidos
na imputagio de danos (NE, V, 1131a10-1134a16), ambas em relages interpessoais, a
virtude da amizade (NE, VIII-IX, 115524-1165b36), por sua vez, é discutida na busca por
um tipo especifico legitimo desta, uma vez que diferentes fatores podem fundamentar o
estabelecimento de tais relagdes amistosas. Ndo nos ocuparemos aqui das particularidades
de cada uma dessas virtudes, apenas mencionando brevemente suas intersecgdes e no que
elas implicam no tratamento normativo das questoes econdmicas para Aristoteles.

O nosso interesse todo recai sobre o elemento que faz de tais virtudes sociais, isto ¢, o
problema da reciprocidade, das quais as duas sdo tributdrias. E isso tem que ver com a
estrutura formal dos componentes elementares das virtudes sociais, que como diz-nos
Aristételes, sdo quatro: um elemento psiquico ou da alma, isto ¢, uma atividade, um
elemento epistémico, ou seja, a consciéncia-de, um elemento virtuoso, caracterizado pela
mediania especifica a cada virtude, ¢, finalmente, o elemento social, dada a inevitabilidade
das relagtes interpessoais envolvidas na questio, este sendo denominado por ele de
reciprocidades.

Enquanto a virtude da justica compreende a reciprocidade na perspectiva da pro-
porcionalidade (NE, V, 3, 1131a10-1131b24) ¢ da reparabilidade (NE, V, 4, 1131b25-
-1132b20), respectivas nas disputas entre as partes, a amizade a considera em uma pers-
pectiva um tanto diferente. Recuperando os trés tipos de amizade considerados por
Aristételes, a saber, a amizade estabelecida por utilidade, por prazer e por virtude (NE,
VIII, 3, 1156a6-1156b33). Entretanto, apesar de apenas esta tltima consistir em um
tipo de amizade digno de ser classificada como uma virtude de fato, Aristételes chama
a atengio de que o elemento de reciprocidade estd presente também nos outros tipos,
e que, se eles acabam por nio resultar em uma virtude propriamente dita, para que se
possam estabelecer tais lagos, seja de utilidade, seja de prazer, é necessdrio que tais relagdes
a0 menos impliguem uma virtude (NE, VIII, 4, 1156b34-1157b5).

Seja como for, o elemento de reciprocidade acaba fazendo com que a relagdo entre as
virtudes da justi¢a e da amizade se estabelega nos seguintes termos: em primeiro lugar,

* Em Taufer (2022) pode ser encontrada uma digressio mais pormenorizada das relagoes entre as virtudes
da justiga e da amizade, ainda que na perspectiva politica do pensamento aristotélico.

5 Para um estudo mais aprofundado sobre a reciprocidade na justica, ver Arist6teles (NE, V, 5, 1132b-
-1134a15), e na amizade (NE, VIIL, 2, 1155b17-1156a6).
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ambas sio essenciais para a coesio e a cooperagao social e ambas convergem porque a
amizade é uma espécie, 20 mesmo tempo, de precondig¢io, de suplemento e extensio da
justica. Nao obstante essas, duas outras razdes parecem ser as mais importantes para a
questdo que estamos tentando elucidar sobre o elemento de reciprocidade: a de que as
duas colocam o elemento normativo da consideragio da desigualdade e da igualdade no
tratamento entre as partes envolvidas e de que as duas também sio necessdrias para a
promogio da vida boa na comunidade mais ampla.

Neste sentido, o 16cus préprio das atividades econdémicas de troca, produgio, dis-
tribui¢do e alocagio de recursos (em que pese o Iéxico aristotélico nio compreenda o
sentido moderno desses termos), estd na determinagio tltima da estrutura social (Sen,
1993), e sio dominios que revelam justamente o que estd sob a tensdo que acomete o
tratamento do tema da reciprocidade entre iguais e desiguais, ora na discussdo sobre a
proporcionalidade na justica distributiva, ora na discussio sobre o interesse mutuo na
amizade por utilidade. De todo modo, o que ¢ preciso observar ¢ que a face normativa
¢ nio apenas um dado derivado sendo um elemento constitutivo de qualquer relagio
econdmica, no pensamento aristotélico, porque sem o trago comportamental adequado
para o devido tratamento da proporcionalidade e para a realiza¢io do interesse muatuo,
nio hd possibilidade para o necessdrio reconhecimento da reciprocidade envolvida em
tais relagbes, fazendo com que estas ndo possam ser boas, porque precisamente estio em
desconformidade com o tipo de reconhecimento da reciprocidade requerido para que o
florescimento social seja atingido (Baurmann; Brennan, 2016).

Em nio havendo o devido reconhecimento da reciprocidade na questio da distribui-
¢do e da reparagio, tem-se a injustica; na questio do interesse na utilidade mutua, nio hd
cooperagio social possivel: nos dois casos, as condi¢es para a consecugio de atividades
econdmicas ficam inviabilizadas, recaindo no problema da crematistica, ou da dissociagdo
entre economia e virtude. A tal dissociagdo, poderfamos por implicago, definir como
acdo econdmica viciosa, baseada por um lado na desproporcionalidade do tratamento
dos méritos dos agentes envolvidos ou na reparac¢io desmedida das contendas, e, por
outro, na imposi¢io do autointeresse usurdrio sobre a busca pelo interesse matuo como
implica a amizade por utilidade.

No entanto, as abordagens intrinsecamente normativas de defini¢io do que seja
economia passaram, sobretudo ao longo do desenvolvimento da ciéncia econémica
moderna, por duas contesta¢des que argumentaram pela dissociagio entre aquilo que
seja proprio do dominio da atividade econdmica e aquilo que seja atributo da vida moral,
com enfoque na andlise da motivagio adequada para as relagdes de troca (Schliesser,
2016). Por um lado, constata-se uma virada na compreensio de autointeresse dos agentes
econdmicos (Stevens, 2024, p. 41-2), e, por outro, uma virada na compreensio do que
esteja envolvido na prépria definicio do que seja a atividade econdmica.

Sobre esta tltima, podemos resgatar um pensador contemporineo como Amartya Sen
(19935 1999), que desenvolve uma argumentagio a partir da racionalidade econdmica tal
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qual realizada por Adam Smith, de que, na modernidade, apesar de a ideia de economia
contemplar necessariamente as atividades de troca e de transagées, ela também engloba
outros processos, como ji aludido, tais quais os arranjos de produgio e distribuigo de
bens e servigos. E apesar do ponto do filésofo estar mais inclinado para uma concepgio de
bem-estar agregado do que propriamente do desenvolvimento de uma teoria de virtudes,
ele justamente argumenta que o que torna necessaria a discussio normativa sobre a ativi-
dade econdmica ¢ o fato da inseparabilidade, quando do estudo da motivagio humana no
caso da necessdria compreensio do comportamento dos agentes econdmicos no mercado,
daquela questio mais ampla sobre o que scja a boa vida e dos tragos comportamentais
que nela estio implicados.6

Isso faz com que o escopo das virtudes necessarias a0 bom ou desejdvel direcionamento
das agbes humanas que constituem a institui¢do mercado dependa nio s6 de virtudes
privadas, mas também de virtudes sociais ou publicas por parte dos agentes econémicos,
justamente porque os lagos de confianga sio constituidores dos processos econdmicos em
qualquer nivel, e a sua manutengio uma condigdo necessdria para a cooperagio social da
qual a atividade econdmica € parte indispensével, mas que sem aquela, nio pode acontecer
(Bruni; Sudgen, 2013; Baurmann; Brennan, 2016). Passemos a discutir agora a primeira
das contestagdes, a saber, o ponto do contraste entre diferentes posi¢des modernas de
autointeresse dos individuos e que acabam implicando em relag6es distintas entre ética e
economia.

3. Mandeville x Smith

Um dos grandes equivocos da reflexdo sobre a economia ¢ considerar o agente econé-
mico como puramente autointeressado, que dependeria integralmente da racionalidade
instrumental para sua agdo, e sendo motivado apenas externamente, isto &, sendo moti-
vado pelo lucro ou satisfagdo pessoal. Nessa compreensio, as virtudes dos agentes nio
teriam um influente papel para o florescimento social ou prosperidade. E é um equivoco
maior ainda pensar que Adam Smith, considerado o pai da economia moderna, estaria
comprometido com essa interpretagio, ao dizer na Riqueza das Na;0‘557 que nio seria
da benevoléncia do agougueiro, do cervejeiro e do padeiro que se esperaria o jantar, mas
sim do seu autointeresse, apelando nio para a sua humanidade, mas ao seu amor-préprio

®Em contraponto 4 énfase colocada por teorias econdmicas na motivagio dos agentes, mesmo esta visio am-
pliada que Sen (1993; 1999) explicita, pode ser encontrado em Knight (2008) e sua perspectiva de historicizagio
das atividades econdmicas.

7 As obras de Smith serdo abreviadas da seguinte maneira: An Inquiry into the Nature and Causes of
the Wealth of Nations (WN) e The Theory of Moral Sentiments (TMS). As referéncias da TMS serdo dadas
indicando em sequéncia a parte da obra, a segdo, o capitulo e o pardgrafo. Ex: TMS Li.1.1. As referéncias da
WN serdo dadas indicando em sequéncia o livro, o capitulo e o pardgrafo. Ex: WN Li.1.
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(WN I.ii..’)).8 E isso porque, para Smith, as virtudes desempenham um papel primordial
tanto para a prosperidade pessoal (7A4S VLi-iii), como para a prosperidade social (IWN
V), uma vez que uma economia de livre mercado, que se baseia na troca, tem por base
a confianga entre os agentes e ndo a “mio invisivel” e, por isso, certos tragos de cardter
sdo desejdveis, como a prudéncia, temperanga, civilidade, industriosidade e honestidade,
entre outros (N 1Lii.94; V.i.3). A visio de que a prosperidade social deveria estar
fundada nos vicios privados ¢ defendida por Bernard Mandeville e ndo por Adam Smith,
autor que foi duramente criticado em A4 Teoria dos Sentimentos Morais, publicado em
1759.

Na Fibula das Abelbas ou vicios privados, beneficios piiblicos (The Fable of Bees), Man-
deville defende que os vicios privados seriam os garantidores dos beneficios publicos.
Nesta ficgdo, ele argumenta que os beneficios pablicos, como prosperidade econémica,
seriam sustentados por vicios privados e nio por virtudes morais, tais como ganincia,
inveja, vaidade e orgulho. E, dessa forma, o bem comum nio seria produto da virtude
das pessoas, mas, sim, dos seus vicios individuais, o que pode nos levar ao lema bastante
conhecido de “a ganincia ser boa” no sistema capitalista (Mandeville, 1989, p. 63-76).

A obra de Mandeville é composta pela fibula satirica de uma colmeia que tem pros-
peridade em razio dos vicios privados das abelhas (edi¢io de 1705), e de alguns ensaios
adicionados a publicagio original, a saber: “Uma investigagio sobre a origem da virtude”
(edigdo de 1714) e “Ensaio da caridade e das escolas de caridade” e “Uma investigagio so-
bre a natureza da sociedade” (edicdo de 1723). A Fibula ¢ um poema satirico que retrata
avida de uma préspera e poderosa colmeia de abelhas egoistas e viciosas, movidas apenas
pelo interesse préprio. Cansados de tanta corrupgio, os cidadios dessa nagio pedem aos
deuses pela eliminagdo completa do vicio. De tanto suplicarem as divindades, elas, por
fim, sdo atendidas. A transformagio, porém, nio atinge o resultado esperado, a saber,
antes competitivas e industriosas, as abelhas caem na acomodagio. A colmeia, entio,
até onde as ciéncias e as artes floresciam, declina até se tornar insignificante. A questdo
central de Mandeville ¢ defender que: “apenas os tolos se esforcam para tornar honesta
uma grande colmeia”, pois, sem “grandes vicios” é impossivel a uma nago alcangar a
grandeza e “viver no conforto”. Em suas palavras:

Assim, o vicio em cada parte vivia, Mas o todo, um paraiso constitufa; Temidos na
guerra, na paz incensados, Pelos estrangeiros eram respeitados, E, de riquezas e vidas
abundante, Entre as colmeias era a preponderante. Tais eram as béngios daquele
estado; Seus crimes tomavam-no abastado; E a virtude, que com a politicagem,
Aprendera bastante malandragem, Tomara-se, pela feliz influéncia, Amiga do vicio;
por consequéncia, O pior elemento em toda a multidio, Realizava algo para o bem
da nagio (Mandeville, 2009).

8 Nas palavras de Smith: “Itis not from the benevolence of the butcher, the brewer, or the baker, that we
expect our dinner, but from their regard to their own interest. We address ourselves, not to their humanity but
to their self-love, and never talk to them of our own necessities but of their advantages. Nobody but a beggar
chuses to depend chiefly upon the benevolence of his fellow-citizens” (WN Lii.2).



FEconomia e Virtudes 25

No ensaio “Uma investigagdo da origem da virtude moral”, Mandeville continua a
sua defesa de que a prosperidade de um pafs nio depende necessariamente das virtudes
morais de seus cidaddos, uma vez que até mesmo vicios morais podem ser benéficos
socialmente, como ¢ o caso da ganincia. Também, que certas virtudes podem trazer
consequéncias negativas, como, por exemplo, ndo alcangar o interesse publico, como
seria o caso da piedade. Em suas palavras:

Em resposta a isso, digo que nio podemos julgar o desempenho de um homem a
menos que estejamos completamente familiarizados com o principio e o motivo
pelos quais ele age. Embora a piedade seja a mais gentil e a menos travessa de todas as
nossas paixoes, ¢ uma fragilidade da nossa natureza tanto quanto a raiva, o orgulho
ou o0 medo. As mentes mais fracas geralmente tém a maior parte dela, é por isso que
as pessoas mais compassivas sio mulheres e criangas. E certo que, de todas as nossas
fraquezas, a piedade é a mais amével e tem a maior semelhanga com a virtude; de fato,
sem uma mistura considerdvel dela, a sociedade dificilmente poderia sobreviver;
mas pode produzir o mal e o bem, porque é um impulso natural que nio consulta
nem o interesse publico nem nossa prépria razio. Ajudou a destruir a honra das
virgens e corrompeu a integridade dos juizes; e quem quer que seja motivado por ela,
qualquer bem que possa trazer a sociedade, ndo tem nada do que se gabar, exceto
que ele cedeu a uma paixio que por acaso foi benéfica para o publico (Mandeville,
2009).

E no “Ensaio da caridade e das escolas de caridade” e, mais especificamente no ensaio
“Uma investigagio sobre a natureza da sociedade”, Mandeville apresenta uma concepgio
naturalista da sociedade, mostrando-se herdeiro de Hobbes, Pierre Bayle e dos moralistas
franceses. Aborda os desdobramentos de uma histéria hipotética que mostra como o
homem, cuja agio tem por principios as paixoes € 0s apetites, tornou-se capaz de viver
em sociedade. Trata-se de uma histdria natural da vida em sociedade que reconstitui
como a sociabilidade e sua ordenagio moral surgiram. A dificuldade estd justamente
no fato de que a moralidade implica algum grau de interesse pelo bem comum, mas as
paixdes sdo sempre autointeressadas. Para ele, ¢ por meio de um complexo manejo dessas
forgas, de um jogo complicado entre diferentes interesses egofstas, que a vida social é
tecida, possibilitando, assim, o florescimento da economia, das ciéncias e das artes. Por
isso, longe de apelar para a supressio do autointeresse, ele defende a importincia de seu
redirecionamento para a realizagio dos fins publicos (Mandeville, 2009).

Para Smith, ao contririo, sdo as virtudes morais e epistémicas que garantem os be-
neficios publicos, garantindo a felicidade tanto pessoal como coletiva, especialmente as
virtudes da prudéncia, justica, benevoléncia e autodominio’. Além destas virtudes no do-

% No final de The Theory of Moral Sentiments, Smith discute com Mandeville sobre o seu sistema moral,
cujo pensamento considera “totalmente pernicioso” e “em quase todos os aspectos erréneo”, pois argumenta
que nossos vicios privados tém beneficios publicos, defendendo que nossa busca por vaidade, luxria, luxo,
gula e assim por diante, injeta dinheiro no mercado e financia a produgdo de bens e servigos que podem atender
a fins mais nobres (74, VILii.4.7-14).
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minio moral, Smith defende a importincia de certas virtudes no dominio econémico, tais
como a prudéncia, temperanga, industriosidade, justi¢a, benevoléncia e coragem, além
da civilidade e honestidade serem muito importantes em uma sociedade comercial (IWN
I.ii.2).10 Para ele, estas virtudes podem ser cultivadas a partir das instituigdes sociais, e diz
que se pode combater a corrupgio cultivando as virtudes da prudéncia, magnanimidade
e beneficéncia (Hanley, 2009).

A respeito da discordincia com Mandeville, ¢ importante fazer referéncia que na
terceira se¢io da TS VII, apés a investigagio sobre as vdrias respostas dadas ao problema
da natureza da virtude, Smith rejeitard as respostas dadas a questdo sobre o que deve
contar como o principio de aprovagio na conduta dos agentes, rejeitando os argumentos
egoistas de Hobbes, Mandeville e Pufendorf, que tomam o amor-de-si (se/f-/ove) como
0 unico principio de aprovagio da conduta e motivagio dos agentes. De forma similar,
rejeitard a posi¢io racionalista de Cudworth, que toma a razio (reason) como principio
de aprovagio absoluto, uma vez que defenderd que as percepgdes sobre o certo e o errado
se fundam no sentimento (sentiment), ndo como uma intuigio ou percepgio peculiar,
tal como defendida por Hutcheson, mas com base na prépria empatia (sympathy) (TMS,
VILiii.3.1-17).

Importante destacar que no Livro V da Rigueza das Nagoes, Smith defende a ideia de
que a economia nio deveria estar separada da moral, e isto porque um conjunto significa-
tivo de virtudes, como autodominio, prudéncia, benevoléncia e sobretudo justiga sio
centrais em uma economia de mercado, que precisam da conﬁanga mutua e da imparcia-
lidade dos agentes. Ao tratar da justica distributiva, defende o imposto progressivo, a
proibi¢io de monopdlios, o investimento do Estado em estradas e a garantia de educagio
publica, e diz que as fontes da motivagio sio heterogéneas e nio podem ser reduzidas
a um tnico principio. Isso signiﬁca que o autointeresse ¢ central para a economia, mas
nido ¢ suficiente, uma vez que a agio dos agentes parte das emogoes de ressentimento e
gratiddo, sendo a empatia o critério de aprovagio das atitudes e agdes no grupo social. So-
bre isso, ¢ interessante ver a defesa que Smith faz do principio da equidade na tributagio,
defendendo que quanto maior os rendimentos desfrutados, maior deveria ser o imposto

pago:

Os stditos de cada Estado devem contribuir o mdximo possivel para a manutengio
do governo, em proporgio [...] ao rendimento de que cada um desfruta. [...] Ena
observancia ou nio observincia desse principio que consiste no que denominamos

de igualdade (egnality) ou desigualdade (ineguality) da tributagio (WN, V.ii.b.3).

Um tltimo comentdrio sobre a teoria econémica de Adam Smith, que estd conectada
fortemente com a moralidade. Para ele, a economia estd centrada na troca (exchange) e ndo
na produgio ou distribui¢io, o que implica em ver a economia como um intercimbio

10 Nas palavras de Smith: “In civilized society [man] stands all times in need of the cooperation and assistance
of great multitude, while his whole life scarce sufficient to gain friendship a few person” (WN 1.ii.2).
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sustentdvel, no qual predominaria a confianga matua, e nio a simples obtengio de
vantagem, isso exigindo a vivéncia de um conjunto significativo de virtudes, tais como
prudéncia, temperanga, industriosidade, bem como justica, benevoléncia e coragem
(Graafland; Wells, 2021, p. 36-38). Eisso conduz a tomar o espectador imparcial da TALS
como uma exigéncia de justica designada de imparcialidade para o bom funcionamento
econdmico, 20 menos para evitar corrupgio dos agentes e monopdlios entre empresas,
bem como para garantir o jogo limpo (fazrplay), demonstrando que na vida comum de
uma sociedade as pessoas estariam mais inclinadas a ideia do homo virtuoso do que do
homo economicus.t

Seguindo este espirito smithiano, defenderemos que a prosperidade econdmica, tio
desejada por todos, independente de ideologias politicas, sé poderd ser alcangada com a
aquisi¢ao de certas virtudes econdmicas centrais por parte dos agentes. Na pr(’)xima se¢do,
analisaremos o papel das virtudes econémicas da prudéncia e da diligéncia e, na segio
seguinte, analisaremos o papel das virtudes econdmicas da justica e assisténcia mutua.

4. Virtudes Economicas da Prudéncia e da Diligéncia

Antes de analisarmos as virtudes econémicas da prudéncia e diligéncia, ¢ importante
esclarecermos o que estamos tomando por virtudes e porque elas seriam virtudes econd-
micas. Virtudes sdo tragos de cardter desejdveis, ou disposigio para ser/agir de uma certa
maneira de forma regular. Esses tragos de cardter ou forma de comportamento regulares
sdo desejdveis porque pensamos coletivamente que eles sio fundamentais para uma vida
bem-sucedida. Por exemplo, parece fundamental que as pessoas sejam integras, honestas
e disciplinadas nos mais diversos tipos de profissio, como ser médico, advogado, bancério,
vendedor etc., sobretudo atualmente, em que apenas possuir habilidades técnicas parece
insuficiente para o sucesso, uma vez que as organizagdes querem coibir fortemente a
corrupgio e o assédio moral e sexual.!? Importa chamar a atengio que as virtudes sio
adquiridas em um processo de habituagio, isto ¢, através do exercicio, e que elas sio um
padrio normativo social, mas que sio uma disposi¢io pessoal dos agentes.

Agora, o que seriam virtudes econdémicas? Seriam tragos comportamentais dos agentes
que sio desejéveis no dominio econémico porque se acredita que elas conduzem ao
sucesso, isto &, que elas podem conduzir 4 prosperidade da sociedade, seja com o aumento

1 No interessante artigo “Adam Smith’s Own Words”, Graafland e Wells (2021) fazem uma anilise quanti-
tativa das virtudes centrais que aparecem na Rigueza das Nagoes e quantas vezes elas sio citadas, apontando
para o papel das virtudes na relagio entre mercado livre e florescimento social. Segundo os autores, o mercado
livre encoraja as virtudes autointeressadas de prudéncia, temperanga e industriosidade, bem como as virtudes
morais de justica, benevoléncia e coragem, sendo que o florescimento social estd relacionado com o exercicio
destas virtudes por parte dos agentes econdmicos. Ver Graafland; Wells, 2021, p. 38-41.

2 Vero capitulo “A complexidade da normatividade”, da obra Contrato &€ Virtudes I, em que o autor faz
uma andlise detalhada da importancia da virtude da integridade para a gestdo, também destacando a importincia
da lideranga ética, responsabilidade social e honestidade no contexto da gestdo. Ver Coitinho, 2021, p. 79-98.
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do Produto Interno Bruto, seja com as melhorias do IDH - Indice de Desenvolvimento
Humano, bem como conduzindo ao sucesso profissional. Bruni e Sugden, no seminal
artigo Reclaiming virtue ethics for economics (2013), falam das virtudes do mercado, que
seriam disposi¢oes direcionadas ao beneficio mutuo, uma vez que os beneficios pablicos
dos mercados devem ser entendidos como o agregado dos beneficios mutuos obtidos
por individuos como partes em transagdes voluntirias. Para eles, estas virtudes seriam a
universalidade, iniciativa e alerta, respeito pelo gosto dos parceiros comerciais, confianga
e confiabilidade, aceitagdo da competigio, autoajuda, nio rivalidade e estoicismo sobre a
recompensa (Bruni; Sugden, 2013, p. 153-159).1

De posse de uma compreensio geral sobre o que seriam virtudes e virtudes econdmicas,
passamos agora 4 andlise das virtudes econdmicas da prudéncia e da diligéncia.

A prudéncia ou sabedoria prética (phronesis em grego, prudentia em latim) ¢ uma
virtude intelectual ou epistémica que significa uma disposi¢io para encontrar os meios
mais adequados para realizar um fim que é bom. Ela ¢ uma virtude intelectual que ¢
condi¢io de possibilidade para as virtudes morais, sendo uma das quatro virtudes cardeais
da antiguidade cldssica. Para Arist6teles, por exemplo, a prudéncia ¢ uma capacidade
para deliberar bem sobre o que contribui para a vida boa. E uma capacidade verdadeira e
raciocinada de agir com respeito s coisas que sio boas ou mds para os agentes. Assim, ela
estd relacionada a uma capacidade de intuir os fins que sio bons e, mais especificamente, a
uma capacidade para deliberar para chegar a um bom resultado, escolhendo os meios mais
eficientes para o fim bom. Como dito por Aristételes, “a sabedoria pratica (phronesis) é a
disposi¢do da mente que se ocupa das coisas justas, corretas e boas para o ser humano,
sendo essas as coisas cuja prdtica ¢ caracteristica de um homem bom (virtuoso) (/NE,
1143b21-25).1

No campo econdmico, a prudéncia pode ser vista como uma virtude, uma vez que
pode ajudar na avaliagio das consequéncias das decisoes que serio tomadas, bem como
pode auxiliar na escolha dos meios mais adequados para se atingir os fins especificos,
que devem ser fins corretos. Por exemplo, buscar a riqueza ou prosperidade pessoal
ou organizacional seria um fim correto, desde que respeitando os direitos dos outros
agentes econdmicos e as leis do pais, uma vez que o mercado econémico ¢ um ecossistema
interligado. Por outro lado, buscar a riqueza ou prosperidade sem essa consideragio aos
direitos dos outros e as leis seria um fim vicioso, o que implicaria na utilizagio de meios

13 Para os autores, as virtudes econdmicas estio baseadas nas ideias de reciprocidade e beneficio mutuo e isso
porque para um participante virtuoso do mercado, o beneficio mituo nio é apenas um subproduto afortunado
da busca individual do interesse préprio, pretendendo que as transagées com Outros sejam mutuamente
benéficas. Ver Bruni; Sugden, 2013, p. 141-143.

Y Em Intellectual Virtues, Roberts e Wood explicam os elementos da sabedoria prética (practical wisdom).
Um dos elementos centrais é a capacidade de bem deliberar, isto é, a capacidade deliberativa dos agentes para
encontrar os meios mais adequados para realizar um certo fim que é bom. O outro elemento central ¢ a
capacidade de avaliar os fins como corretos, isto ¢, a capacidade avaliativa dos fins. Ver Roberts; Wood, 2007, p.
307-312.
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incorretos, como matar, roubar, sequestrar, formar monopdlios, ser corrupto etc.

Assim, podemos admitir que a virtude da prudéncia pode ser aplicada na economia
de vdrias maneiras, a saber: (i) avaliando as consequéncias das decisdes, considerando os
possiveis resultados e considerando como estas decisdes impactam da vida de todos; (ii)
usando sabiamente os bens, por exemplo, das finangas pessoais e, também, dos bens dos
outros; (iii) liderando equipes e buscando a eficicia nos trabalhos executados; (iv) sendo
cauteloso e precavido, especialmente na tomada de decisdes.

Como vimos, a prudéncia é a capacidade de avaliar a situagio com cuidado e tomar
uma decisio acertada, considerando as possiveis consequéncias. Essa virtude econdmica
requer conhecimento, administragio dos recursos dispom’veis, sagacidade para lidar com
imprevistos e capacidade de ponderar as razdes envolvidas na escolha. Por exemplo, uma
escolha imprudente pode levar os agentes a terem problemas financeiros ou mesmo a
perderem os empregos, bem como pode conduzir a faléncia de uma empresa ou orga-
nizagio, assim como pode resultar na obriga¢io de uma reparagio/indenizagdo. Por
outro lado, agir de forma prudente pode ajudar na administragio da vida e alcangar o
sucesso profissional. Ao avaliar cuidadosamente as opg¢oes disponiveis antes de tomar
uma decisio, podemos evitar erros dispendiosos e aproveitar bem as oportunidades, seja
na questio do trabalho ou das finangas pessoais ou mesmo no 4mbito organizacional.
Serd que a decisdo dos engenheiros e gestores da Vale S.A para nio investir na seguranga
da barragem da Mina Cérrego do Feijdo para lidar com os rejeitos de minério de ferro no
contexto da Catéstrofe de Brumadinho pode ser considerada prudente?15

Creio que nio, e talvez isso nos ajude a entender que a prudéncia é uma virtude
essencial para que possamos viver bem em sociedade, sendo uma virtude central inclusive
para os negdcios, e isto porque ela nos ajuda a tomar decisdes mais acertadas, evitando
possiveis problemas.

J4 adiligéncia também ¢ uma virtude intelectual, que significa uma disposi¢io para o
trabalho bem executado, isto ¢, uma disposi¢do para responder com prontidio e realizar
agbes com boa disposi¢io, sem atrasos, procurando agir de forma competente e eficaz. Ela
pode ser entendida enquanto o interesse ou cuidado na execugio de uma tarefa, também
podendo ser tomada enquanto zelo. Esta virtude contrasta perfeitamente com o vicio
da preguica, pois por ele somos levados a negligéncia. Ela é uma das sete virtudes do
cristianismo, vindo do latim diligentia, sendo diligente aquele que ama. Ser diligente,
entdo, ¢ a capacidade de enfrentar obsticulos com determinagio, investindo tempo e
esfor¢o para realizar bem as atividades sob sua responsabilidade, com honestidade e boa
intengdo. Para Tomds de Aquino, por exemplo, a diligéncia ¢ uma virtude importante

15 A catastrofe de Brumadinho foi o rompimento da barragem da Mina Cérrego do Feijio, na cidade de
Brumadinho-MG, em 05 de janeiro de 2019. O desastre foi causado pela ndo investimento na seguranga da
estrutura, mesmo apontando seguranga abaixo do recomendado por padrées internacionais. A catdstrofe
resultou em 272 mortes, contaminagio de mais de 300 quildmetros do Rio Paraopebas ¢ danos ambientais em
26 municipios de MG. Importante destacar que a Vale S.A. desembolsou R$ 37, 2 bilhes em indenizagoes
individuais e agSes de reparagdo. Ver Mansur, 2023.



30 Denis Coitinho € Lucas Taufer

porque opde-se a negligéncia, sendo que “toda virtude requer diligéncia bem como
eleigio” (Aquino, 2005, ITa-Tlae, q.54, a.1)."¢

No dominio econdmico, a diligéncia ¢ a capacidade de realizar tarefas com zelo, aten-
¢do e prontidio, de forma a entregar o melhor de si em cada agdo. Assim, ser diligente
¢ a capacidade de agir com competéncia, eficicia e prontidio, com uma disposigio de
melhorar continuamente. A diligéncia é uma habilidade adquirida que combina persis-
téncia criativa, esforgo inteligente, planejado e executado de forma honesta e sem atrasos,
com competéncia e eficicia, de modo a alcangar um resultado excelente. E avirtude de
seguir um objetivo de vida, uma conquista ou qualquer tipo de principios por meios
corretos, até chegar na conquista do objetivo, obtendo éxito na tarefa executada. Em
uma economia competitiva como a nossa atualmente, a diligéncia parece ser um ativo
muito importante para os agentes economicos.

Assim, podemos identificar que a virtude da diligéncia pode ser aplicada na economia
de diversas formas, a saber: (i) usando ferramentas e métodos de forma inteligente para
alcangar o resultado esperado de forma mais eficiente; (ii) enfrentando obsticulos com
determinacio, investindo tempo e esfor¢o para a conquista do objetivo; (iii) fazendo o
que precisa ser feito com cuidado, agindo com prontiddo, competéncia e eficdcia para
alcangar o objetivo desejado; (iv) planejando e executando uma tarefa de forma integra,
combinando persisténcia criativa e esforgo inteligente.

Como vimos, a virtude econdémica da diligéncia sugere tanto a produtividade e a ética
no trabalho, envolvendo também trabalho 4rduo e cuidados em uma tarefa especifica,
feita com espirito de amor. A diligéncia é algo que vivenciamos tanto em nosso tempo
de lazer quanto em vérios tipos de trabalho. E para trabalhar diligentemente, precisamos
realizar bem a nossa fungio. Isso se refere tanto ao esforgo que despendemos na atividade
quanto na qualidade do produto resultante. A esséncia do trabalho ¢ igualmente sobre a
motivagio e o resultado. Nio s6 o produto sofre no final do processo se feito negligente-
mente, mas também o trabalhador e outros envolvidos. Mas, importante compreender
que para trabalhar bem, temos que saber o que estamos fazendo e isso requer pritica,
isto ¢, um investimento de tempo e esforgo na aquisi¢do das habilidades adequadas para
executar bem o trabalho. Além disso, o trabalho envolve as razoes e a mentalidade que
trazemos para ele. Trabalhar bem requer motivagio e dedicagio 4 criagio de algo de alta
qualidade, o que envolve dois objetivos: fazer algo com originalidade, bem como envolve
padroes avaliativos apropriados. Com isso em mente, acreditamos que a decisio dos
engenheiros da Vale S.A, no contexto da Catéstrofe de Brumadinho, de nio levar a sério
os laudos sobre a seguranga da barragem, que apontavam um nivel de seguranga abaixo
do recomendado por padrées internacionais, ndo foi uma agio diligente. Ao contririo,

16 Na Questio 54, da Parte Secunda Secundae da Suma Teoldgica, Artigo 1, que trata na negligéncia, Aquino
discute que a negligéncia no é um pecado especial, pois opGe-se a diligéncia. Em suas palavras: “Pois, a
negligéncia opGe-se 4 diligéncia. Ora, toda virtude requer diligéncia bem como eleigio. Logo, a negligéncia nio
¢ um pecado especial” (Aquino, 2005, ITa-Ilae, q. 54, a.1).
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ela pareceu inteiramente negligente.

5. Virtudes Econémicas da Justiga e da Assisténcia Mutua

A virtude econdmica da justica pode ser definida como o traco de cardter ou a disposi¢io
para agir de modo moralmente coerente e consistente com o florescimento humano,
neste caso, em contextos econdmicos. Por contextos econdmicos, seguimos a orientagio
de Heilbroner (1988) e Sen (1993), que, embora por caminhos distintos, argumentam
que a atividade econdmica engloba mais do que a mera realizagio de trocas de bens
e servigos, abrangendo todas as agoes relacionadas 4 produgio, distribui¢io, alocagio,
para além das transagdes, de bens e servicos. No contexto das sociedades modernas, esse
conjunto de a¢des é desempenhado no bojo da institui¢do mercado, sendo que as relagdes
de cooperagio social sdo constituintes desse dominio.

Considerando essa especificidade contextual, justi¢a econdmica, enquanto coeréncia e
consisténcia de tragos comportamentais dos agentes econdmicos podem ser identificadas,
assim, por alguns elementos bésicos envolvidos pelo compromisso de agir justamente
com a busca pela boa vida em sociedade. Ainda que origindrios de compreensées ted-
ricas distintas, tais elementos caracterizadores da justi¢a podem ser evidenciadores do
desempenho de virtudes da parte dos tomadores de decisdes econdmicas. Por exemplo,
na i) consideragio do balango equitativo dos interesses das partes envolvidas nas decisoes
econdmicas; ii) da concessio de igualdade proporcional de oportunidades de participagio
dos individuos na vida econ6mica; iii) do engajamento com o incentivo a participagio dos
individuos na conquista da prosperidade coletiva; e, por fim, iv) da responsabilidade con-
tinua pela manutengio e o aperfeicoamento da confianga entre os agentes em contextos
econdmicos. Vejamos como tais elementos podem ser enquadrados em tipos especificos
de reflexdo sobre a justica e se eles serdo condizentes com nossa tentativa presente de
argumentagio. Antes, porém, fagamos uma breve digressio  conceituagio da justia
como virtude.

Muito sumariamente, AristSteles (INE, V), trata da justica distinguindo-a, primeira-
mente, entre justica geral e particular, afirmando que a primeira trata de um principio
para a ordenagio social por meio das leis corretas, e a segunda como uma virtude do
cardter. No caso da justi¢a particular, subdividem-se em dois grandes dominios, o da
distribui¢io e 0 da comutagio. Sobre justica distributiva, tem-se a ideia j4 mencionada da
decisdo sobre a doagio proporcional a0 mérito ou necessidade das partes envolvidas. No
que diz respeito 4 comutativa, esta visa corrigir imposicdo indevidas de danos as partes
envolvidas. Agir virtuosamente, assim, em relagdo 4 justiga, ou agir justamente, constitui
em um processo de escolha deliberada pela a¢io que, no primeiro caso, considere as
proporgdes daquilo que deve ser distribuido entre as partes, e no segundo caso, restitua
ou impute uma compensa¢io ou uma repara¢io por uma falta ou um excesso cometido.
Dessa forma, agir virtuosamente é uma condigio para que seja alcangado o florescimento
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coletivo, e claramente pode corresponder com o tipo de agdo adequada e desejdvel para
que os quatro elementos da justi¢a enquanto virtude em contextos econdmicos sejam
realizados (NE, V)."

Ainda que em outro sentido, para Smith a justiga também se apresenta como uma
virtude com uma dupla funcionalidade: por um lado, é a mantenedora da ordem social
a0 incentivar os individuos a nio cometerem atos reprovéveis €, por outro, é o elemento
garantidor da extensdo maxima da cooperagio social que permite a existéncia de arranjos
coletivos complexos, como os mercados. Na primeira funcionalidade (744, 1Lii.2-3), a
justi¢a impede que o tecido social se desintegre, ndo por exigir dos individuos alguma
espécie de altruismo ou de priticas continuas de caridade enquanto requisito moral,
mas por atuar negativamente, isto é, desencorajar que os individuos imponham danos
a outros, prevenindo os conflitos decorrentes de uma situagio na qual esta inibigio
nio fosse possivel (TALS, 11ii.2-3). J4 na segunda (JWN, IILi), a justica ¢ fiadora da
estabilidade social que permite a facilitagio das trocas econémica e conjugar tanto a
liberdade individual com a realizagio do bem comum, por meio da consideragio de que
o desenvolvimento de virtudes a partir do autointeresse positivo culmina na harmonia
social necessdria para a prosperidade (W, I1Li).

Resta claro que as bases da fundamentagio da virtude da justica em Smith ocorrem
de modo distinto do que em AristSteles, uma vez que os conceitos de simpatia e de
espectador imparcial, na conformagio da origem da disposigdo de agir moralmente ¢ da
possibilidade reflexiva de emitir juizos morais, sdo tributdrios de ordens diferentes. Entre-
tanto, podemos arriscar que tanto uma como outra perspectiva podem ser consistentes
com os tragos de cardter necessirios paraa condugio virtuosa na institui¢ao mercado, na
manutengio da confianga nas relagdes econdémicas em uma sociedade e no compromisso
das realizagGes sociais com prosperidade e florescimento coletivos.

Assim, o tipo de raciocinio que conecta a boa condugio das atividades econémicas nos
mercados com o desempenho de a¢bes virtuosas parece ser correto. Uma vez que decisoes
em contextos econdmicos influenciam na conformagio do bem-estar e da prosperidade
sociais, evitar decisdes reproviéveis, isto ¢, que nio atentem para os quatro elementos
identificados, e fomentar decisdes desejéveis, ou seja, aquelas que expressam disposigoes
tragos de carter que promovam as decisdes desejéveis de um ponto de vista coletivo, e
considerando que contextos econdémicos podem ser compreendidos como para muito
além, mesmo ainda em uma orienta¢io puramente descritiva, da motivagio egofistica de
agentes em relagées de trocas, parece que faz sentido discutir a virtude da justica quando
se estd a abordar os temas da economia.

Ressalte-se também que a consideragdo do contrério, isto ¢, do desempenho de atos
viciosos nos contextos de decisdes econdmicas, pode levar a problemas de desproporcio-
nalidades distributivas, erros de reparagio e compensagio devidas, imposi¢io de danos

7 H4 um tratamento diferenciado por parte de Aristdteles no que tange ao desenvolvimento da justica geral,
ou justiga politica, nos quadros de sua Politica (Pol., I1I), que nio discutiremos aqui.
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impermissiveis a outros e 4 desestabilizacio da ordem necessdria para a cooperagio social.
Isto ¢ dizer que vicios econdmicos, ou no caso, injustigas econdmicas levam i deterio-
ragdo e erosio da confianga necessdria para a manutengio dos lagos sociais necessirios
a0 préprio funcionamento da institui¢io mercado, impossibilitando o florescimento
coletivo da sociedade.

Fiquemos com o exemplo do escindalo envolvendo a empresa Americanas S.A., o
qual veio 4 tona apds dentncia seguida de rescisio do, a época, CEO da companhia
recém-empossado, no inicio de 2023 (Dieguez, 2023). A fraude descoberta consistia
na utiliza¢io indevida de instrumentos financeiros, como operagoes de antecipagio de
recebiveis, que serviram para ocultar dividas do balango patrimonial e distorcer a verda-
deira situagdo financeira da corporagio. As irregularidades se estenderam por mais de dez
anos, evidenciando graves problemas na governanga das decisdes, na atuagio da auditoria
externa sobre as informagdes prestadas e, principalmente sobre a conduta dos tomadores
de decisoes da empresa. A soma das irregularidades chegava a R$ 43 bilhoes e foi apon-
tada de imediato como um dos maiores escindalos corporativos brasileiros. Uma das
prdticas fraudulentas consistia nas reunioes realizadas na assim chamada “sala blindada”,
nas quais executivos da alta administragio se reuniam em um esquema orquestrado para
decidir sobre manipulagio de priticas contdbeis fraudulentas e como seriam ocultadas
as informagdes relevantes de irregularidades financeiras, tanto do publico interessado
externo, como do publico interno da empresa.

Relacionando o caso Americanas S. A. com os quatro elementos acima elencados para
evidenciagdo da conduta justa em contextos econdmicos, podemos dizer que nio houve
consisténcia ou coeréncia com nenhum deles, seja ao considerar exclusivamente o interesse
dos executivos envolvidos no esquema de corrupgio, deixando de lado os interesses de
outros stakeholders relevantes, como trabalhadores, consumidores, acionistas e talvez
auditores; como ao nio conceder oportunidade de participagdo ao ocultar informagc‘)es
relevantes para o mercado das publicizagées da companhia ao longo de uma década; ao
impor sérios danos a aspectos relativos 4 prosperidade coletiva por nio levar em conta o
impacto negativo das decis6es na sociedade; e, por fim, ao relevar a irresponsabilidade no
tratamento da confianga reciproca entre os agentes. Do mesmo modo, pode-se dizer que
as agoes foram desproporcionais, nio-compensatdrias, impositoras de danos a outros,
nio preocupadas com a manutengio da estabilidade social e, sobretudo, negligenciadoras
da demanda normativa de reciprocidade que uma conduta justa requer, sobretudo da
parte de tomadores de decisio de alto escalio.

Os resultados, como sabido, foram a perda abrupta de valor de mercado das agdes
da empresa, o rompimento imediato de contratos da parte de fornecedores e grandes
clientes, a suspensio dos privilégios, por se tratar de uma grande conta, da parte dos bancos
credores, desemprego de milhares de trabalhadores com o fechamento subsequente de
lojas da cadeia de distribuigdo, para além de a¢6es judiciais praticamente de todas as partes
e investigagdes de nivel federal sobre a companhia e seus executivos passados e presentes,
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culminando inclusive em mandatos de prisio contra alguns deles, para nio falar no dano
irrepardvel 4 reputagio da organizagio. Todos os efeitos negativos causados pela aceitagio
sistemdtica de comportamentos reprovaveis, ou se quisermos, condutas viciosas da parte
de executivos, sendo, talvez, algumas das mais importantes, possiveis de se caracterizar
enquanto injustigas. Voltemo-nos agora para uma reflexdo sobre a outra virtude a que
nos propusemos a argumentar em seu favor, a saber, a virtude da assisténcia mutua.
Por ela, podemos entender o trago comportamental ou a disposigdo de cardter que leva
os individuos a praticarem a ajuda a outros de modo a realizar finalidades individuais
ou coletivas, ressaltando a orientagdo da interdependéncia das pessoas em uma dada
comunidade para o beneficio mutuo.

Assisténcia matua é um conceito, em filosofia moral, das teorias de economia civica,
nas quais ¢ definida como a “vontade sincera (isto ¢, nio puramente instrumental) de
ajudar os outros, com a expectativa de que tais agoes serdo reciprocas” (Nalli, 2023, p.
1045). A tentativa de fundamentagio desta corrente tedrica ¢ a de se afastar da concepgio
smithiana de beneficio matuo ou de benevoléncia, uma vez que requer intengio (no
caso, ndo ¢ apenas uma resposta sentimental) e que nio ¢ completamente incondicional
ou desinteressada. Para Nalli (2023, p. 1046), a assisténcia mutua é uma disposi¢io que
se configura a partir de “ambos um direito reciproco de ser assistido e uma obrigagio
reciproca de assistir cada outro”, enraizada na natureza humana, e que contemporanea-
mente pode ser traduzida por “raciocinio de equipe” ou “intencionalidade coletiva”. E
possivel, no entanto, que uma espécie de recurso 20 modo de conceituagio de virtudes de
Aristételes e Smith possa ajudar na reconstrugio desse conceito em termos de uma virtude
moral-econdmica, o qual possa ir além do que aquele oferecido pela economia civica,
a partir da consideragdo de como essa virtude se relaciona aos vicios correspondentes e
qual seu enquadramento na configuragio econdmica da sociedade.

Podemos categorizar a assisténcia mutua, em um exercicio de tradigo aristotélica
(NE, 11, 8), em uma mediania entre dois vicios, um por excesso, ou por falta. O excesso da
ajuda a outros, em prejuizo inclusive de si mesmo, pode ser caracterizado como caridade
ou altruismo patoldgico, enquanto a falta da ajuda a outros pode ser caracterizada como
indiferenga simpléria. Caridade ou altruismo patolégico podem ser descritos como o
comportamento voluntarista individual se dispor a ajudar os outros de modo exacerbado
a ponto de levar a autodestrui¢io daquele que ajuda, priorizando sempre os outros e
dedicando atengio insuficiente a seu préprio bem-estar ou a de outras pessoas. Jd a
indiferenga simpléria, pode ser descrita como uma completa auséncia de preocupagio ou
de resposta as necessidades expressas de ajuda por parte de outros.

Também podemos argumentar, em consonéncia com o sentimentalismo smithiano,
que a leitura que dissocia a intencionalidade da transformagio do sentimento de simpatia
a pritica de virtude e da incondicionalidade ou desinteresse do que constitui a benevolén-
cia enquanto uma virtude. No caso, apesar de originada por uma inclinagio natural de
ajudar os outros, a utilizagio heuristica do espectador imparcial na conformagio das cren-
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cas e dos juizos morais parece resgatar o elemento da intencionalidade. De outro modo,
a ideia de benevoléncia (7A4S, VLii.3) ndo ¢ de todo pensada como incondicional ou
desinteressada, mas apenas contempla as situagdes em que essas duas condigdes também
acontecem. Neste sentido, a virtude da assisténcia mudtua seria também consistente e
coerente com o cuidado quanto 2 imposi¢io eventual de danos aos outros e com os fatores
de promogio da cooperagio social, podendo claramente ser pensada nesses termos.

As implicagbes econdmicas da virtude da assisténcia mdtua, podem ser descritas,
portanto, como um conjunto de atos virtuosos que permitem a construgio de modelos
econdmicos cooperativos, cuja aplicagdo principal seja conectar momentos de colabo-
ragdo e de competigio na dindmica dos mercados, incentivar politicas publicas para a
apoiar as redes de seguranga social por meio de redistribuigio institucionalizada a partir
de seus critérios e, por tltimo mas de longe nio menos importante, estender suas acoes
para o plano internacional, palco dos maiores desafios econémico-sociais da contem-
poraneidade, que sdo o enfrentamento da crise climdtica, a redugio das desigualdades
exponencialmente crescentes e a administragio do desenvolvimento de inovagoes tec-
noldgicas disruptivas. Tudo isso com vistas & promogio da prosperidade econémica
enquanto meio para o florescimento social.

6. Conclusio

Apresentamos, em nosso texto, uma visio da economia como um dominio da vida hu-
mana que possui uma constelagio distinta de virtudes, e essa visao parece coerente €
compativel com uma longa tradi¢io de pensamento econdmico liberal. As virtudes eco-
ndmicas que tematizamos nio meramente normalizam o egoismo e a instrumentalidade,
a0 contrdrio, elas sdo virtudes genuinas que podem ser mantidas com autenticidade.
Com isso, acreditamos ser insuficiente considerar a economia como contando apenas
com uma motivagio extrinseca de lucro e com uma racionalidade instrumental, que
avaliaria apenas os meios e ndo os fins, para a prosperidade econdmica, sendo necessério
o desenvolvimento de certas virtudes para a boa condugio dos processos econdmicos na
sociedade.

Neste sentido, a motivagio interna dos agentes passa a ser o lugar onde se encontra o
vinculo normativo indissocidvel entre ética e economia. Nio se poderd alcangar o flores-
cimento social, nas sociedades modernas, sem que existam a boa produgio, distribuicio,
alocagio e troca de bens e servigos. Isto ¢ dizer, as atividades econémicas sio condigdes
para a realizagio da boa vida. No entanto, e na mesma medida, a possibilidade de tal
intento depende do desenvolvimento e o incentivo de préticas constituidas por tragos
comportamentais desejéveis; neste caso, aqueles que possam reforcar e manter os lagos de
confianga que possibilitam a cooperagio social em contextos econdmicos.

Tanto virtudes privadas como publicas sio certamente importantes e componentes
indispenséveis da busca por uma sociedade melhor, e é preciso atentar para a especificidade
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daquelas virtudes necessdrias a0 bom andamento da economia, isto é, da fundamentagio
moral da institui¢io mercado, para jogar com as palavras de Stevens (2024). Neste sentido,
sugerimos a discussdo da prudéncia, da diligéncia, da justica e da assisténcia matua como
virtudes morais-econdmicas a serem consideradas no tratamento de tais questoes, para
além daquelas apontadas por Bruni e Sugden (2013), sem a pretensio de esgotar o debate
ou argumentar pela suficiéncia destes dois pares de virtudes elencadas. Sobretudo na
contemporaneidade onde certos desafios de magnitude considerdvel, como as mudangas
climdticas, as crescentes desigualdades e as inovagdes tecnoldgicas disruptivas, tanto
pressionam por uma discussdo sobre os fundamentos de ordem normativa no que diz
respeito a0 pensamento € a agio na dimensio econdmica da vida social.

De todo modo, em que pese outras consideragdes éticas a partir de filosofias morais de
distintas abordagens, como a consequencialista — alids, usual nos debates sobre ética e eco-
nomia — e a deontoldgica, parece restar uma forga na expressio de que o desenvolvimento
de agentes dotados de tragos comportamentais virtuosos sio condigio de possibilidade
para a constituigao de um mercado virtuoso ou de relagBes econdmicas virtuosas, haja
vista que a base de qualquer institui¢io é composta por um tecido de cooperagio so-
cial formado por individuos. Se nio for um argumento suficientemente convincente,
a0 menos que o seja na medida de afirmar a reprovagio de tragos de comportamento
viciosos, como por exemplo o autointeresse excessivo como Unica motivagio econdmica
possivel, a franca desproporcionalidade na distribuigdo de recursos doméstica e inter-
nacionalmente, a irresponsabilidade nas decisdes econdmico-administrativas de longo
alcance histérico-geogrifico e o desprezo pela solidariedade que acabam por consistir,
no mais das vezes, nas bases da defesa de certo comportamento econémico que se afasta
muito das exigéncias colocadas para o funcionamento do mercado, desde a perspectiva
de Aristételes (Pol.; NE), passando por Smith (74S; W), e Mill (1976) e Sen (1999).
Para falar com Heilbroner (1988), ndo hd mistério envolvido em afirmar que a economia
¢, em nivel fundamental, a incorporagio de forgas da moralidade e da politica, ainda
que interpretadas amplamente, mas sim, na nossa dificuldade em entender ou aceitar a
necessidade de entender essa constatagio.

E isso porque, em nossa concepgio, o objetivo do mercado é o beneficio mutuo,
mercado esse que tem por base a confianga muitua entre os agentes. Como o mercado tem
por base a confianga ente os agentes econdmicos, podemos dizer que sua base é moral.
Também ¢ importante reconhecer que as virtudes econdmicas sio vivenciadas em outros
dominios da vida humana, que sio entendidos como dominios de cooperagio entre
iguais para o beneficio mutuo e que, como Mill corretamente argumenta, fornecem o
ambiente no qual os sentimentos sociais da humanidade podem se desenvolver. Para Mill,
corretamente, as relacdes de mercado formam uma parte da rede de relagdes cooperativas
da qual a sociedade civil é composta. Dessa forma, as virtudes econdmicas também sio
virtudes da sociedade civil em geral (Mill, 1976, p. 29-30).
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Hobbes, o Advento do Social e a Economia Politica

Magria IsaBeL Limonagrt!

Hobbes é normalmente lembrado e estudado como tedrico do Estado, isto é, como o
tedrico do dispositivo juridico-politico, do artificio organizado em torno da Soberania e
da Representagio, em referéncia ao qual a sociedade politica toma corpo. Sem Estado,
tal como concebido de forma inaugural por Hobbes, nio haveria, de acordo com ele,
coletividade, mas apenas multiddo dispersa ou individuos, sendo estes autointeressados,
desagregados, competitivos, em desacordo ou conflito. Eo que Hobbes sugere quando
diz que o estado de natureza ¢ um estado de guerra de fodos contra todos ou que a multidio
carece de unidade. Mas, dizer que, de acordo com Hobbes, nio hd comunidade sem
Estado ¢ o0 mesmo que dizer que nio hd sociedade em relagio ao Estado?

Como lembra N. Bobbio (2017), desde Hegel, a quem se costuma atribuir a pater-
nidade do conceito de sociedade civil, o conceito de Estado (em sentido hobbesiano,
isto ¢, enquanto dispositivo juridico-politico) encontra-se articulado ao de sociedade,
sendo esta o conjunto das relagdes e vinculos humanos zdo formados pelo Estado, mas
em relacdo com ele. A sociedade é a contraface material do Estado, sem a qual este nio
pode ser pensado.

Na histéria do conceito, tal como Bobbio a reconstréi, Hobbes ocupa um lugar de
honra. Ele nio apenas nos legou o moderno conceito de Estado, como o pensou em
referéncia a uma condigdo anterior: o estado de natureza. Desta forma, deu o primeiro
passo no sentido de fazer do estado de natureza uma sociedade natural e, a partir daf, uma
sociedade civil em sentido hegeliano, ou seja, a contraface material do Estado juridico-
-administrativo. Mas se Hobbes armou o lance, ndo marcou o gol, uma vez que, para ele,
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o estado de natureza, sendo um estado de distensio, oposi¢io e conflito, no seria ainda,
e nio poderia ser, sem Estado, uma condig¢io propriamente social.

Nio obstante, a teoria hobbesiana do poder enquanto potentia sugere que Hob-
bes tem uma concepgido bem mais robusta do social (Cf. Limongi 2009, 2013, 2022,
Carnevali 2013, D’Andrea 2019, Field 2020). O conceito circunscreve um campo de
intercimbios humanos em relagio ao qual o Estado ¢ pensado, projetando no horizonte
um certo conceito de sociedade. Vale assim procurar os contornos do que viria a ser uma
teoria hobbesiana do social. O interesse dessa proposta é duplo.

Em primeiro lugar, permite acompanhar de perto o trabalho de parto do social en-
quanto dominio tedrico (o advento do social, como diria Hannah Arendt (1997)). Pois,
¢ apenas com o Leviatd, de 1651, que a potentia assume com clareza uma dimensio
socioldgica, apesar do conceito estar presente no Elementos da Lei, de 1641, e de ali jd se
preparar o terreno da futura sociologia do poder. Assim, acompanhar as transformagées
da teoria hobbesiana do poder entre os anos 40 e 50 ¢ observar o esfor¢o hobbesiano de
elaboragio conceitual do social, o que ndo é pouco em se tratando de um filésofo fino e
agudo, cioso de alcangar definigGes perspicuas como Hobbes.

A sociedade civil ¢, para Hegel, o objeto da economia politica (2022, §189). Marx
segue a trilha. E, tal como antes dele Adam Smith (1976, p. 48), cita a teoria do poder
do Leviatd, sugerindo que Hobbes j4 ali vislumbrava, de forma visiondria, o campo da
economia poh’tica,2 preparando o terreno do individualismo metodoldgico que viria a
ser a marca caracteristica desta nova ciéncia (Cf. Coutinho 1993).

Contudo, 20 acompanharmos o processo da elaboragio hobbesiana do social, veremos
que Hobbes pensa os vinculos sociais de forma diferente, ndo prioritariamente como
vinculos de comércio ou troca de interesses, ainda que os leve em conta, mas sobretudo
como vinculos simbdélicos de comparagio, reputagio e poder. Hoje chama-se atengdo
para a intersecgao entre 0s aspectos simbdlicos e econémicos do poder social. Veremos
que os primeiros constituem o cerne da sociologia hobbesiana, antes que a economia
politica tomasse a frente como chave privilegiada de compreensio do social.

I. Hont (2015, p. 6) argumenta que a famosa distingdo feita por F. Tonnies (2001)
entre sociedade e comunidade, considerada fundante da sociologia nascente no século
XIX, encontra-se bem desenhada nos pardgrafos iniciais do De Cive (1642), texto que
Tonnies conhecia bem e que tinha como referéncia de suas préprias elaboragoes. Seguindo
essa sugestdo, minha proposta ¢ a de localizar nesses pardgrafos os primeiros contornos da
sociologia hobbesiana. Em seguida, veremos o que o Elementos da Lei (1640) traz como
conteddo complementar 4 sociologia do De Cive, preparando aquela que se consolidard
e ganhard forma no Leviatd (1651), com a teoria do poder enquanto potentia. O que se
extraird desse percurso é um conceito de sociedade bem diferente daquele que Hont e
Tonnies qualificam como sociedade comercial, fundada sobre a troca de interesses e fins
egoistas e que, desde Hegel, tende-se a projetar sobre Hobbes.

2 Sobre Marx leitor de Hobbes, cf. Freund (1982).
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1. De Cive

O De Cive (1642) propde-se a demonstrar a doutrina dos deveres ou a ciéncia da justica
que fundamenta o Estado. A diferenca do Elementos da Lei e do Leviatd, nesta obra a
ciéncia da justiga no vem precedida de uma descrigio do homem, de suas faculdades
intelectuais e préticas, e da dindmica afetiva em que se envolve. O De Cive é nesse ponto
econdmico e vai direto ao ponto: a cidade (civitas). Ainda assim, em seus pardgrafos
iniciais, Hobbes mostra-se atento 4 dindmica natural dos afetos subjacentes ao dispositivo
juridico-politico que se trata de deduzir, dedicando preciosas linhas, ainda que sucintas
(e por isso mesmo preciosas) ao tema.

A obra comega pela introdugio do famoso e polémico argumento segundo o qual
0 homem néo ¢ por natureza um animal social (ou politico). Nos termos de Hobbes:
0 homem nio é um “zoon politikon”, como o definiram os gregos. E Hobbes quem
recorre a expressio grega, tendo antes dito que “o homem nio nasce apto para a sociedade
(soctetas).”

Devemos a Hannah Arendt preciosas reflexes sobre a equivocidade envolvida na
tradugio da expressio grega zoon politikon para o latim animal social, como faz Hobbes
nessa passagem. Afinal, como ela ensina, ter uma vida politica ndo é o mesmo que
ser social. Contudo, nessa passagem, a equivaléncia entre as expressoes grega e latina
nio ¢é equivoca. Antes, sinaliza que o termo sociedade deve ser compreendido como
comunidade politica. O que Hobbes estd dizendo ¢ que o homem nio tende por natureza
aviver numa comunidade politica. O didlogo com os cléssicos se completa pela afirmagio
de que é apenas por acidente (no sentido aristotélico do termo, ou seja, nio em virtude
de uma necessidade interna 4 prépria natureza, mas a partir da incorréncia de causas
externas) que o homem se torna zoon politikon, isto é, cidaddo.

E apenas no passo seguinte do argumento que o termo soczetas torna-se equivoco.
Hobbes entio esclarece que, ao dizer que o homem nio é um zoon politikon, nio pretende
negar que os homens “compelidos pela natureza (natura cogente), desejam a companhia
uns dos outros”. Ou seja: ndo ¢ que os homens nio tenham disposi¢des sociais. Na
diregdo contrdria, o autor menciona as “delicias da sociedade a que nos leva a natureza
(deliciae societatis ad quas natura ferimur)”.

Aqui, o termo sociedade ganha novo sentido. Nio estamos mais falando da comu-
nidade politica propriamente dita, mas de associagoes espontineas, as quais os homens
s10 impelidos por suas paixoes. Importa a Hobbes mostrar que tais associa¢des ou socie-
dades nio conduzem de maneira espontinea 4 comunidade politica. Pelo contrério, lhe
imp&em resisténcia.

Trata-se ainda de disputar quais sio estas disposi¢des sociais espontineas: nio o amore
a benevoléncia reciproca, a simples disposi¢io para viver em sociedade, tomada como fim
em si mesma, como se costuma pensar, mas a busca de vantagem (utilitas/ commodum),
de um lado, e de honra ou gléria, do outro. Hobbes contesta, assim, a visdo cldssica de que
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as vontades dos homens sio naturalmente convergentes, harmonizéveis, comunitérias,
tendentes a um fim comum. No lugar disso, argumenta que as disposi¢oes naturais dos
homens os conduzem a formas de associagées instéveis, perpassadas por disputas, divisdes
e dominacio (dominion).

No contexto dessa discussio, por contraste com a sociedade civil (em sentido hob-
besiano: a sociedade instituida pelo Estado, para a qual se requer promessas e pactos),
Hobbes enumera trés tipos de sociedades a que os homens sio conduzidos por suas
paixdes, ou seja, trés tipos de sociedades naturais ou espontdneas: (1) aquelas em que os
homens se reinem para fazer comércio, nas quais cada um se ocupa de seus préprios
assuntos (rem suam); (2) aquelas em que se reinem em torno de um of icio (officii causa)
ou tarefa comum, das quais nasce uma amizade forense ou formal (forensis amiticia) e
por vezes fac¢des; (3) aquelas em que buscam entretenimento, comparando-se uns aos
outros e divertindo-se com seus defeitos e debilidades. Nesses casos, conclui:

¢ muito claro a partir da experiéncia de todos os que consideram as coisas humanas
um pouco mais atentamente que toda reunido espontinea (congressus spontaneus),
tem como causa a necessidade mutua (egestate mutua conciliatur) ou a obtengio
da gléria. E por isso os que se retinem desejam seja alguma vantagem, seja aquele
endokimein, a estima e a honra entre seus companheiros. (Hobbes 1983, p. 91,
2010, p. 131)

Estabelece-se assim a distingio entre duas formas espontineas de associagio. De um
lado, hd aquelas em que se buscam vantagens. Esta categoria inclui as duas primeiras
sociedades acima enumeradas: (a) o comércio ou troca de vantagens; (b) a cooperagio,
a busca de fins comuns por meio de aliangas. Em ambos os casos, busca-se o proveito
préprio ou o atil.

Por outro lado, hd as sociedades em que se busca a gléria. Sdo dois os exemplos
deste tipo de associagdes ou sociedades: aquelas em que os homens se reinem para
relatar um fato notdvel ou falar de filosofia, nas quais mostram-se mais preocupados
com a prépria distingdo do que com fazer amizades; e aquelas em que, por prazer ou
passatempo, dedicam-se a rir uns dos outros, na busca de “sair-se mais airosamente, em
sua opinido, no confronto com as fraquezas dos outros”. Nesses casos, 0 que estd em
jogo nio é a a troca ou a cooperagio, mas a comparagaio.

Importa observar a diferenca entre os fins. A alternativa — utilidade ox gl6ria — sugere
que, embora os fins possam se articular e se possa buscar a gléria em vista do atil ou
vice-versa, sio fins distintos e respondem por dinimicas relacionais diversas, podendo
inclusive se opor. Insistindo na diferenga entre a busca do ttil e a da gléria, Hobbes
qualifica o prazer envolvido na gléria como um prazer mental de tipo superior, em
contraste com os 0s prazeres sensuais, que “podem ser compredidos sob o nome de
vantagens (commodum)”.

Sobre a distingdo entre os dois tipos de prazeres o Elementos da Ler complementa
que os sensuais sio aqueles que afetam “o rgdo corporal da sensagdo”, como os prazeres
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ligados a preservagio da espécie e dos individuos (Hobbes 1969, 7.9), ou aqueles ligados
aos sentidos, como o tato e o paladar e as exoneragdes naturais (orginicos). Tais prazeres
se apresentam na forma de “prazeres presentes” (Hobbes 1969 8.2).

Os prazeres mentais, por sua vez, “ndo sio peculiares a nenhuma parte do corpo”
sendo qualificados como alegrias e tristezas (Hobbes 1969, 7.9). Envolvem uma con-
cepgio do futuro e, dessa maneira, um trabalho da imaginacio, ou seja, um processo de
associagdo entre concepgdes passadas e presentes gerando uma expectativa futura. Por-
que envolvem uma cadeia de concepgbes ou afetos — e nio por qualquer compromisso
dualista — qualificam-se como mentais. Entenda-se: imagindrios.

Hobbes vé muito mais relevincia na dindmica afetiva da gléria do que na do util. E
dedica importantes e inovadoras linhas a esta dinimica afetiva no Elementos da Lei.

2. Elementos da Lei

A gléria ocupa um lugar central na teoria dos afetos dos Elementos da Lei. Define-se
como “aquela paixdo que procede da imaginagio ou concepgio de nosso préprio poder
como superior ao poder de quem rivaliza conosco”. Todas as paixdes mentais elencadas
no capitulo 9 do Elementos da Lei, além da gléria, que abre a lista, “se refere en tltima
instincia a gloria”, como se diz no De Cive acerca dos prazeres mentais. Todas tém a ver
com a avaliagdo do préprio poder relativamente ao dos outros — sio alegres quando o
préprio poder ¢ bem avaliado, tristes quando do contririo. A vergonha é uma forma
de tristeza ou desinimo ligado a descoberta de um defeito ou imperfei¢io em si, aira o
apetite de superar uma oposi¢io presente; e assim por diante. Toda paixio mental é uma
forma de gléria ou humildade (seu contrdrio), particularizada em razio das circunstincias
em que o poder se exerce e das resisténcias que efetivamente enfrenta.

Hobbes resume o elenco das paixdes mentais comparando a vida do homem movido
por elas a uma corrida, sem nenhum outro objetivo a nio ser o de estar a frente. A
formulagio reforga a ideia de que a gléria é um fim em si mesma. O objetivo da corrida
nio ¢ o acimulo de vantagens, mas o aumento da gldria, ou seja, da alegria ligada a uma
concepgio favordvel do préprio poder relativamente aos contra-poderes que lhe fazem
resisténcia.

Assim o Elementos da Lei acrescenta ao De Cive a articulagio entre gléria e poder.
Esta relagio se estende a todas as paixdes mentais. Como vimos, os prazeres mentais
envolvem uma concepgio do futuro e, por isso, uma concepgio do poder: “concebemos
que haverd algo no futuro, na medida em que sabemos que h4 algo no presente com
poder para produzi-lo”. A concepgio em questio é a do prdprio poder: “quem tem uma
expectativa de um prazer futuro deve, além disso, conceber emz 5z mesmo algum poder
pelo qual esse prazer possa ser atingido.” (Hobbes 1969, 8.3)

No Elementos da Lez, Hobbes nio oferece propriamente uma defini¢io do poder,
como fard mais tarde no Leviatd, mas se aproxima do conceito por rodeios e exemplos,
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como quem tateia um campo novo de investiga¢io, até entdo desconhecido. Com efeito,
estd em curso a reconceitualizagio do conceito aristotélico de poténcia, em razio da
mecanizagio da natureza. No contexto da fisica mecénica, 4 cuja elaboragio Hobbes se
dedicou a0 mesmo tempo em que escrevia o Elementos da Lei, a poténcia nio mais se
opde 20 ato, mas é uma capacidade atual de produzir efeitos, causa eficiente (Cf. Hirata
2023). Nio ¢ uma qualidade essencial do corpo, mas algo de que um corpo dispoe
circunstancialmente em fungio da relagio com outros corpos e na medida em que recebe
e produz movimentos. Daf que o poder seja, como Hobbes enfatiza no Elementos da Lei,
relacional: excesso de poder em relagio aos contrapoderes.3

Outra novidade tio ou mais impotante que a mecanizagao do poder ¢ a transposi¢ao
do conceito de poder do plano da fisica para o da ética. Esta é uma consequéncia da tese
de que o poder ¢ a capacidade atual de produzir efeitos. Se ¢ assim, que sentido haveria
em dizer que alguém tem o poder de produzir determinados efeitos quando nio os estd
efetivamente produzindo? O que é o poder nio atualizado? A resposta de Hobbes é: tal
poder ¢ expectativa de poder, proje¢io futura de um poder atual, e, nesse sentido, poder
imaginado, opinido de poder. A opinido de poder ganha assim relevincia e Hobbes faz
dela o eixo de uma dinimica afetiva, a partir da qual se explicam as disposi¢oes e condutas
humanas.

Exemplos de poder sio (1) as faculdades do corpo e da mente, como a forga ¢ o
conhecimento, ¢, (2) além destas, “poderes adicionais (such further powers) por meio do
quais se adquirem (as by them are acquired) riquezas, posi¢io de autoridade, amizade ou
favor, e boa sorte”. O texto nio esclarece que poderes adicionais seriam estes e no que
exatamente se distinguem dos primeiros. O Leviatd sera esclarecedor a esse respeito. Por
ora, Hobbes tateia, um pouco is cegas, o novo dominio tedrico que comega a se abrir.

O passo decisivo no caminho da sociologia do poder que veremos ser elaborada no
Leviatd é a “semiologia do poder” que se introduz na sequéncia.4 Vimos que o poder
de um homem ¢ sua capacidade atual de produzir efeitos, gerando uma determinada
expectativa ou opinido de poder, em que consiste a gléria. A isto acrescenta-se que o
poder é significado. Isto ¢, a opinido de poder cujo deleite ¢ a gldria e suas variantes se

3 Segundo Sandra Field, no Elementos da Lei, Hobbes pensa o poder como uma poténcia individual, uma
capacidade virtual, uma faculdade do individuo: “Hobbes’s early analysis of power always privileges natural
faculties, conceiving power as the causal potentiality proper and internal to an individual” (Field 2020, p. 29).
Esta seria, segundo Field, uma forma “nio-comparativa” de pensar o poder (cf. p. 32), em contraste com o
Leviatd. No entanto, nos Elementos da Lei, apesar do foco estar no individuo, Hobbes jé pensa o poder de
forma comparativa e relativa, ao afirmar que o poder é um excesso de poder sobre outro homem e ao relacionar
poder e gléria.

A expressio é cunhada por Y-C. ZARKA (1987). Mas Zarka nega expressamente que o que denomina a
“semiologia do poder” seja uma sociologia, ao contrério do que alego. Certo, ndo se trata de uma sociologia no
sentido de uma ciéncia das leis gerais que organizam as diversas formas sociais. Trata-se dos primeiros contornos
desse novo objeto: o social. Zarka nio vé o objeto porque trata indistintamente da semiologia do poder no
Elementos da Lei e no Leviatd, nio observando a evolugio da temdtica entre os anos 40 e 50. Como argumento,
apenas no Leviatd a semiologia do poder ganha um contorno propriamente socioldgico.
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forma levando-se em conta os signos mediante os quais se conhece o préprio poder e o dos
outros. Tais signos sdo “as agbes, gestos, semblante e linguagem pruduzidos usualmente
por tais poderes.” Por exemplo, uma grande prole, a beleza, a vit6ria em batalhas e duelos
sdo signos do poder corporal; ensinar e persuadir sio signos do poder mental; riquezas
sdo “signos do poder que as adquiriu”, a nobreza ¢ signo do poder dos ancestrais, a
autoridade “signo de forca, sabedoria, favor ou riquezas, pelas quais foi obtida”, a boa
sorte ou prosperidade casual o signo do favor de Deus (Hobbes 1969, 8.5).

Hobbes define entdo a honra como o reconhecimento ou a concepgio [t0 acknowledge/
to conceive] (interna) do poder  partir dos seus signos (externos), os quais denomina signos
honrosos. A opinido de poder que estd na origem da gléria e das paix6es mentais é precisa-
mente esta, ou seja, aquela que se forma com base em signos. Esta precisio é importante,
pois pontua que o deleite em que consite a gléria reside antes no reconhecimento dos
signos do poder, ou seja, na honra, do que efetivamente no desfrute do poder. Estamos
aqui no plano da imaginagio: o poder que importa ¢ o imaginado. Daf que, além da
gléria propriamente dita, que consiste na “imaginagio do nosso poder e valor” [baseado
numa] “experiéncia certa e segura de nossas préprias agdes”, somos também movidos
pela falsa gléria, a mesma paixio quando procede “nio de alguma consciéncia de nossas
proprias agdes, mas da fama e da confianga que os outros tém em nés; pelo que alguém
pode pensar bem de si mesmo ¢, nio obstante, estar enganado”, e pela vangléria, “a ficgio
(que também ¢ imaginagdo) de a¢Ges feitas por nés mesmos, embora nunca tenham sido
feitas.” (Hobbes 1969, 9.1)

Eis assim como o Elementos da Lei ampara e complementa a afirmagio do De Cive
segundo a qual a busca da gléria é um principio natural ou espontineo de associagio. As
“sociedades na qual se ingressa pela gléria” sio aquelas em que se exibem e se reconhecem
signos de poder, com os quais os homens se deleitam e, nessa medida, se vinculam uns
aos outros. A boa sociabilidade depende de uma boa interpretagio dos signos, evitando
que circulem em vio, de forma improdutiva, apenas imagindria.

3. Leviata

O Leviatd retoma a teoria do poder do Elementos da Lei e a desenvolve com foco nos
processos de significagdo da opinido de poder, ou seja, com foco na semiologia do poder.
Tais processos sio apresentados e analisados e o conceito de poder definido j4 nio mais
em relagio com a gléria (ainda que o vinculo entre um conceito e outro nio desaparega),
mas por eles mesmos, como um objeto a parte, a0 qual Hobbes dedica um capitulo em
separado. A questdo agora é: como se tecem as relagdes espontineas de poder entre os
homens?

O ponto de partida ¢ a defini¢do de poder: o poder consiste nos “meios de que [um
homem] presentemente dispoe para obter qualquer manifesto (apparent) bem futuro.”
A definigio traz precisio ao que havia sido dito sobre o poder no Elementos da Le.
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Reafirma-se o cardter atual do poder (meios presentes para se obter...) em sua relagio
com uma expectativa futura (o que aparece como um bem futuro). Estreita-se o lago
entre poder e desejo. O poder nio é apenas instrumento de realizagio do desejo como
também ¢ condicionado pelo desejo. Pois, o poder de realizar algo nio desejado ndo ¢
propriamente poder. Ou melhor, ¢ um poder sem valor - um conceito que, mal tendo
sido mencionado no Elementos da Lei, ganha centralidade no Leviatd (voltaremos a ele).

Outra precisdo importante é a clareza na distingdo entre os dois tipos de poder, jd men-
cionados em 1640, mas agora nomeados e definidos: os poderes naturais, que consistem
na “eminéncia das faculdades do corpo e do espirito” e os poderes instrumentais, que “se
adquirem mediante os anteriores ou pelo acaso, e constituem em meios e instrumentos
para adquirir mais poder, talcomoa riqueza, a reputagao, 0s amigos € 0S SeCretos designios
de Deus a que os homens chamam boa sorte.” Compreende-se melhor a natureza do se-
gundo tipo de poder, agora denominado znstrumental. Poderes deste tipo sio adquiridos
pelos primeiros ou pelo acaso, ou seja, sio secunddrios e nio originais, e distinguem-se
dos primeiros porque operam no sentido da produgio de mais poder. Uma imprecisio
do texto de 40 ¢ corrigida: nio se diz mais que riqueza, reputagio, amizades e a sorte sio
produzidas pelos poderes secunddrios, mas que consistem, precisamente, nesses poderes.

A énfase recai, assim, sobre o cardter progressivo do poder instrumental. Diante do
poder instrumental, os poderes originais tornam-se irrelevantes, a nio ser como primeiro
impulso para sua aquisigio. Eo que salienta a oragdo seguinte, que desenvolve o conceito
de poder instrumental: “a natureza do poder € nesse ponto idéntica 4 da fama, dado
que cresce a medida que progride; ou a do movimento dos corpos pesados, que, quando
mais longe vido, mais rapidamente se movem”. O poder que conta nio ¢ o original (as
faculdades do corpo e do espirito), mas o adquirido (a riqueza, as amizades, o favor),
porque, sendo progressivos, suplantam a escala dos primeiros.

O préximo parégrafo esclarece no que consiste a progressividade do poder instrumen-
tal. O que caracteriza o poder instrumental e o torna progressivo ¢ que ele ndo ¢ o poder
do individuo tomado isoladamente, mas poder composto, poder de vérios individuos
reunidos. A reunido de poder ¢ o que produz aquele “excesso de poder de um homem
sobre o outro” mencionado no Elementos da Lei, em que consiste efetivamente o poder
em face dos contrapoderes. Aqui reside a grande novidade trazida pelo Leviati em relagio
a0 Elementos da Lei. Em 40, o foco da andlise estd no individuo e nio se fala em poder
composto. No Leviatd, o foco estd no poder composto, o poder da fac¢io, ou, como vai
ficando cada vez mais claro, o poder soczal, ainda que nio nomeado assim.

A forma mais eficaz de compor poder, prossegue Hobbes no Leviati, é a Republica,
que retne o poder (potentia) de todos por consentimento. Esta afirmagio inova de
maneira importante em relagio s obras dos anos 40, ao estabelecer a relacdo, rica em
consequéncias para pensar a Republica, entre a potentia e a potestas. Mas, nio sendo a
potestas uma forma espontinea de reunir poder, no é o foco no momento. E apenas
mencionada em contraste com a reunido espontinea de poder, cuja dinimica trata-se de
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analisar: a facgdo. A facgdo consiste na reunido de amigos e servos, com base na avaliagdo
que os homens fazem do poder uns dos outros.

A riqueza é exemplo de poder instrumental precisamente por isso: “porque consegue
amigos e servos”. Mas, ela s6 o faz efetivamente — esclarece o autor — se estiver “aliada a
liberalidade”; do contrério, “exp6e 0 homem, como presa, 4 inveja”. E notével a diferenca
em relagdo ao Elementos da Lez, onde se 1€ que a riqueza é o signo do poder de quem a
conquistou. Agora, a riqueza nio ¢ apenas o signo de um poder anterior, mas (o que é
mais relevante) instrumento de mais poder, ou seja, de composigio de poder, desde que
aliada i liberalidade.

A riqueza nio perde, contudo, o seu cardter de signo. Ao contrério, Hobbes cuidard
de esclarecer que o poder instrumental produz poder composto exatamente porque é
significado. Eo que se v€ pelos exemplos de poder fornecidos, a comegar pela reputagio:
“areputagio de poder ¢ poder, pois atrai a adesio daqueles que precisam protegio”. Todos
os exemplos sio exemplos de poder significado e dado a significar aos outros, ou seja,
reputagio de poder. Pois, sdo os signos do poder que atraem outros homens, resultando
em mais poder ou poder composto.

Outro passo importante dado no Leviatd é a introdugio da nogio de valor (value)
ou importincia (worth), para designar o reconhecimento do poder (o que no Elementos
da Lei se denominava honra). A énfase recai sobre o cardter relativo do valor enquanto
opinido do outro: “o valor, ou a importincia de um homem, tal como de todas as outras
coisas, é o seu prego; isto €, tanto quanto seria dado pelo uso do seu poder. Portanto, nio
¢ absoluto, mas algo que depende da necessidade e julgamento de outrem”.

Como ji observado, a introdugio do conceito de valor implica uma relagio mais
estreita entre poder e desejo: o poder que importa é o de realizar algo desejado. Acrescente-
-se a isso que o desejo que importa para dotar o poder de valor é o desejo dos outros, pois
s6 assim o poder retine e atinge a escala de um poder composto. Daf que “mesmo que
um homem (como a maioria faz) atribua a si mesmo o mais alto valor possivel, o seu
verdadeiro valor ndo serd superior ao que for estimado pelos outros”. O valor ¢, assim, a
chave de composigio do poder. A atengio dada a este conceito no Leviatd acompanha o
novo foco da teoria do poder, a saber, o poder composto, enquanto poder simbdlico.

A honra entio se redefine. Ela ndo ¢ mais apresentada como o reconhecimento do
poder, mas como a manifestagio do valor que os homens atribuem aos poderes reconhe-
cidos. Ela ¢ o signo do valor ou do poder que efetivamente conta quando se trata de um
poder composto, ou seja, o poder tal qual imaginado e valorado pelos outros. Como
vimos, jd no Elementos da Lei Hobbes estava interessado na semiologia da honra. Entdo
se dizia que a honra ¢ o reconhecimento do poder a partir dos seus signos, denominados
signos honrosos, e que a honraela prépria se manifesta em signos, denominados signos
da honra. No Leviati essas intuicoes sio levadas adiante, de modo que a honra passa a
ser ela prépria da ordem do signo.

A honra é signo do valor, que é signo de poder. Ou seja, a honra é signo de poder. Ela
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se materializa em posses, acoes ou qualidades, denominadas “honrosas”. O poder em
questdo ¢ o poder composto, como Hobbes indica ao comegar a lista destes signos dizendo
que “ser honrado ou temido por muitos ¢ honroso, e prova de poder. Ser honrado por
poucos ou nenhum ¢ desonroso”. O que muda em relagio ao Elementos da Lei é que,
no Leviatd, a honra, enquanto signo do poder, constitui poder (poder composto).

Ap6s tratar dos signos de honra no Leviata, assim como nos Elementos da Lez, Hobbes
lista os signos honrosos, a saber, tudo o que significa o poder de um individuo e produz
honra. Com isso, volta a tratar do poder do individuo. E comega a série de exemplos
dizendo que “ser honrado, amado ou temido por muitos ¢ honroso e prova de poder.
Ser honrado por pouco ou nenhum ¢ desonroso”. Ou seja, comega dizendo que o poder
do individuo estd em sua capacidade de reunir amigos e servos (ser amado e temido), na
medida em que é honrado, ou, se quisermos, que o poder de um individuo é um poder
simbdlico. A partir dai, Hobbes retoma a enumeragio que ji estava no Elementos da Lei:
a vitdria, a boa sorte, a resolugio etc. sio signos do poder que a produzem. Mas, agora
o poder de que se estd falando ¢ o poder valorado e significado, poder de reunir forgas.
Noutros termos: poder social.

Desde os Elementos da Lez, o poder tem um cardter comparativo e relacional, inse-
rindo-se num campo de significagées. Trata-se do poder do individuo em relagio ao
poder dos outros (excesso de poder sobre os outros), numa dinimica comparativa em que
o deleite com os signos de poder d4 lugar a gléria. O Levzata leva adiante essa teoria do
poder ao dar dois passos decisivos rumo a uma sociologia do poder. Primeiro, ao fazer a
passagem do poder individual para o poder composto. Segundo, ao desenvolver a tese de
que os signos de poder e de honra sio constitutivos de poder, na medida em que operam
como polo atrativo de mais poder ou de reunido de forgas. Trata-se propriamente de
uma dinimica social do poder, em torno da qual se organiza toda uma rede afetiva de
dependéncia e dominio entre os que tem mais poder (os superiores) e 0s que tem menos
(osinferiores). O cardter social dessa dinimica é enfatizado quando Hobbes sugere que os
signos constitutivos do poder variam conforme os contextos - quando diz que os signos
de honra nio sio os mesmos dentro e fora do Estado, entre pagios e cristios, e quanto
caracteriza a espécie de honra significada em escudos e brasées hereditdrios como um
costume dos povos germanicos.

A novidade trazida pelo Leviati em relagio ao Elementos da Lei estd precisamente na
emergéncia desta sociologia do poder. Nio se trata de uma ruptura com o texto de 1640.
O Leviatd apenas leva adiante a temdtica absolutamente original que comega a se esbogar
nos anos 40, nio apenas no Elementos da Lei como também do De Cive, em torno de
uma sociedade espontinea em vista do poder e da gléria.
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4, Conclusiao

Retomemos a partir daqui o par sociedade / Estado de que partimos. O percurso realizado
deixa evidente que Hobbes jd estd pensando nos termos dessa dualidade. Hobbes introduz
o conceito de Estado em relagdo com o social. Enquanto pai do moderno conceito de
Estado, ele ¢, a0 mesmo tempo, pai do conceito de sociedade. O par Estado/sociedade
entra no lugar da comunidade politica cléssica.

Pudemos ainda compreender como Hobbes situa e conceitua o social. Nio se trata
de uma teoria social acabada, mas dos contornos de um campo teérico que comega a
se desenhar em sua obra. Contrariamente a toda uma tradigio interpretativa que passa
por Adam Smith, Hegel e Marx, o autor do Leviatd ndo pensou a sociedade na chave
da economia politica. Ele a concebeu como um campo comparativo, como sociedade
em vista do poder e da gléria, ndo como sociedade comercial. Isso ndo quer dizer que a
chave da economia politica no pudesse se somar aquela desenhada por Hobbes, como
efetivamente veio a se somar. Significa apenas que a sociedade, como conceito correlato
do Estado, nio nasce como o objeto da economia politica. Antes que a economia politica
viesse a se tornar uma chave de leitura do social, jd se consolidava na obra de Hobbes
uma outra chave — politica — a partir da qual o social se desenhou como um dominio de
relagGes de poder, de dominagio e comparagio, correlato ao Estado. A teoria hobbesiana
do social precede o nascimento da economia politica. Deve-se evitar que um olhar
retrospectivo apague seus tragos originais, tragos estes que nio passaram despercebidos
a certos economistas politicos como Hume e Smith. Tratar desses desdobramentos,
contudo, ¢ tarefa para outra empreitada.
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Alguns Elementos da
Filosofia da Economia de
David Hume

RoGErIO ANTONIO PrcoLr

1. Introdugio

Com observado por Margaret Schabas (2012), os Discursos politicos ( Political discourses)
de David Hume (1711-1776), publicados em 1752, foi a primeira publicagio do filésofo
a ter um reconhecimento imediato. Pode-se dizer que Hume, 4 sua época, tornou-se mais
conhecido por esses ensaios econdmicos do que por suas ideias filoséficas. Quando da
publicagio das Investigagies sobre o entendimento humano e sobre a moral (respectiva-
mente, 1748 ¢ 1752), * ele préprio reconhecera a frustragio com a recepgio e 0 pouco
interesse que despertaram os trés livros do seu Tratado da natureza humana (1739,
1741), publicados uma década antes. A coletinea de ensaios dos Discursos politicos foi
altamente exitosa: ela teve duas impressoes em 1752, seguidas de outra edigio em 1754 e,
a partir de 1758, os ensaios foram incorporados ao segundo volume dos Ensazos morais,
politicos e literdrios (Essays, moral, political, and literary), que tiveram outras sete edigdes,
revisadas e refinadas pelo préprio Hume, nos anos de 1760, 1764, 1767, 1768, 1770,
1772 € 1777 (Hume, 2021, p. xvii-xviii).

! Universidade Federal de Sao Joo del-Rei (UFS]). E-mail: rogerpicoli@ufsj.edu.br.

2 Adotarei aqui a designagdo comum entre os especialistas em Hume que se referem a Uma investigagdo
sobre do entendimento humano, publicada em 1748, e Uma investigagio sobre os principios da moral, publicada
em 1752, como, respectivamente, a Primeira investigagio e a Segundﬂ Investigagdo.

Pontes, A. N.; Neiva, A. (ed.) Ensaios de Filosofia da Economia.
Florianépolis: NEL/UFSC, 2025, pp. 51-77.
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Os Discursos politicos sio ensaios voltados para um puiblico amplo e os tépicos dis-
cutidos por Hume sdo bem diversos, embora a grande maioria deles pertenga ao que
hoje em dia chamarfamos de discussdes sobre politica econémica. Os ensaios abordam
temas como funcionamento de bancos, juros, moeda, crédito, finangas publicas, impos-
tos, comércio, balanga comercial e desenvolvimento da inddstria. A primeira edi¢io
de 1752 trouxe os seguintes ensaios: Do comércio (Of commerce); Do luxo (Of luxury);
Da moeda (Of money); Dos juros (Of interest); Da balanga comercial (Of the balance of
trade); Da inveja do comércio (Of the jealousy of trade); Do equilibrio de poder (Of the
balance of power); Dos impostos (Of taxes); Do crédito priblico (Of public credit); De alguns
costumes notdveis (Of some remarkable customs); Da populagdo nas nagoes antigas (Of the
populousness of ancient nations); Da Sucessdo Protestante (Of the Protestant Succession); e
Ideia de uma repiiblica perfeita (Idea of a perfect commonwealth).

As correspondéncias de Hume a época mostram que problemas econdémicos sempre
estiveram no seu horizonte de interesses. Além de contribui¢ées tedricas, como a sua
critica aos conceitos e poh’ticas protecionistas mercantilistas, a teoria sobre os efeitos da
circulagio monetdria e a teoria sobre o mecanismo ﬂuxo-espécie, Hume sempre manteve
ointeresse por questdes priticas em economia. De acordo com Schabas (2012) e Schabas e
Wennerlind (2020), Hume discutiu as ideias de alguns dos principais tedricos da economia
do seu tempo, em particular, com o seu amigo pessoal, Adam Smith; mas também
com James Steuart, Turgot ¢ Morellet. Ele também manteve correspondéncia com
filésofos iluministas franceses como Voltaire, Montesquieu, Rousseau, Diderot, além de
D’Alambert e Comte de Buffon, seus amigos pessoais. Hume também sustentou contato
com figuras lideres do pensamento politico escocés, tais como Adam Ferguson, Lord
Kames e John Millar (Schabas; Wennerlind, 2020).

Ao longo de sua vida, Hume defendeu as virtudes e as vantagens do comércio e das
sociedades mercantis, desde quando ainda exercera a fungio de aprendiz numa empresa
de comercializacdo de agtcar, ainda nos anos de 1730, passando pelo convivio com o
circulo de comerciantes escoceses estabelecidos em Londres. Ele desempenhou, entre os
anos de 1746 e 1748, o papel de responsdvel pelas operagoes financeiras do exéreito da
Inglaterra, estudou as politicas fiscais de diferentes paises e sempre se manteve préximo a
banqueiros e comerciantes. E foi também negociador de contratos junto a companhias
de comércio (Schabas; Wennerlind, 2020).

Um aspecto pouco mencionado ¢ que Hume esteve diretamente envolvido em ne-
gociagdes politicas, envolvendo o papel-moeda que circulou no Baixo Canadd (atual
Quebec). Segundo Dimand (2005), apds a conquista britinica, o volume e a desvaloriza-
¢do da moeda que circulou naquela provincia quando sob o dominio francés tornou-se
um problema. Em 1765, na fungio de Chargé d’Affaires, Hume redigiu e apresentou
a0 governo francés um memorando, em nome dos comerciantes britdnicos, propondo
ajustes nos termos de pagamento pelas notas daquele papel-moeda. Hume analisou as
emissdes do governo francés anterior 4 conquista e argumentou que a politica adotada
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a época havia comprometido seriamente o valor do papel-moeda e a sua validade. Ele
reivindicava que todo o papel-moeda emitido deveria ser pago integralmente pelo valor
de face, conforme o compromisso original do governo francés. Os termos do tratado
subsequente, que definiu a transferéncia do governo do territério para os britinicos,
nio haviam sido completamente honrados em virtude da répida desvalorizagio daquele
papel-moeda no mercado, o que foi considerado injusto e prejudicial aos interesses dos
comerciantes e portadores das notas (Dimand, 2005).

Hi4 algumas razes principais para se levar a sério a conexio entre os temas econdmicos
tratados por Hume em seus Discursos polz’tz'w.r, posteriormente reunidos em Ensaios
morats, politicos e literdrios (Essays, moral, political, and literary, 1777/2021), e algumas
das suas posi¢oes filoséficas. A primeira é que os temas econdémicos considerados nos
Discursos politicos pertencem ao dominio geral do que Hume entendia como fendmenos
morais.

A segunda razio ¢ que, sendo um escocés, Hume preocupou-se com os fatores deter-
minantes das condi¢des econdmica e social da Esc6cia. As condigoes da Escécia apds a
uniio das coroas, em 1603, e apés a unificagdo dos parlamentos, em 1727, eram muito
piores que as da emergente e rica Inglaterra e os desafios do primo pobre do Reino Unido
eram considerdveis. A unido com a Inglaterra,

[...] trouxe a tona questdes de jurisdigio e autoridade, bem como questées associadas
as virtudes e a relagdo apropriada entre igreja e estado, questdes que definiram a
agenda para a filosofia moral escocesa no século XVIII, da qual emergiram o que
hoje reconhecemos como as ciéncias sociais. Ao mesmo tempo, a Escécia era um
pais pobre em comparagio com sua vizinha mais rica, a Inglaterra, incentivando
andlises sobre as diferengas no desempenho econémico. Além disso, a Escdcia
passava por mudangas significativas com a comercializagio emergente da atividade
econdmica, enfrentando questdes prdticas como melhorias agricolas, politica [de
protecdo] comercial e o surgimento dos bancos (Schabas; Wennerlind, 2020; cap.
1)}

A terceira razdo, conexa i anterior, € o interesse de Hume pelos fend6menos relativos
a0 comércio,  expansio da riqueza em geral e ao desenvolvimento econémico. Esses
fenémenos foram uma preocupagio constante ao longo de sua vida, apesar de essas suas
consideragdes serem frequentemente negligenciadas e normalmente estudadas completa-
mente 4 parte das suas ideias filoséficas e das suas posigdes em metafisica, epistemologia,
psicologia e filosofia moral (Wennerlind; Schabas, 2008; Schabas; Wennerlind, 20205
Paganelli, 2023).

A quarta razio diz respeito ao contexto intelectual em que Hume foi educado. Os
temas abordados por ele nos Discursos politicos sio temas teoricamente conectados ao
chamado Iluminismo escocés. Prevalecia nas universidades escocesas uma filosofia do

3 Exceto onde indicado, todas as tradugbes contidas neste texto sio minhas.
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common sense, de fundo lockiano, que sustentava a crenga de que a mente era capaz de gerar
ideias para além da pura experiéncia dos sentidos (Francis Hutcheson e Thomas Reid). A
evidéncia ou a experiéncia seria sempre mediada ativamente pela mente e decifrar o papel
da razio e os mecanismos gerais que governam o funcionamento da mente tornou-se a
grande ambigio do jovem Hume, que pretendia estabelecer os fundamentos da ciéncia
da natureza humana. Outra tradi¢io do Iluminismo escocés, esta alvo das criticas de
Hume, era a tradi¢io jusnaturalista. Essa doutrina encorajava a ideia de que havia uma
ordem natural no mundo e assumia que havia na moral dois dominios distintos. De
um lado, as virtudes morais naturais seriam alcangadas pelo exercicio da razio e nos
conduziriam 2 realiza¢io de um bem terreno: a felicidade sob a forma do florescimento
humano. De outro lado, a realizagdo das virtudes teoldgicas do amor e da esperanga seriam
atingidas por meio da fé e do reconhecimento da ordem divina, elas nos conduziriam
20 bem extraterreno da unifo eterna com Deus. Nessa visdo jusnaturalista, tipicamente
aristotélico-tomista, cada uma das espécies possui uma fungio ou plenitude a ser atingida
e a natureza, como um todo, estd orientada para um fim, que é ordem e harmonia. O
traco distintivo dessa doutrina consistia na defesa, contra as posi¢des céticas, da existéncia
de uma ordem moral, normativa, imutdvel, que é parte inerente do mundo; portanto,
haveriam verdades morais que poderiam ser descobertas (Haldane, 1996).

A quinta razio ¢ que Hume foi um pensador atento as condigbes sociais e econdmicas
nio apenas da Escdcia, a sua terra natal. Ele tinha como hdbito coletar informagoes
e dados comparativos sobre transa¢bes comerciais entre os paises que ascendiam no
comércio internacional e também na industria.

Acima de tudo, Hume examinou detalhadamente os mecanismos essenciais e as
propriedades definidoras do capitalismo e sua propensio para a expansio global.
Ele analisou explicitamente as caracteristicas econ6micas de terras distantes (tdo
distantes quanto China, Pérsia ou Africa), bem como as regides com as quais estava
mais familiarizado (Europa e América do Norte). Seu foco principal estava na Gra-
-Bretanha moderna, Franca e Holanda... (Schabas; Wennerlind, 2020; Preficio).

Finalmente, Hume foi formado numa tradi¢io que valorizava a histéria. Como
muitos pensadores escoceses do seu tempo, Hume esteve interessado em compreender os
avangos da sociedade ao longo do tempo, da superagio de estdgios tribais, e birbaros, para
niveis maijores de refinamento de hdbitos e de complexidade social. Nessa perspectiva
histérica, da difusio de hdbitos civilizados e cada vez mais refinados, as trocas comerciais
teriam desempenhado um papel fundamental. Em geral, Hume via a sociedade comercial
e industrial como produto histérico e cultural, isto ¢, dependente do desenvolvimento
do conhecimento e do refinamento dos hdbitos e dos costumes. Filosoficamente, isso s6
seria possivel a partir do momento em que as comunidades passassem a valorizar, num
sentido amplo, a seguranga na posse dos bens e a propriedade, isto ¢, a partir do momento
em que passassem a cultivar a virtude artificial da justica.
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Neste capitulo, busco conectar alguns dos temas econdmicos tratados por Hume
nos seus Discursos politicos com a sua pretensio filoséfica de estabelecer os fundamentos
de uma ciéncia da natureza humana, cujo valor poderia ser estimado nio pelos avangos
especulativos, ou puramente tedricos, mas sobretudo pela capacidade de orientar o
aperfeicoamento das agbes e das institui¢oes em dire¢io & promogio da utilidade e o
bem estar das sociedades.? Inicialmente, apresento em termos introdutdrios uma leitura
possivel da relagdo entre o projeto filoséfico mais amplo de Hume, apresentado no
Tratado da natureza humana, e os temas econdémicos de seu interesse. Também exploro as
caracteristicas gerais do que dele denomina genericamente de fendmenos morais, inclusive
econdmicos, € 0 método apropriado para compreender e intervir nessa realidade. Em
seguida, dou énfase a psicologia da aprovagio moral, tal como Hume a concebia. Assumo
que a compreensio dessa base filoséfica é central para entender o modo como Hume
pensaa pritica, o governo, e as formas apropriadas de se realizar as intervengdes em termos
de politica econémica. Na sequéncia, dada a centralidade das convenges e obrigagoes
relativas a justiga para a compreensio da visio de Hume acerca da complexidade das
sociedades comerciais e industriais, apresento a sua doutrina das virtudes naturais e
artificiais. Concluo com algumas consideragdes sobre a importincia da leitura dos ensaios
econdmicos dos Discursos politicos a luz dos fundamentos filoséficos apresentados.

2. O Newton da Moral

Hume entende por moral um dominio relativamente auténomo dos assuntos humanos.
No século XVIII, a filosofia moral frequentemente era entendida como o dominio das
acoes voluntdrias. A filosofia moral envolvia fenémenos relativos aos assuntos humanos
em geral, mais especificamente, aqueles fendmenos determinados pela vontade, por
escolha e deliberagio. Os fenémenos abarcados envolviam temas que hoje pertencem a
dominios como psicologia, estética, ética, politica, histéria, economia, direito, pedagogia,
administragio, teologia, retérica e critica literdria (Berlin, 2013, p. 28-29). Nesse sentido,
a filosofia moral envolvia aquilo que seria dependente da voligdo e dos sentimentos
humanos.’

O distanciamento entre filosofia natural e filosofia moral nio implicava recusar a
possibilidade de transposigio do método experimental de investigagio dos fendmenos
naturais para a investigagio dos fendmenos morais, nem a impossibilidade de que tais
fendmenos pudessem ter origem naquilo a que, por analogia, os pensadores dos sécu-
los XVII e XVIII denominaram “a natureza humana”. Particularmente, para filésofos

# Para uma apresentacio das ideias ¢ aspectos principais do pensamento econémico de David Hume, ver
McGee (1989).

> Por seu turno, grande parte do que era considerada a filosofia dos fendmenos naturais rapidamente deixou
de ser um campo de especulagbes filos6ficas para tornar-se o dominio cientifico que conhecemos como a fisica
newtoniana.



56 Rogério Antonio Picoli

empiristas como John Locke e David Hume, a aceitagdo da distingdo qualitativa entre
os dominios do fisico, mecinico, e o0 dominio do mental, voluntirio, nio implicava a
existéncia de duas realidades ou de duas substincias, como num sentido cartesiano. Devi-
damente adaptado, esses pensadores acreditavam que o método experimental, centrado
na observagio sistemdtica dos fendmenos, e responsével pelas realizacoes de Newton na
fisica, poderia ser estendido para o dominio dos fendmenos morais. Nio por acaso, o
subtitulo do Tratado da natureza humana de David Hume é: uma tentativa de introdu-
zir 0 método experimental de raciocinio nos assuntos morais (Hume, 1739,1741/2009). O
método experimental de raciocinio ¢ obviamente uma referéncia a0 método newtoni-
ano e frequentemente intérpretes e comentadores do pensamento de Hume destacam a
pretensio do filésofo escocés de tornar-se o “Newton das ciéncias morais” (MacIntyre,
1984). Contudo, mesmo para Newton, que unificou a explicagdo dos fenémenos fisicos
visiveis em umas poucas leis ou principios gerais, nem todos os fendmenos naturais sio
propriamente quantificiveis ou redutiveis 4 estratégia de quantificagdo. Para Hume, a
compreensio de fendmenos qualitativos, como as cores, o sabor ou a beleza, ¢ derivada
da experiéncia sensorial, e nio de conceitos inatos ou qualidades objetivas dos objetos.
Esses fendmenos qualitativos inclufam boa parte dos fendmenos complexos quimicos,
bioldgicos e das nossas percepgoes, mas também alguns estritamente fisicos, como o
magnetismo e o comportamento dos fluidos.

Os intérpretes e comentadores do pensamento humiano, observa Demeter (2015),
divergem acerca do tipo de influéncia que a ciéncia newtoniana teve sobre a concepgio
de ciéncia da natureza humana de Hume. Hd uma tendéncia em enxergar alguma simi-
laridade entre, de um lado, as nog¢es de forga e gravitagio e, de outro lado, o principio
humiano da associagio das impressoes e das ideias; por isso, no é incomum os intérpretes
vincularem as obras de Hume aos Principia de Newton.® Contudo, a nogio de atragio
implicada no principio da associagdo das ideias e das impressdes aponta mais para uma
atragio eletiva,

[...] a0 contrério da lei da gravitagdo universal, os principios das associagoes nio se
aplicam universalmente as ideias, apenas a algumas ideias, e hd, claro, um nimero
indefinido de ideias que nio mantém entre si qualquer forma de relagio associativa
(Demeter, 2015, p. 179).

Noutra diregdo, a influéncia de Newton sobre Hume pode ser mais bem explicada
quando olhamos nio para o método empregado nos Principia, mas para os detalhes do
método especifico que Newton aplicou nos estudos da luz e das cores que ele apresentou
em Opticks. Nio apenas porque Hume parece afastar-se do tratamento matemdtico e

6 Apesar da presenga de alguns pontos de aproximagio, como a recusa do apelo a conceitos puramente
especulativos e a defesa de certo reducionismo explicativo, o principio da associagdo de ideias e impressoes de
Hume distingue-se seriamente do principio da gravidade de Newton exatamente porque a gravidade exerce
uma influéncia continua, uniforme e regular sobre os corpos, enquanto os efeitos da associagio das ideias e das
impressoes sobre os seres humanos sio nio regulares e variam enormemente em graus (Demeter, 2015).
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quantitativo que Newton deu as forgas nos Prz'nczpz'a, mas sobretudo porque o préprio
Newton se prop0s a oferecer um tratamento qualitativo aos fendmenos Sticos, em par-
ticular, s cores. Ele préprio sugeriu que, nesse campo, devemos proceder como nas
investigagoes de fendmenos quimicos, com atengio a andlise qualitativa das propriedades
dos elementos e dos compostos (Demeter, 2015, p. 172-173).

Esse procedimento de andlise qualitativa de fendmenos que [a exemplo da luz e
das cores] resistem 4 matematizagio, mostrou-se fértil em outros campos como na
quimica e nos seres vivos. E foi em decorréncia disso que se estendeu também a tal
tipo de abordagem o rétulo de “newtoniana” (Demeter, 2015, p. 181).

Identifica-se assim, no século XVIII, a difusdo entre os médicos e quimicos escoceses
daquele tipo de andlise qualitativa inspirada na Opticks de Newton, o que teria dado
origem ao chamado “vitalismo iluminista” (Enlightenment vitalism). Tal abordagem,
ainda segundo Demeter (2015), era marcada: (i) pela énfase nas diferencas qualitativas e
nas interagdes orginicas, (ii) pelo reconhecimento da atragio seletiva entre os elementos;
também (iii) pela énfase no emprego da andlise analdgica para identificar e rastrear as
possiveis conexoes entre as varias partes da natureza e as suas dinimicas particulares.

Nessa perspectiva, a ideia de uma “natureza humana” aparece como uma entidade
composta, cujo estudo apropriado consiste em explorar a anatomia da mente humana
por meio da investigagdo que se inicia pelo funcionamento do todo e pela compreensio
das fungoes distintas de cada uma das suas partes. Podemos acrescentar que o foco
principal dessa abordagem ¢ sobre a combinagio de faculdades bdsicas, associadas as
distingbes qualitativas dos fenémenos, e as combinagées dessas faculdades em operagdes
com diferentes graus de complexidade, mas que podem ser interpretadas em termos de
certas regularidades.

Essa leitura de Demeter nos ajuda a compreender o sentido do apelo que Hume faz 3
analogia entre a sua ciéncia da natureza humana e a ciéncia da anatomia. No contexto do
vitalismo iluminista, a anatomia refere-se 4 andlise dos componentes e ingredientes com o
objetivo de mapear os principios subjacentes aos fendmenos associados ao funcionamento
dos diferentes sistemas que constituem os corpos; uma ciéncia que trata da constitui¢io
do complexo estrutural e orginico que é o corpo humano, bem como, das operagdes que
guiam o seu funcionamento e que, em geral, se revelam inacessiveis 4 observagio direta.
(Demeter, 2015, p. 189).

A adesio de Hume a essa forma especifica de newtonianismo para tratar o aspecto
qualitativo do fenémeno moral ¢ ilustrada pela seguinte passagem:

A tnica tarefa do raciocinio € discernir em cada um dos casos as circunstincias que
sio comuns a essas qualidades; observar as particularidades em que concordam, de
um lado, as qualidades estiméveis, e, de outro, as censuréveis; e atingir a partir daf o
fundamento da ética, descobrindo os principios universais dos quais se deriva, em
ultima instincia, toda censura ou aprovagio [moral]. Dado que essa ¢ uma questio
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factual e ndo um assunto de ciéncia abstrata, s6 podemos esperar obter sucesso
seguindo o método experimental e deduzindo mdximas gerais a partir de uma
comparagio de casos particulares. O outro método cientifico, no qual inicialmente
se estabelece um principio geral abstrato que depois se ramifica em uma variedade
de inferéncias e conclusdes, pode ser em si mesmo mais perfeito, mas convém
menos 4 imperfei¢io da natureza humana e é uma fonte comum de erro e ilusio,
neste como em outros assuntos. Os homens estdo hoje curados de sua paixio por
hipéteses e sistemas em filosofia natural, e nio dario ouvidos a argumentos que nio
sejam derivados da experiéncia. J4 é tempo de que fagam uma reforma semelhante
em todas as investigagdes morais e rejeitem todos os sistemas [dedutivos] (Hume,
Segunda investigagdo, 2003, p. 231).

A influéncia de Newton sobre Hume, quando vista sob o ponto de vista da sua adesio
a esse vitalismo iluminista, coloca em destaque alguns aspectos da sua abordagem dos
fendmenos morais. Em particular: (i) a analogia com a anatomia, (ii) a conexido com a
doutrina da invengio e do melhoramento, (iii) a investigagdo das faculdades e operagoes
da mente e (iv) o reconhecimento da complexidade dos fen6menos e da incerteza do
conhecimento obtido nesse dominio dos fendmenos morais.

Como pano de fundo de suas reflexes sobre os fendmenos morais, Hume apela a
analogia entre o anatomista e o artista. A sua intengio ao sugerir essa analogia é mostrar
como podemos pensar de um modo adequado a relagdo entre o conhecimento sobre a
realidade e o conhecimento sobre como guiar e orientar as agdes humanas com vistas a
obtengio ou realizagio de um fim. O conhecimento descritivo da realidade ¢ o tipo de
conhecimento produzido pelo anatomista e o conhecimento sobre como guiar e orientar
as a¢des tendo em vista um fim é o conhecimento envolvido no trabalho do artista.
Hume quer marcar nio apenas que estes sio dois tipos de conhecimentos distintos, a
separacio do “¢” e do “deve”, mas também que eles estio e devem estar adequadamente
conectados. Como ele sustenta no final do Tratado da natureza humana (3.3.6.6, 2009,
p. 660), “nio ¢é tarefa do anatomista imitar ou tentar fazer o que faz o pintor”. O
método de investigagio das partes do corpo e o resultado produzido pelo anatomista
sdo qualitativamente distintos do método de trabalho adotado e do resultado produzido
pelo artista. Contudo, é evidente que o conhecimento produzido pelo anatomista serve

s
€

de guia e de orientagio ao pintor. Hume nota que, sem o conhecimento do anatomista, a
perfei¢do do resultado produzido pelo artista no seria possivel. O que assegura a conexdo
entre as duas formas de conhecimento é a doutrina da inven¢do e do melhoramento: a
sensibilidade, a agdo € o método de trabalho do artista, que resultam nas suas invengdes,
dependem da sua experiéncia prética, isto ¢, a familiaridade dele com os conhecimentos
sobre o corpo, as suas partes e as relagdes entre elas, suas proporgoes e disposicoes; de
outro modo, argumenta Hume, “nio seriam possfveis a elegéncia ea corregio” nas artes.
Explicitando essa analogia, Hume escreveu na Primeira investigagdo:

O anatomista poe-nos diante dos olhos os objetos mais horrendos e desagradéveis,
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mas sua ciéncia é dtil ao pintor para delinear até mesmo uma Vénus ou uma Helena.
Mesmo quando emprega as cores mais exuberantes de sua arte e d4 a suas figuras
0s ares mais graciosos e atraentes, o artista deve manter sua atengio dirigida para
aestrutura interna do corpo humano, para a posigio dos musculos, o arranjo dos
ossos e a fungio e forma de cada parte ou érgio do corpo.

Em todos os casos, a exatiddo ¢ proveitosa para a beleza, assim como o raciocinio
correto o ¢ para a delicadeza do sentimento; seria vio pretendermos exaltar um deles
depreciando o outro. Podemos, além disso, observar que, em todos os oficios e
ocupagdes, mesmo naqueles que mais de perto se relacionam com a vida e a agdo,
um espirito de exatiddo, nio importa como adquirido, leva-os todos para mais perto
de sua perfei¢do e torna-os mais tteis aos interesses da sociedade (Hume, Primeira
investigagdo, 2003, p. 23).

Como ele jd havia anotado no Tratado da natureza humana, “|...] as especulagtes
mais abstratas da natureza humana, por mais frias e sem graga que sejam, fazem-se um
instrumento da moral prética; e podem tornar esta tltima ciéncia mais correta em seus
preceitos e mais persuasiva em suas exortagdes” (Hume, Tratado, 3.3.6.6, 2009, p. 660).
As “especulagbes” a que Hume se refere nessa passagem sio, obviamente, aquelas relativas
a sua psicologia moral, comprometida em explicar a natureza da agio voluntdria e os
fen6menos morais, bem como, os principios que governam os nossos julgamentos nesse
dominio.

A analogia com a anatomia apresentada por Hume sugere que o trabalho do moralista,
entendido como aquele que ¢ versado em oferecer orientages préticas de conduta nos
diferentes dominios, ¢ como o do cirurgio, do construtor e do artista, alguém incumbido
de conceber os procedimentos apropriados e de prescrever as orientaces com vistas a
realizagdo pritica de algo. Esse trabalho pritico poder4 ser adequado e corretamente
conduzido se for baseado e guiado pelo trabalho de investigagio minucioso do cientista,
assim como, o cirurgido e o pintor baseiam-se no trabalho do anatomista.

Uma teoria adequada acerca dos mecanismos que governam o funcionamento da
mente, as suas inclina¢es, motivacses e disposigdes de comportamento humano, forne-
ceria um tipo de suporte e orientagio para as agoes € praticas que seriam adotadas em
relagdo 4 diversidade dos fen6menos morais.” Para Ribeiro (2012, p- 53), a relagio entre
a ciéncia da moral (o “¢”) e a arte de guiar e orientar moralmente a conduta (o “deve”) ¢
mais uma relagio de confirmagio do que de justificagdo.

7 ParaHume, uma ciéncia dos principios do funcionamento da mente indicaria, por exemplo, aum moralista
como a moralidade estd ancorada na natureza humana, afastando assim tanto as elucubragoes metafisicas
acerca da natureza da moral quanto a hipdtese de que a moral ¢ uma mera ficgdo; um artificio que visa 2 mera
manipulagio, como sugerido por Mandeville. Uma investigagio acerca dos fendmenos morais, desde que
empiricamente guiada, poderia explicar o cardter prdtico da moral na medida em que fosse capaz de revelar, em
termos sentimentalistas, a conexdo entre julgamento, propdsitos e ideais morais e a motivagio apropriada para
aagio (Ribeiro, 2012, p. 49).
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A teoria abstrata ou metafisica (metaética) de Hume [cientificamente construida] é
uma teoria explicativa sobre a origem de nossos juizos morais e nosso comporta-
mento moral; nio ¢ uma teoria justificatéria da moralidade — muito menos uma
teoria redutivista naturalista. A ligio de Hume é que a moralidade s pode ser
justificada (moralmente) pela perspectiva interna 4 prépria moralidade e, neste
sentido, ela ¢, portanto, irredutivel a qualquer outra perspectiva (Ribeiro, 2012, p.

53).

Em contraste com o contetido normativo e valorativo da arte da moral, com a qual
lidam tanto o moralista, quanto o cirurgido e o pintor, o projeto de Hume no Tratado e
nas [nvestigagies ¢ eminentemente descritivo e explicativo. Ao desvendar os principios
que governam certas regularidades da natureza humana, a ciéncia dos fendmenos morais
poderia revelar quais atitudes sio naturais ou antinaturais e quais, mesmo sendo artificiais,
podem ainda estar de acordo com a natureza e a sensibilidade moral humana (Ribeiro,
2012, p. 49-50).

A hipétese de uma uniformidade da natureza humana entendida como um complexo
orginico ¢ o que permite Hume pensar a anatomia da mente de maneira andloga a
anatomia do corpo:

Ora, ¢ ébvio que a natureza preservou uma grande semelhanga entre todas as cria-
turas humanas, e qualquer paixdo ou principio que observemos nas outras pessoas
podem encontrar, em algum grau, um paralelo em nés mesmos. O que se passa com
a trama da mente é 0 mesmo que ocorre com o corpo. Embora as partes possam
diferir em sua forma ou tamanho, sua estrutura e composi¢io sio em geral as mes-
mas. Uma notdvel semelhanga mantém-se em meio a toda sua diversidade; e essa
semelhanga deve contribuir muito para nos fazer penetrar nos sentimentos alheios,
abracando-os com facilidade e prazer (Hume, Tratado, 2.1.11.5, 2009, p. 252).

A satisfagio que algumas vezes obtemos com a descoberta de certas verdades nio
procede da verdade enquanto tal, mas somente se dotada de certas qualidades. Por
exemplo, “[...] a inteligéncia e a capacidade empregadas em sua invengio e descoberta”
além disso, e mais importante, “[...] a verdade que descobrimos também tem de ter
alguma importincia” (Hume, Tratado, 2.3.10, 2009, p. 484). Isso ¢ particularmente
importante do dominio dos assuntos morais, politicos e econémicos que lidam com
fendmenos bastante intrincados.

Num longo pardgrafo na abertura do ensaio Do comércio (Of commerce), Hume aponta
que pessoas de pensamento superficial tém dificuldade de avancar para além de suas
concepgoes simplistas. Ele admite que um refinamento excessivo pode soar presungoso,
no entanto, quando se delibera sobre sua prépria conduta e se “formula esquemas em
politica, comércio, economia ou qualquer outro negdcio na vida, nunca deve elaborar
seus argumentos de maneira demasiadamente minuciosa, ou conectar uma cadeia de
consequéncias muito longa” (Hume, Essays, 2021, p. 199). Elementos contingentes
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certamente intervirio e isso “ird desorientar o raciocinio e produzir um evento diferente
do esperado”. No entanto, quando raciocinamos sobre assuntos gerais, pode-se afirmar
com justi¢a que “as nossas especulagées dificilmente podem ser demasiado refinadas,
desde que sejam corretas”. Os raciocinios gerais s3o intrincados porque s3o gerais e “¢
técil para a maioria da humanidade distinguir, em um grande nimero de detalhes, aquela
circunstincia comum na qual todos concordam, ou extrai-la, pura e nio misturada,
das outras circunstincias supérfluas” (Hume, Essays, 2021, p. 199). Isso porque as
pessoas comuns “nio conseguem ampliar sua visio para aquelas proposi¢oes universais
que abrangem um namero infinito de individuos e incluem uma ciéncia inteira em um
unico teorema”. Ele estd convencido de que por mais intrincados que possam parecer, “¢
certo que principios gerais, se corretos e sélidos, sempre prevalecerdo no curso geral das
coisas, embora possam falhar em casos particulares” (Hume, Essays, 2021, p. 200).2 O
trabalho principal dos filésofos ¢ considerar o curso geral das coisas e, conclui,

Posso acrescentar que também € o principal trabalho dos politicos; especialmente
no governo doméstico do estado, onde o bem publico, que ¢ ou deveria ser seu
objeto, depende da concorréncia de uma multitude de causas; ndo, como na politica
externa, de acidentes e chances, e dos caprichos de poucas pessoas. Isso, portanto,
faz a diferenca entre deliberagoes particulares e raciocinios gerais, e torna a sutileza e
o refinamento muito mais adequados a estes tltimos do que aos primeiros (Hume,
Essays, 2021, p. 200).

Assim, “[....] reflexes muito refinadas tém pouca ou nenhuma influéncia sobre nds;
embora nio possamos estabelecer como regra que elas nio tenham nenhuma influéncia”
(Hume, Tratado, 1.4.7.7, 2009, p. 300).”

Enfim, a descoberta no campo da moral de que o vicio e a virtude sdo também uma
questio de sentimento e vontade, mais do que da razio sozinha, tal como a descoberta
pela fisica de que cores, sons e calor ndo sio propriedades dos objetos, deve ser vista,
defende Hume, “[...] como um progresso considerdvel nas ciéncias especulativas, embora,
exatamente como aquela, tenha pouca ou nenhuma influéncia na pritica.” (Hume,
Tratado, 3.1.1.26, 2009, p. 509). O que Hume estd dizendo ¢ que, no 4mbito da
ciéncia da natureza humana, a atividade especulativa, as nossas inferéncias e descobertas,
enquanto resultados do exercicio da razio apenas, nio sio suficientes para modificar
as nossas priticas e comportamentos. Para que isso ocorra, é necessdrio que algo seja

8 Para uma discussio dessa abordagem e da relagdo especifica de Hume com os fisiocratas, ver Deleule
(2017).

? Para Hume, h um prazer especial quando descobrimos ou tomamos conhecimento de que determinados
meios se ajustam e contribuem adequadamente para a promogio de determinados fins, especificamente os
fins dltimos, isto ¢, o interesse puiblico ou, num sentido geral, o bem estar da humanidade: “[...] quando a
mente busca um fim com paixdo, mesmo que essa paixdo nio derive originalmente do fim, mas apenas da
acdo e da busca, adquirimos, gragas ao curso natural dos afetos, um interesse pelo proprio fim, e sentimos um
desconforto se nossa busca fracassa” (Hume, Tratado, 2.3.10.7, 2009, p. 485-486).
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capaz de acionar a Voliga’lo para gerar engajamento prético. Na Primeira investigagdo,
recomendando que seja ouvida a natureza humana, Hume diz que ela secretamente
nos adverte: ““Satisfaz tua paixio pela ciéncia’, [...] ‘mas cuida para que essa seja uma
ciéncia humana, com direta relevincia para a pritica e a vida social” (Hume, Primeira
investigagdo, 2003. p. 23).

O método de raciocinio experimental newtoniano incorporado ao vitalismo ilumi-
nista e admitido, de acordo com Demeter, por Hume sio evidentes: em particular, (i)
a recusa do apelo a hipdteses e (ii) a opgio pela observagio dos efeitos, (iii) o recurso
as analogias para tratar as distingoes qualitativas, (iv) a énfase na descrigdo das partes e
nas conexdes e relacoes entre elas, (v) a classificagio e o ordenamento dos fendmenos,
desde os ingredientes aos compostos, em busca das regras gerais, (vi) a énfase na fungdes e
operagdes ou funcionamentos e (vii) a ideia de que o cardter impreciso do conhecimento
produzido por essa via pode ser compensado pela sua utilidade e aplicabilidade.

O apelo a esse método experimental para criticar posigoes admitidas com base em
suposigoes gerais ¢ amplamente usado por Hume, por exemplo, no seu ensaio Do dinbeiro
(Of money). Nesse ensaio, ele apresenta vérias observagdes empiricas e exemplos histéricos
para apoiar a sua posi¢io sobre os efeitos da quantidade de dinheiro em circulagio
na economia. Os dados sio usados para mostrar como a quantidade de dinheiro em
circulagio afeta os pregos, a produgio e os investimentos; afinal, toda a prata vinda da
América Espanhola, ao inundar a metrépole, tinha provocado em aumento geral dos
precos em toda a Europa. Ele oferece evidéncias de que os precos aumentaram quase na
mesma proporg¢io do volume de ingresso de ouro e prata.

O aumento na quantidade de dinheiro em circulagio tem um efeito positivo inicial,
porque estimula a atividade econémica, levando a maior investimento produtivo. Nesse
sentido, a analogia ¢ que a moeda ou mais amplamente o dinheiro em circulagio ¢é para a
economia o que azeite ¢ para as rodas, ou o que o 6leo € para as engrenagens: embora nio
aumente a carga, facilita enormemente o movimento.'® Hume compara os diferentes
volumes de dinheiro em circulagio nos diferentes paises e conclui que paises com uma
maior quantidade tendem a ter pregos mais altos.

Em Da balanga comercial (The balance of trade), Hume também trata das complexi-
dades e dos beneficios do crédito em papel-moeda e da expansio das operagoes bancdrias.
E nesse ensaio que ele explicita a sua compreensio do chamado mecanismo espécie-fluxo.
Trata-se do mecanismo que descreve a possibilidade de um equilibrio “automdtico” das
balangas comerciais dos paises e que fundamenta, na economia, a chamada Lei de Hume:
resumidamente, a ideia de que a politica monetdria e a taxa de cimbio desempenham
papéis cruciais no ajuste econdmico e na estabilidade.!

10 Literalmente: “[O dinheiro] ndo ¢ uma das rodas do comércio: ¢ o Sleo que torna o movimento das rodas
mais suave e ficil” (Hume, Essays, 2021, p. 218)
11 . _ - . , . P ‘
Para uma discussio da relagio entre o mecanismo espécie-fluxo e as posicoes filoséficas de Hume acerca
dos problemas em torno da fundamentagio da causalidade, ver Cazanave (2020).
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Embora as poh’ticas e mecanismos de €xpansao possam expulsar metais preciosos e
espécie, elas podem ter vantagens, dependendo de como a questio ¢ analisada. De acordo
com a visio mercantilista e metalista da época, a “expulsio” da circulagio de metais seria
sempre negativa, contudo, na visio de Hume, as principais desvantagens poderiam ser
compensadas pelo incentivo 2 industria e o barateamento do crédito; além disso, para os
comerciantes, as faturas em papel-moeda facilitariam as transagées em virtude dos prazos
de desconto.

Hume apela a uma analogia com sistemas de drenagens de terrenos, chamando a
atengio para os efeitos sistémicos do crédito de papel-moeda. A “drenagem” de metais
preciosos de um pais ocorre porque a expansio do volume de papel-moeda facilita as
transagbes, o que internamente diminui a demanda por moeda fisica, mas o fluxo de
metais preciosos para o exterior ¢ mantido por conta da necessidade de o pais realizar
pagamentos internacionais. Apesar disso impactar negativamente a economia, pela
depreciagio em comparagdo com outras moedas baseadas em metais preciosos, os efeitos
sobre a balanga comercial podem ser compensados pelo estimulo a atividade econémica
e o barateamento do crédito.

Discutindo especificamente a situagio da Escdcia, Hume escreveu:

Mas, como nossos projetos de crédito em papel-moeda sio quase o tinico expediente
pelo qual podemos depreciar o dinheiro abaixo de seu nivel; assim, em minha
opinido, o tnico expediente pelo qual podemos elevar o dinheiro acima dele, ¢ uma
pratica que todos nés deverfamos denunciar como destrutiva, ou seja, 0 acumulo de
grandes somas em um tesouro publico, trancando-as e impedindo absolutamente
sua circulagio. O fluido, ndo se comunicando com o elemento vizinho, pode, por
tal artificio, ser elevado a altura que desejarmos. Para provar isso, precisamos apenas
retornar a nossa primeira suposigio, de aniquilar a metade ou qualquer parte de
nosso dinheiro; onde descobrimos que a consequéncia imediata de tal evento seria
a atragio de uma soma igual de todos os reinos vizinhos. E nio parece haver limites
necessdrios impostos, pela natureza das coisas, a essa prética de acumulagio. [...]
Parece, de fato, haver na natureza humana um obstdculo invencivel a esse imenso
crescimento de riquezas. Um estado fraco, com um tesouro enorme, logo se tornard
presa de alguns de seus vizinhos mais pobres, mas mais poderosos. Um estado grande
dissiparia sua riqueza em projetos perigosos e mal concebidos; e provavelmente
destruiria, junto com ela, 0 que é muito mais valioso, a inddstria, a moral e 0 nimero
de seu povo. O fluido, neste caso, elevado a uma altura excessiva, explode e destréi
0 vaso que o contém; e, misturando-se com o elemento circundante, logo cai para
seu nivel adequado (Hume, Essays, 2021, p. 245-246).

Hume oferece uma explicagio sistémica, em termos de estoque, fluxos e tempos de
respostas. Em particular, ele mostra que o sistema pode funcionar positivamente dentro
de um escopo delimitado de oferta de crédito. Acima de um certo valor, ao longo do
tempo, as alteragdes afetam a tendéncia do sistema a um “equilibrio natural” e provocam
oscilagdes desastrosas. A analogia com os fluidos, o efeito da tendéncia 4 drenagem e os
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artificios, em sentido contrério, das tentativas de manter a acumulagio sugerem uma
naturalizagio do fendmeno da circulagio; porém, Hume estd plenamente consciente da
complexidade e das limitagbes da nossa compreensio de todos os aspectos do fenémeno.
No limite, o que ele recomenda é, em termos praticos, prudéncia e cautela nas intervengoes
e nas tomadas de decis6es em politica econémica.

3. A Psicologia do Senso Moral

Embora a ideia de uma separagio entre fatos e valores, entre o estudo descritivo dos
fenémenos e os estudos com vistas  orientagio normativa da conduta, seja uma constante
no pensamento de Hume, a énfase nessa separagio nio parece ser o ponto central da sua
filosofia moral. Juntamente com os muitos argumentos e exemplos contra as doutrinas
de fil6sofos da época (por exemplo, Ralph Cudworth (1617-1688), William Wollaston
(1659-1724) e Samuel Clarke (1675-1729)), essa distingdo forma a base a partir da qual ele
pode afirmar que, se a razdo sozinha ndo pode apreender as distingdes morais (bem e mal,
certo e errado, justo e injusto, virtuoso e vicioso, leal e desleal, honesto e desonesto), estas
somente podem ser apreendidas, de acordo com Hume, por meio de alguma impressio
ou sentimento que elas ocasionam. As distingdes morais devem ser percepgdes e as
percepgdes ou bem sio impressdes de prazer e dor ou bem sio ideias derivadas dessas
impressoes. Como a hipétese de essas impressdes serem originalmente ideias j4 estd
excluida em fungio do cardter intrinsecamente motivador das impresses da moralidade,
que nos impede ou nos compele as a¢des, afirma Hume:

A filosofia é comumente dividida em especulativa e pritica; e como a moralidade
¢ sempre compreendida sob esta tltima divisio, presume-se que ela influencie
nossas paixdes e agdes, e vd adiante dos julgamentos tranquilos e indolentes do
entendimento. E isto ¢ confirmado pela experiéncia comum, que nos informa que
os homens sio frequentemente governados pelos seus deveres e sio dissuadidos
de algumas a¢des por motivos de injusti¢a e impelidos a outras por motivos de
obriga¢io (Hume, Tratado, 3.1.1.5, p. 497).

A moralidade ¢ ativa. Ela exerce uma influéncia sobre aquilo que nos motiva a agir, ou
seja, sobre as paixoes, de uma forma que é impossivel as ideias derivadas da razdo sozinha.
Por isso “a moralidade é mais adequadamente sentida do que julgada”, consiste num
tipo especial de impressdo, uma percepgio sensorial ou um tipo de estado emocional
(feeling) ou sentimento (sentiment) suave e tranquilo através do qual distinguimos o que
¢ moralmente bom e mau, “nada senio um tipo particular de prazer e dor” (Tratado,
3.1.2,2009. p. 510)."

12 Para uma discussdo sobre as preocupagdes de Hume com as implementagdes priticas de decisdes econd-
micas, ver Velk; Riggs (1985).
13 Para mostrar que vicio ¢ virtude ndo sio questdes de fato ¢ para ilustrar a natureza sentimental das
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Em principio, somos levados a crer que Hume concorda com a posigio defendida,
por exemplo, pelo seu professor Francis Hutcheson, de que a fonte das distingdes morais
estd no senso moral; porém as diferengas entre esses dois autores sio significativas. Para
Hutcheson, a benevoléncia € o tinico motivo virtuoso ou moralmente bom; a contem-
plagdo desse motivo numa agio ou cardter faz surgir no espectador um sentimento de
aprovagio. A benevoléncia é uma propriedade, uma qualidade natural da a¢io e hd na
natureza humana um senso moral, um instinto original capaz de apreender a qualidade
moral da agdo. No entanto, em relagio 4 psicologia da aprovagio moral, a posigio defen-
dida por Hume mostra-se mais elaborada do que o naturalismo direto de Hutcheson. A
simples ideia de uma disposigﬁo instintiva para aprovar moralmente as agbes ou caracteres
guiados por motivos de benevoléncia parece ndo ter sido suficiente para convencé-lo. O
fendmeno da aprovagio moral parece ser algo mais complexo do que Hutcheson havia
suposto.

Hume busca um principio psicolégico geral que explique ndo apenas nosso senti-
mento de aprovagio em relagio 4 benevoléncia, mas também em relagio aquelas virtudes
que nio se mostram diretamente vinculadas a essa virtude principal. Hume nio considera
a benevoléncia a fonte de todas as virtudes morais. A veracidade, a honestidade, a justiga,
a lealdade, virtudes essenciais para as atividades no dominio da politica e da economia,
sio exemplos de virtudes que nio se apresentam diretamente vinculadas a um motivo
natural da benevoléncia. No entanto, elas sdo objetos da nossa aprovagdo moral.

E um absurdo imaginar que, em toda situagio particular, esses sentimentos sio
produzidos por uma qualidade original e uma constituigio primdria [...] infinitos
os nossos deveres [morais], ¢ impossivel que os nossos instintos originais possam se
estender a cada um deles (Hume, Tratado, 3.1.2.6,2009. p. 513).

Se as virtudes sio mais complexas do que sup6s Hutcheson, também o instinto
original de aprovagio deve ser mais complexo. Deve haver um principio mais geral que
nio esteja limitado 4 benevoléncia e que atenda a essa exigéncia.

Thomas Hobbes (1588-1679), John Locke (1632-1704), Bernard Mandeville (1670-
-1733) haviam sugerido o amor-préprio como principio psicoldgico geral da motivagio

distingoes morais, Hume sugere o seguinte exemplo: “Tomemos qualquer agdo reconhecidamente viciosa:
o0 homicidio voluntirio, por exemplo. Examinemo-la sob todos os pontos de vista, e vejamos se podemos
encontrar o fato, ou a existéncia real, que chamamos de vicio. Como quer que a tomemos, encontraremos
somente certas paixoes, motivos, voli¢es e pensamentos. Nio hd nenhuma outra questio de fato neste caso. O
vicio escapa-nos por completo, enquanto consideramos o objeto. Nio o encontraremos até dirigirmos nossa
reflexdo para nosso préprio Intimo e darmos com um sentimento de desaprovagio, que se forma em nds contra
essa agdo. Aqui hd um fato, mas ele ¢ objeto de sentimento [feeling], no de razio. Estd em nés, nio no objeto.
Desse modo, quando declaramos que uma agdo ou cardter so viciosos, tudo que queremos dizer ¢ que, dada
a constituigdo de nossa natureza, experimentamos uma sensagio ou sentimento [a feeling or sentiment] de
censura quando os contemplamos. O vicio e a virtude, portanto, podem ser comparados a sons, cores, calor e
frio, os quais, segundo a filosofia moderna, ndo sio qualidades nos objetos, mas percepgoes na mente” (Hume,
Tratado, 3.1.2.26, 2009. p. 508).
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humana. Hume rejeita essa posigao argumentando que o principio nio explica por que
nio somos indiferentes as agdes virtuosas ocorridas em lugares e em eras distantes nem
por que admiramos as proezas dos nossos inimigos mesmo sabendo que as consequéncias
delas podem ser prejudiciais aos nossos interesses. Entdo, a aprovagio moral ¢ explicada
por Hume fundamentalmente a partir de trés elementos: (i) o sentimento de admiragio
e aprovacgio da conduta moral envolve a adog¢io de uma perspectiva geral que exclui
quaisquer considerages baseadas exclusivamente em nossos interesses particulares, ou
seja, a ponderagio moral demanda certa imparcialidade; (ii) a simpatia, ou a capacidade da
mente humana de fazer surgir, em decorréncia da contemplagio de certos motivos de agio
e tragos de cardter, certos tipos de impressoes relativas aos sentimentos que provavelmente
estejam ocorrendo ao alvo da nosso julgamento, uma espécie de comunicabilidade de
sentimentos; (iii) a explicagdo do surgimento do sentimento de aprovagio moral com
base no principio de associagbes de ideias e de impressdes, o principio que explica como
na mente humana se relacionam as impressdes que funcionam como motivos das a¢oes
(e tragos de cardter) com as impressdes ou ideias acerca dos efeitos desses motivos em
termos de impressoes de prazer e de dor no sentido moral.1*

O que é distintivo nas virtudes morais ¢ o tipo de prazer que se origina da contemplagio
da agio, do sentimento ou do cariter, e a simpatia ¢ o principio geral, ou mecanismo,
que explica a psicologia da aprovagio moral em termos dessas percepgdes de prazer e
dor. Quando julgamos um determinado tipo de cardter como sendo virtuoso ou vicioso
nio estamos fazendo nada mais do que aprovar ou desaprovar determinadas qualidades
do cardter daquela pessoa, estamos aprovando ou desaprovando os motivos que deram
origem 4 a¢do. A agdo ¢ apenas um sinal ou indicagdo da presenga de certos motivos
na mente do agente, e esses ¢ sio os objetos da nossa admiragio e aprovagio. Portanto
“nenhuma agio pode ser virtuosa ou moralmente boa, a no ser que haja na natureza
humana algum motivo que a produza, distinto do senso da sua moralidade.” (Hume,
Tratado, 3.2.1.7,2009. p. 519).

O ensaio Do coméreio (Of commerce) é ilustrativo dessa psicologia da aprovagio moral
proposta por Hume, entendida em termos de uma perspectiva imparcial e simpatética
que define um certo curso natural das coisas. Ele escreveu:

Os soberanos devem aceitar a humanidade como a encontram e no podem preten-
der introduzir mudangas violentas em seus principios e modos de pensar. Um longo

14 A posigio de Hume pode ser apresentada nos seguintes termos: “[...] o julgamento moral é uma fungio
do espectador desinteressado. Quando nés chamamos a conduta ou o cardter de alguém (incluindo o nosso)
‘vicioso’ ou ‘virtuoso’ queremos dizer que nds o contemplamos de um ponto de vista imparcial e que nés
experienciamos um sentimento de aprovagio ou desaprovagio em relagio a ele. A aprovagio consiste em um
sentimento especial de prazer ou satisfagdo e desaprovagio num sentimento especial de dor, perturbagio, ou
desgosto. Esses ultimos sdo essencialmente de origem simpatética e resultam da simpatia do espectador para
com os sentimentos da pessoa cuja conduta e cardter ele estd apreciando e para com os sentimentos daqueles que
sdo afetados pela conduta. Hume torna a avaliagio moral, em dltima instincia, dependente dessa comunicagio
simpatética de sentimento” (Mercer, 1996).
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periodo de tempo, com uma variedade de acidentes e circunstincias, é necessdrio
para produzir aquelas grandes revolugdes que tanto diversificam o panorama dos
assuntos humanos. E quanto menos naturais forem o conjunto de principios que
sustentam uma determinada sociedade, maior dificuldade encontrard um legisla-
dor em estabelecé-los e cultivé-los. E a melhor politica dele agir de acordo com
a tendéncia comum da humanidade e promover todas as melhorias de que ela é
suscetivel. Agora, de acordo com o curso mais natural das coisas, a industria, as artes
e o comércio aumentam tanto o poder do soberano quanto a felicidade dos stditos;
e é¢ uma politica violenta aquela que engrandece o publico is custas da pobreza dos
individuos (Hume, Essays, 2021, p. 203).

Hume é um entusiasta de certo efeito simbidtico, pode-se dizer, entre a expansio do
comércio e o crescimento e aperfeigoamento da inddstria e das artes. O comércio, em par-
ticular, introduz certa perspectiva de futuro e é um facilitador do contato entre as pessoas
de diferentes partes do mundo, promovendo uma maior exposi¢io a diferentes culturas
praticas, o que encoraja os individuos a adotar uma perspectiva mais geral e imparcial em
seus julgamentos morais. O comércio também promove uma dependéncia mitua e certo
nivel de entendimento entre diferentes sociedades, o que contribui para a superagdo de
preconceitos e a para a promogio de certo nivel de empatia universal. Hume observa
que o comércio traz o ser humano para um certo ao nivel de humanidade, promove a
quebra de barreiras e atenua os preconceitos.15 Isso sugere que a promogio do comércio
contribui para a imparcialidade e a perspectiva geral dos julgamentos e consideragoes
morais; noutros termos, fomentam uma perspectiva imparcial, desinteressada, necessiria
para a verdadeira moralidade.'

4, Virtudes: Naturais e Artificiais

A aprovagio moral, segundo Hume, estd vinculada a identificagio simpatética de quatro
classes de motivos, ou principios, que sio os objetos da aprovagio moral: (i) tragos
de cardter e ages Uteis para a sociedade, que possuem a tendéncia a contribuir para
o bem da humanidade, como a justiga, a fidelidade, a obediéncia a lei, a caridade ou
generosidade; (ii) tragos de cardter ou agdes que representam alguma vantagem, beneficio
para os interesses ou satisfagéo, utilidade, de quem 0s possui ou as pratica, a temperanga
e a prudéncia; (iii) alguma caracteristica humana imediatamente agraddvel para quem a
contempla, por exemplo, a inventividade, a engenhosidade, a sinceridade e a curiosidade;
e (iv) certas qualidades agradédveis para quem as contempla ou para quem as possui, como
0 amor-préprio, o autorrespeito, a serenidade ou tranquilidade.

15 Para uma discussdo da relagdo entre o comércio e o luxo no pensamento econdmico de Hume, ver Brewer
(1998).

16 Para uma interpretagdo mais especifica da diferenga entre a abordagem histdrica e das ciéncias sociais
supostamente adotadas por Hume, ver Nakano (2005).
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Segundo Hume, a virtude ou a aprovagio moral estd associada a vinculagio de um
desses motivos a agdo ou ao cardter considerado. Em geral, ocorre uma identificagio
instintiva e natural de tais motivos. Hume considera esse tipo de aprovagio, através da
identificacdo direta e imediata dos motivos, como sendo virtudes naturais do ser humano.
Contudo, hé certos tipos de a¢des, em relagdo s quais experimentamos o sentimento de
aprovagio moral, cujas consequéncias conflitam seja com os motivos de utilidade social
seja com motivos de beneficio ou vantagem particular; noutros casos, simplesmente nio
podemos identificar de forma direta e imediata qualquer motivo para a aprovagio moral.
Esse seria o caso de algumas virtudes sociais e politicas; em especial; virtudes associadas a
obriga¢es como o respeito a propriedade alheia, a honestidade, a lealdade e a fidelidade
as promessas. Por ndo haver um motivo natural imediato do senso de obrigagio para com
essas agoes, conclui Hume, deve haver um artificio mediante o qual esse sentimento de
aprovagio moral estd associado a essas “regras de justi¢a”:

Todos os deveres morais podem ser divididos em dois tipos. O primeiro sio aqueles
aos quais os homens sio impelidos por um instinto natural ou propensio imediata,
que opera neles, independentemente de todas as ideias de obrigagido e de todas as
visdes, seja para a utilidade puablica ou privada. [...] a pessoa, movida por eles, sente
seu poder e influéncia, anteriores a qualquer reflexdo desse tipo. O segundo tipo de
deveres morais sio aqueles que ndo sio sustentados por nenhum instinto original
da natureza, mas sio realizados inteiramente a partir de um senso de obrigagio,
quando consideramos as necessidades da sociedade humana e a impossibilidade
de sustentd-la, se esses deveres fossem negligenciados. E assim que a justi¢a ou o
respeito pela propriedade alheia, a fidelidade ou a observéncia das promessas tornam-
-se obrigatérias e adquirem autoridade sobre a humanidade. Pois, como ¢ evidente
que todo homem se ama mais do que qualquer outra pessoa, ele ¢ naturalmente
impelido a estender suas aquisi¢des tanto quanto possivel; e nada pode conté-lo
nessa propensao, exceto a reflexio e a experiéncia, por meio das quais ele aprende 0s
efeitos perniciosos dessa licenga e a total dissolugdo da sociedade, que deve decorrer
dela. Sua inclinago original, portanto, ou instinto, ¢ aqui verificado e restringido
por um julgamento ou observagio subsequente (Hume, Essays, 2021, p. 341-342).

O que hd de peculiar nas agées decorrentes das obrigages de justica é que o motivo que
as mantém nio pode ser encontrado na agio isoladamente, mas apenas se considerarmos
o sistema mais amplo no qual ela estd inserida. A justiga, num sentido amplo, diz Hume,
sdo aquelas virtudes que produzem prazer e aprovagio por meio de um artificio, pela
reflexdo e decorrem das circunstincias e necessidades da humanidade.

Nesse ponto, Hume tem que responder aduas questdes: como se originam os artifi-
cios e em especial o artificio das regras de justica? Como esse artificio é convertido em
virtude, isto ¢, como ele estd conectado ao sentimento de aprovagio moral?

Embora inspirada em Hutcheson, a filosofia moral de Hume é consideravelmente mais
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profundae abrangente.17 Para Raphael (1990), Hume toma como ponto de partida a
defini¢do da virtude de uma agio em termos dos sentimentos de aprovagio e desaprovagio
que surgem no espectador. No entanto, tal nogio de virtude teria sido interpretada por
Hume como uma espécie de projegdo mental, criada pela propensio psicolégica em
realizar associagdes entre ideias; um produto das reagdes humanas a experiéncia. Esse
seria 0 mesmo principio por meio do qual Hume havia explicado a nogio de necessidade
causal discutida no Livro I do Tratado da natureza humana: uma projegio resultante
da compulsio psicoldgica de esperar que se repita uma sequéncia de eventos regulares
constatados no passado.

A explicagio do senso moral em termos da simpatia e a defesa da benevoléncia como
uma virtude natural sdo elementos coincidentes com o projeto ético de Hutcheson.
Mas esse nio € o caso das virtudes artificiais relacionadas as regras de justica necessdrias
a uma sociedade bem ordenada, pacifica e industriosa. Hume oferece a essas regras
uma explicagio bastante original: ele as considera virtudes artificiais, cujo fundamento
repousa unicamente sobre a ideia de que estas sdo regras gerais de obrigagio que tendemos
aaprovar moralmente por conta de suas consequéncias, em geral, tteis paraa sociedade.'®

Por que Hume considera como sendo inadequado aos seus propdsitos o tratamento
que Hutcheson d4 4 justica? Pode-se ter uma ideia dos motivos de Hume quando se 1¢
a seguinte passagem em que Hutcheson analisa a ideia “complexa” de direitos perfeitos

(perfect rights):

17 Para Hutcheson, moralidade pessoal e politica sio dois tépicos distintos no seu trabalho. O “correto”
ou o “certo” (right) na moralidade pessoal é distinto de “direitos” (7Zghts) na moralidade ptblica. Ambos os
conceitos aplicam-se 4 caracterizagio das afecgdes e agoes humanas e ao resultado de uma agio e as intengdes do
agente. Hutcheson (1725/2008) distingue trés classes principais de direitos: perfeitos, imperfeitos e externos.
Os direitos perfeitos sio aqueles cuja violagio torna a vida social impossivel (a vida, o contrato e o fruto do
trabalho); tais direitos ndo seriam conhecidos pelos nossos sentimentos, mas apenas confirmados por eles. Os
direitos imperfeitos sdo aqueles cuja violagio ndo compromete a vida em sociedade, embora tal violagio seja
repreensivel; sio direitos mais diretamente conectados 4 benevoléncia, e portanto, a0 nosso senso moral (a
caridade, a gratiddo). Os direitos externos sao normas legais que regulam eventuais conflitos entre direitos
perfeitos e imperfeitos. A caracteristica moral humana fundamental, a benevoléncia, sob a forma de amor e
compaixio pelo proximo, torna-se um direito imperfeito no campo da moralidade politica. O politico estd
livre para escolher entre seguir ou ndo a sua natureza benevolente. A politica mediada entre o autointeresse e a
benevoléncia ¢ capaz de estabelecer uma ordem na sociedade cujo objetivo é assegurar o seu préprio bem-estar.

18 Além disso, a sequéncia légica esperada para a exposi¢io dos temas, no Tratado da natureza humana é
alterada. O ensino da filosofia moral nas universidades escocesas estava organizado numa sequéncia de estudos:
iniciando pela teologia e ética, passando em seguida para o estudo das leis e do governo (jurisprudéncia); os
estudos sobre a justica intermediavam a passagem da ética para a politica, isto é, para o estudo das leis e do
governo. Hume altera essa sequéncia antecipando, no livro IIl do Tratado a discussio da justiga (virtudes
artificiais) em relagdo a ética (virtudes naturais), quando seria de se esperar que fosse ao contrdrio. A ocorréncia
dessas descontinuidades pode ser explicada, de acordo com Raphael, pelo papel central que a critica ao raciona-
lismo ocupa no projeto filoséfico de Hume. Ela explicaria a estratégia argumentativa adotada por Hume e,
consequentemente, a sequéncia légica dos livros do Tratado. Mas ter-lhe-ia trazido, também, o inconveniente
de ter que desenvolver uma teoria da justica ou das virtudes artificiais; o que por sua vez explicaria a antecipagio
da discussio da justica no livro Il do Tratado.
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Os direitos chamados perfeitos sio de tal necessidade para o bem publico, que a
violagdo universal deles tornaria a vida humana intolerdvel; e isso realmente torna
miserdveis aqueles cujos direitos sio violados. [...] Exemplos de direitos perfeitos
sdo aqueles para com as nossas vidas; para com os frutos do nosso trabalho; a exigir
o cumprimento de contratos sobre importincias valiosas, de homens capazes de
cumpri-los; a direcionar as nossas préprias agdes para o bem publico, ou para o
inocente bem privado, antes de ter em alguma medida as colocado i disposigdo de
outros; e muitas outras dessa natureza (Hutcheson, 1738/1969, p. 297).

Hutcheson aderiu 4 concepgio lockiana de justiga como direito de propriedade e
concordou com Locke acerca do cardter “racional” (aprovado pela razio e confirmado
pelos sentimentos), concordou também com a necessidade universal do direito de posse
que cada um tem sobre o fruto do seu trabalho; pois, na sua opinido, em parte ¢ isso que
“estimula os homens 4 diligéncia” (Hutcheson, 1738/1969, p. 295). Essa doutrina dos
“direitos” de Hutcheson traz consigo uma explicita adesio ao pressuposto jusnaturalista
de que, pela “existéncia de uma natureza claramente concebida para o bem de todos”,
existem regras fundamentais, de validade universal, que necessariamente devem ser ado-
tadas para o ordenamento da sociedade. E justamente essa uma das teses centrais do
racionalismo que Hume busca contestar.”” Aos olhos de Hume poderia ter parecido que
a universalidade das regras morais, longe de evidenciar alguma verdade absoluta, na reali-
dade, era algo decorrente da adesio coletiva a regra da lei por motivos e em circunstincias
jd coletivamente esquecidos. 2

No campo da moralidade pessoal, alguma flexibilidade nas regras pode ser essencial
mesmo desejdvel, como suspender o hébito da caridade num periodo de escassez tempo-
rdria. As virtudes naturais nio requerem uma adesio universal. A necessidade da adogio
de regras de aplicagio geral, imparcial e de forma equitativa, é que torna regras e virtudes
como as da justiga virtudes artificiais, virtudes produzidas por artificios humanos. Assim,

v Raphael (1990) sugere que, nas suas andlises das virtudes, Hume teria identificado como um dos pilares
de sustentagio do racionalismo ético o reconhecimento universal da necessidade de regras. Aplicando a teoria
da projegio da mente & premissa central da tradigdo na qual fora educado, Hume teria observado que a ideia de
regras morais como verdades necessdrias e de aplicagdo universal poderia razoavelmente explicada como o mero
resultado da experiéncia humana, ou seja, da pritica da aplicagio rigida das leis. Para os racionalistas, os princi-
pios morais de aplica¢do universal seriam “leis da natureza”, universais, distintas das faliveis e contingenciadas
leis humanas.

20 Igs0 ¢ explicado por Hume numa nota de rodapé no livro 3 do Tratado: “Observamos acima que a
mente tem uma propensio natural a juntar relagées, sobretudo relagoes semelhantes, encontrando uma espécie
de adequagio e uniformidade nessa unido. E dessa propensio que derivam as leis do direito natura! que
estabelecem que, quando da formagio inicial da sociedade, a propriedade segue sempre a posse atual; e, em
seguida, decorre da primeira posse ou de uma posse prolongada. Ora, podemos facilmente observar que a
relagdo ndo se limita a um dnico grau; partindo de um objeto relacionado conosco, adquirimos uma relagio
com qualquer outro objeto que seja relacionado com ele, e assim por diante, até o pensamento perder o fio da
meada em virtude da progressio demasiadamente longa. Embora a relagio possa se enfraquecer a cada recuo,
ela ndo ¢ imediatamente destruida; com frequéncia, conecta dois objetos por meio de um objeto intermedidrio
relacionado aos dois” (Hume, Tratado, 3.2.310, n.5).
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alega Hume, “[...] existem algumas espécies de virtudes que produzem prazer e aprova-
¢do mediante um artificio ou invengio resultante das particularidades e necessidades da
humanidade” (Hume, Tratado, 3.2.1.1. 2009, p. 517).

O fato de Hume manter a ideia de justica associada ao direito de propriedade, sugere
Raphael (1990), estd relacionado 4 sua estratégia de critica ao racionalismo ético associado
a Locke. Hume teria se voltado, particularmente, contra duas pretensiosas ideias: (i) a de
que as verdades morais sio demonstrédveis como as verdades da matemdtica; e, (ii) a de
que hd um “direito natural” de propriedade. Mostrar que a ideia de propriedade implica
na existéncia de direitos e justica nio demonstra, mas, na verdade, pressupde a existéncia
dessas duas nogoes morais fundamentais. Se ele pudesse mostrar que a justiga, isto é, o
alegado direito natural de propriedade, era algo artificial, entdo, conseguiria demolir a
ficgdo da universalidade presente na teoria dos direitos naturais, bem como, a ficgio do
contrato social.?!

O fato de ndo haver um motivo distintivamente social sugere que a origem da so-
ciedade ¢ o resultado da interagdo entre as diferentes paixoes e desejos de diferentes
individuos que vivem préximos e comunicam-se entre si. Hume acredita que o apetite
sexual e o cuidado com a prole sio impulsos bdsicos e motivos suficientes para revelar
ao ser humano as vantagens do convivio social em pequenos grupos familiares. Mas
as vantagens da existéncia de uma divisdo do trabalho e a prote¢io mudtua e mesmo a
generosidade restrita presente nos grupos pequenos e as propensoes naturais nio sio sufi-
cientes para assegurar a estabilidade de um grupo maior numa sociedade complexa. Dada
a insaciedade humana, inevitavelmente haverd uma competi¢io por recursos e bens que
sio, normalmente, em algum grau, €scassos € instdveis. A competi¢do pela posse desses
bens e recursos gera conflitos que nio podem ser resolvidos meramente pelos impulsos
fracos da benevoléncia natural, sobretudo, se consideramos a tendéncia humana i parcia-
lidade quando os interesses das pessoas préximas estio em jogo. Entio, sustenta Hume, a
experiéncia humana mostra que a melhor maneira de se evitar o conflito ¢ a adogio pelo
conjunto da sociedade de determinadas regras, cujo objetivo é guiar o comportamento
dos individuos, redirecionando os seus impulsos naturais, a fim de que possam obter
uma maior satisfacdo dos seus interesses. Hume nio aponta em que dire¢do ou que tipo
de interesses esses individuos devem promover coletivamente, tampouco especifica os
tipos de direito protegidos pelas regras de justi¢a. Ele diz apenas que a realizagio dos
diversos interesses d4-se mediante a observagio de certas regras de justica, cujo objetivo é
garantir que os interesses razodveis continuem a ser realizados na sociedade. O interesse
publico consiste no agregado dos interesses individuais que sio compativeis dentro de
uma sociedade, isto é, que nio sio injustos. Num sentido mais restrito, a justica como

21 Fgsa seria a razio pela qual Hume apresenta, no Tratado, a discussdo sobre as virtudes artificiais imediata-
mente ap0s as criticas ao racionalismo. Para Raphael, ele estd denunciando a artificialidade das virtudes que os
racionalistas pretendiam que fossem leis e direitos naturais, e, 20 mesmo tempo, ele estd tentando mostrar em
que sentido o contetido dessas leis sio expressGes de fatos e circunstincias acerca da natureza humana e da vida
comum em sociedade.
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a garantia do direito de propriedade é a condi¢do de existéncia desse tipo de sociedade
complexa, na medida em que assegura a cada um a posse e a transferéncia do resultado
do seu trabalho.

O sentimento de aprovagio ¢ originalmente (no inicio das sociedades) natural, mo-
tivado pela utilidade imediata das regras. Com o tempo, através do mecanismo da as-
sociagdo das ideias e das impressdes, esse sentimento de aprovagio natural mantém-se
vinculado a tais regras, mesmo naqueles casos em que as suas aplica¢des deixam de ser
uteis ou as situagdes originais jd foram esquecidas. O senso de dever gradualmente perde
contato com a base natural da aprovagio e torna-se algo vinculado is regras em si mesmas.
Dessa forma, o senso de dever e a aprovagio moral das virtudes artificiais ndo tém um
motivo natural no agente, mas decorrem de um artificio da mente.?? O sentido da mora-
lidade na observagio dessas regras segue-se naturalmente, e por si mesmo, embora seja
certo que “a instrugio publica pelos politicos e a educagio privada pelos pais contribuem
para nos dar um sentido de honra e de dever na regulagio estrita de nossas agées, com
relagdo as propriedades dos demais.” (Hume, Trazado, 3.2.6.11, 2009, p. 576).

Depois de sustentar que as regras se mantém quer pela utilidade coletivamente perce-
bida quer pela correspondéncia de suas aplicagdes a casos andlogos, observa Hume:

Mas tanto a utilidade como a analogia falham algumas vezes, deixando as leis da
justica em total incerteza. Assim, ¢ altamente requerido que a prescri¢io, ou uma
longa posse, deva acarretar propriedade, mas é impossivel determinar apenas pela
razio qual nimero de dias, meses ou anos deve ser suficiente para esse propdsito.
Aqui, as leis civis suprem o papel do c6digo natural e atribuem diferentes periodos
para a prescrigio, de acordo com as diferentes utilidades propostas pelo legislador.
Letras de cimbio e notas promissérias, pelas leis da maioria dos paises, prescrevem
mais cedo do que titulos, hipotecas e contratos de natureza mais formal (Hume,
Segunda investigagdo, 2004, p. 258).

Vale notar a centralidade que a explicagio das regras de justica oferecida por Hume
tem na explicagio da estruturagio de modelos complexos de sociedade e no tipo de
moralidade correspondente que deve sustentar esse tipo de sociedade. Nio hd, para
Hume, como pensar a sociedade comercial e industrial sem considerar o ethos engendrado
pela necessidade da justica e das virtudes artificiais associadas:

A necessidade da justica para subsisténcia da sociedade ¢ o Gnico fundamento
dessa virtude, e como nenhuma qualidade moral é mais valorizada do que essa,
podemos concluir que a caracteristica de utilidade ¢, de modo geral, a que tem
mais forga e exerce um controle mais completo sobre nossos sentimentos. Essa
deve ser, entio, a fonte de uma parte considerdvel do mérito atribuido ao cardter
humanitdrio, 4 benevoléncia, 2 amizade, ao espirito publico e a outras virtudes
sociais dessa natureza, assim como Unica origem da aprovagio moral que se dd a

2 Ver citagdo na nota 20 acima.
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fidelidade, justica, veracidade, integridade e a outras qualidades e principios uteis
dignos de estima (Hume, Segunda investigagdo, 2004 p. 267).

A ideia de justica como uma convengio que pode ser defendida por razes de utilidade,
interesse comum e bem-estar geral ¢ o que confere o peso normativo s virtudes artificiais
e a todas as obriga¢oes e deveres derivadas. No contexto econémico, priticas de trocas,
produgio, consumo e padrdes complexos de transagdes ndo resultam diretamente de leis
formais, mas de uma cultura associada a convengdes sociais que demandam tempo para
serem incutidas e para se consolidarem.

Embora admita que o mercado seja movido pelos interesses pessoais dos agentes,
Hume assume que esses interesses e a tendéncia a comportamentos puramente egoistas
sio mediados por sentimentos “sociais”, embora limitados. Ou seja, as motivagdes
humanas sio para Hume bem mais complexas do que os modelos econémicos tradicionais
sugerem (Sen, 2004).

5. Consideragoes Finais

Iniciamos este capitulo destacando o tipo especifico de newtonianismo ao qual adere
Hume. Trata-se de uma adaptagio do método de investigacio experimental para o es-
tudo dos fendmenos morais entendidos num sentido amplo. Essa abordagem assume os
modelos explicativos de fen6menos naturais complexos e a sele¢do exemplar de registros
histéricos para a construgio de analogias explicativas. Isso significa que Hume nio busca
uma quantificagio rigorosa dos fendmenos morais, mas sim uma abordagem qualitativa
e destaca a natureza complexa dos fendmenos morais que emergem da experiéncia; na
forma de percep¢des imediatas, formagio de paixdes e sentimentos, desenvolvimento de
disposigdes, estabelecimento de hdbitos e costumes. E nessa psicologia de fundo senti-
mentalista que se assenta a visio de Hume sobre as operagdes das institui¢coes econdmicas.
Vimos que € esse tipo de entendimento orginico, centrado nas fun¢oes e operagdes com-
binadas das partes que estruturam o funcionamento da mente que melhor explica os
comportamentos e as delibera¢des econémicas e que melhor justificam e orientam as
praticas morais e as intervengdes; sobretudo aquelas que afetam a utilidade e 0 bem-estar
das sociedades.

Vimos também um breve esbogo das complexas relagdes entre a faculdade da razio, os
sentimentos e as capacidades morais de julgamento e de agdo. Para Hume, a moralidade
ndo é apenas uma questio de raciocinio, mas principalmente de percepg¢ao € sentimento.
As distingdes morais (como o bem e o mal, o certo e o errado, virtude e vicio) nio sio
apreendidas pela razio sozinha, mas por meio de impresses especificas que a condigio
de juiz moral suscita em ndés. Em contraposi¢io as doutrinas morais racionalistas de sua
época, que atribufam 4 razio um papel central na determinagio do contetido das obriga-
¢6es morais, para Hume a moralidade influencia e é experienciada através de um “tipo
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especial de impressio”, associado ao prazer ou a dor, por isso ela é¢ mais adequadamente
“sentida” do que “julgada”.

Embora Hume valorize o senso moral e reconhega a importincia da simpatia e da
inclinagdo natural para a benevoléncia, ele nio as considera a fonte exclusiva de todas
as virtudes morais. Em vez disso, ele propée um principio psicoldgico mais abrangente
que explica a aprovagio moral e a inclinagio natural, mas também virtudes artificiais e
complexas como a justica, a lealdade, a honestidade e a veracidade. O amor-préprio nio é
o principio geral por trds da motivagio humana. A moralidade envolve a adogio de uma
perspectiva geral e imparcial, bem como, a identificagio simpatética com os sentimentos
dos outros.

Hume considera que a justificagio e a normatividade da moral dependem de uma
perspectiva geral e imparcial. Essa demanda normativa da moralidade fomenta a inter-
dependéncia e a simpatia em sociedades complexas e entre sociedades. Nesse sentido, o
comércio ndo apenas aumenta o poder e a felicidade dos membros de uma sociedade, ele
também contribui para um refinamento de hdbitos e dos costumes fundados na utilidade
e nas necessidades presentes em diferentes culturas.

Hume distingue entre virtudes naturais e artificiais, identificando que a aprovagio
moral imediata de certas virtudes é em virtude de certos motivos e disposi¢des naturais
dos seres humanos. Por outro lado, a vida em sociedade demanda o cultivo de certas
obriga¢oes e deveres que surgem por convengoes e analogias. Essas virtudes artificiais,
como o respeito pela propriedade alheia, a honestidade, a lealdade, a veracidade nio
surgem de qualquer inclinagio natural, mas de um artificio da mente, que envolve uma
reflexdo feita a partir da perspectiva geral envolvendo nio apenas as necessidades pessoais,
mas as da sociedade como um todo. Essas virtudes sio essenciais para a estabilidade social;
estabilidade que ¢ sustentada por um senso de obrigagdo que decorre da experiéncia
coletiva e da reflexdo sobre suas consequéncias praticas. Nisso consiste o artificio da mente
humana que torna possivel as sociedades complexas. Essas virtudes sio fundamentadas na
utilidade que proporcionam para a coesio e o funcionamento da sociedade, preservando
a ordem social, promovendo o bem comum e regulando comportamentos de forma
a prevenir conflitos e injustigas. Nesse sentido, para Hume, a estabilidade econémica
e social, bem como as priticas econdémicas complexas, como o comércio e a industria,
depende intrinsecamente de um sistema de justica bem fundamentado e instituicoes
sélidas que moldam as interagdes sociais e econdmicas. A moralidade que decorre das
virtudes artificiais é historicamente construida e ¢ profundamente entrelagada com as
estruturas econdmicas e politicas da sociedade.

Hume nio acredita em teorias universalistas ou definitivas sobre a economia ou em
regras universalmente vilidas. Tudo a que podemos nos ater sio observagoes empiricas
acerca de certas tendéncias gerais e correlagdes que somente podem ser apreendidas
em termos de analogias com fenémenos naturais, por meio de experimentos mentais
e adotando uma visio sistémica das operagdes e dos efeitos e inovagdes ou invengdes
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na produgio, no comércio e no consumo. Além da analogia com fendmenos naturais,
também a reflexdo histdrica e a sele¢io cuidadosa de exemplos que possam corresponder &
analogia oferecem meios para a sustentagio de suas posigoes, criticas e sugestdes. Embora
Hume nio tenha produzido estatisticas sistemdticas 2 maneira moderna, sua énfase na
observagio factual é o que lhe permite desenvolver a critica aos dogmas examinados nos
Discursos politicos.

Isso confere 2 visio econdmica de Hume um cariter fortemente institucionalizante,
historicista e enraizada nas culturas das sociedades. A estabilidade econdmica depende
seriamente de instituigdes bem desenhadas e em sintonia com as tendéncias naturais gerais
da vida social, modificadas e refor¢adas pelas experiéncias e pelos hébitos. Visio que se
afasta seriamente dos pressupostos cognitivistas racionalizantes dos agentes econdmicos
de modelos do mainstream atual.>
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Valores nas ciéncias economicas:
uma breve nota sobre o caso da taxa de desconto

PepRrO Bravo!

[A] ciéncia é livre de valores se, e somente se, valores so livres de ciéncia.
Elizabeth Anderson (2004)

1. Introdugio

Pondo de lado seus diversos significados e fungdes, o ideal de que a ciéncia deva ser livre
de valores pode ser entendido como o ideal segundo o qual em momentos centrais as
pesquisas cientificas, como a andlise e interpretagio de dados, apenas valores epistémicos
podem ter algum papel. Valores epistémicos contrastam com valores nio epistémicos:
enquanto os primeiros (e.g., a adequabilidade empirica de uma teoria) seriam indicativos
de objetivo(s) da ciéncia tais como verdade, conhecimento ou entendimento, os segundos
(e.g., diversidade social), doravante chamados apenas por “valores”, ndo.

Assim entendido, tal ideal tem recebido criticas robustas na literatura de filosofia da
ciéncia nas tltimas décadas; tais criticas nio se limitam a listar casos em que ele nio foi
seguido, mas questionam sua prépria adequabilidade enquanto um ideal para a prética
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2 Estou aqui assumindo a legitimidade da distingdo controversa entre valores epistémicos e ndo epistémicos,
e também assumindo uma versio muito simplificada dela que, no entanto, ¢ suficiente para os propdsitos deste
capitulo. Para objegoes e diferentes maneiras de enquadré-las, veja o debate entre Rooney (2017) e Lacey (2017).
Para um estudo quantitativo sobre o que os cientistas pensam sobre isso, consulte Schindler (2022). Para uma
critica a possibilidade do ideal se restringir a momentos centrais das pesquisas cientificas, ver Bueter (2015).

Pontes, A. N.; Neiva, A. (ed.) Ensaios de Filosofia da Economia.
Florianépolis: NEL/UFSC, 2025, pp. 79-86.


mailto:pedro.bravo@ufabc.edu.br

80 Pedro Bravo

cientifica (Carvalho, 2024; Elliott, 2022; Mariconda, 2023). Apesar de tais criticas e de
alguns resultados empiricos segundo os quais ele ndo ¢ tdo dominante na comunidade
cientifica como se achava (Steel et al. 2018), tal ideal permanece subjacente a vérias
distingGes e prdticas cientificas. Na economia, em particular, ele ganha destaque ao ter
fundamentado a divisio entre a economia positiva e a economia normativa: enquanto
na primeira nio hé juizos de valor, isto é, decisdes que envolvem a ponderagido de valores,
na segunda, hd.

Quando tornada explicita, uma justificativa possivel para a separagio entre economia
positiva vs. normativa advém de uma tese conhecida aos filésofos: a tese da separabilidade
entre fato e valor (Mariconda, 2006). Grosseiramente falando, nio é raro encontrar um
economista, como Milton Friedman (1981[1953], p. 164-165), alegando que a economia
positiva trata “do que ¢” (fatos), mas ndo “do que deve ser” (valores). Conforme ressaltado
por Julian Reiss (2017), a tese da separabilidade entre fato e valor é uma implicagio de
uma posi¢io em metadtica conhecida como nio cognitivismo: juizos de valor nio tém
condigdes de verdade. Assim, nio surpreende o mesmo Friedman (7bzd.) falar sobre a
“[...] diversificagdo [dos valores bisicos] em torno da qual os homens, em tltima andlise,
s6 podem lutar”. Se fatos e valores sio dominios completamente distintos e valores sio
totalmente subjetivos, a economia deve tratar apenas dos fatos. Caso se aceite o nio
cognitivismo, mas ndo a tese da separabilidade, entdo em relagdo a tudo as pessoas —
seguindo Friedman — s poderiam lutar.

Uma critica 4 tese da separabilidade entre fato e valor advém do argumento conceitual.
Grosso modo, o argumento conceitual permite concluir que valores nio epistémicos sdao
necessdrios para avaliar hipdteses cientificas com conceitos carregados de valor (Elliott,
2022, p. 31-34). Conceitos carregados de valor, também conhecidos como conceitos
espessos (thick concepts), sio conceitos nos quais elementos valorativos e fatuais estdo
imbricados, contrariando a tese da separabilidade (cf. Putnam, 2024). Por exemplo,
uma pesquisa sobre a hipétese “longos deslocamentos didrios estdo associados a um
menor bem-estar” dependeria de um juizo de valor a respeito de como o bem-estar serd
entendido, o que pode ocorrer explicitamente ao se defender determinada concepgio ou
implicitamente nas metodologias empregadas para realizar a pesquisa que captam melhor
determinada concep¢io do que outra (Alexandrova, 2018). Em economia, indicadores
como a taxa de desemprego sio instincias de tal argumento, pois sua operacionalizagio
envolve juizos de valor a respeito, por exemplo, da permissibilidade de trabalho infantil
para contabilizar o tamanho da forga de trabalho total (Reiss, 2017, p. 8-9). O socidlogo e
economista brasileiro Marcelo Medeiros (2023) apresenta outras instincias do argumento

conceitual nas discussdes sobre como definir e medir desigualdade e pobreza.3

3 £ interessante notar que Medeiros (2023) também d4 exemplos de uma segunda maneira de formular
o0 argumento conceitual, que se refere mais as ramificagoes sociais dos nomes de conceitos espessos do que
propriamente s suas defini¢oes. Nessa segunda versio do argumento, cientistas devem empregar valores ao
avaliar tais ramificagdes e decidirem qual nome é mais adequado, se o for. Seu capitulo “os nomes das classes
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H34 virias reagbes possiveis a esse tipo de argumentagio (cf. Elliott, 2022, p. 33-
-34). Interessa-me neste curto texto um tipo de reagio relacionada 4 matematizagio da
economia. Ora, ndo ¢ raro encontrar a defesa de que ciéncias altamente matematizadas
estariam menos sujeitas a juizos de valor ou “subjetividades”. Com efeito, uma das
defesas cldssicas para o ideal da ciéncia livre de valores vai nessa linha: dada a linguagem
matemdtica de vidrias teorias cientificas, estas nio teriam valores no conjunto de suas
consequéncias légicas. Conforme Lacey & Mariconda (2012), o célebre argumento dos
dois livros de Galileu Galileu pode ser entendido como um dos principais argumentos
para essa tese, uma vez que afirma serem incomensurdveis e, portanto, nio passiveis de
entrarem em conflito a linguagem cientifica — o livro do universo — e a linguagem da
Biblia — o livro da revelacdo.

Parece-me oportuno, entdo, abordar um caso do género em que € nitido o papel
de valores. Assim, minha estratégia neste curto texto ¢ apresentar, de maneira breve e
para um leitor nio especializado, a discussio do filésofo Daniel Steel (2015) sobre as
taxas de desconto utilizadas, por exemplo, nos estudos econémicos dos impactos das
mudangas climdticas. Steel defende a tese de que os interesses das geragdes presentes e
futuras sejam tratados de maneira imparcial, a tese da imparcialidade intergeracional,
0 que tem consequéncias para o valor de tal taxa. Apds comentar tal discusséo, tirarei
algumas conclusdes a respeito de como gerir valores em minhas consideragdes finais. Ndo
farei aqui, portanto, uma revisio dos argumentos a favor de valores na economia, o que
a leitora pode encontrar, por exemplo, em Matecka (2021) ou na parte 4 “values” do
recente The Routledge Handbook of Philosophy of Economics (Heilmann & Reiss, 2022).

2. Imparcialidade intergeracional e a taxa de desconto

Para bem entender as discussoes relacionadas aos interesses de geragoes em tempos dis-
tintos e a proposta de Steel (2015), cabe evidenciar como essa discussdo se d4 na drea
da Economia a partir do tema do desconto. Grosso modo, a ideia bésica subjacente ao
desconto ¢ a suposta preferéncia de agentes econdémicos receberem um valor x hoje a
receberem x a daqui algum tempo, tudo o mais constante. A motivagio para isso é que,
com o valor x no presente, o agente pode, por exemplo, investi-lo na poupanga e obter
um valor maior em alguns anos. Inversamente, o valor x a daqui algum tempo vale menos
hoje, porque, até receber x, o agente pode nio ter mais condicoes, em particular, de
usufruir do valor x: x daqui algum tempo tem, portanto, seu valor atual reduzido.

O quio reduzido ¢ definido pela equagio abaixo, em que x ¢ algum beneficio ou
custo, ¢ representa unidades de tempo, PV (x,) representa o valor de obter x no tempo ¢,
e r é a taxa de desconto:

importam” pode ser entendido nesse sentido, especialmente quando afirma que “o termo ‘pobre’ mobiliza
sentimentos e se encaixa na cultura politica, o termo ‘Classe C1’ ndo”.
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PV(xt) = t/(l + r)t (1)

Esta equagio ¢ utilizada, por exemplo, em andlises de custo-beneficio. Andlises de
custo-beneficio visam responder 4 questio de se determinado projeto deve ser implemen-
tado a partir de trés etapas: o cdlculo do valor monetdrio dos beneficios esperados do
projeto, o clculo do valor monetdrio dos custos esperados do projeto (o valor da perda
de uma vida humana, por exemplo, ¢ usualmente estimado em U$ 6.300.000,00), e a
recomendagio de que o projeto seja adotado desde que os beneficios esperados superem
os custos esperados. Como os custos e beneficios se estendem, em geral, ao longo do
tempo, a taxa de desconto € aplicada a eles representando a ideia de que, por exemplo, o
valor atual de receber R$ 100,00 a daqui um ano é menor que R$ 100,00 e 0 quio menor
depende da taxa de desconto adotada (Ackerman & Heinzerling, 2008; Mishan & Qhua,
2007).

Para fins de ilustragdo, suponha um beneficio x mensurado no valor de R$ 2.000,00,
uma unidade ¢ em anos e uma taxa de desconto no valor de 0,1. O valor atual de
R$ 2.000,00 em cinco anos seria de R$ 1.241,85. Em outras palavras, a férmula do
desconto converte uma quantia futura na quantia equivalente no tempo presente que
precisaria ser investida para resultar naquele valor futuro. O problema é que, conforme
Steel (2015, p. 123), altas taxas de desconto minimizam a importincia de custos e bene-
ficios futuros, podendo impedir a realizagio de medidas mitigadoras adequadas. Nas
palavras de Ilana Ferreira e Denise Imbroisi:

Como a0 longo do tempo hd uma diminuigio da representatividade de um valor
monetdrio (cem reais hoje nos trariam maior satisfagio do que cem reais em S anos),
os impactos que foram transformados em unidade monetdria também terdo seu
valor reduzido ao longo do tempo. Implicitamente, o processo de desconto leva
a uma maior valorizagdo da geragio presente em detrimento das geragoes futuras
(Ferreira & Imbroisi, 2018, p. 924, grifo meu).

Urge, entdo, refletir sobre a escolha da taxa de desconto. Grosso modo, o debate
sobre ela se d4 a partir de abordagens descritivas ou prescritivas. De maneira simplificada,
abordagens descritivas defendem que a escolha da taxa de desconto deve se basear em como
agentes econdmicos descontam, na pratica, valores futuros. Por outro lado, abordagens
prescritivas postulam que qualquer escolha especifica da taxa de desconto depende de
pressupostos sobre justi¢a e equidade; autores dessa segunda abordagem sio, em geral,
a favor da tese segundo a qual o interesse de todas as geragdes seja tratado de modo
equitativo, posi¢do conhecida como equidade intergeracional (Arrow et al., 1995).

Independentemente dos problemas e debates especificos de cada abordagem, noto
como valores estdo presentes em ambas. Cientistas que endossam as abordagens descriti-
vas estdo apenas deferindo juizos de valor supostamente feitos por outras pessoas em suas
andlises. Cientistas que endossam as abordagens prescritivas, por sua vez, explicitamente
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recorrem a algum valor (e.g., justica, universalidade moral) para especificar a taxa. Steel se
insere na linha prescritivista, mas propée um argumento distinto da literatura anterior.

De fato, ele defende a tese da imparcialidade intergeracional, a qual se baseia, como
irei expor a seguir, em argumentos distintos da equidade intergeracional. Para entendé-la,
¢ necessdrio antes atentar-se a férmula mais comum para definir a taxa de desconto, dada
por Frank Ramsey (1928):

r=ptg )

Como na férmula anterior, r representa a taxa de desconto e, conforme a nomencla-
tura de Steel (2015, p. 124), p representa a taxa pura de preferéncia temporal (desvalori-
zagio do futuro apenas por ser futuro), 7 representa a elasticidade da utilidade marginal
e ¢ representa a taxa de crescimento do consumo; para os propésitos dessa tese, cumpre
apenas assinalar que 7 e g representam, grosso modo, quio mais ricas geragdes futuras
serdo que as presentes (¢) e quanto uma geragio estd disposta a transferir renda para outra
()

Na proposta de Steel (2015, p. 125), p deve ser igual a zero. Isso significa que valores
futuros nio podem ser descontados pela Gnica razio de estarem no futuro. Nio obstante,
ser igual a zero ndo implica que a taxa de desconto seja também zero: ¢ pode ser diferente
de zero e, entdo, 7. Assim, a recomendagio de Steel ¢ compativel com uma escolha da taxa
de desconto diferente de zero, casos especificos em que o aumento futuro de riquezas
pode mitigar a severidade de alguns tipos de perdas. De todo modo, o argumento de
Steel (2015, pp. 136-143) para p = 0 depende das nogées de plano sequencial, plano
sequencialmente justificdvel e razées discriminatdrias.

Um plano sequencial ¢ um plano com a peculiaridade de consistir em vérias etapas
a serem executadas em um longo periodo. Planos dessa espécie sio comuns na seara
ambiental. Por exemplo, um dos dispositivos do Acordo de Paris ¢ a criagio de planos de
longo prazo para cada pais; o Brasil, em particular, se comprometeu a reduzir suas emissaes
de gases de efeito estufa em até 43% até 2030. Pesquisas de monitoramento a longo prazo
também podem ser entendidas como planos sequenciais. Uma das dificuldades de se levar
a cabo tais planos € o fato de que os agentes responsdveis por sua implementagio inicial
nio podem, simplesmente, controlar agentes futuros para que estes sigam tomando as
medidas acordadas.

De onde a relevincia de que tais planos sejam sequencialmente justificiveis. Um
plano é sequencialmente justificdvel se, e sé se, puder ser justificado para os agentes que o
implementam em todas suas etapas; em outras palavras, desde que boas razdes possam
ser oferecidas em cada etapa para que o plano siga executado. Embora nio fornega uma
abordagem positiva que retina exaustivamente quais seriam tais razes, Steel define um
tipo especifico de razio que inviabiliza planos sequencialmente justificéveis, a saber, razées
discriminatdrias.

Razdes discriminatdrias dependem do conceito de razdes relativas-ao-agente e razoes
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inversoras de dnus (burden shifting reasons). Uma razio R ¢é relativa-ao-agente para
uma pessoa A no caso em que R ¢ uma razio para A agir de certo modo, mas nio
necessariamente R é uma razio para que outros ajam assim. Por exemplo, eu gostar do
aroma do café é uma razio (R) para eu tomd-lo, mas esse ndo é necessariamente o caso
para outros. Por sua vez, uma razio R ¢ inversora de dnus de uma pessoa A para outra B
se ¢ uma razio para transferir custos de A para B.

Tanto razdes relativas—ao—gente quanto inversoras de 6nus nio geram, necessariamente,
dificuldades para planos sequencialmente justificdveis. No primeiro caso, uma geragio
pode assumir custos maiores para mitigar determinado dano ambiental do que aqueles
que se espera de geragdes futuras; isso, porém, ndo seria uma razio para geragdes futuras
deixarem de seguir o plano. No segundo caso, algumas pessoas ou grupos podem arcar
com majiores custos por conta de questdes de justica distributiva sem que isso, novamente,
prejudique planos sequencialmente justificdveis.

Para Steel (2015, p. 138), planos sequencialmente justificdveis seriam comprometidos
por razoes discriminatérias: R é uma razdo discriminatoria contra uma pessoa B se, e
somente se, R ¢ relativa-ao-agente com respeito a uma pessoa A diferentemente de B e
R ¢ inversora de dnus de A para B. Ora, se R inverte o 6nus de A para B por razées nio
compartilhadas por B, nio hd razdes para que B aceite tal inversio e, entdo, o plano é
comprometido.

As consideragdes acima fornecem o fundamento necessdrio para as duas primeiras
premissas do argumento de Steel paraa imparcialidade intergeracional. A primeira pre-
missa afirma que a taxa pura de preferéncia temporal é uma razio discriminatdria no
contexto de planos sequenciais; ora, a0 descontar um valor futuro por simplesmente estar
no futuro, tal taxa é uma razio relativa-ao-agente do presente para transferir custos (inver-
ter Onus) para geragdes futuras. A segunda premissa retoma a afirmagio de que planos
sequenciais sdo dificilmente implementados quando baseados em razes discriminatdrias.

Essas duas premissas permitem concluir a seguinte condicional: se um agente estd
comprometido a implementar um plano sequencial, entio deve assumir imparcialidade
intergeracional na concepgio do plano (alternativamente, nio deve assumir preferéncia
pura temporal). Para Steel (2015), defensores do chamado Principio da Precaugio (PP)

, principio que recomenda medidas precautdrias em relagdo a ameagas incertas, clara-
mente aceitam o antecedente desse condicional. Assim, por modus ponens, eles aceitam
também a imparcialidade intergeracional. Esquematicamente, tem-se, entdo, o seguinte
argumento para a imparcialidade intergeracional:

(P1) Preferéncia pura temporal é uma razio discriminatdria em contextos de planos
sequenciais;

‘E importante notar que, subjacente 4 ideia bésica do PP, estd o pressuposto de que hd um estado de coisas
de tal modo valorizado, geralmente o meio ambiente e a saide humana, que agdes precautdrias sio necessdrias
mesmo com base em incerteza cientifica (Cranor, 2001, p. 318). Para defini¢Ses mais precisas do principio e
suas diversas interpretagdes, ver Bravo (2023).
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(P2) Planos sequenciais sio dificilmente implementados quando baseados em razées
discriminatdrias;

Conclusio 1: Se um agente estd comprometido com implementar um plano
sequencial, deve assumir imparcialidade intergeracional na concepgio do plano;

(P3) Defensores de PP estdo comprometidos com implementar um plano sequencial;

Conclusio 2: Defensores de PP devem assumir imparcialidade intergeracional
na concepgio de planos sequenciais.

3. Conclusio

A discussio sobre valores na economia, como exemplificado pelo caso da taxa de desconto
e a proposta de imparcialidade intergeracional de Daniel Steel, evidencia que as escolhas
cientificas em economia nio sio livres de valores. Seja pela operacionalizagio de conceitos
carregados de valor, como bem-estar ou desigualdade, seja pela necessidade de decisdes
normativas em modelos aparentemente técnicos, como a escolha da taxa de desconto,
valores desempenham um papel inevitdvel e central.

Reconhecer a inevitabilidade de valores em tais decisdes nio implica um abandono
do rigor cientifico, mas a necessidade de uma maior transparéncia e reflexio critica sobre
os valores que orientam a pesquisa e as recomendagées econdmicas. Conforme Medei-
ros (2023): “Ter politica presente na construgio das evidéncias ndo é necessariamente
um problema. Problema ¢ o contrdrio: achar que elas sio sempre neutras e ignorar as
consequéncias disso”.
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Sobre Desigualdade Econ6mica e Pobreza:
uma relacio de causalidade

ANDRE NASCIMENTO PONTES!

E fato que, nas tltimas décadas, a distincia entre as rendas dos mais ricos e dos mais pobres
tem crescido de forma acelerada, tanto nos paises em desenvolvimento, quanto nos paifses
desenvolvidos. * Esse cendrio tem desencadeado uma série de efeitos politicos e sociais
de amplo espectro que, conjuntamente, deterioraram inimeros indicadores de bem-
-estar social. Néo por acaso, o interesse pelo tépico da desigualdade econdmica, expressa
especialmente no abismo entre as rendas dos super-ricos e do restante da populagio, tem
crescido e motivado debates ptblicos e académicos sobre o tema.

No 4mbito académico, desde a segunda metade do século passado, o interesse pelo
tépico da desigualdade econdmica tem conquistado espago de forma constante em dife-
rentes 4dreas de investigagdo, tais como a filosofia, a economia e as demais ciéncias sociais.
Eu devo me concentrar aqui especialmente nas contribuicées da economia e da filosofia
para esse debate e nas correlagdes entre elas. No que diz respeito 4 economia, a desi-
gualdade econdmica ganhou destaque com as publicag¢des de On Economic Inequality
(1973) de Amartya Sen e The Economics of Inequality (1975) de Anthony B. Atkinson.
J4 mais recentemente, o interesse publico pela desigualdade econdmica ajudou a colocar

1 Universidade Federal do Amazonas. E-mail: philospontes@ufam.edu.br.

% Esse cendrio é captado por diversas pesquisas feitas em escala global. Um bom exemplo é o relatério do
macro estudo de 2021 produzido pelo World Inequality Lab, o think tank francés codirigido pelos economistas
Thomas Piketty, Lucas Chancel, Emmanuel Saez e Gabriel Zucman. O estudo em questio registrou um
profundo aumento da desigualdade nas duas tltimas décadas. A distincia entre as rendas dos 10% mais ricos
e a dos 50% mais pobres da populagio mundial foi duplicada. Além disso, a riqueza dos 10% mais ricos jd
representa cerca de 75% do patrimoénio global. Cf. https://wir2022.wid.world/.

Pontes, A. N.; Neiva, A. (ed.) Ensaios de Filosofia da Economia.
Florianépolis: NEL/UFSC, 2025, pp. 87-117.
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o Capital in the Twenty-First Century (2014) de Thomas Piketty na posicdo de best-seller;
algo raro para um livro de economia.

Os economistas costumam situar o estudo da desigualdade econémica no 4mbito
mais geral das teorias da distribuigdo do produto social, a saber, teorias sobre como ¢
distribuido o conjunto de riquezas que produzimos dentro de uma comunidade. Nesses
termos, a desigualdade deve ser entendida como uma consequéncia da implementagio
de determinados mecanismos distributivos do produto social. Invariavelmente, se uma
sociedade ¢ economicamente desigual, ela ¢ assim em virtude de um mecanismo de distri-
buicio que foi gestado e implementado socialmente, seja por decisdo democritica, seja
por imposi¢io de forgas. Desse modo, a desigualdade econdmica nunca é um fendmeno
natural. Ela ¢ sempre criada socialmente.

Negar que a desigualdade econémica seja um fendmeno natural nio significa negar
que existam desigualdades naturais entre os seres humanos. No sentido mais amplo, a
desigualdade entre os seres humanos ¢ um fendmeno complexo que possui tanto dimen-
sOes naturais quanto dimensdes sociais e econdmicas. E um fato bruto que as pessoas
sio naturalmente desiguais entre si. Temos, por exemplo, cores de pele, cabelos e olhos,
alturas, pesos diferentes. Em termos evolutivos, a desigualdade dos aspectos naturais é
positiva para a sobrevivéncia de uma espécie. Quanto maior for a variabilidade genética,
maiores serdo as chances de que haverd individuos adaptados a diferentes mudangas e
pressoes ambientais sobre uma espécie. Além disso, as desigualdades naturais se mani-
festam em outras formas, tais como azipias, a exemplo do autismo e TDAH, condi¢oes
genéticas raras etc. Sobre isso, parte do processo civilizatério dedica-se a compreender e
lidar de maneira racional e moralmente respeitosa com essas formas de desigualdades.

Obviamente, em certo grau, hd relagdes estreitas entre desigualdade econémica e
desigualdade natural. Por exemplo, a desigualdade econémica costuma produzir desi-
gualdades de aspectos fisicos e cognitivos. Sabemos que algumas das desigualdades de
natureza fisioldgica e intelectuais podem ser resultantes de fatores sociais e econ6micos.
H4, por exemplo, um robusto conjunto de evidéncias que mostram as consequéncias
negativas em termos de desempenho escolar em individuos que viveram uma infincia
sob inseguranca alimentar comparativamente aqueles individuos que nio passaram por
privagdes semelhantes.’> Em alguns momentos ao longo deste artigo, também estarei
interessado nas formas de desigualdades derivadas ou produzidas a partir da desigualdade
econdmica.

Nio obstante, o presente artigo ndo trata primariamente desses tipos de desigualdades
biolégicas ou cognitivas. Meu objetivo aqui estd circunscrito 4 desigualdade econémica
em um sentido muito particular, ou seja, aquela gerada e manifesta por uma distribuicio
desproporcional da riqueza produzida dentro de uma sociedade. Por isso, de agora
em diante, sempre que eu mencionar o termo “desigualdade” sem nenhuma posterior

3 Para uma andlise de dados nacionais sobre o impacto da inseguranca alimentar no desempenho escolar cf.
Wroblevski, B. ez. /. (2020).
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qualificagdo, me referirei a desigualdade econdmica entendida em termos de desigualdade
de renda e posse de recursos.

No que diz respeito a filosofia, o tépico da desigualdade econdmica pode ser encon-
trado, em suas linhas gerais, no 4mbito da Filosofia Politica e das Teorias da Justiga (cf.
Rawls, 1971) quase sempre como um aspecto particular da no¢io mais geral de justica
social. Mas uma andlise mais detalhada deste tépico é desenvolvida no 4mbito da Filosofia
da Economia, mais especiﬁcamente, nas discussdes normativas sobre justi¢a econdmica.

O objetivo do presente artigo ¢ realizar uma andlise critica de algumas das ideias eco-
nodmicas e filosdficas sobre a desigualdade na distribui¢io de renda, sua relagio com a
pobreza e a corrosio de valores fundamentais como a democracia e o bem-estar coletivo.
No que segue, o presente artigo estd dividido do seguinte modo. Na primeira segio,
apresento uma distingdo entre o que chamo de fgualitarismo estrito e igualitarismo mi-
tigado e tento mostrar de que modo essa distingdo ¢ importante para uma andlise mais
madura do tépico da desigualdade. Na segunda segio, indico como estd estruturado
o debate sobre a desigualdade no 4mbito da teoria da distribui¢io do produto social e
indico diferentes formas de medir desigualdade. Na terceira segio, apresento, em linhas
gerais, os argumentos do filésofo Harry G. Frankfurt em defesa da tese de que o ideal
moral legitimo ¢ o de eliminar a pobreza e que a desigualdade ndo ¢ um problema por si
s6. A importincia de reconstruir os argumentos de Frankfurt dd-se especialmente por
eles sintetizarem muitos dos principais argumentos dos defensores da legitimidade moral
da desigualdade econémica. Na quarta segdo, discorro sobre o impacto da desigualdade
para a democracia e sobre seu efeito corrosivo para os indicadores de bem-estar social.
Na quinta se¢do, retomo mais uma vez alguns argumentos favordveis a desigualdade
econdmica e tento mostrar porque eles sio falaciosos ou nio se sustentam mediante
algumas andlises empiricas. Por fim, na sexta se¢io, realizo uma discussio sobre a politica
monetdria restritiva implementada em boa parte dos paises desenvolvidos e em desenvolvi-
mento e mostro que ela opera como um poderoso mecanismo de concentragio de renda
20 mesmo tempo que gera pobreza. Se meu argumento estiver cotreto, ele tem o poder
de revelar uma relagdo de causalidade entre desigualdade e pobreza; o que vai na diregio
contréria & de Frankfurt que pretende tratar os dois fen6menos como independentes.

1. Em primeiro lugar, algumas palavras sobre igualdade

A posigio de defesa e promogio da igualdade econdmica é conhecida como ignalitarismo
econdmico. No entanto, diferengas de entendimentos sobre os termos especificos dessa
igualdade produzem diferentes variantes da tese igualitarista. Ignorar o pluralismo em
torno da tese pode levar — e em geral leva — a uma méd compreensio do debate sobre o
fenémeno da desigualdade. Proponho aqui uma distingdo entre duas familias de igualita-
rismo econdmico, nomeadamente, o igualitarismo estrito [ou ingénuo] e o igualitarismo
mitigado. Vejamos cada uma delas em seus termos mais gerais.
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Igualitarismo estrito [ou ingénuo]: nessa acepgio, entende-se por igualdade
econdmica a radical igualdade de renda e propriedade, de modo que a diferenga
de renda e propriedades entre os membros de uma comunidade seja insignificante
ou mesmo nula. Nesse sentido, o igualitarismo estrito ¢ uma nogio definida em
termos fundamentalmente quantitativos.

Em seu sentido estrito, o igualitarismo ¢ ingénuo na medida em que ele adquire um
aspecto utépico ao mirar um ideal de igualdade plena. No entanto, o grande problema em
torno do igualitarismo estrito ndo é seu ar de utopia, mas o fato de que o préprio ideal de
igualdade plena ¢, em dltima instincia, socialmente injusto. Uma vez que somos dotados
de desigualdades naturais e, portanto, temos também diferentes graus de necessidades
a serem atendidas pelos recursos socialmente disponiveis, paradoxalmente, a igualdade
quantitativa de renda produz desigualdades sociais. Por exemplo, um individuo com grave
problema de satide terd, ao mesmo tempo, reduzida capacidade produtiva e ampliada
demanda por recursos em comparagio a outro individuo que desfrute de boa satde. Essa
necessidade ampliada por recursos visa, ainda assim, atender necessidades fundamentais
associadas diretamente a sobrevivéncia do primeiro individuo. Um cendrio onde esses
dois individuos tenham exatamente a mesma renda ¢ um cendrio de distorgdes sociais de
grande impacto.

Nem mesmo versoes mais radicais da heterodoxia econdmica defenderam racional-
mente uma compreensio tio forte de igualitarismo como objetivo do mecanismo distri-
butivo que se pretenda justo. Por exemplo, hd elementos claros que mostram que Marx
nio entendia igualdade econémica nos termos do igualitarismo estrito. Em um texto-ma-
nifesto escrito na maturidade, Marx expressa o que parece ser parte de sua compreensio
de justica distributiva através do famoso lema “de cada um segundo suas capacidades,
a cada um segundo suas necessidades” (Marx, 2012 [1875]). Essa afirmagio distancia
Marx do igualitarismo estrito na medida em que ela expressa a ideia de que as capacidades
produtivas e as necessidades de cada individuo devem ser consideradas dentro do meca-
nismo de distribui¢io de renda. Para Marx, deve haver um espago de consideragio da
individualidade/subjetividade naquilo que hoje chamamos de teoria da justica distribu-
tiva. Nem devemos ser obrigados a produzir todos no mesmo nivel, pois possuimos, por
intmeros fatores, capacidades produtivas diferentes, nem devemos ter radicalmente a
mesma renda, porque possuimos necessidades bésicas distintas.

Ao considerar as particularidades individuais, a justica distributiva abre espago para
que alguém que produza proporcionalmente menos, possa ganhar proporcionalmente
mais. Considere novamente uma pessoa enferma e um idoso que tém, simultaneamente,
reduzidas capacidades produtivas e necessidades financeiras ampliadas. Exigir de tais
pessoas que se adequem a pardmetros muito generalistas de produtividade ou impor a
elas que se ajustem a uma renda coletivamente uniforme é, por si sé, injusto. Embora
Marx nio tenha exposto suas teses nesses termos, alguém poderia alegar que, a partir desse
raciocinio, é possivel formular um principio tanto de direito quanto de justica econdmica
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de acordo com o qual todos tém o direito de receber parte do produto social de acordo
com suas necessidades, desde que contribuam para com o produto social na medida de
suas capacidades.

Mas, se o que estd em jogo nio ¢ dividir o produto social em partes exatamente iguais
entre seus membros, independentemente do que eles produzem, ou mesmo se produzem,
h4 algum sentido de igualitarismo econdmico que possa ser racionalmente sustentével?
Essa pergunta nos leva a uma segunda e mais refinada familia de igualitarismos.

Igualitarismo mitigado: nessa segunda acepgio, igualdade econdmica nio é uma
nogio que imponha a exigéncia de uma radical igualdade numérica de renda, isto &,
uma situagio em que todos ganham literalmente a mesma quantidade de dinheiro
e tenham propriedades que mais ou menos se equivalham em valor de mercado. O
igualitarismo mitigado pode ser entendido como uma forma virtual de igualdade
econdmica. Elanioéuma questdo quantitativa e estitica, mas qualitativa edinimica.
O que estd em jogo aqui € a ideia de que uma sociedade seria economicamente
igualitiria quando, além de excluida a condigio de pobreza, independentemente do
ponto de partida social e financeiro de seus membros, o sistema econémico como
um todo ¢ dinimico e montado de maneira tal que permita ampla mobilidade
entre as classes. O aspecto relevante aqui é o de que as condigdes financeiras de um
individuo nio constituem obsticulos intransponiveis para que ele ocupe seja qual
for a posigio social desejada.

O paradigma que o igualitarismo mitigado pretende estabelecer é o de eliminagio da
pobreza e das barreiras econdmicas de entrada. A ideia é que a posi¢do econdmica de
um individuo nio o prive do minimo para viver com dignidade nem seja, na prdtica, um
entrave insuperdvel para as realizagdes de suas potencialidades. Se a posigio econémica
constitui um entrave, ela nio permite aos individuos economicamente mais vulnerédveis
0 acesso a ferramentas indispenséveis ao usufruto das oportunidades que a sociedade
deveria oferecer a todos em condi¢Ges mais ou menos semelhantes, tais como educagio
de qualidade, moradia e um sistema adequado de satude.

Como veremos adiante, alguns argumentos liberais parecem distorcer o debate sobre
a desigualdade ao reduzir a tese igualitarista ao igualitarismo estrito. Além disso, tentam
defender que o legitimo ideal moral estd na eliminagio da pobreza e ndo na luta contra
desigualdade econdmica. Esses argumentos sustentam que a desigualdade econdmica
seria admissivel desde que o sistema econémico que a produza tenha sucesso em eliminar
a pobreza. Nio hd nesses argumentos um esfor¢o honesto em considerar os dados
empiricos que revelam que, hoje, a pobreza é consequéncia direta das mesmas regras
que geram a extrema desigualdade quantitativa de renda. Antes de chegar ao nicleo
desses argumentos, pretendo ainda dedicar algumas palavras as teorias da distribuigio do
produto social.
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2. A renda que geramos: sobre o produto social e como o dividimos

O que os economistas chamam de “produto social” é basicamente o agregado ou conjunto
de riquezas que sio produzidas dentro de uma comunidade. Como destacam Carvalho e
Souza (2021), uma teoria da distribuicio do produto social que se pretenda bem-sucedida
precisa responder a pelo menos quatro questdes:

1. Quem ganha o qué? O que essa questio busca é obter uma radiografia da distri-
buigio funcional e/ou pessoal do produto social, 7.e., uma imagem que apresente
em mais detalhes como o produto social estd efetivamente dividido, seja em termos
de classes seja em termos de individuos.

2. Por que um dado individuo ou grupo ganha um dado montante? A ideia
aqui ¢ oferecer um estudo dos pressupostos, escolhas e causa da distribui¢io em
questdo, ou ainda, explicar as origens do produto social e as regras do mecanismo
de distribui¢io implementado.

3. Quais os efeitos dessa distribui¢io? Nesse contexto, os mecanismos de dis-
tribui¢do sio avaliados em termos de seus efeitos micro e macroecondmicos. A
partir dessa investigagao, podemos, por exemplo, correlacionar o mecanismo de
distribui¢io utilizado com o desempenho econdmico e o impacto social que ele
produz.

4. Quem deveria ganhar o qué? Foca em considera¢oes de ordem moral e ética,
em geral, tendo em mente concepgdes de liberdade e justiga social que deveriam
ser implementadas pelo mecanismo distributivo.

As perguntas (1)—(3) possuem um cardter fundamentalmente descritivo. Elas visam
entender o mecanismo distributivo implementado por uma sociedade explicando as
origens da renda de cada classe ou individuo e os efeitos perceptiveis dessa distribuigio.
Em geral, em economia, as investigagGes que buscam responder a essas questes levantam
a controversa pretensio de lidar com meras questoes de fato. O objetivo primordial é
obter e tratar os dados que revelem em que tipo de sociedade vivemos em termos de
distribuigdo de riquezas. Jd a pergunta (4) possui um cardter essencialmente zormativo.
Ela tem a fungio de pensar um mecanismo distributivo ideal, a0 mesmo tempo em que
olha para o mecanismo distributivo implementado, o real, de forma critica, questionando
suas distor¢des e consequéncias indesejadas.

O componente normativo das teorias de distribui¢io do produto social é de grande
relevincia, pois, apesar de os economistas terem se esforgado para expurgar das teorias e
modelos econdmicos discussées envolvendo juizos de valor, ¢ inegével que a economia ¢
um mecanismo importantissimo e indispensivel de implementagio de concepgdes de
liberdade, justiga, igualdade, solidariedade etc. Do ponto de vista filos6fico, a perspectiva
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normativa do debate sobre a desigualdade encontra lastro, dentre outras, nas obras de
Rawls (1971), Nozick (1974), Sen (1973; 1992) e, mais recentemente, Frankfurt (2015).

Embora a desigualdade econ6mica seja um fendmeno que acompanha a histéria da
nossa espécie, pensar racionalmente sobre as diferencas entre as rendas de individuos de
uma mesma sociedade como um fendmeno produzido por decisées majoritariamente
humanas representa uma abordagem relativamente nova do problema. Foi somente no
século XVIII que a tradi¢do ocidental passou a investigar de forma sistemdtica o tépico
da desigualdade econ6mica e social. No 4mbito da filosofia, Rousseau publicou em 1755
seu famoso Discurso sobre a Origem ¢ os Fundamentos da Desigualdade entre os Homens
para competir em um concurso de discursos da Academia de Dijon, cujo tema era “Qual
a origem da desigualdade entre os homens, e ¢ ela autorizada pelo direito natural?”. Vale
notar que, durante toda a Idade Média, a reflexdo sobre a desigualdade econ6mica e social
simplesmente ndo tinha lugar. Ela ndo fazia sentido aos olhos de uma sociedade em que a
hierarquia era tomada como natural ou divinamente estabelecida; o que, na época, muitas
vezes significava a mesma coisa. Termos como “igualdade” e “desigualdade” s6 vio figurar
no debate sobre a estrutura social e econdmica na Europa com o crescente interesse pela
nogio de direito natural, z.e., direitos que todos os seres humanos supostamente possuem
pelo simples fato de serem humanos.*

Na histéria do pensamento econdmico, David Ricardo (1996 [1817]) é frequente-
mente citado como um dos primeiros economistas a colocar a distribuigio do produto
social no centro do debate econdmico. Ricardo pensava o mecanismo de divisio do
produto social em termos de suas classes produtivas. Fica mais ficil entender a escolha
de Ricardo quando a pensamos no contexto histérico onde ela foi gestada, a saber, um
tempo em que os Estados dispunham de instrumentos de andlise bastante limitados
e manipulavam um baixo volume de dados, comparativamente aos parimetros atuais,
sobre as atividades econdmicas de cada individuo. A ideia de que podemos pensar a
distribui¢io de renda a partir das classes produtivas ou a partir dos individuos constitui
hoje duas diferentes abordagens das teorias da divisio do produto social:

* Teoria Funcional da Renda: uma abordagem da distribui¢io do produto social
tomando como base a divisdo a partir das classes sociais detentoras dos fatores de
produgio, e.g., proprietirios de terra, trabalhadores, capitalistas etc.

* Teoria Pessoal da Renda: uma perspectiva da distribui¢io do produto social
entre os individuos - 7.e., por faixas de renda — que ganha forga a partir do século

4 Sobre isso, o antropdlogo e ativista David Graeber e o arque6logo David Wengrow defendem a tese de
que o reconhecimento, a afirmagio e a justificagio da existéncia de direitos naturais foram profundamente
motivadas pelo contato dos europeus com os povos origindrios no Nove Mundo recém-descoberto do outro
lado do Atlantico (Cf. Graeber e Wengrow, 2021, cap. 2). A ideia de que outras sociedades viviam em paralelo
as sociedades europeias, mas estruturadas em regras bastantes distintas, e muitas vezes mais igualitdrias, levou os
pensadores europeus tanto a questionar as regras de suas proprias comunidades, quanto a pensar se hd direitos
e deveres que estio acima de qualquer diferenga empirica, histérica e geografica entre os seres humanos.
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XX com a crescente capacidade dos economistas de coletarem e analisarem um
volume cada vez maior de dados de renda pessoal.

Além disso, a exigéncia das ciéncias econdmicas de traduzir suas teorias e tratar os
dados em termos de modelos matemdticos levou a busca por indicadores objetivos de
medi¢io de desigualdade econdmica. Destaco abaixo trés do mais usados:

* Coeficiente de renda dos 20%: esse ¢ um indicador de desigualdade bastante
usado em relatérios das Nagoes Unidas sobre o tema e que consiste basicamente
em indicar quanto proporcionalmente os 20% mais ricos e os 20% mais pobres de
uma populagio possuem em relagio 4 renda total.

* Indice Robin Hood: tem esse nome por ser um {ndice que expressa a proporgio
de renda que deveria ser transferida dos super-ricos de uma sociedade para os mais
pobres da mesma sociedade de modo a alcangar uma distribuicio equitativa de
renda.

* Coeficiente de Gini: por ser o preferido dos economistas, o Coeficiente de Gini ¢
certamente o principal indicador de desigualdade econdmica.’ Ele é expresso em
termos de um valor numérico que varia no intervalo continuo de 0 a 1, no qual um
Coeficiente de Gini igual a 0 indica uma situagio de igualdade completa em que
todos os membros de uma sociedade possuem exatamente a mesma renda. Esse
seria o caso do que chamei acima de igualitarismo estrito. J4 um Coeficiente de
Gini igual a 1 indica o outro extremo distributivo, 7.e., 0 de desigualdade completa.
Numa tal situagdo, um tinico membro da sociedade detém toda a renda enquanto
os demais nada recebem. Quanto mais préximo de 1 for o Coeficiente de Gini,
mais desigual é a sociedade que o possui.

Nio ¢ o objetivo do presente artigo discutir em detalhes cada um dos instrumentos
usados para aferir desigualdade de renda, bem como os pressupostos assumidos e os
alvos para os quais eles sio pensados. Isso nos levaria a discussdes muito técnicas. Mas
¢ importante destacar o ponto de confluéncia entre esses diferentes instrumentos. Os
diferentes mecanismos de mensuragio de distribui¢io de renda servem todos para por
especial enfoque no contraste entre a renda dos super-ricos com aquela possuida pelos
mais pobres dentro de uma mesma sociedade. O foco nesse contraste ¢ o nticleo duro do
problema. O debate sobre desigualdade é gestado 4 luz do nosso profundo interesse pela
correlagio entre desigualdade e extrema pobreza. Ndo devemos perder isso de vista.

> O Coeficiente de Gini foi formulado e proposto pelo estatistico Italiano Corrado Gini em 1912 em um
trabalho intitulado Variabilita e Mutabilita. Em estatistica, ele foi inicialmente pensado para medir qualquer
distribuigdo, mas, hoje, ele ¢ usado mais comumente pelos economistas para medir desigualdade de distribuigio
de renda.
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3. Os argumentos de Harry G. Frankfurt sobre desigualdade e po-
breza

A posicio liberal em economia costuma destacar, com certa razio, que, de um ponto de
vista estritamente conceitual, desigualdade e pobreza sio tépicos distintos. Nio existe
uma correlagio necessdria entre os dois fenémenos. Como dizem, é possivel, em principio,
haver pobreza sem desigualdade, a saber, numa sociedade onde todos sio igualmente
pobres; entendida a pobreza aqui como uma situagio em que um individuo nio dispoe
do minimo de recursos para satisfazer necessidades bésicas e viver com dignidade. Embora
parega sedutor, o problema deste argumento é que reconhecer a diferenca estritamente
conceitual entre desigualdade e pobreza nos oferece poucos elementos para a compreensio
da desigualdade e pobreza existentes nas economias do mundo real.

Um aspecto importante do debate sobre a desigualdade econdmica ¢ que ele fre-
quentemente correlaciona as diferencas substanciais entre as rendas de membros de uma
mesma comunidade ao fendmeno da pobreza por uma razio bastante dbvia: nas mo-
dernas economias de mercado em que vivemos, desigualdade e pobreza quase sempre
caminham juntas. Os amantes de discussoes estritamente definicionais, tio comuns em
filosofia, costumam afirmar a possibilidade conceitual/metafisica de uma sociedade na
qual todos sdo igualmente pobres, isto é, uma sociedade sem desigualdade, mas com
extrema pobreza. No entanto, no mundo real das economias de mercado, esse cendrio
fica mesmo restrito a0 mero campo das possibilidades conceituais e metafisicas. Vivemos
em uma realidade onde a pobreza extrema de muitos convive invariavelmente com o
acumulo de bens, o gasto futil e a ostentagio de poucos.

A relagio de causalidade entre riqueza extrema e pobreza extrema costuma soar intui-
tiva para a maioria de nds que vivemos num regime econdmico que prioriza eficiéncia em
detrimento da igualdade. No entanto, no contexto das justifica¢oes filoséficas e cientifi-
cas, essa relagdo de causalidade ¢ um resultado a ser provado tanto em termos conceituais
quanto, ¢ principalmente, a partir de evidéncias empiricas. Na economia do mundo
real, a pobreza é quase sempre uma consequéncia da desigualdade extrema. Os dados
empiricos mostram que os mesmos mecanismos que permitem acimulos de riqueza
sem precedentes, cria também as condi¢es para a extrema pobreza numa sociedade que
produz o suficiente para atender as necessidades bésicas que garantiriam a sobrevivéncia
e a dignidade de todos. Nas préximas segdes irei tratar em mais detalhes da natureza
dessa relagio de causalidade. Mas, antes, pretendo discorrer um pouco sobre algumas das
razGes que os tedricos liberais costumam levantar para atacar os criticos da desigualdade e,
20 mesmo tempo, sustentar que o objetivo moral legitimo seria estritamente o de eliminar
a pobreza; muitas vezes, ignorando a forte correlagio existente entre elas.

Em uma obra sucinta publicada em 2015 e intitulada Oz Inequality, o filésofo Harry
G. Frankfurt expde um conjunto de argumentos em favor da tese de que a desigualdade
econdmica nio é em si moralmente reprovével e que, portanto, deverfamos concentrar
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esfor¢os, nio fundamentalmente em reduzir a diferenga de rendas entre os mais ricos e
aqueles com menos recursos, mas sim em eliminar a pobreza. Para Frankfurt, o legitimo
ideal moral das politicas econdmicas seria garantir que ninguém tenha menos que o
minimo, ou ainda, que todos tenham o suficiente para viver com dignidade. Por isso,
Frankfurt (2015, §4), em oposigio ao igualitarismo econdmico, denomina sua posi¢io
de doutrina da suficiéncia.

Por sua clareza e objetividade, os argumentos de Frankfurt sdo sedutores e pode-
rosos. Mas eles sdo mais que isso. A importincia de realizar uma reconstrugio critica
dos argumentos de Frankfurt no 4mbito do presente artigo d-se menos pela sua origi-
nalidade e clareza — na verdade, virias de suas ideias sobre a desigualdade e pobreza ji
estavam presentes em diferentes obras que compdem os fundamentos do pensamento
neoliberal sobre esses temas® — e mais pelo modo como ideias como as de Frankfurt foram
introjetadas pela classe economicamente dominante e sdo amplamente utilizadas para
desviar a atengdo da sociedade com relagio 4 desigualdade extrema e seus efeitos politicos
e macroecondmicos. Nesse contexto, irei usar os argumentos de Frankfurt no presente
artigo como uma sintese da réplica liberal aos criticos da desigualdade.

A ideia de Frankfurt é a de que ¢ errado afirmar a imoralidade intrinseca da desi-
gualdade econdmica e igualmente errado tratar o igualitarismo como um ideal moral
auténtico. De acordo com Frankfurt, num cendrio onde todos tenham o suficiente para
viver com dignidade, 7.¢., num cendrio de erradicagio da pobreza, nio seria relevante
ou constituiria uma preocupagio fundamental saber se alguém possui mais ou menos
recursos do que outro.

Curiosamente, e apesar de sua postura anti—igualitarismo, 0 préprio Frankfurt admite
que a desigualdade econdmica conduz a sociedade a desigualdades ainda mais fundamen-
tais. Um dos principais efeitos da desigualdade mencionados por Frankfurt é a potencial
captura do poder politico por parte dos mais ricos. Isso fica claro nas seguintes passagens:

[A desigualdade econdmica] é indesejével na medida em que ela é acompanhada
de uma tendéncia quase irresistivel de gerar desigualdade de outros tipos. Estas
desigualdades inaceitéveis, que por vezes chegam ao ponto de comprometer a inte-
gridade do nosso compromisso para com a democracia, devem ser, naturalmente,
controladas ou evitadas 4 luz de um apropriado monitoramento legislativo, regula-
tério, juridico e executivo (Frankfurt, 2015, Preficio).”

¢ Um exemplo paradigmdtico é a obra cldssica Caprtalism and Freedom de Milton Friedman. Além de
economista, Friedman foi um verdadeiro ativista da doutrina liberal e, em inimeras oportunidades, declarou
exatamente a posi¢io de Frankfurt de que o que importa ¢ a erradicagdo da pobreza e nio a redugio da
desigualdade.

7 No original: “To the extent that it truly is undesirable, it is on account of its almost irresistible tendency
to generate unacceptable inequalities of other kinds. These unacceptable inequalities, which may sometimes
go almost so far as to undermine the integrity of our commitment to democracy, must naturally be controlled
or avoided in the light of appropriate legislative, regulatory, judicial, and executive monitoring.” (Frankfurt,
2015, Preface).
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Aqueles que estdo em situagio muito melhor tém uma séria vantagem sobre aqueles
que sdo menos ricos — uma vantagem que eles tendem a explorar ao exercer uma
influéncia inadequada sobre os processos eleitorais e regulatérios. Os efeitos poten-
cialmente antidemocréticos dessa vantagem devem ser tratados, portanto, por meio
de legislagio e regulamentagio destinadas a proteger os processos [democriticos]
dessas distor¢des e abusos (Frankfurt, 2015, §3).8

Apesar de reconhecer as consequéncias nocivas da desigualdade para a democracia,
Frankfurt nio as explora em detalhes. Mais que isso. Ele parece ingenuamente acreditar
que as institui¢Oes teriam o poder de funcionar como barreira de contengao contra os
abusos econdmicos dos mais ricos contra a democracia. Para Frankfurt, trata-se apenas
de uma questio de vigildncia coletiva e de autorregulagio das préprias instituigées. Na
realidade, o cendrio é relevantemente diferente. As institui¢ées democriticas se mostram
profundamente sensiveis ao poder econdémico. Seja no sistema judicidrio, legislativo
ou executivo, em grande parte das democracias do planeta, é um fato empirico que as
minorias sociais sio sub-representadas e encontram enorme dificuldade para impor uma
agenda que seja favordvel aos seus interesses. Em todos os niveis de poder, a classe dos
mais ricos loteia, direta ou indiretamente, os postos de tal modo que as préprias normas
e instituices regulatdrias sio produtos de uma engenharia social pensada para perpetuar
as vantagens competitivas daqueles que tém maior renda.

Outro aspecto intrigante da andlise de Frankfurt (2015, §3) é que ela admite que
a principal preocupagio deveria ser reduzir tanto a pobreza quanto a rigueza extrema.
Penso que isso soa, de algum modo, como um reconhecimento da correlagio entre
os dois fendmenos; embora Frankfurt nio explore essa correlagdo e tudo o que pode
ser argumentativamente extraido dela. Em nenhum momento Frankfurt desenvolve
sistematicamente o argumento a ponto de alcangar de forma clara a relagio de causalidade,
na economia real, entre elevados niveis de concentragio de renda e a pobreza como os
estudos mais recentes sobre o tema indicam. Em verdade, Frankfurt recua mais uma vez
a0 afirmar que de modo algum a redugio da desigualdade pode ser o objetivo essencial.

Uma primeira e mais conceitual objecio que quero levantar 4 posi¢io de Frankfurt é
ade que ela estd fundada em uma visio simplista e monolitica da igualdade econdmica
como igualdade estritamente quantitativa. Ele apresenta apenas uma definigdo / con-
cepgio de igualitarismo enquanto “uma doutrina que defende ser desejével que todos
tenham a mesma quantidade de rendimentos e riqueza” (Frankfurt, 2015, §4). Nessa
acepgio, a oposi¢io a desigualdade econémica obviamente implicaria uma inevitével
defesa daquilo que chamei acima de igualitarismo estrito. N4o hd no texto de Frankfurt
nenhum esforgo de reconhecimento de variantes mais refinadas da tese igualitarista. Na

8 No original: “Those who are much better off have a serious advantage over those who are less affluent—
an advantage that they may tend to exploit in pursuing inappropriate influence over electoral and regulatory
processes. The potentially antidemocratic effects of this advantage must be dealt with, accordingly, by legislation
and regulation designed to protect these processes from distortion and abuse.” (Frankfurt, 2015, §3).
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medida em que admite niveis moderados de desigualdade quantitativa de renda e riqueza,
o igualitarismo mitigado é compreendido por Frankfurt pura e simplesmente como
admissio da desigualdade econdmica. Em outras palavras, a visio de igualitarismo que
Frankfurt ataca ¢ a do igualitarismo estrito. Como tenho defendido, o igualitarismo
estrito € uma posigdo ingénua sobre a nogio de igualdade que nem mesmo os melhores
tedricos progressistas defendem, pois sabem que ela também produz distor¢oes e injustica
social. Ao reduzir o igualitarismo 4 sua acep¢io estrita de igualdade quantitativa de renda,
Frankfurt faz com que as criticas ao igualitarismo estrito sejam entendidas como criticas
a0 igualitarismo enquanto tal. Esse raciocinio, em tltima instincia, permite a Frankfurt
sustentar a tese ainda mais forte de que ¢ socialmente perigoso defender a igualdade
econdmica como um objetivo moralmente importante, haja vista que a igualdade estrita
de renda ¢ injusta pelas razdes j4 mencionadas anteriormente.

Frankfurt (2015, §6) argumenta também que o igualitarismo distorce nossas avaliages
sobre nossas proprias condigdes materiais na medida em que nos encoraja a focar em
objetivos baseados no padrio de vida dos outros e ndo nas nossas reais necessidades.
Queremos ter aquilo que os outros tém para nio sermos de algum modo inferiores a
eles, mesmo que o que eles tenham nio seja relevante para a satisfagio das nossas reais
necessidades. Nesse sentido, Frankfurt afirma que o ideal da igualdade seria alienante, pois
nos separa da nossa realidade individual e de nossas auténticas necessidades ao deslocar
nossa atengio na diregio de comparagoes esdrixulas. Ele defende que deverfamos avaliar
nossas condigc’)es materiais e caréncias financeiras exclusivamente a partir de circunstincias
e reais necessidades pessoais.

Penso que, 4 luz de uma concepgio estritamente quantitativa de igualdade econdmica,
o argumento de Frankfurt exerce certo apelo. De fato, termos todos exatamente a mesma
renda nio é uma condi¢io sine gua non para a satisfagio das necessidades individuais.
Além disso, concordo que nio parece razodvel em diversos aspectos que a métrica de
satisfagio e bem-estar pessoal seja exclusivamente uma comparagio com 0s Outros ao
nosso redor; embora isso seja importante em alguma medida. No entanto, quando
igualdade econdmica ¢ pensada em termos de igualdade de oportunidades e inexisténcia
de barreiras econdmicas de entrada — como no caso do igualitarismo mitigado —, ¢
inevitdvel a conclusio de que dependemos da igualdade em algum aspecto para que
as auténticas necessidades individuais sejam atendidas. Nesse contexto, desigualdade
implica que nossas condi¢6es materiais funcionam como uma barreira, um obsticulo,
para a realizagdo de nossos potenciais. Nesse cendrio, dependendo do ponto de partida
de um dado individuo na escala econdmica, um vasto campo de possibilidades ji estaria
virtualmente indisponivel a ele. Novamente, o argumento de Frankfurt funciona bem
quando assumido o pressuposto de que o igualitarismo é a defesa de uma radical igualdade
quantitativa de renda, mas perde bastante for¢ca quando o pensamos em termos do
igualitarismo mitigado.

Um dltimo argumento que quero considerar aqui ¢ aquele que Frankfurt (2015,
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§10-12) pensa ser o melhor argumento em favor da tese de que o igualitarismo econdmico
seria um ideal moral por si mesmo legitimo. De acordo com ele, o argumento envolve ba-
sicamente apelar ao Principio de Utilidade Marginal Decrescente (UMD). Esse principio
oferece elementos tedricos para descrever o grau de incremento de bem-estar pessoal em
fungio do consumo de bens e servigos. O UMD afirma que o grau de incremento de
bem-estar diminui a cada unidade adicional de um bem que consumimos. De acordo
com 0 UMD, cada unidade adicional de um bem acrescenta proporcionalmente menos
bem-estar a quem o adquire. Tomemos um exemplo simples, mas did4tico. Se gosto de
tomar cerveja e hd muito tempo nio a bebo, beber o primeiro copo de cerveja acrescenta
muito a0 meu bem-estar, mas pode ser o caso de que ele ndo seja suficiente para saciar meu
desejo por cerveja; o que me leva a beber mais um copo. O segundo copo também tem o
poder de ampliar meu bem-estar, mas j4 ndo o mesmo poder que o primeiro copo. O
mesmo raciocinio pode ser estendido aos préximos copos de cerveja, até que a capacidade
do n-ésimo copo de cerveja aumentar meu bem-estar seja préximo de nulo, nulo ou
mesmo inverter a fun¢io de modo a diminuir meu bem-estar. Quem bebe cerveja sabe
do que estou falando e quem nio bebe pode imaginar. Esse argumento vale para copos
de cerveja e vale também para qualquer outro bem que acessamos, incluindo o préprio
dinheiro. Pense nas seguintes duas situagdes:

1. Nio tenho dinheiro algum e ganho $100.
2. Tenho $100 milhoes e ganho $100.

Na situagio (1), ganhar $100 pode ampliar e muito meu bem-estar. Eu posso, por
exemplo, comprar comida e saciar minha fome ou usd-lo para comprar remédio para
minha filha, caso ela esteja doente. Para quem nio tem nada, qualquer dinheiro que se
ganhe serd provavelmente gasto com a satisfacio de necessidades muito fundamentais e
associadas diretamente & sobrevivéncia do individuo. Tudo isso tem um enorme poder
de ampliar o bem-estar. Na situagio (2), ganhar $100 pode até me fazer contente por
infimos instantes, mas nio hd nada tdo especial que eu possa realizar com esse dinheiro
que j4 ndo pudesse realizar com a quantidade de dinheiro anteriormente possuida.

De acordo com UMD, ganhar $100 ¢ algo que pode produzir efeitos muito diferentes
em termos de ampliagio de bem-estar dependendo de quanto jé se tem de dinheiro. Nesses
termos, apoiados pelo UMD, os defensores do igualitarismo econémico defendem que
cada $1 transferido de alguém que é um super-rico para alguém que seja pobre ou classe
média aumenta o bem-estar da sociedade como um todo. Isso é o caso, pois o poder que
ganhar $1 tem de ampliar o bem-estar de alguém que é pobre ou classe média supera em
muito o poder que perder $1 tem de diminuir o bem-estar de quem ¢ super—rico.9

? Note que 0 mesmo principio pode ser aplicado para justificar moralmente uma tributagio progressiva
sobre a renda, ou seja, um modo de tributar cuja aliquota paga seja proporcionalmente maior para quem ganha
mais e, portanto, tem mais condig¢des de suportar o efeito da tributagio em seus ganhos. O UMD também
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A principal critica de Frankfurt (2015, §11) ao argumento acima ¢ o de que ele
supostamente ignoraria o efeito inflaciondrio. Na medida em que uma redistribui¢io
dos recursos financeiros ampliasse consideravelmente a capacidade de consumo de todos,
assumindo constante a oferta de bens e servigos, os precos desses bens e servicos subiriam
e, consequentemente, o efeito de ampliagdo da utilidade na sociedade como um todo
estaria comprometido.

Contra Frankfurt, penso que o argumento que apela para o efeito inflaciondrio ¢
deficiente, pois assume condiges irrealistas. A cliusula de que a oferta de bens e servigos
se manteria constante parece estar fundada na ideia de que todo o volume de recursos
transferido seria gasto exclusivamente com o consumo, que parte da massa de pessoas
beneficiadas com a transferéncia de recursos nio usaria esse acréscimo de renda em
atividades produtivas elevando assim a oferta que atenderia a essa demanda também
crescente.

Esse tipo de raciocinio que assume constante uma série de fatores que operam em
um fendmeno complexo e dinimico ¢ bastante usual em economia. Os economistas
costumam argumentar por meio de cliusulas ceteris paribus, ou seja, utilizando a ideia de
que em um fenémeno complexo dotado de intimeras varidveis, todo o resto se mantém
constante enquanto apenas uma varidvel oscila, provocando assim uma mudanca nas
condigdes finais do fendmeno estudado. Na objegio de Frankfurt, assume-se que apenas
arenda esteja mudando enquanto fatores relevantes como a produgio se mantém inalte-
rados. Para efeito de argumentagio tedrica, a objegdo de Frankfurt possui seu apelo, mas,
a0 assumir a condicdo irrealista de que indmeros fatores relevantes para a compreensio
do fendmeno se mantém constantes, a andlise de Frankfurt é limitada como explicagio
da economia real.

Nas proximas se¢oes, contra Frankfurt, pretendo tratar em mais detalhes de dois aspec-
tos fundamentais para a abordagem da desigualdade econdmica que estou defendendo
aqui, a saber: [i] que mesmo num contexto em que tivéssemos desigualdade sem pobreza,
ainda assim, a desigualdade econémica seria algo indesejével ou inadmissivel; [ii] que hd
de fato uma relagio de causalidade entre elevados niveis de desigualdade econémica e
pobreza.

4. O efeito da desigualdade na politica e na cooperagio social em

geral

H4 fortes razdes sociais para se dedicar seriamente ao tépico da desigualdade econdmica.
Se compreendermos que uma sociedade sé existe na medida em que existe um pacto
de cooperagio mutua entre seus membros, e que isso inclui a cooperagio orientada

oferece um bom argumento para mostrar que o imposto sobre o consumo ¢ injusto comparativamente a0
imposto progressivo sobre a renda, pois o primeiro tem um impacto proporcionalmente maior sobre quem
ganha menos.
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para atividades produtivas, resta evidente que o0 modo como distribuimos as riquezas
produzidas coletivamente ¢ fundamental, nio s6 para gestar uma economia resiliente
para essa sociedade, mas também para a manutengio do préprio pacto social no médio
e no longo prazo. E dificil manter indmeras pessoas jogando por muito tempo, ¢ de
forma espontinea, um jogo em que apenas poucos se do muito bem enquanto a maioria
absoluta obtém constantemente resultados desanimadores. Em termos econdmicos,
uma relagdo sustentével entre esforgo e recompensa dentro das atividades produtivas é
nuclear para a obtengio de um equilibrio entre oferta e demanda e, consequentemente,
para a estabilidade do préprio tecido social. Nio por acaso, depressdes econdmicas
e desigualdade extrema estdo historicamente correlacionadas a instabilidade social e
revolugdes.

Como vimos anteriormente, o argumento de Frankfurt (2015), que sintetiza a posi-
¢do de vérios tedricos liberais, ¢ o de que niveis elevados de desigualdade econémica sé
importam quando resta evidente que tal desigualdade ¢ causa da pobreza. Sobre isso,
pretendo mostrar adiante que, em verdade, hd um robusto conjunto de evidéncias de que
essa relagdo de causalidade ¢ ndo s6 real, mas bastante frequente nas modernas economias
de mercado. Ela se revela especialmente na forma de piora de indmeros indicadores
sociais em pafses com maior desigualdade comparativamente aos economicamente mais
igualitdrios.

Entre os teéricos que buscam legitimar de algum modo a desigualdade econdmica
existente, hd um endosso frequente de uma visdo meritocrdtica das relagdes humanas. Para
eles, a desigualdade econdmica é mera consequéncia do mérito de alguns que operam de
forma eficiente as regras do nosso regime econdmico e das nossas atividades produtivas em
geral. Alegam ainda que tal desigualdade sé seria ilegftima quando ela fosse consequéncia
de injustiga social; o que, nesse contexto, signiﬁca aquisi¢ao de riqueza sem mérito. Em
outras palavras, uma distribui¢cio do produto social seria considerada injusta quando
conferisse a alguém aquilo que ele nio merece.

Nio obstante, a meritocracia ¢ uma posi¢o bastante controversa e fundada em
pressupostos frigeis. Uma andlise detalhada dessa posi¢o estd para além dos objetivos
do presente artigo, mas ¢ possivel antecipar algumas objegdes. A critica mais frequente
¢ a de que o esforgo individual expresso na forma de mérito ndo oferece um critério
justo de avalia¢io de desempenho e resultados, uma vez que os individuos tém pontos
de partidas bastante distintos em termos financeiros e, consequentemente, em termos
de conjunto de oportunidades. De acordo com essa critica, julgar os resultados de cada
individuo estritamente de acordo com seus méritos exigiria oferecer condigdes iniciais
semelhantes a todos. Nio ¢ justo nem razodvel comparar os resultados dos filhos dos
acionistas majoritdrios do Banco Itati com os dos filhos de uma empregada doméstica
nascidos e crescidos em alguma periferia brasileira simplesmente porque suas condi¢oes
financeiras iniciais e suas oportunidades sio absurdamente desiguais.

Para além disso, hd uma critica ainda mais forte 2 meritocracia, pois ela diz respeito
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nio s6 a sua falha em oferecer condigGes iniciais igualitdrias aos competidores, mas ao
proéprio ideal de sociedade que ela expressa. Sandel (2020) e Wilkinson e Pickett (2010)
alertam para o fato de que, mesmo numa situagio hipotética e ideal de igualdade de
oportunidades em que todos recebessem o que supostamente merecem, a desigualdade
que uma sociedade meritocratica pode produzir tem um efeito psicolégico e social corro-
sivo. Quando aliada 4 nogio de merecimento, a desigualdade estimula sentimentos de
soberba e superioridade entre os que vencem a corrida meritocrdtica com relagio aos que
sdo deixados para trds. O julgamento é o de que, se tais individuos perderam a corrida
social, perderam porque ndo mereceram, nio se esfor¢aram o bastante. Eles sdo, portanto,
responsdveis por seu préprio infortinio. J4 do ponto de vista dos derrotados, o senti-
mento predominante ¢ o de inferioridade e ressentimento com relagio aos vencedores. E
técil perceber que tais sentimentos, quando tomados em conjunto, nio constituem uma
férmula promissora para a manutengio do pacto social no médio e no longo prazo.

Os efeitos psicoldgicos de aliar desigualdade e mérito costumam vir em pares e incluem
sentimentos de superioridade e inferioridade, soberba e rancor, comportamentos de do-
minio e subordinagio etc. Avaliar os perdedores da corrida do mérito como responsaveis
por sua prépria condigio inibe sentimentos como os de empatia e solidariedade. Além
disso, uma divisdo social rigida, primeiro em termos de renda e, consequentemente, em
termos de demarcagdes de espagos de ocupagio, perfis de consumo, cultura etc., apro-
funda o padrio de comportamento em que escolhemos os iguais como nossos amigos. E
comum nio termos dentro do nosso circulo de amizades nem pessoas muito mais pobres
nem pessoas muito mais ricas que nds. Isso ndo ¢ por acaso. Essas pessoas costumam
ser vistas como muito diferentes de nés em vérios aspectos. Decorre disso que a nio
identificagio com tais pessoas torna mais dificil para cada um de nés confiar nelas. ™

De maneira geral, nossa posi¢io social afeta sobremaneira o modo como avaliamos
os demais que estdo fora dela. A posi¢ao social opera como um importante motivador
para o discurso do tipo “nds e eles”.!! No longo prazo, ndo hd pacto de coesdo social
que sobreviva a isso. Mesmo que virios entre os teéricos da legitimidade da desigual-
dade econémica — em sua maioria, liberais — ndo queiram reconhecer, parece razoével

10 A relagio entre desigualdade ¢ confianca mutua é complexa. De acordo com Wilkinson e Pickett (2010),
uma objegio legitima que pode ser levantada contra esse raciocinio ¢ langar uma divida do tipo “Quem veio
primeiro: o ovo ou a galinha?”. Afinal, é a desigualdade que causa desconfianga entre os membros de uma
comunidade ou o inverso. Sobre isso, um importante trabalho dos cientistas politicos Rothstein e Uslaner
(2005) revela por meio de testes estatisticos de causalidade que a desigualdade afeta a confianga mutua entre os
individuos, mas que nio hd um efeito claro na diregio inversa confianga-desigualdade.

11 A histéria nos mostra como o discurso do tipo “nds e eles” funciona como uma bomba de divisio social e
produgio de opressio. O pensador politico francés Alexis de Tocqueville d4 uma mostra disso ao discutir a
escravidio. Para Tocqueville (2003 [1835], p. 371), a escraviddo sé pode ser socialmente aceita mediante um
discurso em que os negros eram descritos como os “outros” e os europeus comparados aos demais povos de
maneira andloga a como a humanidade em geral era comparada aos demais animais. Muzatis mutandis, outras
formas sociais de opressio, tais como a intolerdncia religiosa e a condigdo social das mulheres comparativamente
aos homens, estio fundadas na mesma engenharia de discurso
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a conclusdo de que nossos melhores estudos sobre a desigualdade nos niveis de renda
apresentam resultados que fartamente corroboram a intuigio dos primeiros socialistas
de que profundas diferengas materiais servem para nos dividir socialmente.

Deixando de lado o debate sobre as deficiéncias da meritocracia, quero explorar um
pouco a relagdo entre desigualdade econdmica e a deterioragio dos indicadores de bem-
-estar social. Para isso, recorro aos dados de vérios estudos empiricos produzidos ou
reproduzidos pelos epidemiologistas Richard Wilkinson e Kate Pickett no livro The
Spirit Level: Why Greater Equality Makes Societies Stronger. Apesar de a filosofia nio
ser uma investigagdo de natureza empirica, nio hd ddvidas de que ela pode se beneficiar
dos dados produzidos pelas diversas ciéncias. Nesse contexto, os resultados discutidos
por Wilkinson e Pickett (2010) oferecem um panorama sobre como a desigualdade afeta
diversos paises. A maijoria desses resultados foram obtidos avaliando a correlagdo entre
desigualdade e multiplos indicadores de bem-estar em paises da OCDE. Essa correlagio
proporciona um panorama bastante robusto de como a desigualdade age como um
poluente que se espalha pelas sociedades deteriorando indicadores importantes.

Wikinson e Pickett (2010) mostram que, comparativamente aos paises menos desi-
guais, os pafses mais desiguais apresentam, invariavelmente, piores indicadores de bem-
-estar, tais como os de expectativa de vida, educagio, mortalidade infantil, maternidade
na adolescéncia, encarceramento, homicidios, doencas mentais, mobilidade social, obe-
sidade, dentre outros. Esses resultados também sio observados quando analisadas as
diferengas internas aos paises, por exemplo, entre os estados mais e menos igualitérios de
um mesmo pais. Esses resultados sio massivos e se apoiam mutuamente de uma forma tio
estruturada que ¢ impossivel negar o efeito negativo da desigualdade nessas sociedades.

Sobre mobilidade social, grande parte do marketing em torno do “sonho americano”
¢ do que, nos Estados Unidos, todos tém a oportunidade de ser o que quiser, de realizar
seus potenciais numa sociedade repleta de oportunidades. A existéncia de mobilidade
social sempre fortalece o discurso meritocrdtico, embora, na pritica, essa mobilidade
esteja cada vez mais reduzida.? A existéncia de mobilidade social e econdmica ¢, muitas

2 Uma pesquisa realizada pelo economista indo-americano Raj Chetty da Universidade de Harvard apontou
que apenas metade das criangas nascidas nos EUA em 1984 conseguiram ter uma renda superior 2 de seus pais,
contra mais de 90% das criangas nascidas em 1940. Esses percentuais revelam uma profunda deterioragio da
mobilidade social nos EUA nas dltimas décadas, em especial, apds a adogdo de politicas liberalizantes pelos
governos estadunidenses. Cf. Chetty et. al. (2017). Chetty também analisou os dados produzidos pelo
experimento Moving to Opportunity (MTO) (https://www2.nber.org/mtopublic/) que oferecia vouchers
para pessoas pobres de cinco cidades americanas se mudarem para regides menos pobres. Cherry e sua equipe
observaram que os individuos que se mudaram quando ainda jovens apresentaram 32% mais chances de
frequentar o ensino superior e rendimentos 31% mais elevados que os jovens que permaneceram nas regides
mais pobres. Esse é um importante indicativo de que, embora a mobilidade social tenha reduzido em termos
absolutos nos EUA, ela costuma aumentar quando jovens pobres sio expostos as oportunidades tipicamente
disponiveis as pessoas mais ricas e inexistentes em regides pobres. Como um todo, os dados analisados por
Cherry revelam uma relagio inversa entre desigualdade e mobilidade social. Cf. Chetty et. a/. (2016).
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vezes, assumida como um indicativo da satide de uma economia e de uma democracia.’>

Ela pode vir em dois sentidos: na forma de mobilidade intrageracional, na qual as pessoas
podem subir ou descer social e economicamente ao longo de suas préprias vidas, ou na
forma de mobilidade intergeracional, caso em que os filhos podem subir ou descer na
escala social e econémica em relagio aos seus pais. Em ambas as formas, a mobilidade
¢ frequentemente apresentada como um pressuposto de justi¢a social. A possibilidade
de se deslocar na escala social e de renda mostra que ninguém que nasga nessa sociedade
estd estruturalmente engessada em sua posi¢io, por mais inferior ou superior que ela
seja. A existéncia de mobilidade ¢é um ideal para todo modelo de sociedade que nio
esteja pautada no igualitarismo estrito. A ideia é que, se é economicamente e moralmente
legitimo que haja algum grau de desigualdade quantitativa de renda, isso sé o ¢ em
virtude da possibilidade real de um cidadio se mover entre as faixas de renda como
consequéncia do bom ou mau uso das possibilidades que a sociedade lhe oferece. No
entanto, hd argumentos e dados suficientes que revelam que quanto maior a desigualdade
em uma sociedade, menor é sua mobilidade.’* Um elevado grau de desigualdade torna
praticamente impossivel que uma pessoa nascida pobre em uma sociedade se torne rica
nela como estrita consequéncia de seu trabalho. Portanto, se a mobilidade social ¢ um
indicativo de justiga social e elevados niveis de desigualdade econdmica restringem ou
mesmo inviabilizam a mobilidade, entio deveriamos ser intolerantes com tais niveis de
desigualdade.

A relagio entre desigualdade e piora de indicadores sociais também produz seus
efeitos em questdes de status social. Altos niveis de desigualdade provocam aumento da
inseguranga com relagio ao status social em todas as classes. Essa inseguranga se manifesta
em diferentes aspectos, tais como um maior nivel de competitividade entre os membros
de uma sociedade, o individualismo e o comportamento de autoelogio, z.e., as pessoas
costumam exagerar na descri¢io de seus feitos e habilidades e explicar seus resultados
positivos em termos de merecimento e esforgo predominantemente ou exclusivamente
individual (Wilkinson & Pickett, 2010, cap. 3).

Do ponto de vista da interagdo entre nossos regimes politico € econdmico, a desigual-
dade também ¢ bastante nociva 4 democracia. J4 vimos acima que mesmo Frankfurt
(2015) reconhece que desigualdade extrema concentra ndo apenas poder econémico, mas
também poder politico. Quem estd no topo da cadeia consegue manipular o sistema
democritico com relativa facilidade. A regra de ouro da democracia de “cada cabega um
voto” ¢ corrompida por dentro. Quem detém o poder financeiro pode usar esse poder
irrigando campanhas eleitorais com recursos financeiros, ampliando a rede de apoio de
pessoas influentes e, consequentemente, aumentando consideravelmente as chances de

13 Na maioria das economias de mercado, onde as posi¢es sociais sio determinadas por renda e ndo por
critérios étnicos, raciais, religiosos etc., a mobilidade econdmica — de renda — ¢ tomada como um indicador
confidvel de mobilidade social.

14 Cf. Blanden ez. al. (2005); Wilkinson e Pickett (2007).
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vitéria de alguns candidatos em relagio aos demais. Uma vez eleitos, esses candidatos
implementam uma dada agenda politica e aprovam uma legislagio que permite mais
concentragio de poder econdmico renovando o ciclo em patamares cada vez mais radicais.

Outro argumento igualmente importante ¢ o de que, quando analisada através de
intervalos de tempo mais amplos, a desigualdade econ6émica quase nunca se revela como
produto puro e simples das diferencas entre individuos em termos de produtividade. Em
grande parte, o abismo que se forma entre grupos de individuos com base em diferengas
de renda e acimulo de propriedades através de geragoes € resultado de processos de do-
minagio histdrica que envolvem imperialismo/colonialismo, racismo, relagbes de género
etc.

5. Consideragoes sobre causalidade, eficiéncia e justica

Uma expressio comum em ldgica e estatistica afirma que “correlagio nio implica causa-
lidade”. Sua importincia dd-se em virtude de ela sintetizar a faldcia légica cum hoc ergo
propter hoc, algo como, “com isso, logo por causa disso”. Essa faldcia é produzida ao se
assumir que a mera existéncia de uma correlagio entre duas varidveis A e B implica uma
relagio de causalidade entre A e B. Em outras palavras, que mudangas em A seguidas de
mudangas em B nos permitem inferir que mudangas em A causam mudangas em B."®

Nesse contexto, o debate sobre a desigualdade econémica sofre com frequéncia a
acusagio de estar poluido por usos espurios da distingdo correlagio/causalidade. Quem
defende essa tese afirma que o modo como o conjunto robusto de dados correlacionando
desigualdade econdmica a intimeros problemas sociais associados 4 pobreza, tais como os
que foram compilados por Wilkinson e Pickett (2010), s3o usados de forma ilegitima
para defender uma relagio de causalidade entre os fendmenos. Essa obje¢io consiste
exatamente em afirmar que a mera correlagio entre o aumento de desigualdade econdmica
e 0 agravamento de determinados problemas sociais ndo implica que a desigualdade
econdmica é necessariamente a causa de tais problemas. Pode-se alegar ser o caso que a
desigualdade econdmica e a deterioragio de indicadores importantes como os de satide,
educagio, seguranga, mobilidade social etc., sejam todos causados por uma terceira
varidvel C ou, alternativamente, que cada fendmeno tem sua propria causa operando de
forma independente.

15 Sabemos que esse argumento ¢ falacioso e intimeros sio seus exemplos. Todo ano em que ocorre a Copa
do Mundo de Futebol Masculino da FIFA, no Brasil, temos elei¢oes presidenciais. H4 uma correlagio temporal
clara entre os dois eventos, mas seria errado inferir que o evento da FIFA causa as elei¢oes para Presidente do
Brasil. Explorando um exemplo mais académico, experimentos de condicionamento no estilo do realizado com
os cdes de Pavlov sdo Gtimas maneiras de ilustrar essa faldcia. Se antes de alimentar alguns cdes o tutor sempre
toca um sino, hd de fato uma correlagio entre o tocar do sino e a oferta de comida aos animais. E isso pode até
produzir no médio e longo prazo relagdes de causalidade por condicionamento, tal como o tocar do sino causar
o salivamento dos cdes. Mas seria errado inferir da correlagdo entre o tocar do sino e a oferta de alimento aos
cdes que uma varidvel estd causando a outra.
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Sobre essa obje¢do, um primeiro ponto a se destacar é o de que os dados empiricos
revelam uma correlagio entre desigualdade e a piora dos indicadores sociais associados
a pobreza nio em um ou dois pafses, mas em praticamente todos os paises da OCDE
e outros mais. Essa correlagio ¢ identificada em paifses desenvolvidos e em paises em
desenvolvimento. Ela também se revela em paises com culturas e processos histéricos
muito distintos entre si. A amplitude do fenémeno ¢ um indicador forte de que a
correlagio existe exatamente porque existe uma relagio de causalidade. Mas podemos
dar o beneficio da divida aos tedricos da legitimidade da desigualdade econdmica. Nesse
caso, para que a objegio deles ganhe forga, seria importante, por exemplo, indicar uma
terceira varidvel que opere como causa, seja do aumento da desigualdade, seja da piora de
um ou mais indicadores de bem-estar nos diversos paises, ou ambos. Nesse sentido, os
tedricos da legitimidade ndo costumam se sair muito bem; para dizer o minimo.

Historicamente, entre as principais candidatas a terceira varidvel estiveram as desigual-
dades étnicas, raciais, religiosas etc. Em suma, temos aqui a ideia de que caracteristicas
culturais, religiosas ou caracteristicas supostamente intrinsecas dos individuos de diferen-
tes comunidades humanas produzem hierarquias sociais rigidas que causam desigualdades
econdmicas e nos padrées de vida. Mas ndo hd nada que cientificamente apoie essa linha
de raciocinio. Em verdade, a estratégia de apelar para diferengas sociais ou intrinsecas dos
individuos ¢ sustentada invariavelmente em preconceitos e usada historicamente para
justificar inimeros crimes contra a humanidade, tais como a escravidio e o holocausto.
Durante muito tempo [e, infelizmente, ainda hoje], argumentou-se [e argumenta-se]
que as diferengas raciais, étnicas e até mesmo religiosas estio fundadas em diferencas de
ordem cognitivas e de produtividade que condenam algumas comunidades ao subdesen-
volvimento econ6mico e aos problemas sociais decorrentes dessa condigdo. Sabemos que
isso ¢ totalmente errado bioldgica, histérica e sociologicamente. Em verdade, a condigio
inferior dessas comunidades economicamente minoritdrias é quase sempre produto de
um longo processo de exclusio de seus membros do acesso as condigbes materiais e legais
que permitam dignidade. Por exemplo, é impossivel uma compreensio das causas do
baixo grau de desenvolvimento econémico e os altos niveis de desigualdade em alguns
dos pafses africanos e latinos dispensando uma andlise profunda do processo nefasto de
colonizagio europeia. As condigdes materiais desses paises ndo sio uma pura consequén-
cia das caracteristicas culturais ou étnicas de seus povos origindrios, mas resultado de um
projeto econdmico que lhes foi imposto pelo uso da forga.

Outro aspecto que quero discutir aqui é o papel da teoria econdmica e de seus pressu-
postos na construgio do discurso de legitimidade da desigualdade econdmica. A ortodo-
xia econdmica ajudou a consolidar o dogma de que existe um z7ade-off entre igualdade e
eficiéncia. Em outras palavras, igualdade e eficiéncia seriam objetivos incompativeis. A
ideia é que uma politica econdmica que promova a igualdade, ou mesmo a eliminagio
da desigualdade extrema, sé poderia fazé-lo sacrificando a eficiéncia. Quase sempre, o
fracasso da experiéncia soviética de uma economia planificada e motivada pela igualdade
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econdmica é usada pelos defensores dessa tese da incompatibilidade como uma prova
empirica de que eles estdo certos sobre a dfade igualdade/eficiéncia. Do mesmo modo, a
promogio da eficiéncia econdmica inevitavelmente criaria o cendrio para a ampliagdo da
desigualdade, como sugerem os resultados sociais alcangados pelas medidas neoliberais
em economia. Nesse contexto, o aumento da desigualdade nas economias desenvolvidas
desde a hegemonia das politicas neoliberais no final dos anos 1970 e inicio dos anos 1980
também figurariam como evidéncia empirica deste trade-off. Ocorre que os estudos
recentes mostram que tudo isso ¢ nada além de um dogma. Tanto em paises desenvolvi-
dos quanto em pafses em desenvolvimento, elevados niveis de desigualdade costumam
implicar curtos periodos de expansio econdmica e menor crescimento econdémico no
longo prazo (Cf. Berg & Ostry, 2013; Stiglitz, 2012). Em outras palavras, a politica
focada em eficiéncia e que resultou em ampliagdo da desigualdade econ6émica em diversos
paises, no longo prazo, nio garantiu desenvolvimento econdmico sustentdvel; o que poe
em xeque se ela é de fato eficiente.

Um dos fatores que ajudam a explicar a razio para a desigualdade prejudicar tanto o
desenvolvimento econdmico no longo prazo ¢ o efeito que ela produz no uso do capital
humano disponivel em uma sociedade. Os dados revelam que uma maior desigualdade
econdmica implica niveis mais baixos de capital humano sendo empregado, pois, diante
de grandes restri¢des financeiras, muitas pessoas nio podem explorar seus potenciais
intelectuais e produtivos. Uma sociedade profundamente desigual e com grande parte
da populagio privada de oportunidades fundamentais, especialmente, em educagio,
descarta um enorme volume de inovagio e tecnologia que poderia ser obtida a partir da
especializagio e profissionalizagio de seus membros. Além disso, um menor nivel de
capital humano sendo empregado, implica menor crescimento econdmico no médio e
longo prazo. Portanto, quanto maior a desigualdade, pior o desenvolvimento e resiliéncia
da propria economia.'®

Essa mesma politica econdmica ortodoxa que foca na eficiéncia em detrimento da
igualdade estd fundada no pressuposto de que os agentes econémicos tendem a maxi-
mizagio dos beneficios préprios. Os economistas costumam definir o comportamento
racional como aquele que obedece ao principio de que um ganho maior é preferivel a um
menor. De acordo com esse cendrio tedrico, os seres humanos seriam autointeressados
por natureza. No entanto, os estudos empiricos recentes em economia comportamental
apontam frequentemente para outra diregdo. Para ilustrar o conjunto de obje¢oes que
esses estudos oferecem, tomemos o famoso caso do_Jogo do Ultimato.”” O jogo consiste
basicamente em formar duplas de voluntirios compostas por um proponente (p) e um

16 A5 evidéncias sobre como a desigualdade econdmica prejudica o uso do capital humano e, consequente-

mente, cria obstdculos para o desenvolvimento econdmico sustentdvel podem ser encontradas em Berg ez. al.
(2018).

17,0 Jogo do ultimato foi testado empiricamente pela primeira vez no inicio dos anos 1980 pelo trio de
economistas alemdes Giith, Schmittberger e Schwarze e seus resultados despertaram o interesse de intimeras
dreas do conhecimento que investigam o fendmeno da cooperagio e competigio. Cf. Giith ez. al. (1982).
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aceitante («). Ao proponente é entregue certa importincia em dinheiro — por exemplo,
$1000 - e a ele cabe a tarefa de propor ao aceitante uma divisio do dinheiro. Ambos os
jogadores conhecem as regras do jogo. O proponente pode propor dividir o dinheiro de
qualquer forma, desde que a divisio implique em algum dinheiro para o aceitante, ze.,
o proponente nio pode oferecer ao aceitante a divisio ():100%/(2):0%. Ao aceitante
cabe a decisio de aceitar ou ndo a proposta. Caso recuse a proposta, ambos os jogadores
ficario sem dinheiro algum, ou seja, o resultado seria (p):0%/(a):0%. Além disso, o jogo ¢
realizado em rodada inica de modo que nio faz sentido ao aceitante recusar uma oferta
que lhe seja desfavordvel com o objetivo de forgar o proponente a propor um melhor
acordo na rodada seguinte. Néo haverd rodada seguinte.

Em tal situagio, os pressupostos da ortodoxia econdmica indicam que, sendo o acei-
tante um agente racional, ele ird aceitar qualquer proposta por mais desfavordvel que
ela Ihe seja, uma vez que qualquer dinheiro ¢ melhor que nenhum; caso em que recusa
a proposta. O aceitante ¢ um individuo auto interessado e, sempre que possivel, ird
maximizar seus beneficios préprios. Ele decidird em concordincia com a médxima de
que um ganho maior € sempre preferivel a um menor. Nio obstante, os experimentos
realizados com individuos de diferentes paises mostram exatamente o contrério.'”® A
oferta realizada pelos proponentes nos testes empiricos costuma ficar entre (2):43% a
(2):48% e ndo raramente a oferta ¢ de (2):50%, ou seja, uma divisio estritamente igualitd-
ria. Esses resultados sio alcangados com jogadores que nio se conhecem previamente
e que nio irdo conviver posteriormente. Além disso, entrando em choque frontal com
a teoria econdmica, os pesquisadores verificaram alto indice de rejei¢io do acordo por
parte dos aceitantes quando a proposta ¢ inferior a («):20%. Dadas as regras do jogo,
sabemos que uma proposta recusada pelo aceitante representa uma perda financeira que
0 aceitante estd disposto a arcar para punir o proponente € evitar que ele se beneficie
de uma proposta mesquinha e egoista. Essa puni¢io que implica um custo para quem
pune é chamada na literatura sobre o tema de “punigio altruista” e tem como finalidade
reprimir o egoismo e o parasitismo e incentivar o comportamento cooperativo.

Mesmo nio sendo o Jogo do Ultimato especificamente sobre a nogio de desigualdade
econdmica, a0 por em xeque dogmas da teoria econdémica ortodoxa, ele parece bastante
representativo das intui¢oes das pessoas sobre como cada individuo deve ser tratado
e, nesse aspecto, igualdade se revela algo importante para os jogadores. No Jogo do
Ultimato, o aceitante estd disposto a arcar com perdas financeiras quando a proposta
lhe soa injusta. Nesse contexto, injusti¢a é expressa em termos de um elevado grau de
desigualdade.

Se a andlise acima estd correta, os testes empiricos do Jogo do Ultimato marcam um
contraste inegdvel com os resultados que nosso sistema econdémico vem produzindo ao
redor do mundo. Contrariamente ao cendrio descrito nos testes do Jogo do Ultimato,
no jogo da economia real, inimeros especialistas ao redor do mundo estio engajados

18 Cf. Henrich, J. et. al. (2004).
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diariamente nos portais de economia na internet, telejornais, redes sociais etc., no exercicio
de argumentar que um elevado grau de desigualdade econémica nio seria indicador de
injustica. Essa postura reaciondria estd presente no discurso dominante em economia de
que, por exemplo, politicas que taxem os super-ricos como forma de reduzir desigualdade
irdo desestimular o investimento, ou ainda, que num cendrio tributdrio menos favordvel
a0s super-ricos, eles irdo simplesmente mudar seu domicilio fiscal empobrecendo todo o
pafs. Essa tltima alegacdo fica sempre na fronteira ténue entre o dogmatismo econdmico
e a chantagem politica.

6. Desigualdade econoémica e politica monetdria: uma digressio
sobre o papel do Estado

Por fim, quero discorrer um pouco sobre os mecanismos que operam no sistema econd-
mico global que penso acrescentar evidéncias em favor da relagio de causalidade entre
a crescente concentragio de renda e a pobreza. Entendo que uma das chaves de com-
preensio dessa relagio de causalidade ¢ a politica monetdria restritiva. Para essa andlise,
comecemos com algumas palavras sobre o papel do Estado. Elas serio uteis.

E muito importante ter uma compreensio do processo que consolida o Estado como
a principal institui¢do responsdvel por reduzir desigualdade e/ou lidar com os efeitos
desta. Essa responsabilidade foi social e historicamente construida. Ela ndo estava l4
sempre. Com a explosio de produtividade e crescimento econémico proporcionado pela
Revolugio Industrial, inicialmente, o palco da luta por redugio das desigualdades era o
interior das empresas. Esse era o cendrio bdsico onde se travava a luta de classe descrita
pelos primeiros tedricos marxistas. Essa era uma luta por redugio das desigualdades
existentes entre os detentores dos meios de produgio e aqueles que vendem sua forga
de trabalho. Afinal, eram os trabalhadores de todo o mundo que deveriam se unir, em
primeiro lugar, contra aqueles que os empregavam. Eram a busca por melhores relagoes
sociais dentro das empresas, a reivindicacio de melhores saldrios e de direitos trabalhistas
que configuravam os principais instrumentos para lidar com os efeitos da desigualdade.
Isso ¢ compreensivel num mundo onde o orgamento do Estado era quase inteiramente
dedicado 4 defesa e 4 seguranga interna. O espago no orgamento publico para uma agenda
social era irrisdrio ou mesmo inexistente.

Embora no século XIX jd houvesse pontualmente iniciativas de redesignagio do
or¢amento publico para questdes sociais mais amplas, Yo quadro mudou radicalmente
somente no século XX na esteira de eventos dramdticos que incluem a Grande Depressio

Y Um exemplo recorrentemente citado ¢ o da iniciativa do chanceler alemao Otto von Bismarck de im-
plementar no final do século XIX o primeiro regime de seguridade social para os alemdes, em parte, como
instrumento do complexo acordo de unificagdo da Alemanha e, em parte, como reagio 4 onda revoluciondria
que ocorria na Europa da época. Mas essa era ainda uma iniciativa pontual, na medida em que o orgamento da
Alemanha de Bismarck ainda estava longe estar comprometido amplamente com o bem-estar social.
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consequéncia da quebra da Bolsa de Valores de Nova York em 1929, a Segunda Guerra
Mundial e toda a onda de destruigdo que ela provocou, especialmente na Europa. E
somente com a depressio econdmica dos anos 1930 e com o pds-guerra que surgem com
for¢a os modelos europeus de bem-estar social, o New Deal estadunidense e outras inicia-
tivas semelhantes. Progressivamente, a agenda social foi sendo introduzida no orgamento
publico. Os Estados passaram a ser amplamente responsdveis pela promogio nio sé da
seguranga interna e externa, mas também, em uma medida ou outra, da educagio, da
satde, das aposentadorias etc. Somente compreendendo esse processo, podemos perceber
como no século XX o Estado tornou-se um ator importantissimo no debate sobre a
desigualdade. E também 1 luz dessa compreensio que o, muitas vezes violento, debate
sobre o papel do Estado ganha novas cores. Desde a economia cldssica, os te6ricos sempre
se importaram com o tamanho do Estado e sua relagio com o sistema econdmico, mas o
debate ganha a importincia, a dimensio e a acidez politica que conhecemos quando o
Estado passa a dedicar parte relevante do orgamento aqueles que pouco ou nada tém, z.e.,
quando o dinheiro dos impostos passa a funcionar massivamente como um programa de
transferéncia de renda através dos servios de promogio de bem-estar social.

Nesse contexto, de um ponto de vista politico, o préprio neoliberalismo surge como
uma reagio a social-democracia. A politica neoliberal se funda, dentre outras coisas, nos
seguintes aspectos:

(A) Austeridade fiscal: defesa da ideia de que o Estado deve arrecadar mais do que
gasta. Na prdtica, isso costuma significar uma carga tributdria final que onera
proporcionalmente mais os pobres e a classe média, bem como o corte dos investi-
mentos publicos na agenda social. %

(B) Redugio do Estado: uso de privatizagbes para enxugar a mdquina estatal, e
diminuir o volume de servigo oferecidos pelas empresas publicas.

Embora sejam apresentados com uma roupagem técnica, em realidade, os aspectos
(A) e (B) buscam executar o objetivo inconfesso do programa neoliberal de reconquistar
0 orgamento para os interesses da iniciativa privada; oque 3s vezes 0s economistas eufe-
misticamente chamam de economia orientada para a oferta. Sendo bem-sucedidos, (A)
desidrata o orgamento da agenda social e (B) reduz as responsabilidades do Estado para
com a coletividade transferindo a prestagdo de intimeros servigos para o setor privado
e aumentando as fontes de lucro das grandes corporagdes. Mas a agenda privatista e a
austeridade fiscal nio sdo os tinicos meios de implosio do estado de bem-estar social e de

20 A tese da politica de austeridade fiscal sofre de uma fizldcia da composigzo. Em outras palavras, ao vender
essa politica como receita de desenvolvimento econdmico aos paises em geral, a doutrina liberal parece endossar
que o que supostamente vale para a parte valerd para o todo. Mas isso ¢ irracional no caso da austeridade porque,
em economia e ciéncias contdbeis, ¢ um fato bdsico que a renda de alguém ¢é sempre o gasto de outro. Se todos
os paises decidirem conjuntamente cortar gastos, o resultado ndo ¢ crescimento econémico, mas uma profunda
recessdo. Para uma andlise mais detalhada dessa e outras criticas 4 politica de austeridade Cf. (Blyth, 2013).
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reversio da tendéncia histérica de uso do or¢amento para fins de transferéncia de renda e
redugio de desigualdades tal como mencionei acima. Hd um terceiro aspecto que penso
ser mais estruturante da economia contemporanea e que guarda uma estreita relagio com
o aprofundamento da desigualdade e a manutengio da pobreza que vimos nas tltimas
décadas.

(C) Politica monetiria restritiva: a manipulagio da taxa de juros como unica ferra-
menta de politica monetdria para o controle da inflagio.

A politica monetdria ¢ hoje a chave de compreensio do funcionamento da econo-
mia financeirizada na qual vivemos. Ao mesmo tempo, ela ¢ obscura para a maioria
esmagadora da populagio e até mesmo para alguns economistas. E preciso ter um olhar
atento para a politica monetdria como ferramenta de controle da inflagio. Em geral,
essa ferramenta ¢ expressa pelo uso de metas de inflagdo. Por exemplo, o Banco Central
estabelece previamente uma meta de inflagio para um determinado perfodo e adminis-
tra a taxa bésica de juros do pafs — no Brasil, a SELIC - para perseguir essa meta. No
discurso oficial, essa estratégia visa tanto manter a inflagio sob controle quanto guiar as
expectativas dos agentes de mercado ampliando as chances de estabilidade econémica.
No entanto, o que ocorre na prética é o contrdrio. N4o é o Banco Central que orienta
as expectativas do Mercado, mas o Mercado que orienta as decisoes sobre os juros da
politica monetdria. O Banco Central fixa uma taxa de juros com base nas expectativas de
inflagdo, mas as expectativas de inflagdo sdo dadas pelo Mercado. Em dltima instincia, a
taxa de juros que o Banco Central fixa € a taxa que o Mercado deseja. Além disso, por seu
cardter opaco e seu tratamento fortemente matemdtico, a politica monetdria é vendida
como sendo um conjunto de decisdes técnicas baseadas em modelos formais, mas todo o
formalismo que a envolve, em ultima instincia, sé disfar¢a suas motivagoes politicas e
ideoldgicas.

Antes de tudo, ndo se trata aqui de negar os efeitos prejudiciais de uma inflagio
elevada e persistente para os agregados econdmicos e para a vida financeira das pessoas
neles inseridas. E ébvio que a inflagdo precisa estar sob controle, mas nio a qualquer
custo. Uma estratégia de controle de inflagio que a0 mesmo tempo funcione como
um obstdculo crénico para o desenvolvimento econdémico e como um instrumento de
concentragio de renda se assemelha mais a um protocolo médico que busca acabar com a
doenga matando o paciente. Ela certamente serd uma estratégia eficiente: sem paciente,
sem doenga. Mas o elevado custo humanitirio de tal protocolo o torna algo abomindvel.
A atual politica monetdria é hoje muito préxima disso.

Como dito acima, a politica monetdria popularizada pelo neoliberalismo ¢ ampla-
mente usada como instrumento de controle da inflagio. Mas como funciona essa politica?
Basicamente, ela eleva os juros para aumentar o custo do dinheiro em circulagﬁo e desa-
quecer a economia. Se a inflagdo dispara, ao subir os juros, o Banco Central desestimula o
consumo aumentando o custo do acesso ao dinheiro. Empresas e pessoas fisicas precisam
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pagar mais para tomar empréstimos. Isso inibe o investimento privado € o consumo das
familias. O contrdrio também € o caso. Se a economia estd em recessdo e a inflagdo estd
sob controle, 0 Banco Central pode baixar a taxa de juros para facilitar o acesso ao crédito
e, consequentemente, facilitar o investimento privado e o consumo das familias. Isso
teria o poder de aquecer a economia retirando o pafs da recessio.

Em tese, tudo funciona bem, mas hd um problema tedrico de origem aqui. A estra-
tégia de frear o aumento generalizado dos pregos por meio de uma politica monetdria
restritiva pressupée que a inflagao seja sempre um fendmeno de demanda e um problema
monetdrio, ou seja, a inﬂagio surge porque os agentes econdmicos possuem muito di-
nheiro para gastar numa economia que nio consegue atender 4 demanda em questio.
Em outras alavras, terfamos muito dinheiro competindo por uma quantidade insufici-
ente de bens e servi¢os, um descasamento entre a quantidade de moeda em circulagio
e a capacidade produtiva. Essa visio foi formulada ainda na modernidade nos escritos
politicos e econémicos de David Hume (1970 [1752a]; 1970 [1752b]) e popularizada
com o nome de Teoria Quantitativa da Moeda. No entanto, sabemos hoje que essa
andlise é irrealista.”! H4 uma multiplicidade de causas para a inflagio e cada uma delas
exige estratégias de reagoes diferentes. E claro, a inflagdo pode sim ser um fendémeno
monetirio nos termos descritos por Hume, mas ¢ simplesmente falso achar que esse é
sempre O €aso; OU MesMo que seja o caso na maioria das vezes. Para além da inflagdo de
demanda, uma lista preliminar de causas da inflagdo pode incluir também:

(a) Inflagdo de custos: ocorre quando o aumento de gastos com matéria-prima,
mio de obra ou tributos aumentam os custos gerais de produgio, o que obriga os
produtores a elevarem os pregos dos bens e servigos para manter suas margens de
lucro;

(b) Inflagdo por insuficiéncia de oferta: ocorre, por exemplo, quando questdes cli-
mdticas, como uma seca prolongada, prejudicam a safra e aumentam os custos com
energia em um pafs de matriz energética fortemente dependente de hidrelétricas;

(c) Inflagio cambial: ocorre quando, por exemplo, por razdes macroecondmicas,
uma moeda ¢ desvalorizada encarecendo as importa¢des;

(d) Inflagdo de origem especulativa: di-se quando os pregos praticados em um ou
mais setores da economia sdo inflados artificialmente por um ataque especulativo.

Seria ingénuo esperar que essa multiplicidade de fatores inflaciondrios demande exa-
tamente a mesma estratégia de reagio e que seja ela sempre o aumento da taxa bdsica de
juros. Mas se é tio obviamente errado administrar a mesma estratégia em todos esses

21 i 4 . . . .

A propésito, é um feito espantoso da doutrina neoliberal ter convencido amplamente os tomadores de

decises ao redor do mundo de que inflagio ¢ sempre um fendmeno monetdrio, consequéncia da interagdo de
politicas fiscais e monetdria expansivas sem conexio com a complexidade dos ciclos econdmicos.
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casos, por que ela se mantém como a estratégia oficial de politica monetéria? A resposta
¢ indigesta. A politica monetdria baseada em metas de inflagio e administragio da taxa
bésica de juros tem um custo que ¢ pago particularmente pelas classes mais pobres. Ela
controla a inflagdo desaquecendo a economia como um todo ao dificultar o acesso ao
crédito e, em geral, produzir a elevagio nas taxas de desemprego. Do lado dos mais pobres
e da classe média, cuja renda depende pesadamente da venda de sua forga de trabalho
e cujo consumo depende, em grande medida, do acesso ao crédito, o desemprego e os
juros altos significam uma redugéo dréstica na qualidade de vida e na satde financeira
das pessoas. J4 entre os super-ricos, o efeito é quase sempre o inverso. A renda ativa dos
super-ricos, ou seja, aquela renda provinda do trabalho, € irriséria perto da renda total
que eles possuem. A maior parte da renda deles é derivada de ativos financeiros, isto &,
uma renda passiva muitas vezes atrelada 4 taxa de juro determinada pelo Banco Central.
Nesse caso, para os super-ricos, a politica monetdria restritiva pode ser considerada até
mesmo uma oportunidade de ganhos. Quando contrastamos os efeitos gerais da politica
monetdria, ela retira renda da base da pirdmide social e a realoca no topo.

Reafirmo que o controle da inflagio ¢ algo bastante positivo e desejdvel, especialmente
num pafs como o Brasil que traz ainda viva a memdria traumdtica da hiperinflagio dos
anos 1980 e inicio dos anos 1990. Nio se trata aqui de uma negagio da importincia de
controlar a inflagdo para a promogio de estabilidade e desenvolvimento econémico. O
que estd em jogo aqui € tornar claro o mecanismo de controle de inflagio atualmente
utilizado ao redor do mundo e seus custos sociais. O que ndo costuma ser dito com
transparéncia é que, em toda economia que pratica essa poll’tica monetdria restritiva, a
prética dos juros altos realiza a transferéncia massiva de recursos dos mais pobres (em
geral, devedores) para os mais ricos (em geral, credores) e, portanto, ela opera como um
mecanismo de concentragio de renda e de aprofundamento da desigualdade econdmica.

As coisas funcionam assim porque as taxas dejuro praticadas pelo sistema financeiro
nesses paises se mantém permanentemente ou frequentemente acima da taxa de cres-
cimento da renda nacional. E uma questdo matemdtica perceber que se taxa de juro
praticada sobre a renda nacional cresce em valores mais elevados que a prépria renda
nacional, o que ocorre de fato é uma transferéncia de renda do trabalhador (em geral deve-
dor) para os detentores dos titulos de divida (os credores). Em realidade, o préprio setor
produtivo é corrompido por esse sistema na medida em que a financeirizagio do fluxo
de caixa das grandes corporagdes passa a trazer retornos maiores e com menores riscos
do que aplicando esses recursos em produgio, inovagio, tecnologia, enfim, na economia
real. Mas, note, essa andlise ¢ vilida apenas para as grandes corporagées que dependem
proporcionalmente pouco do crédito disponivel. As pequenas e médias empresas, que
ainda dependem bastante do crédito para sua existéncia, nio conseguem competir e
muitas vezes sio eliminadas ou compradas pelas empresas lideres de mercado na primeira
recessio que enfrentam. E claro, os efeitos imediatos disso sio mais concentragio de
mercado, menos competi¢io e mais desigualdade.
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Alguém poderia ainda se perguntar: Por que priorizar o controle da inflagio mesmo
que isso produza desemprego em massa? Afinal, nio é sempre melhor ter algum dinheiro
com menor poder de compra do que nio ter dinheiro algum, caso em que se estd desem-
pregado? Uma resposta que explica a escolha politica em focar na inflagio flexibilizando
a gestdo do desemprego envolve um efeito pouco mencionado da inflagdo, a saber, a
redugio do peso das dividas. Suponha por exemplo que vocé emprestou $100 a uma
taxa de juro de 10% a.a. Ao final de um ano vocé seria reembolsado com $110. Num
cendrio em que nio houve inflagio no perfodo, seu poder de compra ao final da operagio
cresceu 10%. J4 num cendrio em que houve uma inflagio de 15% no ano, vocé receberia
a0 final da operagdo os mesmos $110, mas esse dinheiro teria o poder de compra de cerca
de $93 do inicio do ano. Vocé estaria mais pobre, embora com mais dinheiro! Em outras
palavras, a inflagio pode empobrecer credores na medida em que torna mais baratas as
dividas para os devedores. Considere os trés seguintes aspectos da questio:

(a) Em volume emprestado, a maior parte dos credores estio no topo da pirimide de
renda;

(b) A renda que esses credores derivam da posse de ativos financeiros ¢ significativa-
mente maior do que a renda produzida por seus trabalhos formais;

(c) Os credores ocupam a maior parte dos cargos de tomada de decisdes politicas e
econdmicas.

Quando tomados conjuntamente, (a)—-(c) parecem extremamente elucidativos ao
explicar a prioridade do controle da inflagio em detrimento do controle do desemprego.

Ao compreender a diniimica da politica monetdria restritiva, seus objetivos quanto ao
orgamento publico e suas consequéncias para a desigualdade, a questio da independéncia
dos bancos centrais emerge como profundamente delicada e relevante. Novamente, a
independéncia dos bancos centrais é vendida 4 populagio como uma protegio contra
governos irresponsdveis fiscalmente e contra o uso eleitoreiro da politica monetdria. O
argumento é sempre o de que os bancos centrais seriam formados fundamentalmente por
um corpo técnico que tomaria decisées com base em modelos matemdticos livres de valor
visando o controle da inflagio e o desenvolvimento econdmico de longo prazo. Mas, o que
de fato ocorre é que esse corpo técnico €, majoritariamente ou completamente, formado
por individuos oriundos do préprio mercado financeiro, o principal beneficidrio da
politica monetdria restritiva. E, em geral, apés cumprida sua missio de gestor da politica
monetdria, os membros desse corpo técnico retornam ao Mercado para ganhar generosos
saldrios. Ninguém questiona seriamente a avenida que se abre na dire¢io dos conflitos de
interesse e seus impactos morais mais amplos. Néo hé pluralidade nos comités de politica
monetdria mundo afora. Nio hd representantes da industria, do varejo, do turismo etc.
Os diferentes setores da economia e a diversidade de interesses que eles expressam nio
estdo proporcionalmente representados.
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Outro problema embutido na independéncia dos bancos centrais ¢ o estreitamento
dos espagos democrdticos de decisdes a respeito da economia. Ao conferir essa pretensa
independéncia aos bancos centrais, produzimos um descasamento entre politica econd-
mica, que ¢ gerida por governos democraticamente eleitos, e politica monetdria gerida por
individuos ndo eleitos em favor dos interesses de um setor da economia e de uma visdo de
economia que, muitas vezes, foi justamente a visao derrotada nas urnas. Esse cendrio é
um exemplo tipico de que é ingénua a crenga de Frankfurt (2015) que bastaria a vigilincia
coletiva e a autorregulagio para construir uma barreira de protegdo para as instituicoes
contra a captura do poder politico por parte de quem detém o poder econdmico.

Frankfurt (2015) foi categdrico ao defender a tese controversa de que o aumento
da desigualdade nio é um problema social real, mas sim a pobreza. Para Frankfurt,
podemos ser tolerantes a elevados niveis de desigualdade desde que o sistema que o
produza seja capaz de eliminar ou reduzir drasticamente a pobreza. No entanto, quando
varremos as regras de funcionamento dos mecanismos de concentragio de renda em
nossa economia de mercado globalizada, percebemos que elas sdo as mesmas regras que
promovem pobreza. A compreensio do funcionamento da politica monetdria restritiva
amplamente adotada ao redor do mundo, e em especial nos paises em desenvolvimento,
permite o dominio tedrico de um poderoso mecanismo de concentragio de renda nas
mios de poucas pessoas e corporagdes a partir do sacrificio financeiro de inimeras familias
e pequenas e médias empresas.

7. Consideragoes Finais

Penso que a partir do panorama que ofereci acima sobre a desigualdade econémica e sua
relagdo com a pobreza, podemos extrair algumas conclusdes primdrias. A primeira é a
de que, mesmo que desigualdade econdmica pudesse e costumeiramente viesse acom-
panhada de redugio, ou mesmo eliminagio da pobreza, ainda assim elevados niveis de
concentragio de renda implicam elevados niveis de concentragio de poder politico e isso
¢ incompativel com a democracia. Além disso, os estudos mostram que a concentragio
de renda tem o poderoso efeito de aprofundar divisdes sociais a0 fomentar o discurso e o
comportamento do tipo “nds e eles”. Um cendrio assim, torna progressivamente mais
improvével a cooperagio em larga escala e o exercicio de cidadania e democracia plena.
Por fim, para além de exercicios filoséficos abstratos em torno dos conceitos de desi-
gualdade econdmica e pobreza o fato é que, na economia real, os mecanismos de con-
centragio de renda ampliam a desigualdade exatamente na medida em que promovem a
pobreza de muitos. Tentei mostrar isso tanto ao discutir o efeito corrosivo da desigual-
dade econémica nos indicadores de bem-estar social e na descricdo da politica monetéria
restritiva como um instrumento de transferéncia de renda dos mais pobres para os mais
ricos. Minha defesa é a de que, tomados conjuntamente, esses dados revelam de forma
robusta uma clara relagdo de causalidade entre desigualdade econdmica e pobreza no
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sistema econdmico em que vivemos. Se esses argumentos esto corretos, a tese de Frank-
furt (2015) de que podemos lidar em separado com os fenémenos da desigualdade e da
pobreza, sendo condescendentes com o primeiro enquanto tentamos superar de algum
modo o segundo é nio s6 falsa como socialmente perigosa.
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Justica e Distribuicio:
trés debates sob a chave da igualdade democratical
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1. Introdugio

Ainda que pelo menos desde a filosofia aristotélica tenhamos uma concepgio de justica
distributiva, apenas na contemporaneidade a igualdade passou a ser o valor fundante do
debate. Enquanto Aristdteles pensava essa justica particular a partir da méxima, fundada
em uma ideia de mérito, de dar a cada um aquilo que lhe é devido, hd dois séculos a satisfa-
¢io das necessidades de todos e a justiga das estruturas de alocagdo ganharam centralidade
(Fleischacker, 2004). Muitos, contudo, nio aceitam a premissa de que a redistribuicdo
faz parte da justica. Os libertdrios sdo criticos de toda e qualquer redistribui¢io. Para
eles, o tinico valor guiando a justica deve ser o da liberdade negativa. A justica, para esse
grupo, ¢ produto das escolhas das pessoas e das trocas voluntrias.

A grande mudanga no campo, contudo, se d4 com a teoria da justi¢a de John Rawls,
que comegou a circular em versoes iniciais durante a década de 1950 e foi publicada
em 1971. Uma Teoria da Justi¢a representou uma virada de chave na filosofia politica
de lingua inglesa, renovando a crenga na possibilidade de se fazer teoria normativa na
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filosofia politica (de Vita, 2016). Nesta obra, Rawls discute como seria a justica ideal para
uma sociedade; indo muito além de questdes meramente distributivas. No hd duvidas,
entretanto, de que esse ¢ um dos aspectos mais discutidos de sua teoria, principalmente
no que concerne o principio da diferenca, que estabelece o grau de desigualdade que deve
ser aceito, e a lista de bens primdrios que ele apresenta; uma enumeragio daquilo que
¢ necessdrio para que as pessoas possam exercer sua cidadania de forma livre e igual em
uma democracia. As discussdes que se detiveram nos aspectos distributivos da obra de
Rawls ofereceram criticas importantes, mas que nao colocavam em jogo um paradigma
de consideragio sobre a justica. Isso ocorre quando as pautas sociais passam a considerar
género e raga e sio desenvolvidas teorias, como a de Axel Honneth, fundamentadas na
ideia hegeliana de reconhecimento; ltimo tema discutido nesse texto.

Os debates travados nos mais de 50 anos que nos separam da obra de Rawls tém se
tornado cada vez mais atuais. Em tempos de alta desigualdade, com criticas contundentes
(e mesmo assassinato) a biliondrios, de precarizagio do trabalho e das recentes lutas tidas
como identitdrias, precisamos entender qual o objeto da justica e o papel da redistribuicio
na construgio de sociedades mais justas. Pensaremos aqui o caso de democracias com um
certo nivel de abstracdo, mas sem deixar de ter como plano de fundo o contexto atual. O
argumento que apresentaremos no traz uma nova proposta para pensar a redistribuigio,
mas realga a importincia de pensar a justiga e a redistribuigio a partir de um ideal de
igualdade democritica.

O capitulo trabalha trés questdes principais: a justiga da redistribuigdo, o que deve ser
equalizado e o fundamento da justica na redistribui¢do. Ainda que nio possamos falar
em uma superagio de um problema por outro, eles aparecem nessa ordem na histéria
da filosofia e possuem hoje espago no debate filoséfico. Estruturamos a discussio a
partir da obra de Rawls. Essa ndo é a tinica forma de organizar o debate, mas nos parece
ser a mais relevante em termos do peso dos argumentos filoséficos. Para além disso,
grande parte do debate se modificou ou se deu a partir da teoria rawlsiana. A critica a
qualquer redistribui¢io ganhou, com Rawls, um forte opositor, sendo necessério que seus
defensores apresentassem uma versio mais robusta de tal critica. Entdo, ap6s brevemente
introduzir a teoria de Rawls na primeira se¢do, apresentaremos, na se¢ao seguinte, a critica
libertdria de Nozick e argumentaremos contra sua viabilidade.

Na terceira se¢do, partindo da questio colocada por Sen sobre qual a matéria da
igualdade, mostraremos como Sen amplia o escopo da discussdo sobre redistribui¢io em
sua critica 4 concepgio de Rawls dos bens primdrios, levando o dltimo a refinar sua teoria
nesse ponto e na sua concepgio de pessoa. Na sequéncia, desenvolveremos a corrente de
pensamento que surgiu neste debate: o igualitarismo da sorte, que, com sua distingdo
entre sorte bruta e sorte de escolha, promete conciliar reivindicagdes por redistribuicio e
a responsabilidade individual. Apontaremos algumas diferengas cruciais entre o projeto
intelectual dos igualitdrios da sorte e o projeto de Rawls. Nossa andlise aproximard Rawls
da corrente critica ao igualitarismo da sorte: os igualitirios de relagdo, que defendem
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como primordial para reivindicagdes de redistribuicio o status de igualdade nas relagdes
sociais. Na tltima se¢do, consideraremos o debate entre Honneth e Fraser sobre a possivel
superagio do paradigma distributivista da justiga pelo do reconhecimento. Enquanto
Fraser possui uma posi¢do dualista, que interpreta a justi¢a como tendo fonte na mé
distribui¢do e na falta de reconhecimento, ela acusa Honneth e Rawls de serem monistas,
o primeiro do reconhecimento e o segundo da redistribui¢do. No texto, buscaremos
mostrar que esse ¢ um falso problema. As visées de Honneth e Rawls sio mais préximas
que o inicialmente esperado, embora a teoria de Honneth aponte a compreensio restritiva
que Rawls tem do autorrespeito e suas implicagdes para as lutas politicas.

Além de construir um mapa das questdes mais relevantes filosoficamente e para o
debate publico, esse capitulo mostra que a discussdo sobre redistribui¢o estd, 20 menos
desde Rawls, vinculada a um ideal profundo de igualdade democritica.

2. A concepgio de justica distributiva de Rawls

John Rawls se compromete a pensar uma teoria da justica para democracias constitucio-
nais contemporaneas. Mais especiﬁcamente, ele quer teorizar principios de justica que
auxiliem a “ordenar as instituic6es da estrutura bdsica num esquema unificado de institu-
i¢bes para que um sistema de cooperagio social equitativo, eficiente e produtivo possa
se manter no transcurso do tempo” (Rawls 2001, II. §14.2, p. 71). A estrutura bdsica ¢
formada pelas institui¢es sociais da constitui¢do politica, das formas reconhecidas de
propriedade, da estrutura econdmica, e da familia (Rawls 2005, VII. §1.1, pp. 305-307;
2001, I. §4.1, pp. 13-14). A teoria, no entanto, nio ¢ pensada para sociedades reais, mas
para o que Rawls (2001, I.§1-5, pp. 6-17) chama de sociedade bem ordenada: um sistema
de cooperagio social efetivamente regulado por principios de justica. Sua teoria ¢, nesse
sentido, ideal, uma utopia que se pretende realista, pois considera as circunstincias da
justica, como a vulnerabilidade humana e a escassez moderada de recursos (Rawls 1999,
§22, pp. 153-154).

Rawls (1999, 1.§2, pp. 8-10) ndo quer lidar com os problemas de justi¢a mais urgentes,
apresentando principios de justiga abstratos, anteriores mesmo a constituigio politica e a
um estdgio legislativo, que devem se adequar as especificidades de cada sociedade. Com
isso, Rawls quer providenciar um modelo que possa servir como ponto de chegada. H4,
sem ddvidas, inimeros ganhos em se pensar a partir da perspectiva de uma teoria ideal,
mas ¢ também daf que advém grande parte das limitag6es da teoria rawlsiana, afinal, sua
relevincia pritica precisa ser mediada por uma teoria nio-ideal, que avance nio apenas
para pensar os estdgios constitucional e legislativo, mas que discuta também a partir
dos principios de justi¢a, a implementagio de politicas puiblicas e suas metas, a agio dos
movimentos sociais, entre muitos outros temas.

Na sociedade bem ordenada, a concepgio de justiga é publica, ou seja, é aceita por
todos, que sabem que seus concidadios também a compartilham, fornecendo um ponto
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de vista mutuamente reconhecido a partir do qual as reivindicagdes dos cidaddos podem
ser julgadas. Rawls (2001, 1§11, pp. 44-53) ndo busca com isso qualquer tipo de pen-
samento homogéneo, mas sim o que ele chama de consenso sobreposto. A concepgio
politica, ele afirma, ¢ assegurada por doutrinas religiosas e morais dos individuos, quando
eles as possuem, desde que essas doutrinas sejam razodveis. Ou seja, as doutrinas abran-
gentes de bem precisam ter como valor os mesmos preceitos da concepgio politica, como
aliberdade de consciéncia e outras liberdades bésicas, constituindo o que Rawls chamou
de pluralismo razodvel.

O liberalismo de Rawls ¢ politico, tendo uma interpretagio da liberdade como algo
muito mais amplo que a liberdade negativa dos liberais econdmicos. Para ele, liberdade
e igualdade sio valores igualmente importantes. Isso estd claro na sua concepgio po-
litica de pessoa e nos principios de justi¢a. Esses tltimos visam especificar os termos
equitativos de cooperagio social. Para isso, eles estabelecem e regulam os bens primdrios:
direitos, liberdades e oportunidades; renda e riqueza; e o mais importante, as bases sociais
do autorrespeito, que incluem um senso do individuo sobre seu préprio valor e a sua
convicgdo de que seu plano de vida vale ser realizado. Em Uma Teoria, Rawls entende
os bens primdrios como “coisas que se presume que um individuo racional deseje, nio
importando o que mais ele deseje” (Rawls 1999, p. 110). Apds, nos textos que passaram
a compor O Liberalismo Politico, Rawls (2005, V. §3.1, p. 210) repensa certos Ambitos
de sua teoria, o que inclui sua concepgio de pessoa, e retoma a justificagio dos bens
primdrios a partir dessa ideia.

Enquanto na obra de 1971 o autor tenta amparar sua concep¢io de pessoa também
em nogdes da psicologia, posteriormente ele adota uma concepgio politica. De acordo
com Rawls, afirmar que uma concepgio de pessoa ¢ politica significa duas coisas para
Rawls. A primeira ¢ que ela ndo ¢ natural, psicoldgica ou socioldgica, mas normativa; a
perspectiva do autor ¢ da filosofia moral, partindo da ideia de pessoa como individuo
que pensa, delibera e se responsabiliza (Rawls 2005, I. §3.3, p. 21, 20n). Como lembra
Rawls, isso nio signiﬁca que possamos “dizer o que quer que desejemos, uma vez que essa
interpretagio tem de satisfazer as necessidades praticas da vida politica e do pensamento
refletido acerca dela” (Rawls, 2005, I §8.1, p. 104). A segunda ¢ que essa concepgao nio
¢ abrangente. Ou seja, que ela ndo é fundamentada sobre uma visio de bem especifica,
como, digamos, a doutrina crista, mas sim na possibilidade do exercicio da cidadania
em uma sociedade democritica (Rawls, 2005, I. §3.3, p. 21, 20n). De acordo com essa
concepgio politica, as pessoas possuem dois poderes morais: uma capacidade para um
senso de justica e uma capacidade para uma concepgio de bem. A primeira se traduz
em uma “capacidade para entender a concepgio publica de justiga que caracteriza os
termos equitativos de cooperagio social, de aplici-la e agir em conformidade com ela” e a
segunda em uma “faculdade de constituir, revisar e se empenhar de modo racional na
realizagdo de uma concepgio do préprio beneficio racional ou do bem” (Rawls, 2005,
1. §3.3, pp. 221-223). Essa concepgio de pessoa carrega consigo uma visio de liberdade e
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de igualdade que os préprios cidaddos possuem sobre si mesmos. Eles se veem como livres
(i) a0 conceberem a si e aos outros como possuindo a capacidade de ter uma concepgio
de bemy; (ii) enquanto fontes auto autenticadoras de reivindicagdes vélidas, podendo agir
legitimamente perante instituigdes, inclusive com intuito de avangar suas concepgoes
de bem, e (iii) ao se perceberem responséveis por seus fins (Rawls, 2005, I. §5.2-4, pp.
35-40). Voltaremos a esse ultimo aspecto na se¢io 3.

Esses cidadios e cidadis sdo iguais enquanto membros cooperantes da sociedade
porque possuem os dois poderes morais em um grau minimo (Rawls, 2005, 1. §3.3,
p- 22). Em vez de tentar criar um padrio comparativo que leva em conta os gostos,
desejos ou as concepgoes individuais de bem das pessoas, os bens primdrios especificam
suas necessidades enquanto cidadis (Rawls, 2005, V. §4.2, pp. 221-222) e servem como
parimetro para julgar a legitimidade e o peso relativo das suas reivindicages de justica
(Rawls, 2005, V. §3.2, p. 210). Conjuntamente a isso, o modelo dos bens primdrios
corrobora com uma “divisio social da responsabilidade”: ¢ o corpo coletivo, a sociedade,
que se responsabiliza pelas necessidades das pessoas enquanto cidadis (Rawls, 2005,
V.§4.3, p. 223).

Enquanto o primeiro principio busca garantir um sistema igual de direitos e liberdades
atodos, o segundo principio se volta para a igualdade de oportunidades e a distribuigdo de
renda e riqueza. O autorrespeito é produzido pela cooperagio justa, quando os individuos
tém seus planos reconhecidos por outros. Na sua formulagio final, os principios afirmam
que:

(a) cada pessoa tem o mesmo direito irrevogdvel a um esquema plenamente
adequado de liberdades bésicas iguais que seja compativel com o mesmo
esquema de liberdades* para todos; e

(b) as desigualdades sociais e econémicas devem satisfazer duas condigbes: pri-
meiro, devem estar vinculadas a cargos e posiges acessiveis a todos em con-
digoes de igualdade equitativa de oportunidades; e, em segundo lugar, tém
de beneficiar a0 mdximo os membros menos favorecidos da sociedade (o
principio de diferenga). (Rawls, 2001, II. §13.1, p. 60)

Rawls assevera que os dois principios de justi¢a sio aplicados a partes “mais ou menos
distintas” (1999, IL. §11, p. 74; 2001, §13.6, p. 67) da estrutura social, sendo possivel
distinguir entre os aspectos do sistema social que definem e asseguram as liberdades do
primeiro principio e a desigualdade econémica e social. Os elementos constitucionais
essenciais, explicitados no primeiro principio, sio mais urgentes e é mais ficil avaliar sua
implementagio (Rawls, 2001, II. §13.6, pp. 68-9). No caso do segundo principio, que é
composto por dois (sub-)principios, temos que o principio da igualdade de oportunidade

* Rawls (1999, L. §11, p. 74) as especifica: liberdade politica (votar e exercer cargos publicos); liberdade de
expressdo e associagio; liberdade de consciéncia e de pensamento; direito 4 integridade fisica e psiquica; direito
a ter propriedade pessoal e direito ao tratamento conforme ao Estado de Direito.
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aplica-se a0 desenho das organizagdes que diferenciam pessoas quanto 2 autoridade e
4 responsabilidade, e o principio da diferenca que se aplica a distribui¢do de renda e
riqueza. Isso nio significa dizer, contudo, que apenas o principio da diferenga tenha
efeitos distributivos mais gerais (Rawls, 2005, II. §13,5, p. 65; ver também Freeman,
2018, p. 16). A igualdade de oportunidade, por exemplo, tem efeitos na educagio, e as
liberdades politicas auxiliam na distribui¢io do poder na sociedade.

O primeiro principio goza de prioridade lexical sobre o segundo, e a primeira parte do
segundo principio tem prioridade lexical sobre a segunda parte. Isso significa a0 menos
duas coisas: que ao avaliarmos os méritos do segundo principio de justiga, devemos supor
que o primeiro principio j4 foi satisfeito (o mesmo vale para as duas partes do segundo
principio) e que trade-offs entre liberdades bdsicas e vantagens sociais ou econémicas
sdo vetados pela teoria (Rawls, 1999, pp. 77-78). Além disso, para evitar que aqueles
que dispdem de mais recursos e influéncia sejam capazes de enviesar as decisdes publicas
a seu favor, o primeiro principio deve ser interpretado como exigindo a garantia do
valor equitativo das liberdades politicas. A ordenagio lexical dos principios se aplica
a teoria ideal, ou seja, na avalia¢io de principios pensando nas circunstincias de uma
sociedade bem-ordenada. Essa abordagem, no entanto, deve ser complementada pela
teoria nio ideal, que identifica as injustigas existentes e pensa em formas de elimind-las.
Da perspectiva nio ideal, a ordem de prioridade entre os principios ndo ¢ estrita, mas
antes “especifica quais elementos da teoria ideal sdo relativamente mais urgentes” (Rawls,
1999, 1V. §39, p. 305) a0 avaliar a situagio presente.

O segundo principio divide-se em duas partes e trata das desigualdades consideradas
legitimas. Em sua primeira parte, ele estabelece que pode haver desigualdade quando
essa servir de incentivo para o exercicio de cargos e posi¢oes. As condiges para isso é que
ndo apenas os cargos sejam abertos a todos cidadios, mas que todos tenham uma chance
equitativa de obté-los. Ou seja, desde que dotados das mesmas habilidades e de vontade
de usd-las, a classe social de origem nio deveria importar na obtengio de uma posigio.
A segunda parte do segundo principio, por sua vez, introduz o principio da diferenga;
principal teorizagdo sobre a redistribui¢io na justica como equidade. De acordo com esse
principio, a igualdade estrita seria pior para todos, mesmo para os que fariam parte do
grupo dos menos favorecidos, ji que a desigualdade também os favorece, deixando-os
em melhor posi¢io do que se a distribuigio fosse igual. A divisdo da sociedade bem
ordenada entre mais e menos favorecidos se d4 pela comparagio interpessoal em fung¢io
dos bens primdrios. Assim, pode ser que a redistribui¢io de renda e riqueza ocorra para,
por exemplo, melhorar o exercicio de um direito ou liberdade. Compativel com essa ideia,
por exemplo, seria uma politica que exigisse que um empregador se responsabilizasse
pelo pagamento do seguro sadde de um funciondrio. Nesse caso, o custo do direito a
satde é repassado a quem detém maior propriedade.

Rawls argumenta em favor do principio da diferenga afirmando sua eficiéncia e justica.
Como a eficiéncia da distribui¢io de renda e riqueza depende apenas de se alcangar um
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estado de alocagio de recursos em que qualquer melhora na situagio de uma pessoa
necessariamente piore a situagio de outra (o chamado 6timo de Pareto), hd diversos siste-
mas eficientes (Rawls, 1999, I1. §12, pp. 82-90). Um sistema frequentemente defendido
como eficiente e justo é o da liberdade natural em que o arranjo garantiria liberdade igual
e que as carreiras sio abertas a talentos (igualdade formal) em uma economia de livre
mercado. Para Rawls, um sistema assim nio se mantém justo com o tempo, pois ¢ muito
influenciado pelos talentos e capacidades naturais. Na sua concepgio, haveria, nesse caso,
uma influéncia indevida de fatores arbitrérios de um ponto de vista moral, que poderia
levar a0 acimulo excessivo de riqueza, minando a igualdade de oportunidade educacional
(Rawls, 1999, 11. §12, pp. 87-89). O arranjo mais justo, além de eficiente, argumenta
Rawls (1999, IL. §13, pp. 91-101), deve representar uma igualdade democrética. Ou
seja, a distribui¢do de renda e riqueza deve trabalhar para a efetivagdo de todos os bens
primdrios que garantem o exercicio efetivo da cidadania.

3. E justo redistribuir? O desafio libertirio 2 justica redistributiva.

O que Rawls chama de defesa da liberdade natural € a tese principal dos libertirios (os
liberais econémicos). Esse tipo de defesa foi bastante disseminada durante a Guerra Fria,
enquanto o autor escrevia Uma Teoria da Justiga, tendo se difundido principalmente
pelos textos de Friedrich von Hayek, Ludwig von Mises e Ayn Rand. O Caminho da
Serviddio, de Hayek, publicado primeiramente em 1944, por exemplo, vendeu quase 10
milhdes de cépias em um ano na sua versio resumida para o Reader’s Digest, de 1945
(Caldwell, 2007). Esse idedrio chegou rapidamente também ao Brasil, provavelmente
por um esforgo de divulgagio da tradugio de obras libertdrias por empresdrios brasileiros
(Rocha, 2021), caso do texto de Hayek (1944), traduzido e publicado no Brasil jd em
1946. A defesa do Estado minimo filosoficamente mais robusta é, contudo, de Robert
Nozick (1974). Anarquia, Estado ¢ Utopia, principal obra do autor, ganhou o National
Book Award (Prémio Nacional do Livro) em 1975. No Brasil, sua tradugio foi publicada
ainda em 1974, mas ndo parece ter assumido a mesma importincia que Hayek, Mises e
Rand na divulgagio do ideal libertério.”

Em Anarquia, Estado ¢ Utopia, Nozick (1974) persegue dois grandes objetivos te-
dricos. Primeiro, ele visa a defender que um Estado minimo surgiria de um estado de
natureza anarquista (mesmo que ninguém o quisesse) e se manteria sem violar os direitos
morais de nenhum individuo. Segundo, Nozick defende que todo Estado que vd além de
um mero protetor dos direitos morais e de um mero 4rbitro entre as reivindicages con-
flitantes, preocupando-se com a redistribui¢do de recursos, violard os direitos morais dos
individuos. Estes sdo basicamente direitos 4 ndo agressio e tém a estrutura de “restrigoes
laterais”, isto ¢, em vez de serem um objetivo a ser promovido, sio considerados como

5 Nozick nio é citado na pesquisa de Rocha (2021) sobre o desenvolvimento do liberalismo (econdmico)
no Brasil.
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restrigoes que se aplicam a quaisquer a¢oes de qualquer agente (Nozick 1974, p. 29).
Por essa razio De Vita (2011, p. 572) afirma que o foco da teoria libertariana “néo recai
sobre a igualdade de direitos [...]; a motivagio central ¢ 0 nio descumprimento de deveres
que incidem sobre a conduta individual”. Isso, segundo Nozick (1974), evitaria que se
incorresse em uma espécie de “utilitarismo de direitos”, que permitiria o sacrificio dos
direitos de um individuo caso fosse necessirio para o aumento do respeito aos direitos dos
individuos no agregado. O mote do argumento é o de que direitos como restrigoes laterais
respeitam a separabilidade e a inviolabilidade das pessoas (Nozick 1974, pp. 30-35).

A concepgio de justica distributiva de Nozick® consiste em trés partes: justi¢a na
aquisi¢ao, na transferéncia e na retiﬁcagﬁo de injusticas passadas. Em um mundo plena-
mente justo, afirma Nozick, a seguinte defini¢do seria exaustiva relativamente 2 justica
distributiva:

1. Uma pessoa que adquire uma posse de acordo com o principio de justica na
aquisi¢do tem direito a essa posse.

2. Uma pessoa que adquire uma posse de acordo com o principio de justi¢a na
transferéncia de outro alguém que tivesse direito 4 posse tem direito a posse.

3. Ninguém tem direito a uma posse exceto por aplicagdes (repetidas) de 1 e 2.
(Nozick, 1974, p. 151).

A ideia bésica de Nozick é a de que a a¢do individual de adquirir ou transferir bens de
acordo com regras de aquisi¢do e transferéncia justas preserva a justi¢a do todo. Ou seja,
se as trocas foram todas informadas e consentidas, ndo terfamos razio para considerar o
estado de coisas resultante como injusto, mesmo que o efeito agregado de tais trocas tenha
sido a criagdo de enormes desigualdades. Vé-se por que a concepgio de Nozick retira
qualquer possibilidade de redistribuicio, por exemplo, por meio da tributagdo, quando
os bens foram adquiridos de forma justa. Para o autor, a Ginica restrigio substancial
apropriagio, além daquelas que se seguem do respeito aos direitos naturais fundantes da
sua teoria, ¢ um “proviso lockeano” segundo o qual a apropriagio de um objeto nio pode
tornar a situagao dos demais pior do que seria se ele tivesse permanecido em uso comum
(Nozick, 1974, pp. 178-81). Em outras palavras, se ninguém pode se dizer prejudicado
por uma dada aquisi¢do, entio nio hd razio para se opor a ela.”

¢ Nozick evita o termo justi¢a distributiva, pois este sugere haver uma distribui¢do central, uma pessoa
ou grupo que tem direito a controlar o bolo dos recursos sociais. Em vez disso, usa a ideia de “justiga das
posses” (justice in holdings) (Nozick 1974, pp.149-50). Com intuito de manter esse capitulo coerente no uso
de conceitos, utilizaremos o termo justiga distributiva da forma mais neutra possivel, como consistindo em
principios normativos que avaliam a justica de determinada distribuicdo de recursos na sociedade, podendo ela
ter sido fruto de uma agéncia central, ou ser o resultado ndo intencionado de virias a¢oes individuais, ou uma
combinagio desses elementos.

7 Nozick fornece uma interpretagdo bastante restritiva da expressio “ndo piorar a situagio dos demais”, que
de modo algum é livre de objeg6es. Para uma exposigio critica do proviso lockeano e seu papel no argumento
de Nozick, ver Ré (2015, pp. 18-26).
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A argumentagio de Nozick em favor da sua concepgio de justica distributiva parte de
uma dupla distingio entre principios de justica, de um lado, como histéricos ou estado-
-final e, de outro, principios padronizados ou nio padronizados. Principios histéricos,
segundo Nozick (1974, p. 153), fazem a justi¢a de uma determinada distribui¢io de
bens na sociedade depender de como a distribuigdo foi produzida, isto ¢, dirigem o
olhar para circunstincias ou agoes de pessoas que efetivamente ocorreram. Principios
de estado-final, por contraste, preocupam-se apenas com “quem termina com o que”
(Nozick, 1974, p. 154), de modo que distribuigdes estruturalmente idénticas sdo sempre
igualmente justas, nio importando o que as pessoas fizeram para produzir esse estado; o
que ele atribui ao utilitarismo e 4 economia de bem-estar.

Quanto 4 segunda distingo, principios sdo padronizados se determinam que a distri-
buic¢io deve variar de acordo com alguma dimensio ou conjunto de dimensées, tendo
a forma “a cada um segundo x” (por exemplo, a cada um segundo sua necessidade, a
cada um segundo seu mérito moral etc.). Seguindo esta dupla distingio, os principios
de justi¢a de Nozick sio histéricos e ndo padronizados. Histdricos, na medida em que
a determinagio da justica de uma determinada distribuicio depende inteiramente de
atos de aquisicdo e transferéncia particulares (a iteragio de 1 e 2 como descritos anterior-
mente). Ela também nio ¢ padronizada, pois chancela qualquer padrio distributivo que
emergir da troca voluntiria de bens cuja aquisi¢io satisfez o proviso lockeano. Note-se
que a concepgio ¢ histdrica apenas no sentido técnico que Nozick atribui a principios de
justica distributivos. Se considerarmos processos histdricos reais, a teoria de Nozick ¢
evidentemente a-histérica. Isso porque a imensa maijoria da propriedade existente hoje
tem origem em violagGes dos direitos morais nozickianos.

A partir daf, o argumento procede por eliminagio: Nozick supbe que principios de
justica redistributivos sejam sempre ou de resultado final ou padronizados, e visa mostrar
que os tnicos tipos de principios compativeis com os direitos morais dos individuos sio
histéricos e ndo padronizados. De um lado, principios de resultado final ignoram tanto
os processos pelos quais os bens sio produzidos quanto o direito a posse que as pessoas
tinham antes desse processo. De outro lado, segue Nozick, principios padronizados
frustram a liberdade dos individuos. Nozick (1974, pp. 160-64) ilustra o ponto a partir
do famoso caso Chamberlain:

* Parte-se de qualquer distribuigio inicial de propriedade, digamos igualdade estrita,
e assume-se que seja uma distribuigo justa (D1).

* Wilt Chamberlain, o famoso jogador de basquete, cobra uma pequena quantidade
a mais de cada espectador como condigio para jogar.

* Muitos espectadores concordam em transferir uma pequena soma de sua quota
para Chamberlain.
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* Como resultado, Chamberlain acumula uma parcela muito maior dos recursos
conforme o tempo passa (D2).

Pergunta-se entdo: poderia D2 ser dita injusta? De acordo com Nozick, tentar voltara D1
provavelmente envolveria mecanismos coercitivos, mas visto que o movimento para D2¢
resultado de trocas voluntdrias, seria uma interferéncia indevida na liberdade dos indivi-
duos. De modo geral, afirma Nozick, a inica maneira de manter o padrio distributivo
sem infringir a liberdade individual seria se todos quisessem manté-lo e coordenassem
suas a¢des individuais de acordo. No entanto, como isso seria altamente implausivel,
manter o padrio exigiria a interferéncia continua na vida das pessoas (Nozick, 1974, p.
160). Richard Arneson (2018, p. 42) observa que parte da forga desse argumento deriva
da ideia de que uma teorizagio plausivel sobre o que devemos uns aos outros deve prestar
contas 4 importincia da responsabilidade pessoal. Nessa visdo, se um padrio distributivo
continuamente desfaz os efeitos (positivos e negativos) das escolhas individuais, entio ele
nio dd o devido peso 4 autonomia.

Hé virios modos de responder ao caso Chamberlain. Autores como Cheyney C. Ryan
(1977), Thomas Nagel (1975) e Jonathan Wolff (1991, cap. 4) apontam que o exemplo
repousa em uma peti¢do de principio. Parte-se da premissa de que o direito de propriedade
sobre um bem tem prioridade analitica e define o que ¢ uma interferéncia arbitrdria na
liberdade de dispor deste bem. Nozick aceita a premissa quando nos diz que “[m]eus
direitos de propriedade na minha faca me permitem deix4-la onde eu quero, mas nio no
seu peito” (1974, p. 171). Ou seja, impedir Nozick de deixar a sua faca no nosso peito
ndo € uma interferéncia indevida na sua liberdade, porgue o seu direito 4 propriedade nio
engloba esse tipo de uso. Segue-se que, para afirmar que qualquer agio redistributiva em
D2 seria uma interferéncia arbitrdria na liberdade individual daqueles que transferiram
parte da sua quota para Chamberlain em D1, Nozick precisa supor que os individuos
tinham o direito de dispor de seus bens desta forma. Mas isso equivale a supor a sua
nogio de direitos de propriedade® para defender essa mesma concepgio.

Ademais, G. A. Cohen (1977) introduz uma série de complexidades ao exemplo que
retiram grande parte do seu apelo intuitivo. Primeiro, a nossa avaliagdo do caso tende a
partir da perspectiva de quem vive em uma sociedade desigual, em que a classe de ricos
e poderosos existe, fazendo parecer que Chamberlain é um ocupante inocente dessa
posi¢do. Mas se o caso que nos foi colocado ¢ o de uma “sociedade de igualdade em
perigo de ser corrompida”, por que nio considerar “o comprometimento que as pessoas
poderiam ter de viver em uma sociedade de um tipo particular”? (Cohen 1977, p. 11).
Além disso, na medida em que a parcela efetiva de recursos de cada um depende de o que
se pode fazer com o que se tem, o fato de que grande parte da riqueza estd concentrada
nas mios de pessoas como Chamberlain implica a redugio da parcela efetiva dos demais,
inclusive de terceiros (cujas parcelas sio relativamente menores), até mesmo de quem

8 [ . . i . .
Isto ¢, apenas limitada pelos direitos como restrigdes laterais e o proviso lockeano.
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pertence as geragdes futuras (Cohen, 1977, p. 12). Os terceiros sio afetados também
pelo acimulo de poder que decorre da acumulagio desproporcional de riqueza.

Essa tltima objegdo nos leva ao coragio da nogio de trocas voluntdrias de Nozick.
De acordo com o autor, se um grupo de individuos agiu voluntariamente e dentro dos
seus direitos, entdo o efeito de suas trocas nio pode tornar involuntdria a escolha de um
terceiro. A l6gica se aplica inclusive 4 “escolha” de um individuo entre trabalhar ou passar
fome. Para Nozick (1974, p. 263), se a cadeia de transagdes entre trabalhadores e donos
do capital respeitou a sua concepgio de justiga nas posses, o fato de alguém ser deixado
com apenas essas duas opgdes ndo nos permite dizer que essa pessoa estd sendo coagida
a trabalhar. Essa tese segundo a qual uma pessoa é coagida a algo somente se alguém
agiu ilegitimamente ¢, contudo, extremamente controversa (Scanlon, 1976, pp. 13-15;
Cohen, 1977, pp. 18-21; Freeman, 2001, pp. 124-25) e até mesmo contraintuitiva.

Para responder a Nozick, Rawls retoma sua argumentagio de Uma Teoria. Ele rejeita
a ideia central da concepgio de Nozick de que as ag6es individuais necessariamente pre-
servam a justica do todo. Quando nio reguladas, as trocas tendem a gerar a acumulagio
de riqueza e de propriedade que, com o passar do tempo, traduzem-se em relagées de
dominagio (Rawls, 2001, IL. §15.1-2, pp. 74-5). Contra isso, Rawls afirma que o sistema
econdmico deve “regular, por leis que governem herangas e legados, como as pessoas ad-
quirem propriedades a fim de tornar a distribui¢do mais equitativa, propiciar a igualdade
equitativa de oportunidades na educagio, e muitas outras coisas” (2001, IL. §15.2, p. 75).
Em suma, as institui¢des bésicas da sociedade devem ser desenhadas de modo a manter as
condigbes de fundo justas para os acordos individuais.

Importa salientar ainda que Rawls acredita que a distribuigio exigida pelo principio
da diferenca ndo requer constante interferéncia nas dinimicas de troca de bens. O
principio da diferenca se destina ao desenho das institui¢6es econdmicas bisicas, que sio
constituidas de regras pablicas (Rawls 1999, I1. §10, pp. 66-67). Tais regras estabelecem
condi¢oes publicamente reconhecidas de aquisi¢do e transferéncias de propriedade na
sociedade bem ordenada. Nesta sociedade, cidaddos aproveitam as oportunidades que
surgem dentro da moldura de regras publicas e, com isso, adquirem direitos s suas posses
(Rawls 2001, II. §20.1, p. 102). Isso significa que, a0 menos no ideal de sociedade de
Rawls, o principio da diferenga ndo busca manter continua e coercitivamente um padrio
distributivo. O padrio justo emerge das trocas voluntdrias dentro deste esquema que
garante a justi¢a de fundo.

A diferenca central entre as concepgdes de Rawls e de Nozick estd no que cada um
concebe como a liberdade. Conforme observamos na se¢io anterior, na base da teoria
de Rawls estd uma concepgio de pessoa como cidada livre e igual e uma concepgio de
sociedade como um esquema de cooperagio em situagio de igualdade. A preocupagio de
Rawls ¢ a de que trocas desreguladas, mesmo que voluntirias e informadas, podem tornar
esse ideal impossivel. J4 o fundamental na teoria de Nozick é um conjunto de direitos
morais pré-estatais concebidos como restri¢des laterais. Desde que nenhum tal direito
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seja violado no processo, quaisquer relacées de dominagio criadas pelo acimulo de poder
econdmico sio legitimadas nessa concepgio. Nozick nio assume nada parecido com o
ideal de pessoa de Rawls; se hd qualquer ideia do tipo, ¢ uma concepgio empobrecida de
pessoa como alguém livre para fazer trocas de mercado voluntdrias. Nessa moldura, nada
impede os agentes de alienarem as condigbes materiais e juridicas do florescimento das
proprias capacidades morais necessdrias para a cooperagdo. Para Nozick (1974, p. 331),
a liberdade negativa é o valor central. N4o 4 toa, Nozick nio vé grandes problemas em
individuos contratarem para si o status de escravas (desde que seja voluntirio!).

Na préxima segdo, tomamos como um desiderato da justiga social a distribuigdo
de recursos e introduzimos o debate sobre qual concepgio de igualdade deve guiar tal
distribuicio.

4. Igualdade de qué? A matéria da igualdade e o melhor critério
para distribuicio

Na esteira da publicagio de Uma Teoria da Justica, em 1971, parte importante dos
tedricos e tedricas da justica que consideram que a redistribuigio é justa direcionou a
discussio para o gue deve ser equalizado, ou seja, passaram a discutir qual seria a matéria
da igualdade. Rawls mesmo ji havia focado nesse tema em sua critica ao utilitarismo e
propos algo inovador com a ideia de bens primdrios. No esquema de Rawls, entretanto,
essa ideia representa apenas uma engrenagem de um sistema de justica ideal e complexo.
Os caminhos tomados pelo debate, que comegou a se desenvolver ainda na década de 70
(Musgrave, 1974; Sen, 1979) resultaram em contribuigdes importantes, mas, muitas vezes,
acabaram por afastar a compreensio da igualdade de outros valores como a liberdade e a
cidadania. Esse ¢ um dos principais argumentos de Anderson (1999, p. 164) contra os
igualitaristas da sorte e de de Vita (2008, p. 103) contra Amartya Sen.

Em uma das primeiras criticas 2 distribui¢do de bens defendida por Rawls, Musgrave
(1974, pp. 629-32) discute como o lazer pode interferir na redistribuicio de renda e
riqueza e na liberdade dos individuos. De acordo com o economista, as pessoas mais
favorecidas poderiam escolher ter menos bens e mais tempo livre para lazer. Isso, contudo,
nio apenas lhes proporcionaria uma liberdade maior de escolha sobre seus planos de vida
quanto poderia minar em parte o principio da diferenga, porque os mais favorecidos
estariam deixando de produzir riqueza que poderia ser redistribuida. Como Musgrave
(1974, p. 632) mesmo reconhece, a segunda consequéncia nio é um problema na moldura
da teoria de Rawls, pois ele nio defende que uma pessoa é obrigada a cooperar socialmente
em razio de algum talento ou habilidade que possua. Rawls (1974, p. 253) acrescenta,
em sua resposta a Musgrave, que habilidades naturais nio sio fixas, nem mensurdveis, mas
possuem multiplas dimensdes e sio nutridas e moldadas socialmente. Isso significa que o
problema de os mais favorecidos escolherem ter mais lazer enquanto os menos favorecidos
teriam que necessariamente trabalhar mais horas nio pode ser completamente resolvido
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pelo principio da diferenca. Para Rawls (1974, p. 253), o lazer pode ser incluido como
bem primdrio, devendo ser garantido em outros 4mbitos, e ser compensado, como sugere
Musgrave, por uma tributagio fixa para os mais favorecidos, que podem usufruir de maior
lazer ou, como Rawls (2005, V. §3.4, p. 214, 9n.) mesmo acrescenta posteriormente, na
especificagio de que a escolha por mais tempo de lazer que a média nio deve ser financiada
pelo Estado.

A critica de Amartya Sen ¢ mais ampla que a de Musgrave. Por mais que a afirmagio de
de Vita de que a igualdade assume papel preponderante frente a valores como liberdade e
cidadania, mencionada no inicio desta se¢do, tenha lastro nas ideias de Sen, o economista
apresenta desafios e contribuicbes importantes ao tedrico da justiga, que as reconhece
enquanto tais (ver, por exemplo, Rawls, 2005, V. §3.2, p. 210, 6n.). H4 a0 menos duas
grandes diferencas do que Sen propée relativamente a teoria rawlsiana. Conforme adian-
tamos, ele pensa a distribuigio como caso central da justica, o que se d4 porque ele estd
preocupado com as vidas alternativas que uma pessoa pode efetivamente escolher: suas
capabilidades (Sen, 1990). Sen define capabilidades como as oportunidades de alcangar
funcionamentos (o que ¢, para uma pessoa, possivel ser e fazer). Relacionado a isso, Sen
(2009, pp. 97-100) propde que se pense a justica a partir de comparagdes interpessoais a
partir de alternativas existentes. Ele acredita que nio se deve pensar a justiga de forma
transcendental, isto &, a partir de uma teoria ideal. Ambas as diferengas aparecem na sua
critica aos bens primdrios. Ao apontar corretamente que os bens primdrios nio servem
enquanto bens que qualquer pessoa racional deseja, como Rawls afirma em Uma Teoria
(Rawls, 1999, p. 110), Sen contribuiu para que Rawls explicitasse a concep¢do moral de
pessoa na base da sua construgio, apresentada na primeira se¢io deste texto.

O caso central da critica de Sen (1979, p. 215) a Rawls ¢ o das pessoas com deficiéncia,
que néo teriam suas desvantagens levadas em consideragio pelo principio da diferenca,
mas ele expande o ponto para casos mais simples de diversidade dos seres humanos. Sen
quer mostrar que o indice de bens primdrios nio serve para comparagoes interpessoais
porque as pessoas sio diversas nas suas capacidades de alcangar funcionamentos. Uma
deficiéncia diminui as capacidades de uma pessoa e faz com que ela precise de mais ou
diferentes bens para realizar as mesmas coisas que pessoas que nio possuem tal deficiéncia.
Para Sen (1985, pp- 199-200), os bens primdrios ndo podem representar um index de
bem-estar. A sugestio do autor ¢ ir além e considerar os funcionamentos bisicos e as
escolhas que elas possuem (Sen 1979, 2018; 1985, pp. 200-202). As capabilidades, assim,
incluem a habilidade de se nutrir, de ter abrigo e o poder de participar na vida social da
comunidade.

Em sua resposta a Sen, Rawls (2005, V. §3.2, p. 210, 6n.; ver também, 1982) afirma
que estd tratando de uma concepgio politica de pessoa em uma teoria ideal. Os bens
primdrios auxiliam (i) a fundamentar, em uma concepg¢io politica de justica, quais os tipos
de reivindicagtes dos cidaddos sio apropriados e (ii) a dar suporte a essas reivindicagdes,
auxiliando a determinar seus pesos relativos (Rawls, 1982, p. 361; 2005, V. §3.2, pp.
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210-212). Rawls (2005, V. §3.4, pp. 215-216) concorda que em muitos casos concretos
a utilizagio do mesmo indice para todas as pessoas seria injusta, mas lembra que sua
teoria é mais abstrata, pensando nos termos equitativos de cooperagio entre pessoas
com faculdades morais, intelectuais e fisicas necessdrias para que elas sejam membros
cooperativos da sociedade.’

De acordo com o autor, as pessoas que necessitam de mais bens para se tornarem
cidadis por questdes fisicas precisam ter suas necessidades avaliadas a partir de sociedades
concretas, o que leva Rawls a sugerir que esse ¢ um problema a ser resolvido no estigio
legislativo; uma etapa posterior a escolha dos principios de justica. Rawls ndo comenta
o caso de outras deficiéncias e dificuldades, mas parece que a mesma légica pode ser
aplicada. Para ele, o uso da ideia de capabilidades bdsicas pode se provar frutifero no
estdgio legislativo e servir como um complemento  ideia de bens primérios (Rawls, 2005,
V.3, pp. 215-216). Mais que uma critica que mostre as deficiéncias da teoria rawlsiana,
Sen explicita, assim, as limitagbes inerentes ao tipo de teoria que Rawls escolheu fazer.

A critica de Sen sobre qual a matéria da igualdade inaugura um debate mais longo sobre
o tema. Ronald Dworkin (1981, p. 293), ao buscar estabelecer um ideal de igualdade de
recursos como mais adequado, distingue entre sorte bruta e sorte de escolha, e com isso
fornece as bases para uma corrente que defende a primeira como a fonte primordial de
razdes para compensagio. A sorte bruta ¢ uma questio de concretizagio de riscos que nio
sdo apostas deliberadas, j4 a sorte de escolha diz respeito ao resultado de apostas deliberadas
e calculadas. Para exemplificar, a perda de um bem por causa de um desastre natural é
um caso de sorte bruta, enquanto a perda do mesmo bem como resultado negativo de
um investimento de alto risco é um caso de sorte de escolha (ver também Arneson, 2018,
pp- 58-59). Os igualitdrios da sorte, nome atribufdo a esse grupo e adotado (i excegdo
de Dworkin (2003, p. 191)) por grande parte desses autores, sustentam que a justica
exige a igualdade da distribuigdo dos 6nus e bonus que decorrem da sorte bruta, mas nio
dos que sdo consequéncia da sorte de escolha. Ao ter como foco a responsabilizagio das
pessoas por suas escolhas, o igualitarismo da sorte é também uma resposta ao desafio de
Nozick, conforme apresentado na se¢do anterior, de que padrdes igualitirios ndo levam a
sério a responsabilidade individual. Isso porque a intuigdo fundamental do igualitarismo
da sorte é a de que pessoas que estdo em uma situagio pior na sociedade zdo atribuivel
razoavelmente a qualquer falha suas sio especialmente injustiadas.

G. A. Cohen (2011, cap. 1), por exemplo,10 apresenta o igualitarismo da sorte como
uma alternativa & métrica dos bens primdrios que resolveria uma suposta incoeréncia
entre as visdes de Rawls sobre a responsabilidade individual. De um lado, o uso da

? Werle (2014) oferece um argumento detalhado do tipo do tipo de perspectiva oferecida por Rawls frente
a critica de Sen.

10 Outros igualitaristas da sorte incluem Arneson (1989), Roemer (1993), Barry (2006), Rakowski (1991),
Van Parijs (1995). A escolha por explorar os argumentos de Cohen em detrimento do resto se deu, além do
espago, por ele ser um dos primeiros a formular as teses centrais ao grupo, sendo, portanto, um dos igualitaristas
da sorte mais influentes e por ele ter uma das defesas mais sofisticadas dessas ideais.
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métrica dos bens primdrios por Rawls assume que cidadios nio sio “portadores passivos
de desejos”, mas, pelo contririo, que eles “tém alguma participagio na formagio e cultivo
de seus fins dltimos e preferéncias” (1982, p. 369). Por outro lado, a critica rawlsiana
20 uso do mérito moral como critério distributivo se baseia na inseparabilidade entre a
responsabilidade individual pelo éxito e fatores externos — como capacidades e talentos
naturais, e suporte familiar — que influenciam o esforco que a pessoa estd disposta a
fazer na busca por seus fins (Rawls 1999, V. §48, p. 388).11 Ou seja, mesmo que se
queira considerar o esforgo como em parte meritério — isto ¢, o esforgo fruto da escolha
individual - como nio conseguimos separar as partes, fazemos melhor em ignorar o
esfor¢o como critério distributivo.

Diante disso, Cohen (2011, p. 13) se pergunta por que Rawls poderia defender ao
mesmo tempo (i) que a responsabilidade das pessoas por seus gostos faz com que elas
nunca devam ser atendidas em, digamos, seus gostos caros e (ii) que a sua responsabilidade
na busca por seus fins demonstrada por meio de seu esfor¢o nio deva ser recompensada.
Em outras palavras, a responsabilidade tem peso de afastar um beneficio para o indivi-
duo, mas nio de atrai-lo. De acordo com Cohen, o igualitarismo da sorte resolve essa
incoeréncia a0 adotar como propésito do igualitarismo a eliminagio de toda e qualquer
“desvantagem pela qual o sofredor nio pode ser julgado responsdvel” (2011, p. 13).
Cohen nio vé motivos para tratar a formagio de preferéncias e fins dltimos de um modo
diferente de qualquer outro aspecto da vida; o tnico critério de justica redistributiva é o
grau de responsabilizagio do agente.

Na visio de Cohen, “os igualitdrios da sorte buscam apresentar uma intuigio precisa
sobre a justi¢a distributiva” (2008, p. 300). Isso significa que o igualitarismo da sorte estd
interessado em desvelar o valor fundamental da justica distributiva, sem considerar se ele
¢ praticdvel por meio das instituigdes sociais; afinal, um principio normativo nio deixa
de ser vélido por ser impraticével. Tal tarefa, embora tenha valor tedrico, guarda, como
Cohen (2008, p. 300) mesmo admite, “uma grande diferenga” com o projeto rawlsiano.
Rawls, conforme tratamos na se¢do 1, busca uma base para a cooperagio social estével
entre cidadios concebidos como livres e iguais. Se temos este propdsito em mente, o
fato de o mérito moral ser inverificivel mesmo em circunstincias ideais ¢ uma objegdo
fatal para o seu uso como um principio do tipo que Rawls busca. Por ser inverificdvel, a
adogio do mérito moral como critério distributivo impediria que a concep¢io de justica
fosse publica, como requer Rawls (2005, II. §4.2, p. 81), e, portanto, que ela servisse
como parimetro compartilhado para adjudicar as reivindicagdes de justiga dos cidadios.
Assim, Rawls ndo discute o mérito a partir da chave da responsabilidade.

A responsabilidade dos cidaddos sobre seus fins estd, contudo, atrelada & questdo dos
gostos. Rawls afirma a responsabilidade nesses casos, mas concede que as pessoas podem
ser acometidas de “preferéncias € gostos incapacitantes € que tornam alguém incapaz
de cooperar normalmente na sociedade” (Rawls, 2005, V. §3.5, p. 218). Estes sdo casos

1 Sobrea importincia desse argumento para a histéria da filosofia, ver MacDonald e Lisboa (2023).
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considerados psicopatoldgicos, e devem ser tratados da mesma forma que as deficiéncias
do exemplo de Sen. Importante é que a possivel compensagio nestes casos nio se deve
ao fato de que preferéncias incapacitantes foram fruto da sorte bruta — assume-se que
cidaddos tém a capacidade de se responsabilizar por preferéncias —, “quer tenham ou nio
se constituido a partir de nossas escolhas” (Rawls, 2005, V. §3.5, p. 218). Em vez disso,
deve-se buscar restaurar as capacidades minimas para a cooperagio social, algo que pode
envolver, por exemplo, tratamento psicoldgico.

Essas ultimas considerages refletem um ponto mais geral sobre as razdes apropriadas
para as reivindicagdes de compensagio e redistribuigdo. Teéricos que se tem chamado
de igualitdrios relacionais, como Elizabeth Anderson (1999) e Samuel Scheffler (2003),
opdem-se ao igualitarismo da sorte ao se reaproximar da ideia de que a matéria da igual-
dade estd relacionada ao exercicio da cidadania. Para esses autores, a matéria da igualdade
¢, na verdade, ainda mais ampla: trata-se do “valor de as pessoas viverem juntas como
iguais” (ver Nath, 2020, p. 2). Portanto, para Anderson (1999), reivindicagbes de redistri-
bui¢io devem ter em vista a participagio em pé de igualdade na vida publica. Tomando
o exemplo da compensagio por certas deficiéncias, Anderson objeta que, segundo os
igualitdrios da sorte, “[a]s pessoas reivindicam os recursos da redistribui¢do igualitiria em
virtude de sua inferioridade em relagdo a outras, e nio em virtude de sua igualdade com
outras” (1999, p. 186), denotando falta de respeito com as pessoas portadoras de defici-
éncia. Petroni (2020) denuncia a concepgio punitivista de responsabilidade individual
dos igualitaristas da sorte, que se manifesta em um tipo de moralismo institucional. Isto
¢, atribui-se “as institui¢oes distributivas a fun¢io normativa de vigiar, avaliar e, quando
necessdrio, punir distributivamente o comportamento individual considerado moral-
mente inaceitdvel” (Petroni, 2020, p. 25). Como consequéncia, abre-se o flanco para o
desrespeito tanto para com os beneficidrios do esquema distributivo — os que merecem
compensagao apenas na medida em que sdo estigmatizados como inferiores —, quanto
para com os prejudicados, responsabilizados individualmente pelo seu comportamento
imprudente.

O objetivo da igualdade, de acordo com a autoraAnderson (1999), ndo é compensar
os sujeitos por sua sorte bruta, mas abolir a opressao, concretizando uma ordem social
em que as pessoas usufruam da igualdade em suas relagées — algo préximo ao defendido
por Rawls —, ainda que ele o faga a partir de uma teoria ideal. Ela, no entanto, se coloca
como critica do autor; especialmente do principio da diferenca, que ela considera muito
demandante. Para a autora, o principio da diferenca pode requerer sacrificios considera-
veis para as classes médias baixas, que nio gerariam diferengas importantes na justica de
uma determinada ordem social. Segundo a autora, a garantia de um conjunto de liber-
dades bdsicas tornaria mais dificil transformar desigualdade de renda em desigualdade
de status (Anderson, 1999, pp. 210-11). Além disso, Anderson (1999, p. 222) acredita
que o estabelecimento da igualdade democritica deve se dar por meio de reivindicagoes
de movimentos sociais igualitdrios, afastando-se da ideia rawlsiana de uma justiga para
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instituigoes.

Ainda que nio em didlogo com o tedrico critico Axel Honneth, é possivel afirmar
que Anderson se aproxima do autor; afinal, ele olhou, alguns anos antes, para os movi-
mentos sociais como agentes produtores de uma sociedade mais justa. Honneth propos
uma concepgio de justica a partir da ideia de reconhecimento, que ele fundamenta em
Hegel. Honneth, no entanto, foi criticado em seu préprio campo por nio reconhecer a
importincia da redistribuicio. Retomaremos as criticas de Honneth ao que ele chama
de paradigma da distribuigdo e a sua proposta de um paradigma do reconhecimento na
ultima se¢do do texto.

5. Redistribui¢io ou reconhecimento? A fungio da redistribuicio
para a justiga

Enquanto Rawls faz uma teoria ideal voltada as institui¢des, Honneth (1992) estd inte-
ressado em olhar para a justica a partir da agio social. Para ele, sdo os conflitos sociais,
mais especificamente as lutas por reconhecimento, que auxiliam na construgio de uma
gramdtica moral. A perspectiva de Honneth (1992) tem um viés sociol6gico forte, mas
se utiliza de um aparato filoséfico hegeliano (normativo) do reconhecimento para in-
terpretar € identificar tal gramética. O autor, assim, nio entrega uma teoria normativa
substancial da justica, mas uma gramdtica fundamentada nos valores da autonomia e da
autorrealizagio, cujos meios estdo no reconhecimento. E pelo reconhecimento intersub-
jetivo que uma pessoa constitui sua identidade. As lutas por reconhecimento resultam
das experiéncias de desrespeito que ocorrem pela falta de reconhecimento ou quando esse
¢ patoldgico. Nessa leitura, as lutas de negros por reconhecimento das tltimas décadas,
por exemplo, sio fundadas no desrespeito causado pelo racismo em diferentes esferas do
reconhecimento.

Os meios intersubjetivos do reconhecimento estio espalhados em trés esferas: a das
relagdes intimas, localizada na familia e nas relacées de amizade; a das relagoes juridicas,
que trata dos direitos, propriedades universais que caracterizam as pessoas e, por fim,
a esfera da comunidade de valores, em que as pessoas esperam ser reconhecidas pelo
desempenho de sua contribuigio 4 sociedade (Honneth, 1992, cap. 5). De acordo com
Honneth (1992, p. 187), na esfera juridica, o respeito advém da consideragio de uma
propriedade universal: a de ser uma pessoa e, na esfera da comunidade de valores, a
estima social se d4 pelas particularidades de cada pessoa, aquilo que ela, diferentemente
de outros, apresenta a sociedade.

Nancy Fraser, em um livro em coautoria com Honneth (Fraser & Honneth, 2003, p.
216), em que os dois discutem uma mudanga de paradigma da justi¢a da redistribuigdo
para o reconhecimento, argumenta que Honneth exagera o papel do reconhecimento
em sociedades capitalistas e ndo dd conta das questoes redistributivas. Seguindo uma
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critica anterior de Iris Young (1990, cap. 1) ao paradigma distributivista,'* ela vé também
um monismo em Rawls, que seria redutivista ao focar apenas na “justa redistribui¢do de
recursos e direitos” (Fraser & Honneth, 2003, p. 34).13 Para Fraser (Fraser & Jaeggi, 2018;
Fraser, 2022), assim como as opressdes que envolvem classe, aquelas que envolvem gé-
nero e raga sio inerentes ao capitalismo entendido como ordem social institucionalizada.
Fraser ndo nega a dimensio cultural do mercado capitalista, mas ndo acredita que ele seja
governado pela dinimica do reconhecimento. Para ela, hd dois tipos de injustiga: a m4
distribuigio e a falta de reconhecimento, as quais se d4o “de formas nas quais nenhuma
dessas injustigas ¢ um efeito indireto da outra, mas ambas sio primdrias e cooriginais”
(Fraser & Honneth, 2003, p. 19). Segundo Fraser, ¢ essa distingdo analitica que permite
perceber “as caracteristicas estruturais-institucionais subjacentes das sociedades capitalis-
tas com as quais a dominagio estd entrelagada e por meio das quais é organizada” (Fraser
& Jaeggi, 2018, p. 188).

Em seu debate com Honneth, Fraser argumenta, na sequéncia, que o autor, a0 nio
apresentar um fundamento normativo substancial, é incapaz de apontar quais demandas
por reconhecimento sio legitimas. Tal argumento, que contribui para uma inflexdo
na obra honnethiana (ver Bressiani, 2013), leva Fraser (Fraser & Honneth, 2003) a
oferecer algumas linhas sobre a fundamentagio normativa que ela vé como necessdria. A
paridade participativa proposta por Fraser retoma a importincia da cidadania. A justiga,
nessa perspectiva, requer “arranjos sociais que permitam todos os membros (adultos) da
sociedade a interagir uns com outros enquanto pares” (Fraser & Honneth, 2003, p. 36).
Para isso, duas condi¢es precisam ser observadas: a distribui¢do de recursos materiais
deve assegurar a independéncia e a voz dos participantes e os padrées institucionalizados
de valor cultural devem expressar o igual respeito e assegurar a igual oportunidade de
alcangar a estima social. Na visio de Honneth (Fraser & Honneth, 2003, p. 179), a
ideia de paridade participativa nio d4 conta da tarefa que a autora lhe atribui ao deixar
de explicar por que o direito  igual participagio na vida publica pressupde apenas as
dimensdes da economia e da cultura, mas nio as da socializagdo e do direito. Honneth
(Fraser & Honneth, 2003, pp. 178-80) considera a teoria de Rawls completa nesse sentido,
mas rejeita a busca por uma ideia compartilhada de justia por considerd-la inseparével
de uma concepgio de vida boa.

Em sua resposta a Fraser, Honneth afirma que as lutas redistributivas podem se dar
na esfera das relagdes juridicas, com a mobilizagio de direitos sociais, ou na esfera da
comunidade de valores, quando elas disputam a legitimidade da aplicagdo do principio
do desempenho, que liga a estima a0 quanto uma pessoa ¢ reconhecida por seu papel
na reprodugio social. Assim, o caso da diferenca salarial entre homens e mulheres, um

12 para um panorama da critica de Young e do debate que se seguiu, além de uma defesa da teoria de Rawls a
partir dessa discussdo, ver Piroli (2022).
ma andlise cuidadosa da leitura que Fraser faz de Rawls pode ser encontrada em Piroli . De acordo
By lise cuidadosa da leitura que Fraser faz de Rawls pod trada em Piroli (2021). De acord,
com a autora, além de a classificagdo de Rawls como um monista realizada por Fraser ndo ser apropriada, a
teoria de Fraser tem diversos pontos de contato com a justi¢a como equidade.
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conflito apresentado como distributivo por Fraser, pode ser melhor explicado pelo fato
de que trabalhos tipicamente femininos, caso do doméstico e do de cuidado, nem serem
tidos como zrabalho trabalho por causa de um “mecanismo cultural, [qual seja] a deni-
gra¢io (fundamentada de forma naturalista) das capacidades femininas de desempenho”
(conforme Honneth em, Fraser & Honneth, 2003, p. 153). Para Honneth, qualquer
disputa sobre a justi¢a ¢ melhor bem teorizada por meio do reconhecimento; nio exis-
tindo dois tipos de injustica. A redistribui¢do, nesse sentido, ¢ uma forma de aplacar o
desrespeito sofrido.

Na teoria de Rawls, ainda que o autor parta de um lugar muito diferente e que haja
diferengas importantes, hd uma compreensao que se repete na andlise da justia. Para
Rawls, os conflitos de direito também sio diferentes dos conflitos redistributivos e devem,
no caso da justi¢a como equidade, ser regulados pelo primeiro principio. J4 o principio
do desempenho seria regulado pelo segundo principio, e, conforme discutido na segio
1, a redistribui¢do de renda e riqueza serviria para fortalecer a posse de todos os bens
primérios. Ou seja, politicas publicas fundamentadas no principio da diferenga nunca
se dariam em razdo da prépria redistribuico. A distin¢do de Fraser entre monistas do
reconhecimento, caso de Honneth, e da redistribuigio, caso de Rawls, ¢, portanto, um
falso problema. O mérito da autora estaria, nesse caso, em apontar uma lacuna na teoria
de Honneth, que nio teria, até aquele momento, explicado o papel da redistribuigio. As
criticas de Fraser fizeram, contudo, com que Honneth visse em Rawls um oponente a ser
rebatido.

H34 duas criticas principais que Honneth oferece a Rawls: uma sobre o objeto da
justica e outra sobre a autoridade para realizar a distribui¢do. Rawls, que faleceu em 2002,
nio teve oportunidade de responder a Honneth, sendo possivel apenas pensar a partir de
sua teoria; o que faremos apds apresentar as criticas de Honneth. A primeira critica ao
paradigma distributivista assinalada por Honneth refere-se 3 pressuposigio da autonomia
que marca esta concepgio de justica. Para Honneth (Anderson & Honneth, 2009), a ideia
de que a autonomia depende da distribui¢io de bens na sociedade pressupée um interesse
comum nos mejos necessdrios para se buscar planos de vida livremente escolhidos, como
se alguns bens dessem conta da diversidade de planos. E esse tipo de critica que Rawls
havia respondido com a consideragio de que a concepgio de pessoa, em sua teoria, ¢
politica. A segunda parte dessa critica de Honneth ¢, no entanto, mais significativa. Para
ele, a concepgio de autonomia de Rawls apaga a dimenséo da vulnerabilidade humana,
qual seja, que a autonomia se constréi nas relages intersubjetivas. Assim, a discussio
sobre justica no paradigma distributivista depende, na leitura de Honneth, quase que
exclusivamente do que deve contar como bens a serem distribuidos.

A segunda critica, por sua vez, trata do papel do Estado. De acordo com Honneth
(2009, p. 357), na légica distributivista, o Estado ¢ o tinico ente com autoridade para
realizar a distribui¢do com objetivos de maior justi¢a social. Se o desenvolvimento da
autonomia e, portanto, da justica, passa a nio estar centrado na distribui¢do de determi-
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nados bens, o Estado deixa, na visio do autor, de ser o protagonista em questdes de justica.
O reconhecimento préprio 4 esfera das relagdes pessoais e aquele préprio 4 esfera do
trabalho contam com principios normativos que nio podem ser satisfeitos a todo tempo
pela agio estatal (Honneth 2009, p. 357). Certamente o Estado continua tendo papel
relevante ao intervir no reconhecimento alterando as relagdes jurl’dicas; o0 que ocorre “a0
modificar a abrangéncia dos direitos subjetivos, incluir novos grupos sociais ou declarar
realidades modificadas como circunstincias juridicamente relevantes” (Honneth, 2009,
pp- 357-58). No entantomas, para Honneth, o Estado passa a dividir o palco com a
sociedade.

Nio hd que se negar que Honneth propde uma mudanga importante com sua teoria
do reconhecimento e que o papel desempenhado pelas relagdes intersubjetivas vai além
do que aquele proposto por Rawls, assim como que a sociedade civil ganha importincia
frente ao Estado em seus escritos. Ainda assim, para entendermos o ponto central do
desacordo e avangar na compreensio do papel da redistribuigio para a justiga, vale olhar
novamente para a teoria de Rawls, em especial parao bem primdrio mais importante,
o autorrespeito,14 e o que ele considera como estrutura bésica da sociedade, onde deve
ocorrer a redistribui¢io.

Rawls mesmo denomina sua teoria como distributiva e ¢ esse aspecto da questio da
justica uma de suas maiores contribuigdes ao debate. No entanto, conforme explicado
na segdo 1, a maior parte dos bens primdrios nio deve ser distribuida; a excegio ¢ a renda
e a riqueza que geram desigualdade e podem dificultar a cooperagio entre cidaddos.
Oportunidades, por sua vez, devem se dar em condig¢des equitativas e, apesar de alguns
cargos terem melhor remuneragio, essa desigualdade ¢ um incentivo para a produgio
de uma cooperagio social melhor e nio deve ser o foco da redistribuigio. J4 direitos e
liberdades sio garantidos em um sistema igual a todos, conforme estabelece o primeiro
principio, e, por terem prioridade lexical, ndo podem ser convertidos em renda. Por fim,
também as bases sociais do autorrespeito, o bem primdrio mais importante de acordo
com Rawls, ndo funciona na légica da distribui¢do, mas do reconhecimento®® pelos
outros dos planos de vida individuais.

As bases sociais do autorrespeito visam proporcionar aos cidadios o sentimento de
que eles possuem valor enquanto pessoas, sio capazes de exercer seus poderes morais e
avancar seus objetivos e fins com autoconfianca (Rawls, 2005, VIIL §4, p. 365). Isso
significa que essas bases dependem da estrutura e do contetido das institui¢des justas assim
como de caracterfsticas da cultura politica publica, como o reconhecimento e a aceitagio
publicos dos principios de justica (Rawls, 2005, V. §3.3, p. 213). Assim, para Rawls,

14 Apesar de Honneth colocar o ponto a partir do conceito de autonomia, essa ideia ndo desempenha, na obra
de Rawls, o tipo de fun¢do que Honneth deseja discutir. Na obra Rawls (2005, IL. §6.1, p. 92), a autonomia é
pensada no modelo politico do autogoverno. Por isso, nos ateremos a como Rawls pensa o autorrespeito, que
traz aspectos das relagGes interpessoais.

15 Rawls faz uso do termo recognition, mas, diferentemente de Honneth, para ele, a palavra ndo é um conceito
filoséfico.
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as bases sociais do autorrespeito dependem da justica da estrutura bdsica, ndo ficando
restritas ao papel do Estado, mas das institui¢6es sociais, que, conforme mencionado,
incluem a constituigio politica e as formas reconhecidas de propriedade, mas, também,
a estrutura econdmica e a familia. O Estado, portanto, ndo possui papel exclusivo na
implementacio da justica, ainda que retenha maior importincia para Rawls que para
Honneth e que o segundo pense ainda em outros 4mbitos da justiga; principalmente
aqueles ligados 4 estima social.

Hi4, ainda, certa intersubjetividade na acepg¢io rawlsiana de autorrespeito, mas ela é
mais fraca que a de Honneth e ndo se presta a explicar as lutas sociais. Em Uma Teoria,
Rawls afirma que uma das circunstincias que embasam o autorrespeito ¢ a crenga de
que “nossos atos [sio] admirados [appreciated] e confirmados por outros, que também
sdo estimados e com os quais apreciamos nos associar” (Rawls, 1999, §67, p. 544).
Essa concepgio das relagdes intersubjetivas na sua relagio com o autorrespeito pode ser
suficiente para que Rawls exponha sua teoria da justica, que ¢ voltada as instituigdes,
mas ¢ insuficiente para mostrar como a cidadania é exercida mesmo em uma sociedade
bem ordenada, caso ela seja entendida como dindmica, em lugar de estitica. Em uma
situagdo de justica, a politica e as mudangas sociais nio ficariam congeladas, podendo
gerar lutas por reconhecimento. A compreensio de Rawls das relagdes intersubjetivas
como secunddrias para a constitui¢do do autorrespeito o impede de explicar as origens
dessas lutas e, assim, ¢ provével que sua teoria tenha dificuldades em julgar a legitimidade
das reivindicagtes dos cidadios (o que Rawls mesmo se propée a fazer), porque nem
todas as lutas seriam direcionadas ao que ele concebe como estrutura bésica da sociedade.
Parece que, para Rawls, a falta de autorrespeito, em alguns casos, nio aparece como
gerando demandas por justica, porque embora se possa reivindicar as bases sociais do
autorrespeito, o autorrespeito em si ¢ teorizado como essencialmente nio politico.

Ainda que a critica de Honneth exagere o papel do Estado na concepgio rawlsiana,
ele acerta o alvo ao indicar que a justica como equidade falha em explicar a importincia
das relagdes intersubjetivas para a justica. A redistribui¢do de recursos, contudo, mantém
seu papel na construcio da justi¢a, ndo como valor em si, mas como necessdria paraa
preservagio de relagdes igualitdrias.

6. Conclusio

Este texto estd ancorado em trés discussdes centrais sobre distribuicio e justiga. A primeira
versa sobre se a redistribui¢do deve fazer parte de uma ideia de justica. A segunda assume
que aredistribui¢io estd intrinsecamente relacionada 4 justiga e pergunta sobre aquilo que
deve ser equalizado e sobre as razdes da redistribuicio. A tltima tematiza a distingdo entre
paradigmas da distribui¢io e do reconhecimento e a alegada superagio do primeiro pelo
segundo. As trés questdes fizeram parte de importantes debates comegando em meados
do século XX e estdo conectadas pela obra de um autor, John Rawls. Isso evidencia a
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enorme influéncia da justica como equidade no debate contemporineo. A perspectiva
por nés compartilhada com diferentes autores e autoras, de Rawls a Fraser, é a de que a
justica, em sociedades democriticas, estd diretamente conectada com a possibilidade do
exercicio da cidadania. E esta compreensio de que a concepgio de justiga distributiva de
Rawls estd vinculada a um ideal mais profundo de igualdade democritica que nos fornece
uma chave interpretativa que contribui para compreensio do debate sobre redistribui¢io
como integrado.

Primeiro, contrastamos o ideal rawlsiano de cidadania, que considera o cidadio como
pessoa dotada dos dois poderes morais necessdrios para a cooperagio equitativa, com
a concepgio de pessoa empobrecida de Nozick. Ao focar exclusivamente nos direitos
morais individuais entendidos como restri¢des absolutas a certos tipos de a¢do, Nozick
ignora as condigdes sociais para que a autonomia de cidaddos possa florescer. Como sua
teoria chancela a acumulagio ilimitada de recursos por parte de individuos e acarreta a
completa alienabilidade tanto de recursos quanto de direitos, sua concepgio de pessoa &,
no mdximo, a de alguém livre para realizar trocas no mercado, mas nio para o exercicio
pleno da cidadania.

Segundo, mostramos que, embora as criticas de Sen tenham contribuido para a
elaboragio e explicitagio das bases morais da teoria de Rawls, este nio pretendia com a
ideia de bens primdrios oferecer uma resposta exaustiva a questio “O que distribuir?”. Se
tal nogio for adequada para especificar as principais necessidades de cidadios enquanto
cidadios, isso jd é suficiente para os propdsitos de Rawls. Similarmente, apontamos a
diferenca entre o projeto intelectual dos igualitdrios da sorte e o projeto intelectual de
Rawls. Enquanto os primeiros tém como objetivo refinar uma intuigio fundamental
sobre justica distributiva, Rawls visa a estabelecer um ideal integrado de sociedade em que
a redistribui¢do tem um papel essencial, mas nio exclusivo. Essa leitura aproximou, em
parte, o projeto rawlsiano da corrente opostaao igualitarismo dasorte que se tem chamado
igualitarismo de relagdo, cuja principal tese é a preponderdncia do valor conferido ao
status de igualdade nas relages sociais.

Terceiro, reforgamos a importincia de discussdes sobre a justiga considerarem as rela-
coes intersubjetivas, pois essas s3o essenciais para entender a constitui¢cdo da autonomia
dos individuos e as lutas sociais. Defendemos, contudo, que o debate que estrutura
esse problema parte de uma premissa falsa: a de que existiriam dois paradigmas, um da
distribui¢io e outro do reconhecimento. Como enfatizado no restante do texto, Rawls,
que seria o principal autor do primeiro paradigma, prop6s que a redistribui¢do nio fosse
o caso central da justi¢a, mas um meio para construir uma sociedade justa, em que todos
possam exercer sua cidadania de forma livre e igual.

O capitulo faz uma reconstrugio dos principais problemas filoséficos ligados 4 dis-
tribui¢io desde o fim da segunda guerra mundial a partir de uma chave especifica de
leitura que nio apenas serve de fio condutor, mas que representa aquilo que possui maior
relevincia pritica para as democracias contemporineas, a saber, o reforco dos valores
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democriticos.
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As licdes de Adam Smith e John Stuart Mill que nio
foram aprendidas pela Economia Neoclassica

Nara Reral

1. Introdugio

De oikonomia até economia, a definigdo da ciéncia que lida com os assuntos dos individuos
na sociedade no que se relaciona ao dinheiro, ao comércio, aos servigos, 4 produgio e
a0 mercado, acompanhou as transformagdes pelas quais a sociedade passou ao longo
do tempo. Quando Adam Smith sistematizou a economia na sua Rigueza das Nagdes,
nunca perdeu de vista o comportamento ético € a influéncia das emogdes nas interagdes
sociais que descreveu em sua Teoria dos Sentimentos Morais. De sua parte, John Stuart
Mill foi quem atribuiu o status de ciéncia 4 economia, estando, no entanto, consciente de
que a natureza humana ¢ capaz de causar distdrbios nos modelos matemdticos. Ambos
os filésofos sdo os pilares da economia, uma ciéncia engajada em explicar o fendmeno da
riqueza, suas leis, suas causas e as a¢des do individuo que lida com ela. Nunca conceberam
a economia como uma ciéncia dissociada da sociedade e dos individuos que a comp&em,
considerando as fraquezas e desejos envolvidos na busca da riqueza. Foi a partir de Smith
e Mill que a economia tomou forma e foi pensada pelos economistas neocldssicos.

Carl Menger (1840-1921), fundador da Escola Austrfaca de Economia, relacionou
as atividades em assuntos econémicos com aquelas realizadas por um “homem economi-
zador”. William Jevons (1835-1888) e Alfred Marshall (1842-1924) argumentaram que
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Pontes, A. N.; Neiva, A. (ed.) Ensaios de Filosofia da Economia.
Florianépolis: NEL/UFSC, 2025, pp. 145-167.
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a psicologia era necessdria para entender os fendmenos econémicos. Além disso, como a
economia se torna uma questio de cdlculo rigoroso, ela se refere a um cdlculo de prazer
e dor. Na visio econémica de Marshall, o bem-estar estd relacionado 4 capacidade de
satisfazer os desejos de um individuo no que tange 4 aquisicdo de bens.

Lionel Robbins (1898-1984) criticou a visdo materialista de Marshall, argumen-
tando que ela nio engloba o bem-estar nio-material. Existem atividades econdmicas
que aumentam a riqueza, mas nio necessariamente o bem-estar do individuo - como,
por exemplo, uma pega de teatro, que vende ingressos, tem o pagamento dos insumos e
dos atores — 0 qual ¢ um conceito abstrato e subjetivo nio passivel de ser medido. Além
disso, para Robbins, a defini¢do baseada no bem-estar material implica uma concepgio
classificatéria, pois estd relacionada ao comportamento humano diretamente ligado a
busca do bem-estar material, deixando outros tipos de busca 4 margem do escopo das
investigagbes da ciéncia econdmica. Robbins estava preocupado em prover 4 economia
uma defini¢do analitica, focando a atengdo no comportamento humano ligado 4 escassez.
Sua definigdo reflete uma economia que estava se tornando mais especifica e técnica
“quando os métodos matemdticos — incluindo a abordagem axiomdtica — eram muito
mais difundidos, essa defini¢do tornou-se amplamente aceita” (Backhouse & Medema,
2009, p. 226),% influenciando também o pensamento econdmico atual. Assim como
John Stuart Mill, Lionel Robbins estava preocupado em aplicar uma abordagem cien-
tifica A economia que estivesse de acordo com o novo contexto econdmico do século
XX.

A consequéncia da nova descri¢do da economia foi a de fornecer evidéncias para a sua
caracterizagdo como uma ciéncia positiva. Agora, 0 comportamento da pessoa econd-
mica passou a ser considerado dentro dos limites da racionalidade e os modelos passaram
a ser impostos na andlise econémica. A suposta natureza racional do homem econé-
mico de Stuart Mill passou a ser tomada como real nas previses. John Neville Keynes
(1852-1942) considerou Mill como quem definitivamente formulou os principios do
método econdémico como abstrato-dedutivos, tornando-a positiva e nio normativa e ética.
Milton Friedman (1912-2006) concordou com Keynes, afirmando que, como ciéncia
positiva, a economia lida com o que é e nio com o que deveria ser. Isso significa que ¢
uma ciéncia independente de qualquer tipo de posigdo ética ou julgamento normativo.
Para ele, a economia ¢ uma ciéncia objetiva como a fisica.

O objetivo de uma economia positiva ¢ desenvolver uma teoria ou hipétese para expli-
car o fendmeno ainda nio observado. Ela é composta por uma “linguagem” com o intuito
de organizar o material empirico para fornecer um método de raciocinio sistemdtico e
organizado, ou seja, através da ldgica formal e de consideragdes factuais, caso as categorias
consideradas sejam suficientes para explicar o problema. A hipétese é considerada impor-
tante se ela abstrai os elementos comuns e cruciais da massa das circunstincias complexas

2 “when mathematical methods — including the axiomatic approach — where much more pervasive, this
definition had become widely accepted”. Todas as tradugdes das citagbes sio de minha autoria.
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e permite que sejam feitos pressupostos vilidos baseadas nela (Friedman, 1953). O ponto
crucial nio ¢ se os pressupostos de uma teoria sio descritivamente realistas, pois eles
nunca o sio — porque especificam as circunstincias na qual a teoria ¢ vilida e nio as
determina, mas sim se s3o boas aproximagdes para a proposta em mios (Friedman, 1953).
Resumindo, a economia positiva assume em seus modelos queo homo oeconomicus se
comporta racionalmente, ¢ bem-informado e busca maximizar seus retornos através de
seu autointeresse ou egoismo. Estas sdo as circunstancias especiﬁcas que a ciéncia levaem
consideragio em seus pressupostos, o que no tem nada a ver com o individuo real que
vive em interagdo social. A visdo racionalista deve ser utilizada como um instrumento de
andlise das tendéncias da massa de fendmenos e ndo se basear em premissas do comporta-
mento individual ou real. Dessa forma, a economia neocldssica tomou de forma parcial
os ensinamentos de Adam Smith e Stuart Mill, considerando somente aquilo que daria
suporte aos seus pressupostos, como serd discutido nos capitulos que se seguem.

2. A teoria neoclissica e o problema do egoismo e do autointeresse
em Adam Smith

Desde o século XIX, Adam Smith (1723-1790) é considerado como o economista que
pregou e defendeu em sua obra seminal 4 Rigueza das Nagdes o egoismo e o autointeresse
nas agoes do individuo® em seus negdcios econémicos. Esse argumento teve inicio com a
Umschwungstheorie, teoria dos economistas alemies de que havia uma incongruéncia no
pensamento do filésofo.

A Umschwungstheorie afirma que hd uma inconsisténcia moral entre as duas obras
de Smith, alegando que na Teoria dos Sentimentos Morais o autor coloca a natureza
humana tendo como base a simpatia e na Rigueza das Nagies defende o egoismo e au-
tointeresse como necessirios para o enriquecimento de uma nagio. Tal inconsisténcia
ficou conhecida como “Das Adam Smith Problem”, o qual foi levantado pela Escola
Histérica Alemi (German Historical School) em uma época de hostilidade intelectual
a doutrina do laissez-faire. A Alemanha estava sendo unificada em um estado central
sob um mundo onde a Gri-Bretanha exercia dominio sobre o comércio e manufatura e
sua politica econdmica era considerada prejudicial para a economia protecionista alema
(Montes, 2003). A discussdo sobre a inconsisténcia das duas obras de Smith tornou-se
acalorada e motivo de argumentos tanto a favor, quanto contra entre os pensadores
alemies. Finalmente, os editores da obra Teoria dos Sentimentos Morais, argumentaram
que o “Das Adam Smith Problem” ¢, na realidade, um pseudoproblema baseado na igno-
rincia e no erro de entendimento. Para eles, nio hd uma contradi¢io ética de Smith em
ambos os livros, uma vez que, na Rigueza das Nagoes o objetivo é a atividade econdmica

% Com o intuito de ndo fazer suposigdes sobre género, este artigo adota o seguinte critério: o uso do artigo

« » « »

0” quando do uso da palavra individuo e do artigo “a” quando do uso da palavra pessoa.
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diretamente relacionada ao autointeresse, enquanto a Teoria dos Sentimentos Morais se
refere 3 conduta humana na sociedade.

Toda a controvérsia teve origem na jé muito comentada passagem da Rigueza das
Nagoes, onde Smith afirma: “Nio ¢ da benevoléncia do agougueiro, do cervejeiro ou do
padeiro que esperamos o nosso jantar, mas da consideragio que eles tém pelo seu préprio
interesse. Dirigimo-nos nio 4 sua humanidade, mas i sua a autoestima’ [amor-praprio,
egoismo] e nunca lhes falamos das nossas proprias necessidacdes, mas das vantagens que
advirdo para eles” (Smith, vol. I, 1983, p. 71, itdlicos adicionados). Tomando-se os
argumentos das correntes a favor e contra a alegada contradigio do discurso smithiano
sintetizada no excerto em questio, pode-se constatar que a discussio se concentrou na
negagio da triade “benevoléncia, humanidade e necessidade” em favor da triade “interesse,
egofsmo e vantagem”, considerando-se como opostos benevoléncia/interesse, humani-
dade/egoismo e necessidade/vantagem. Utilizando de uma nova abordagem, este texto
analisa com mais atengio os termos dessas triades, objetivando demonstrar que Smith
nunca foi incongruente em seus escritos, mas ao contrdrio, estritamente dentro de sua
ética e da coeréncia interna de seu pensamento.

Vamos iniciar a argumentagio pela triade benevoléncia / humanidade / necessidade,
onde “benevoléncia” parece ser a palavra-chave pelo fato de “humanidade” e “necessidade”
estarem contidas nela: a pessoa benevolente tem uma relagio de humanidade 4 necessidade
do outro por possuir as qualidades de ser gentil/preocupar-se com os outros, prestativo
e generoso.s A palavra inglesa benevolence é derivada do francés antigo benivolence que,
por sua vez, originou-se da palavra latina benevolentia, quando o participio presente de
velle (desejo)6 foi tirado de bene + volantem (nominativo volens). Benevoléncia significa
o desejo de fazer o bem. Vale notar que ¢é diferente da palavra “beneficéncia”, derivada
do latim beneficentia (bondade e generosidade), ou seja, de bene + facere, significando
fazer obem a alguém.7 Beneficéncia estd ligada 2 caridade® Portanto, benevoléncia esta
diretamente relacionada ao desejo de fazer o bem, enquanto beneficéncia é relacionada as
virtudes da bondade e generosidade. Por serem virtudes, nio dependem do desejo pessoal,
mas sim de se fazer o bem por ser a coisa certa a ser feita. No entendimento de Adam Smith,
“a virtude € a exceléncia, algo incomumente grande e belo, que se eleva muito acima do
que ¢ vulgar e comum” e que denota “a superioridade sobre as mais ingoverndveis paixoes

A €€

* Apesar de o termo em inglés “self-love” estar traduzido na obra como autoestima (amor-préprio), na frase
em questdo a palavra “egoismo” ¢ de consenso na academia como sendo a que melhor indica o sentido desejado
por Smith.

5 Ver hetp://www.oxforddictionaires.com/definition/learner/benevolence. Fago uso de diciondrio da
lingua inglesa por coeréncia ao idioma do autor.

¢ Conf. http://www.etymonline.com/index.php?allowed_in_frane=0&search=benevolence.

7 Conf. http://www.oxforddictionaires.com/definition/english/beneficent?q=beneficence#beneficent_

8 Beneficent, 1610, “fazer o bem, ser caridoso” provavelmente ser beneficente nos moldes de ser magnificente,
conf. http://etymonline.com/index.php?term=beneficent&allowed_in_frame=0.


http://www.oxforddictionaires.com/definition/learner/benevolence
http://www.etymonline.com/index.php?allowed_in_frane=0&search=benevolence.
http://www.oxforddictionaires.com/definition/english/beneficent?q=beneficence#beneficent_5
http://www.oxforddictionaires.com/definition/english/beneficent?q=beneficence#beneficent_5
http://etymonline.com/index.php?term=beneficent&allowed_in_frame=0
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da natureza humana” (Smith, 1982, p. 91).9 Portanto, benevoléncia é um ato do livre
desejo de se fazer algo em beneficio a uma determinada pessoa, enquanto beneficéncia
estd relacionada 4 exceléncia do comportamento humano em relagio 4 humanidade como
um todo, que ocorre nio por desejo, mas por dever.

No entanto, Smith reconhece que “nio é o poder suave da humanidade, nio é a fraca
centelha de benevoléncia que a Natureza acendeu no coragio humano, que por sua vez é
capaz de neutralizar os mais fortes impulsos do amor-préprio (egoismo)” (Smith 1982,
p- 203).10 Isso nos leva 4 outra triade, interesse/egoismo/vantagem, onde egoismo ¢ a
palavra-chave. Definida como o instinto pelo qual as a¢oes do individuo estdo direta-
mente relacionadas & promogio do préprio bem ou bem-estar, especialmente a uma
consideragio excessiva a uma vantagem pessoal.11 Como palavra-chave, contém as duas
outras, interesse e vantagem. Todos os esfor¢os de uma pessoa egofsta sio focados em
seu proprio interesse, objetivando sempre a maior vantagem pessoal. Smith entende a
sociedade como uma uniio de pessoas, cuja prosperidade do todo depende do interesse
de cada um na prosperidade do seu préprio negécio ou trabalho. “Ele também tem
consciéncia de que seu préprio interesse estd ligado 4 prosperidade da sociedade e que a
felicidade, talvez a preservagio de sua existéncia, depende dessa preservagzio”.12 Redman
(1997, p. 213) explica que o “interesse préprio surge como um principio explicativo,
como a gravitagio no sistema de Newton. A ideia do interesse préprio como gravitagio
oral, a propdsito, nio se originou com Smith, mas foi amplamente difundida em sua
épocat”.13

Para Smith, a sociedade econdmica tem como caracteristica uma certa propensio a
trocas de todos os tipos, quer sejam por permuta, escambo ou de uma coisa por outra,
como o dinheiro em troca de um bem ou servico. Dessa forma, toda a sociedade acaba
sendo beneficiada, inclusive a camada da base da pirimide social, como os mendigos
que se beneficiam da benevoléncia de outros (daqueles que desejam fazer o bem a um
individuo particular) ao receber uma esmola e utilizar o dinheiro para trocar por um
alimento, por exemplo. Ou quando recebem uma pega de roupa que podem tanto utilizar
por si mesmos ou trocd-la por outra coisa com outro mendigo. “Assim, todo homem vive
de trocas, ou se torna, de certa forma, um comerciante, e a prépria sociedade se torna o
que é propriamente uma sociedade comercial” (Smith 1981, Livro I, p. 98)."* A troca

? “virtue is excellence, something uncommonly great and beautiful, which rises far above what is vulgar

and ordinary [...] superiority over the most ungovernable passions of human nature”.

10 “jtis not the soft power of humanity, it is not the feeble spark of benevolence which Nature has lighted
up in the human heart, which is in turn capable of counteracting the strongest impulses of self-love”.

1 Conf. http://dictionary.reference.com/browse/self-love.

12 “e is sensible too that his own interest is connected with the prosperity of society, and that the happiness,
perhaps the preservation of his existence, depends upon its preservation”.

13 “selfinterest emerges as an explanatory principle like gravitation in Newton’s system. The idea of
self-interest as oral gravitation, by the way, did not originate with Smith, but was widespread in his time”.

14 “Every man thus lives by exchanging, or becomes in some measure a merchant, and the society itself grows
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estd na base da sociedade de mercado e se fundamenta em um excedente. Reportando
a0 excerto sobre o jantar nio ser uma benevoléncia do agougueiro, cervejeiro e padeiro,
cada um deles produz mais do que poderia consumir e se dedica a vender (trocar produto
por dinheiro) o excedente a outros que necessitem de seu produto. O ganho com a
venda, por sua vez, ¢ utilizado para a aquisi¢do de outros bens e servigos que o vendedor
necessita. Para Smith, é esse giro comercial de trocas que leva a sociedade de mercado a
prosperar. Por outro lado, Smith reconhece que o egofsmo ¢ uma caracteristica inerente
a0 ser humano, mesmo que seja infimo, pois cada um “é mais apto a cuidar de si mesmo
do que de qualquer outra pessoa, e ¢ adequado e correto que seja assim. Todo homem,
portanto, estd muito mais profundamente interessado no que diz respeito a si mesmo do
que no que diz respeito a qualquer outro homem” (Smith, 1982, p. 123).5

Vamos entender a afirmagio de Smith sobre o egoismo a partir do arcabougo emo-
cional que cada pessoa carrega em seu construto como ser humano. Cada emogio tem
uma fung¢io na condugio da vida e do comportamento, desde que seja dentro dos niveis
necessdrios para tal fim. Assim, um egofsmo na medida correta tem a fungio de preserva-
¢do da vida, quando o individuo busca alimentar a si, estar ele mesmo seguro ou manter
a si mesmo sauddvel. A mesma coisa ocorre no caso da dor da fome que o faz envidar
todos os esfor¢os para que a sua fome seja saciada, uma ag¢io que tem a si mesmo como
objeto, portanto, egoista e de interesse préprio. Quando a pessoa deixa de se alimentar
para alimentar outra, a agdo passa a ser benevolente por nio ter mais ela mesma como
objeto. Por esta razdo um certo nivel de egoismo pode ser esperado na sociedade, o qual
pode ser positivo para seu desenvolvimento e prosperidade. “O [individuo] também tem
consciéncia de que seu préprio interesse estd ligado a prosperidade da sociedade e que
a felicidade, talvez a preservagio de sua existéncia, dependa dessa preservagio” (Smith,
1982, p. 159).1¢

A sociedade ideal, ensina Smith, seria aquela em que as relagGes entre pessoas fossem
baseadas no amor, gratiddo, amizade e estima, objetivando o bem do corpo social como
um todo. As atitudes benevolentes seriam uma constante, uma vez que partiriam do desejo
de fazer o bem ao outro. Da mesma forma, seriam praticadas a¢des beneficentes, feitas
a partir do dever em relagio i coletividade. No entanto, a vida em sociedade ¢ possivel
através da unido de seus membros por um senso de uzilidade, ou seja, na forma em que
cada pessoa pode ser til a outra objetivando atingir um resultado que beneficie a ambas
no atendimento das necessidades matuas. Esta seria a sociedade real possivel, na qual cada
membro objetiva sua prépria felicidade sem negligenciar a do outro ou outros.

to be what is properly a commercial society”.

15 “he is fitter to take care of himself than of any other person, it is fit and right that it should be so. Every
man, therefore, is much more deeply interested in whatever immediately concerns himself, that what concerns
any other man”.

16 s sensible too that his own interest is connected with the prosperity of society, and that the happiness,

perhaps the preservation of his existence, depends upon its preservation”.
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Mas, embora a assisténcia necessdria nio seja oferecida por motivos tio generosos e
desinteressados, embora entre os diferentes membros da sociedade nio haja amor e
afeigio matuos, a sociedade, embora menos feliz e agraddvel, ndo serd necessaria-
mente dissolvida. A sociedade pode subsistir entre diferentes homens, como entre
diferentes comerciantes, a partir de um senso de utilidade, sem qualquer amor ou
afei¢do mutuos; e embora nenhum homem nela deva qualquer obrigagio, ou esteja
ligado em gratiddo a qualquer outro, ela ainda pode ser mantida por uma troca
mercendria de bons oficios de acordo com uma avaliagio acordada. (Smith, 1982,
p- 157, itdlicos adicionados)"”

A natureza humana tende a primeiro dedicar amor, atengio e cuidado as pessoas
préximas, tanto familiares como amigos, para os quais se pratica agGes benevolentes. A
solugio encontrada pela sociedade de mercado para manter algum tipo de “liga” entre
seus membros € a relagio de utilitarismo entre eles, quando o autointeresse de um (ou
egofsmo) faz com o que se atenda as necessidades do outro e de si mesmo através de
relagbes mercendrias, quando produtos e servigos sio medidos por pregos e mediados
por dinheiro.

A palavra mercendrio é central para demonstrar que Adam Smith néo foi incoerente
em suas obras, bem como para o argumento de que a economia neocldssica desconside-
rou esse fato no intuito de afirmar o egoismo como natural, inerente e até necessirio a
atividade econdmica. Mercenary nalingua inglesa tem sua origem do latim mercennarius,
significando trabalho por pagamento. Refere-se a antiga palavra merced(i)narius, a qual
¢ equivalente a mercedin- que, por sua vez, se originou da palavra mercedo derivada de
mercés, que veio de merced, que signiﬁca pagamento.18 Uma pessoa mercendria é moti-
vada pelo ganho pessoal,19 cuja relagio de interesse estd estritamente ligada 4 atividade
comercial e servigos. Portanto, nio tem nada a ver com benevoléncia; lembrando que
esta envolve uma agio livre em direcdo ao outro. No caso de uma relagdo mercendria,
no sentido smithiano como visto na citagio acima, trata-se de uma relagio que envolve
um interesse mutuo entre ambas as pessoas envolvidas, portanto em uma dire¢io dupla.
“Dé-me o que eu quero e vocé terd o que quer, € o significado de toda oferta desse tipo; e ¢
dessa maneira que obtemos uns dos outros a maior parte dos servigos de que precisamos”
(Smith, 1983, p. 90).* Dessa forma, nio h4 razio para se apelar i benevoléncia do
agougueiro, do cervejeiro e do padeiro para obter o nosso jantar, a menos que sejamos

17 «Bue though the necessary assistance should not be afforded from such generous and disinterested motives,
though among the different members of the society there should be no mutual love and affection, the society,
though less happy and agreeable, will not necessarily be dissolved. Society may subsist among different men, as
among different merchants, from a sense of its utility, without any mutual love or

18 Ver http://dictionary.reference.com/browse/mercenary?s=t.

Yt http://www.oxforddictionaries.com/definition/english/mercenary.

20 «Give me that which I want, and you shall have this which you want, is the meaning of every such offer;
and it is in this manner that we obtain from one another the far greater part of those offices which we stand in
need of”.



152 Nara Rela

mendigos, os quais estdo sujeitos a troca livre entre doador e recebedor. No caso da
situagdo citada por Smith, hd uma troca de algo que alguém possua por algo que seja de
interesse do outro. Como Smith fala de troca mercendria, trata-se de uma relagio que
envolve o pagamento, quando se oferece dinheiro em troca dos produtos necessérios para
o jantar. Como poderia ser diferente em uma sociedade de mercado, que nio é regida
por lagos afetivos?

No entanto, ao afirmar as trocas mercendrias como inerentes a sociedade possivel,
Smith nio perdeu de vista que seus membros deveriam conduzir suas agdes dentro
dos preceitos éticos. Assim, Smith delineou como seria o comportamento da pessoa
que lida com os assuntos econdémicos objetivando a riqueza; seria o homo oeconomicus
smithiano (Rela, 2021), muito embora o filésofo nunca o tenha identificado dessa forma.
Ironicamente, foi exatamente na sua obra ética Teoria dos Sentimentos Morais, totalmente
negligenciada pela economia neocldssica, que ele descreveu o seu homo oeconomicus.

1. Ele deve ser modesto e simples e se distinguir por agdes virtuosas. "A mais perfeita
modéstia e simplicidade, aliadas a tanta negligéncia quanto for consistente com o
respeito devido 4 companhia, devem ser as principais caracteristicas do comporta-
mento de um homem privado. Se alguma vez ele espera se distinguir, deve ser por
virtudes mais importantes” (Smith, 1982, p. 123).21

2. Além disso, suas despesas devem ser cobertas pelo trabalho de seu corpo e devem
ser cobertas por atividades mais importantes de sua mente. Smith aponta como
isso deve ser feito, ou seja, “ele deve adquirir um conhecimento superior em sua
profissio e uma industria superior no exercicio dela” (Smith, 1982, p. 124).%
Essa recomendagio pode ser cumprida porque a divisdo do trabalho permite a
especializagio e o surgimento de talentos (Morgan, 2006; Grampp, 1948).

3. Em seu trabalho, ele deve ser paciente, resoluto no perigo e firme na angustia.
“Esses talentos ele deve trazer 4 vista do publico, pela dificuldade, importincia e,
20 mesmo tempo, bom senso de seus empreendimentos, e pela aplicagio severa
e implacdvel com que os persegue” (Smith, 1982, p. 124).23 E necessirio que os
outros membros da sociedade julguem suas virtudes por si mesmos; o que lhe trard
reputagio em seus negécios. “Nossa posicdo e crédito entre nossos iguais também
dependem muito do que, talvez, um homem virtuoso desejaria que dependesse
inteiramente de nosso cardter e conduta, ou da confianca, estima e boa vontade
que estes naturalmente despertam nas pessoas com quem vivemos” (Smith, 1982,

21 “The most perfect modesty and plainness, joined to as much negligence as is consistent with the respect
due to the company, ought to be the chief characteristics of the behaviour of a private man. If ever he hopes to
distinguish himself, it must be by more important virtues”.

22 “he must acquire superior knowledge in his profession, and superior industry in the exercise of it”.

23 “These talents he must bring into public view, by the difficulty, importance, and, at the same time, good
judgment of his undertakings, and by the severe and unrelenting application with which he pursues them”.
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p- 279).* Para Smith, o senso de dignidade e posigdo social ¢ particularmente
destacado (Hill, 2012).

4. Em todas as ocasiées comuns, seu comportamento ¢ baseado na prudéncia (Mor-
gan, 2006), porque ela “necessariamente supde a mdxima perfei¢io de todas as
virtudes intelectuais e morais” (Smith, 1982, p. 283).%> “O homem econdmico
ganha suas honras pela prética da virtude mediana da prudéncia, que, deve-se
observar, estd abaixo da justi¢a e da benevoléncia e apenas acima da propriedade”
(Grampp, 1948, p. 319).%° Os métodos que ele usa para melhorar sua fortuna
“sdo aqueles que ndo o expdem a nenhuma perda ou risco; conhecimento real
habilidade em [seu] oficio ou profissdo, assiduidade e industria no exercicio do
mesmo, frugalidade e até mesmo algum grau de parcimonia, em todas as [suas]
despesas” (Smith, 1982, p. 280).” Sendo prudente, ele também ¢ probo, porque
“sempre estuda sincera e seriamente para entender tudo o que professa entender, ¢
nio meramente para persuadir outras pessoas de que o entende; e embora seus
talentos possam nio ser sempre muito brilhantes, eles sio sempre perfeitamente
genuinos” (Smith, 1982, p. 280);28 bem como generoso e sincero “e sente horror
ao simples pensamento de se expor 4 desgraga que acompanha a detecgio de fal-
sidade” (Smith, 1982, p. 280). No entanto, embora sincero, “ele nem sempre é
franco e aberto; e embora nunca diga nada além da verdade, ele nio se considera
obrigado, quando nio ¢ devidamente solicitado, a dizer toda a verdade” (Smith,
1982, p. 280).

5. Ele deve se engajar em todas as situagdes em que seus maiores talentos e virtudes sdo
solicitados a agir com propriedade e honra, “quando claramente solicitado, ele ndo
recusard os servios de seu pafs, mas nio estd disposto a for¢é-los, e ficaria muito
mais satisfeito se os negdcios publicos fossem bem administrados por outra pessoa
do que se ele préprio tivesse o trabalho e a responsabilidade de administré-los”,
porque ele “nio estd disposto a se sujeitar a uma responsabilidade que seu dever
ndo lhe impde. No fundo de seu coragio, ele preferiria [...] a gléria real e sélida de

24 “Our rank and credit among our equals, too, depend very much upon, what, perhaps, a virtuous man
would wish them to depend entirely, our character and conduct, or upon the confidence, esteem and good-will,
which these naturally excite the people we live with”.

% No original: “necessarily supposes the utmost perfection of all the intellectual and of all the moral virtues”.

26 “The economic man wins his honors for the practice of the middling virtue of prudence, which, it must
be observed, is below justice and benevolence and only above propriety”.

27 “are those which expose to no loss or hazard; real knowledge and skill in [his] trade or profession, assiduity
and industry in exercise of it, frugality and even some degree of parsimony, in all [his] expenses”.

28 “he feels horror at the very thought to exposing himself to the disgrace which attends upon the detection
of falsehood”.

2 “he is not always frank and open; and though he never tells anything but the truth, he does not think
himself bound, when not properly called upon, to tell the whole truth”.
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realizar as maijores e mais magninimas a¢des” (Smith, 1982, p. 282).3°

O homo oeconomicus de Smith é um individuo socializado que busca a virtude,
consciente de que o importante nio sio apenas os resultados lucrativos dos negdcios
econdmicos, mas também que eles devem ser conduzidos de acordo com os princi-
pios das regras sociais que incluem modéstia, franqueza, probidade, generosidade e
prudéncia. Ele busca o desenvolvimento de seus talentos para oferecer o melhor
a seus clientes, pois tem consciéncia do papel que desempenha como membro da
sociedade, devido 4 sua parcela de responsabilidade pelo enriquecimento da nagio.
Em seus negdcios, ele busca seu interesse fazendo trocas mercendrias, ciente de que,
na sociedade comercial, todos os membros se comportam da mesma maneira para
enriquecer (Rela, 2021, p. 119).”!

Adam Smith escreveu 4 Rigueza das Nagoes, cujo objetivo indicado no subtitulo é o
de detalhar as formas pelas quais uma nagio enriquece, para a sociedade possivel e nio
paraa ideal. Como uma nagdo se tornaria rica se os comerciantes nao buscassem a riqueza
em seus negdcios? Tal objetivo certamente nio seria alcangado se os membros de uma
sociedade somente praticassem agbes benevolentes, embora nada impega que a pessoa
seja benevolente em suas agoes na vida social. Portanto, Smith nio disse nada diferente
do que se praticou diuturnamente na sociedade anterior a seu tempo, na sociedade de
mercado do seu tempo e naquela que ainda continua depois disso, estando inclusos nesta
aqueles que o consideraram como o apregoador do egoismo nas relagdes.

Quando Stuart Mill, em 1836, langou as bases da economia como ciéncia abstrata,
caracterizou o individuo que lida com assuntos econdémico-financeiros como interessado
somente no lucro em seus negdcios, sendo, em consequéncia, considerado como extre-
mamente racional. A influéncia exercida por Mill foi tio marcante que, nas décadas que
se seguiram, os economistas consideraram em seus modelos o individuo como agindo
racionalmente por egofsmo na busca continua pelo lucro préprio. Assim, a tese dos
economistas alemies sobre o que pareceu uma “disrupgio cognitiva” de Adam Smith em
suas obras, acabou sendo o suporte para que fossem assumidos o egofsmo e o autointe-
resse como o comportamento natural da pessoa que lida com a economia. Nunca esses

30 “when distinctly called upon, he will not decline the services of his country, but he is not cabal to force

into it, and would be much better pleased that the public business were well managed by other person, then
that he himself should have the trouble and incur the responsibility, of managing it” because, he “is not willing
to subject himself to responsibility which his duty does not impose upon him. In the bottom of his heart he
would prefer [...] the real and solid glory of performing the greatest and most magnanimous actions”.

31 «Smith’s homo oeconomicus is a socialized individual who seeks virtue, aware that what is important is not
only profitable results of economic affairs, but also that they should be conducted according to the principles
of social rules that include modesty, frankness, probity, generosity, and prudence. He pursues the development
of his talents in order to offer the best to his customers, because he is conscious of the role he plays as a member
of society, due to his share of responsibility for the enrichment of the nation. In his affairs, he looks for his
interest by making mercenary exchanges, aware that in commercial society, all members behave in the same
way in order to get rich”.



As ligoes de Adam Smith ¢ Jobn Stuart Mill que ndo foram aprendidas pela Economia Neocldssica 155

economistas se detiveram para analisar com cuidado os textos smithianos. O viés de con-
firmagdo, ou seja, a tendéncia que a pessoa tem em aceitar com facilidade as informagées
e fatos que corroboram com sua prépria crenga, nio sé os levou a negligenciar qualquer
informagio ou dado contririo (Tversky & Kahneman 1974; 1981), mas também acabou
por influenciar o pensamento econémico neocldssico.

Mas mesmo a defini¢do de Mill para a economia como ciéncia sofreu da mesma
influéncia do viés de confirmagio na leitura e entendimento de seu texto cldssico a partir
de 1870, pelos economistas neocldssicos. Eo que serd tratado a seguir.

3. Quando a influéncia das emogdes nio é considerada nos modelos
econémicos

Enquanto Adam Smith foi o responsavel pela sistematizagio, foi John Stuart Mill (1806-1873)
quem conferiu o status de ciéncia 2 economia, definindo suas causas, efeitos e seu método

no ensaio de 1836, On the Definition of Political Economy and the Method of Investigation
Proper to It. Para ele, a economia politica deveria ser definida como:

A ciéncia que traga as leis de tais fendmenos da sociedade que surgem das operagoes
combinadas da humanidade para a produgio de riqueza, na medida em que esses
fenémenos nio sio modificados pela busca de qualquer outro objeto. (Mill, 1967,
p- 310, itdlicos adicionados)*

Mill coloca como a 4rea de estudo da economia todos os fendmenos sociais, econod-
micos, financeiros e psicolégicos que envolvem a busca da riqueza. No entanto, exclui
do escopo dos estudos esses mesmos fendmenos quando sio modificados pela busca de
qualquer outro objeto, reconhecendo, porém, que sio passiveis de serem influenciados.
A palavra “riqueza” estd “envolta em uma névoa de associagtes flutuantes e vaporosas, que
nio permitem que nada do que € visto através delas seja mostrado distintamente” (Mill,
1967, p. 314), sendo a riqueza considerada como todos os objetos tteis e agraddveis a
humanidade, excetuando-se aqueles que podem ser obtidos em quantidade indefinida e
sem trabalho, como o ar, por exemplo. Mill ressalta que a economia nio trata do todo da
natureza humana modificada pelo fato de viver em sociedade, mas se refere ao individuo
como um ser que deseja possuir a riqueza e que é capaz de julgar a eficdcia comparativa
dos meios para obté-la (Mill, 1967), sempre preferindo “uma maior porg¢io de riqueza
a uma pequena em todos os casos” (Mill, 1967, p. 322).34 Tal afirmagio acabou por

32 «“The science which traces the laws of such of the phenomena of society as arise from the combined
operations of mankind for the production of wealth, in so far as those phenomena are not modified by pursuit
of any other object”.

33 “wealth is surrounded by a haze of floating and vapoury associations, which will let nothing that is seen
through them be shewn distinctly”

3« ]to prefer a greater portion of wealth to a smaller in all cases”.
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reforcar o entendimento neocldssico de que a pessoa que lida com a economia é racional,
pois ¢ capaz de julgar quais meijos a levario a riqueza, além de ser também egoista, pois
deseja sempre que ela obtenha o lucro, mesmo que seja em detrimento do outro.

A forma como Stuart Mill caracterizou o individuo que lida com a economia reforgou
o entendimento neocldssico da racionalidade e egoismo do que veio a ser conhecido como
homo oeconomicus; muito embora o filésofo nunca o tenha designado dessa forma.

(Economia politica) se preocupa com ele apenas como um ser que deseja possuir
riqueza e que ¢ capaz de julgar a eficicia comparativa dos meios para obter esse fim.
[...] Ela faz total abstragio de qualquer outra paixio ou motivo humano, exceto
aqueles que podem ser considerados como principios perpetuamente antindmicos
ao desejo de riqueza, a saber, a aversio ao trabalho e o desejo do desfrute atual de
indulgéncias caras. Esses sio levados, até certo ponto, em seus célculos, porque
ndo apenas, como outros desejos, entram ocasionalmente em conflito com a busca
da riqueza, mas sempre a acompanham como um obsticulo ou impedimento e,
portanto, estdo inseparavelmente misturados na consideragio dela (Mill, 1967, p.
321).%

De fato, foi John Kells Ingram (1823-1907) em sua obra 4 History of Political Eco-
nomy quem designou o individuo que lida com assuntos econémicos como homem
econdmico. Discutindo a economia politica como ciéncia, Ingram salientou que Mill “j4
havia demonstrado que a ciéncia que [ele] ensinava era hipotética, no sentido de que nio
lidava com homens reais, mas imagindrios — ‘homens econdmicos’ — que eram concebidos
simplesmente como ‘animais que fazem dinheiro’” (Persky, 1995, p. 222) 3¢ 0O debate
foi acalorado entre os economistas neocldssicos, cada um tentando dar seu entendimento
sobre o individuo caracterizado por Mill. John Neville Keynes (1852—1949) salientou
que seria ndo sé legitima como necessdria a representagio abstrata do individuo como
um ser cuja busca exclusiva seria a riqueza, pois toda a analogia da economia havia sido
retirada da matemdtica e da fisica, ciéncias que lidam com a abstragdo. Tal afirmagio
acabou levando a ciéncia, agora conhecida como economia (sem o termo “politica”)
a0 rigor matemdtico, inclusive em relagio ao individuo que lida com a economia. Para
Francis Edgeworth (1845-1926), o primeiro principio da economia é o agente auto
interessado. O homem econdmico seria como uma mdquina de prazer que pode justificar

35 «(Political economy) is concerned with him solely as a being who desires to possess wealth, and who is

capable of judging of the comparative efficacy of means for obtaining that end. [...] It makes entire abstraction
of every other human passion or motive; except those which may be regarded as perpetually antagonizing
principles to the desire of wealth, namely, aversion to labour, and desire of the present enjoyment of costly
indulgences. These it takes, to a certain extent, into its calculations, because these do not merely, like other
desires, occasionally conflict with the pursuit of wealth, but accompany it always a drag, or impediment, and
are therefore inseparably mixed up in the consideration of it”.

36 “had already shown that the science [he] taught was a hypothetic one, in the sense that it dealt not with
real but with imaginary men - ‘economic men’ — who were conceived as simply ‘money-making animals’”.
Paixdo, nas épocas de Smith e Mill, significa emogio.
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e facilitar o emprego de termos mecinicos e do raciocinio matemdtico nas ciéncias sociais
(Edgeworth, 1881). Alis, foi Vilfredo Pareto (1848—1923) quem tornou famoso um
termo utilizado por alguns estudiosos, o de homo oeconomicus, para designar o individuo
que performa somente a¢des econdmicas. A pessoa real, afirmava, é composta de vérias
partes, dependendo daquela em que quer se levar em consideragio: homo oeconomicus,
homo ethicus, homo religiosus etc. “No final, considerar os virios corpos, homens diferen-
tes, nada mais ¢ do que considerar as vérias propriedades do corpo real, do homem real,
visando apenas fatiar o material a ser estudado” (Pareto, 1906, p. 15),37 depois selecionar
a parte que interessa e fazer a abstragdo de todas as outras. Algumas vezes as agoes da
pessoa real sio aquelas do homo oeconomicus, as vezes do homo religiosus, ou do homo
ethicus etc., outras vezes envolvem todas essas facetas 20 mesmo tempo. Pareto parece
avangar nos estudos posteriores da psicologia social, que afirma que o individuo se utiliza
de diferentes “personas” para lidar com os diversos cendrios que visita na vida.

A caracterizagio da pessoa econdmica por Mill foi considerada pelos economistas
como légica e utilizada como suporte a matematizagio da economia. No entanto, so-
mente na frase “capaz de julgar a eficicia comparativa dos meios para obter esse fim”,
ou seja, a riqueza, Mill efetivamente caracteriza a pessoa que lida com a economia como
voltada para o raciocinio exclusivamente 16gico, fazendo a economia politica “uma inteira
abstragdo de qualquer outra paixio ou motivo”. No restante da citagio, o filésofo-econo-
mista faz uma ressalva: excetua as paix6es ou motivos antagonistas a busca da riqueza, a
saber, a aversio ao trabalho e o desejo do desfrute de objetos caros. Salienta, ainda, que a
economia entende esse desejo por objetos de luxo como uma oportunidade de negécio
e fonte de lucro, em outras palavras, riqueza econdmica para quem os produz, pois o
desejo incita o consumo desses bens. Na parte final da citagio, admite que, como outros
desejos, a aquisi¢do de objetos caros nio sé entra em conflito com a busca da riqueza,
mas sempre a acompanham como um obstéculo ou impedimento, pois individuo deixa
de poupar o valor gasto com bens supérfluos. Logo a seguir 4 citagdo, Mill esclarece que
a figura proposta pela economia politica é arbitrdria, nio correspondendo a pessoa real.

[A Economia Politica] pressupée uma definigio arbitrdria de homem, como sendo
aquele que invariavelmente faz aquilo com o qual pode obter a maior quantidade
de necessidades, conveniéncias e luxos, com a menor quantidade de trabalho e
abnegagio fisica com que podem ser obtidos no estado atual de conhecimento. E
verdade que essa defini¢do de homem nio estd formalmente prefixada em nenhuma
obra sobre Economia Politica, como a defini¢io de uma linha est4 prefixada nos
Elementos de Euclides (Mill, 1967, p. 326).%®

37 “In fondo, quel considerare vari corpi, vari uomini, non ¢ altro che considerare le varie proprieta del corpo
reale, dell’'uomo reale, e mira solo a tagliare in fette la materia da studiare.

38 «(Political Economy) presupposes an arbitrary definition of man, as being who invariably does that by
which he may obtain the greatest amount of necessaries, conveniences, and luxuries, with the smallest quantity

of labour and physical self-denial with which they can be obtained in the existing state of knowledge. It is true
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A visio de Mill acerca da natureza humana nio ¢ a de um ser totalmente racional,
como nos informa em seu livro Utilitarianism. Apesar de se considerar um utilitarista,
critica Jeremy Bentham (1748-1832), pai do utilitarismo, por ele considerar o individuo
como racional. Afirma que o maior erro dele acerca da natureza humana “parece ser
o seguinte: ele supde que a humanidade seja influenciada apenas por uma parte dos
incentivos que realmente a movem; mas, dessa parte, ele imagina que ela seja muito
mais fria e calculista do que realmente ¢” (Mill, 1969, p. 16).3 ? As criticas de Mill nio
evitaram que economia considerasse em seus modelos o individuo como racional, pois
sendo racional ele é previsivel ¢, sendo previsivel, ele ¢ “matematizdvel”. A previsibilidade
significa o conhecimento das escolhas e preferéncias, algo essencial para a economia como
ciéncia das tendéncias. No entanto, os economistas neocldssicos nunca aventaram a
possibilidade de que Mill admitisse a racionalidade da pessoa econdmica ser passivel da
influéncia das emogdes, mesmo apesar de Pareto ter argumentado que a pessoa ¢ um
composto de vdrias partes diferentes de homo. As duas citagdes mostram que o homo
oeconomicus nio sé é governado pelo raciocinio légico, como também pelo impulso do
desejo. Dessa forma, como ensinou Pareto, a pessoa deve ser considerada como um todo:
da mesma maneira que a parte légica da mente governa o raciocinio na economia para
que ela faga as melhores escolhas que levem 4 riqueza, ela também exerce influéncia na
parte emocional para que a pessoa escolha a melhor maneira de satisfazer seus desejos.
Em outras palavras, a parte 16gica também atua para a realizago nio sé da obtengio da
riqueza, mas também da satisfagio dos desejos de objetos de luxo ou supérfluos.

Como ciéncia de tendéncias, para Mill, a economia prediz o comportamento da fatia
do mercado a ser considerada em suas previsoes, sem levar em conta as circunstincias
que poderiam interferir, conter ou modificar o efeito previsto. Mas isso ndo ¢ o mesmo
que afirmar a desconsideragio da influéncia das emogdes nas escolhas dos individuos.
A economia neocldssica entende o individuo como racional, egoista, movido por seus
interesses particulares na condugio de seus negécios e da sua vida econdmico-financeira,
tendo como objetivo maximizar o prazer € minimizar a dor, portanto, uma ciéncia
utilitarista. Sua abordagem do comportamento do individuo ¢ feita pelas teorias do
consumidor e da escolha racional. Exatamente por predispor o individuo 4 maximizagio
de sua satisfagio, ou prazer, €, em contrapartida, a evitagido da dor ¢ que a economia
neocldssica se contradiz ao afirmar a racionalidade do individuo nos assuntos econémico-
-financeiros.

Para entender meu argumento, vamos falar de prazer e dor. O diciondrio Oxford
define a alegria como um sentimento de grande prazer e a tristeza como uma emogio
de profundo sofrimento. Conforme explica a psicologia, prazer e dor nio sio emogbes,

that this definition of man is not formally prefixed to any work on Political Economy, as the definition of a line
is prefixed to Euclid’s Elements”.

» “appears to me to be this — he supposes mankind to be swayed by only a par of the inducements which
really actuate them; but of that part he imagines them to be much cooler and more thoughtful calculators than

they really are”.
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mas sentimentos. Ambos sio complementares, como cargas elétricas positiva e negativa.
Prazer e desprazer constituem a base primdria do arcabougo emocional do individuo,
os quais, como pano de fundo ou qualidade genérica, permeiam todas as emogbes. Por-
tanto, sio consideradas como proto-emogdes, ou seja, as fundagdes sobre as quais todas as
emogdes sio formadas (Martins, 2004). Segundo Stanley, sdo puramente sentimentos
e receptividade, polos passivos da emogio, enquanto o desejo e a aversio sio os polos
ativos relativos aos impulsos de atragio e aversio. Como prazer e dor sio puramente
passivos, nio sio formas de voligdo ou esforgo, ou seja, o desejo ndo pode afetd-los, mas
pode agir como gatilhos para eles (Stanley, 1895). Em outras palavras, apesar da dupla
prazer-desprazer serem o polo passivo das emogdes, sio o gatilho para a manifestagio do
desejo e da aversio, os quais, como estados de prazer e desprazer, fazem parte de quase
todas as emogdes. Sdo protétipos para as emogdes genuinas posteriores.

Emogio ¢ uma reagio subjetiva em diregdo ao prazer e i evitagio da dor, que faz com
que uma pessoa ndo seja passivamente afetada por uma situagio. Nio se trata simples—
mente de uma resposta ou tendéncia a agir, mas um humor ou estado de sentimento
em relagdo a um objeto, “em razio do qual modos especiais de conduta nos atraem com
uma for¢a que ndo possuem em outras ocasides” (Cooley, 1902, p. 6).% Isso significa
que situagdes externas diferentes nos levam a diferentes respostas emocionais, atitude
que adotamos para lidar com elas. Sentimos dor ou prazer por algo e temos emogio
em relagdo a alguma coisa. Em suma, prazer e dor sio as formas como as coisas nos
afetam e as emogbes como reagimos a isso. “O dltimo é um elemento de nosso préprio
cariter, enquanto o primeiro é principalmente uma expressio da natureza fisica que
compartilhamos com os outros” (Cooley, 1902, p. 10). As proto-emogdes de prazer e dor
s40 o solo onde as raizes das emogdes estdo firmemente fincadas.

Emogio ¢ um reordenamento temporal interno para preparar a pessoa para lidar
com a situagiao que ela enfrenta, na qual participam as partes fisica, psicolégica € cog-
nitiva. O sistema emocional bdsico é inato e universal, mas sua estrutura é sensivel ao
contexto sociocultural, mas principalmente 2 histdria pregressa do individuo, ou seja,
as experiéncias de satisfagio e dores que jd teve e as expectativas de futuro em fungio
disso. Todo esse mix de influéncias faz com que algumas emogdes tenham um papel mais
relevante que outras. Diante disso, a parte cognitiva pouco pode interferir para controlar
as reagdes do individuo e isso pode causar distirbio nos modelos econdmicos idealizados
pela economia neocldssica. Vamos discutir como isso ocorre.

O modelo usado por Mill para a economia politica como ciéncia foi a fisica. No
entanto, ele estava consciente de que, como ciéncia do 4mbito das humanas, sua relagio
com a fisica tinha uma caracteristica especifica similar aquelas das marés e da astronomia,
ou seja, seu modelo era real em abstrato. Gragas a Mill, a economia ascendeu ao status
de ciéncias, mas ao custo de ser considerada por muitos como uma ciéncia que nio se

40 on account of which special modes of conduct appeal to us with a force they do not possess on the other

occasions”.
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refere a nada real. “Os criticos argumentaram que os modelos econémicos se baseiam
em suposi¢des que sao tdo irreais que esses modelos se tornam puramente ficticios e nio
tém nada de informativo a dizer sobre o mundo real” (Miki, 2002, p. 3).*' Uskali Miki
argumenta que a abordagem do realismo na economia diverge daquele da filosofia. Na
economia, a questio do realismo se refere a realidade (realzsticness) como uma propriedade
das teorias, enquanto na filosofia se trata do realismo como uma teoria dentro das teorias
filoséficas. Realisticness ¢ um neologismo criado por ele para evidenciar que o que se
procura na economia é construir modelos realistas e ndo que eles sejam construidos de
acordo com a teoria do realismo (Miki, 1998, p. 302).

Como Mill fez analogia da economia com a fisica, a qual postula inobservdveis em
sua teoria, como elétrons e néutrons que podem nio ser reais, da mesma maneira, a teoria
econdmica postula inobservéveis, como concorréncia perfeita € expectativas racionais.
Mas para Miki, a analogia entre fisica e economia falha porque a tltima nio postula
entidades teoréticas como faz a fisica quando lida com entidades abstratas que fazem
parte do fendmeno em nossa experiéncia de senso comum. As teorias econdmicas se
referem a mercados, dinheiro, preferéncias, importagio/exportagio, contratos, preos,
rendas, custo e qualquer outra coisa que seja parte da vida econdmica da sociedade (Miki,
1998). Os inobservéveis postulados pela economia se referem a entidades como crengas,
desejos, expectativas e preferéncias, o que os criticos alegam que isso a impede de ser
considerada como uma teoria realista. No entanto, Miki contra-argumenta que o erro
estd em supor que a realidade de uma coisa implique que ela seja observivel, o que estd
incorreto, pois a maioria das coisas do mundo é inobservada. As entidades postuladas
pela teoria econdmica parte do mobilidrio de senso comum (commonsense) do mundo,
denominado por ele como commonsensibles, as quais sdo observdveis em um sentido mais
amplo, “representados na teoria econdmica de forma bastante diferente da maneira como
sio representados na concepgio comum do mundo” (Miki, 2002, p. 161).42

A economia, como ciéncia humana, estd intimamente ligada a nossa experiéncia
didria (commonsense experz'ence), portanto, nio ¢ “necessdrio invocar os recursos tedricos
da economia académica para ter acesso epistémico parcial s instituiges que regem
essas atividades ** de modo a formar uma visio de como a economia funciona, como
tudo funciona” (Miki 1998, p. 315).** A diferenca entre a “economia popular” e a
“economia cientifica” estd na forma como o mundo funciona (way the world works) e
nio nas entidades bésicas a que cada um se refere. A economia para Miki é uma ciéncia

41 «The critics have argued that economic models are based on assumptions that are so utterly unrealistic
that those models become purely fictional and have nothing informative to say about the real world”

2 “represented in economic theory rather differently from the way they are represented in the ordinary
commonsense conception of the world”.

43 administrar uma empresa, comprar alimentos e moveis, pagar impostos, etc.
4 «5ne does not need to invoke the theoretical resources of academic economics to have partial epistemic
access to the institutions governing these activities so as to form a vision of how the economy functions, how it

all ticks”.
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de commonsensibles que, diferentemente da fisica, ndo lida com coisas inobservveis,
como elétrons e suas propriedades e comportamentos, mas sim com assuntos que nos
sdo familiares em nossa experiéncia didria, que envolvem expectativas e experiéncias.

Emocgoes, crengas e desejos estdo entre os bens comuns com os quais grande parte
das ciéncias sociais, inclusive a economia, lida. Eles sio comuns porque fazem parte
de nosso mundo de senso comum (commonsensibles) € sio acessiveis em termos de
nossas estruturas de senso comum (commonsense frameworks). Nio precisamos de
nenhuma educagio académica especial ou algo semelhante para exercitar a leitura
da mente, etc. Eles nio sio seres inobservaveis, como os elétrons, etc., que escapam
tanto da percepgio dos sentidos quanto do reconhecimento do senso comum. Aqui
reside uma grande diferenca entre grande parte da ciéncia social e grande parte da
ciéncia natural.®

Para Daniel Hausman, as emogdes, crengas e desejos sio inobservéveis. Nio sio co-
nhecidos através de argumentos tedricos, mas parte de nosso entendimento.?® “Parece
absurdo afirmar que a economia nio se refere a fatores nio observdveis. Certamente,
as preferéncias e expectativas que explicam as previsoes de escolhas nio sio observéveis.
Quem j4 viu ou sentiu o cheiro de uma preferéncia? Quem jd provou uma crenga?”
(Hausman 1998, p. 196).7 Além disso, “se as afirmacGes sobre o inobservével sio verda-
deiras ou falsas e se podem ser bem apoiadas por evidéncias ¢ de pouca importincia na
economia, porque os Unicos inobservéveis signiﬁcativos na economia sao parte integrante
de nossa compreensio cotidiana do mundo; e duvidar de sua existéncia nos compro-
meteria com um ceticismo radical” (Hausman, 2000, p. 127).48 Tanto Miki, quanto
Hausman concordam que as emogdes, crengas e preferéncias fazem parte da nossa expe-
riéncia cotidiana de vida como commonsensibles. Se as emogGes estdo tio intimamente
ligadas as nossas agdes cotidianas, ndo € dificil perceber que acabam por exercer influéncia
no nosso comportamento quando lidamos com a economia em nosso dia a dia.

Como uma ciéncia abstrata que leva em consideragio as grandes causas, Mill afirma
que a economia deve englobar todas as circunstincias que sio comuns em casos gerais,
assim como aquelas que sio comuns a qualquer classe importante de casos. Conside-
rando, entdo, que os economistas em seus modelos preveem como os agentes tendem a
se comportar na auséncia de vérias complicagc’)es, as causas perturbadoras constituem
“a Unica incerteza da Economia Politica: e nio apenas dela, mas das ciéncias morais

4 Mensagem privada de Miki 4 autora.

46 Mensagem privada de Hausman 4 autora.

47 It seems absurd to maintain that economics does not refer to unobservables. Surely the preferences and
expectations that explain the predict choices are unobservable. Who has ever seen or smelt a preference? Who
has ever tasted a belief?”.

48 »whether claims about unobservable are true or false and whether they can be well-supported by evidence
is of little importance in economics, because the only significant unobservbles in economics are part and parcel
of our everyday understanding of the world; and to doubt their existence would commit one to a radical
skepticism”.
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em geral” (Mill, 1967, p. 330).4‘9 As causas perturbadoras sdo a incerteza que surge
da impossibilidade de se estar certo de que todas as circunstincias detalhadas do caso
particular foram levadas em consideragdo. As causas perturbadoras tém suas préprias
leis, da mesma forma que as causas nas quais causam distdrbio tém as suas. Portanto,
elas sio concorrentes as causas que disturbam, o que significa dizer que elas tém uma
forca que deve ser considerada. As causas perturbadoras “as vezes sio circunstincias que
operam sobre a conduta humana por meio do mesmo principio da natureza humana
com o qual a Economia Politica estd familiarizada, a saber, o desejo de riqueza” (Mill,
1967, p. 330).>° As causas “sio os sentimentos humanos e as circunstincias externas
que os estimulam” (Mill, 1967, p. 332).>! Mill considera também que “talvez nio haja
nenhuma a¢io na vida de um homem em que ele nio esteja sob a influéncia imediata
ou remota de qualquer impulso que nio seja 0 mero desejo de riqueza” (Mill, 1967, p.
322),>* o que significa que a busca da riqueza é sujeita 2 emogio por estar subordinada
a0 desejo humano. Dessa forma, podemos considerar o principio antagonista do desejo
do desfrute imediato de indulgéncias custosas, ou luxos, como um desejo ou impulso
que coexiste a0 lado das outras emoges que acompanham a vida do individuo. Por esta
razio, pode causar distarbios nos modelos econémicos moldados para o individuo da
escolha racional na economia neocldssica.

Diante de tudo o que foi discutido, pode-se afirmar que os economistas neocldssicos
tomaram das licoes de Mill somente aquelas que pudessem refor¢ar os modelos que
defendiam. Consideraram como causas perturbadoras as circunstincias externas ou
internas das teorias e supuseram o individuo como matematizdvel para que coubesse
na modelagem; daf a ocorréncia de falhas nas previsdes, que se tornaram comuns. Para
Alan Greenspan, estamos longe da caracterizagio feita pelos economistas neocldssicos, ou
seja, de que as pessoas sio motivadas predominantemente por consideragdes racionais de
autointeresse a longo prazo, pois somos mais intuitivos do que silogisticos (Greenspan,
2013). Ele explica que a previsio econdmica é uma disciplina de probabilidades, na qual
o grau de certeza das ciéncias fisicas parece fora do alcance das disciplinas econdmicas.
Considera a previsio como uma necessidade congénita da natureza humana que leva
todos nésa ter uma capacidade limitada de ver além do nosso horizonte imediato. Citando
a crise de 2008, ele explica que “antes da crise quase universalmente esperada de setembro
de 2008, a macromodelagem falhou inequivocamente quando era mais necessdria, para
grande desgosto da profissio de economista” (Greenspan 2013, p. 9).

Apesar de a economia ser modelada pelos economistas, ela é operada no dia a dia
pelas pessoas no curso de suas interagdes econdémicas com o mercado e com os outros

4 “the only uncertainty of Political Economy: and not of it alone, but of the moral sciences in general”.

50 «are sometimes circumstances which operate upon human conduct through the same principle of human
nature with which Political Economy is conversant, namely, the desire of wealth”.

51 “the causes are human feeling, and outward circumstances fitted to excite them”.
52 “there is, perhaps, no action of a man’s life in which he is neither under the immediate nor under the

remote influence of any impulse but the mere desire of wealth”.



As ligoes de Adam Smith ¢ Jobn Stuart Mill que ndo foram aprendidas pela Economia Neocldssica 163

individuos. Portanto, apesar de ser uma ciéncia ela é acima de tudo uma ciéncia social
aplicada; refere-se s a¢oes dos muitos homines oeconomicus reais que habitam o mundo,
os quais tém o desejo de riqueza para, através dela, poder obter todos os objetos que lhes
possam ndo sé suprir suas necessidades, mas também proporcionar todas as satisfagoes
que atendam seus préprios ideais de uma vida de sucesso. As pessoas e os mercados sio
grandemente influenciados pelas figuras de autoridade, principalmente quando o que
elas dizem (o que muitas vezes pode nio corresponder 4 realidade) corresponde as crengas
dessas pessoas. Um ano antes do crash de 2008, o Fundo Monetdrio Internacional (FMI)
concluiu que o risco econdmico global estava em declinio e os sinais eram encorajadores.
”Com a crise a menos de vinte e quatro horas de distincia, a sabedoria convencional ainda
nio havia se unido em torno da possibilidade de uma recessio tipica, para nio falar da
pior crise econdmica em oito décadas” (Greespan, 2013, p. 7).53 Foi como se a capacidade
de raciocinio e andlise estivessem inoperantes momentaneamente, abrindo espago para se
acreditar na realidade como sendo aquela que era desejada. Bancos com longa tradi¢io no
mercado investiram o dinheiro de seus clientes em fundos “podres”, negligenciando todos
os sinais em contrdrio. A marca registrada da sabedoria convencional ¢ a aceitabilidade,
e as pessoas gostam de ouvir a articulagio daquilo que aprovam (ou em que querem
acreditar).

Isso serve ao ego: o individuo tem a satisfagio de saber que outras pessoas mais
famosas compartilham suas conclusées. Ouvir o que ele acredita também ¢ uma
fonte de seguranga. O individuo sabe que ¢ apoiado em seus pensamentos, que
nio foi deixado para tréds e sozinho. Além disso, ouvir o que alguém aprova serve ao
instinto de evangelizagio. Isso significa que outras pessoas também estio ouvindo
e, portanto, estio em processo de persuasio (Galbraith, 1991, p. 9.5

Portanto, mesmo sendo as previsdes feitas por economistas, profissionais de finangas,
elas falham devido as crengas e desejos da natureza e comportamento humanos. Para
Adam Smith, a economia politica é suportada pelas interagdes sociais; segundo Mill, trata-
-se de uma ciéncia de tendéncias; Leonel Robbins (1898-1984) sustenta que ela é uma
ciéncia da escassez (Robbins, 2012); Daniel Hausman defende que a economia é uma
ciéncia inexata; Uskali Miki argumenta que ela lida com “nada além da verdade” dentro
da fatia fina de realidade a que ela se refere; Thorstein Veblen (1857-1929) sustenta que a
economia nio é andnima e permeia todas as institui¢Ges sociais (Veblen, 1983). Portanto,
uma ciéncia para os académicos e commonsensible para as pessoas comuns que lidam

53 “With the crisis less than twenty-four hours away, conventional wisdom had not yet coalesced around
even the possibility of a typical recession, to say nothing of the worst economic crisis in eight decades”.

5% “I¢ serves de ego: the individual has the satisfaction of knowing that other and more famous people share
his conclusions. To hear what he believes it also a source of reassurance. The individual knows that he is
supported in his thoughts - that he has not been left behind and alone. Further, to hear what one approves
serves the evangelizing instinct. It means that others are also hearing and are thereby in process of being
persuaded”.
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com a economia. Os modelos econdmicos sio estudados por seres humanos em seus
laboratérios, mas, como apontado por Mill (1967), quanto mais acurado eles sio em
suas dedugbes e mais certas s3o suas conclusées em abstrato, menos eles suspeitam de que
possam estar em situago de erro. Por outro lado, quando esses modelos sio aplicados ao
mercado, ¢ operado ndo somente por profissionais, mas pelas pessoas comuns que lidam
com seus assuntos econdmicos didrios. Em outras palavras, a economia € uma ciéncia
modelada pelos diversos homines oeconomicus representados nio s6 pelos especialistas,
mas também pelas pessoas comuns. Isto significa dizer que ela é conduzida pelas a¢des de
seres humanos de carne e osso em seus assuntos didrios, os quais sio influenciados pelas
emogdes, crengas, desejos e preferéncias e, por esta razio, podem causar distirbio nos
modelos. Como Martha Nussbaum observa, “em vez de considerar a economia como
um motor que tem vida prépria, € preciso observar o que ela faz por pessoas de diferentes
tipos, em diferentes dreas de suas vidas” (Nussbaum, 2001, p. 439).SS

A economia é uma ciéncia voltada para pessoas. Sem que isso seja levado em conside-
ragio, torna-se uma ciéncia para seres irreais. Entdo, terfamos que concordar com Mark
Blaug, quando este afirma que a “economia moderna estd doente. A economia tem se
tornado cada vez mais um jogo intelectual jogado por si s6 e ndo por suas consequéncias
préticas para a compreensio do mundo econdmico. Os economistas converteram o
assunto em uma espécie de matemdtica social na qual o rigor analitico ¢ tudo, a relevincia
prética nio é nada” (Blaug, 1997, pp. 3-8).5¢

4. Consideragoes finais

Adam Smith foi professor de ética na universidade de Glasgow e conduziu sua vida
dentro dos limites éticos que professava. Consequentemente, sua primeira grande obra
foi de cunho ético, a Teoria dos Sentimentos Morais, onde discutiu o comportamento
humano em sociedade movido pelos sentimentos altruistas e egofstas. Discorreu sobre
a sociedade ideal, aquela em que seus membros estariam unidos por uma fraternidade
universal, a qual deve-se ter como parimetro, como modelo e objetivo. No entanto,
estava consciente de que, como guia de conduta, dificilmente este tipo de sociedade seria
atingido, exatamente pelos indmeros desvios morais e éticos a que a pessoa estd sujeita
pelo efeito da prépria existéncia em sociedade. Dessa forma, tratou também na obra em
questio, do que considerou como sociedade possivel: aquela em que seus membros nio
estejam unidos pela fraternidade universal, mas sim por uma ligagio mercendria onde as
necessidades e os desejos materiais humanos sejam satisfeitos através de trocas pecunidrias

5 “tather than treating the economy as an engine that has a life of its own, one should look to see what it

does for people of different kinds, in different areas of their lives”.

5¢ “modern economics is sick. Economics has increasingly become an intellectual game played for its own
sake and not for its practical consequences for understanding the economic world. Economists have converted
the subject into a sort of social mathematics in which analytical rigour is everything practical relevance is

nothing”.
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que atenderiam o interesse material de todos. Sociedade unida pelo senso de utilidade,
mas tudo isso sem perder de vista os valores éticos envolvidos nas transages. Por isso
mesmo, o homo oeconomicus smithiano deveria ser virtuoso em suas agdes mercendrias,
uma vez que ¢ através delas que os individuos e a sociedade a que pertencem alcangariam
ariqueza e o bem-estar necessirios para que pudessem estar mais préximos da sociedade
fraterna ideal. Tal abordagem foi negligenciada pela economia neocléssica, que defende
o lucro nas transagdes, a incitagio dos desejos materiais para que deles se tire proveito
econdmico e a aposta no egoismo humano como o tnico valor capaz de mover uma
economia onde os preceitos éticos nio sio considerados. Essa seria a férmula encontrada
pela economia neocldssica para uma sociedade préspera, mas serd que ela seria feliz?

John Stuart Mill foi quem estabeleceu os principios da economia como ciéncia abs-
trata, tendo como base a mecinica e como parimetro o individuo racional que busca
o lucro em todas as transagées. O individuo racional ¢ previsivel em suas a¢oes, sendo,
portanto, matematizdvel para ser postulado nos modelos. No entanto, Mill deixou claro
que esta forma arbitrdria com que caracterizou o individuo que lida com a economia,
nio significa em absoluto afirmar que o mesmo seja unicamente racional em seu com-
portamento. Reconheceu que ele é influenciado pelo desejo de artigos de luxo e que isso
interfere no sucesso da obtengio da riqueza, englobando também as emogGes envolvidas
nesse desejo. A economia neocldssica tomou somente a metade da defini¢io dada por
Mill para o individuo que lida com a economia, nio considerando a outra metade sobre
a influéncia do desejo em suas agoes. A partir disso, a defini¢io da ciéncia da economia
foi sofrendo transformagées, mas nunca em relagio a racionalidade do individuo. Foi
somente com a percepgio das falhas nos modelos econdmicos, no final do século XX, que
a racionalidade foi colocada em dtvida com o surgimento da economia comportamental.
Foi um passo importante para a tentativa de tornar os modelos mais fidedignos a realidade.
No entanto, este novo enfoque ainda tem como pardmetro a racionalidade, entendendo
o comportamento tolo dos individuos como uma irracionalidade originada por falhas
no processamento cognitivo. Isso quer dizer que a economia comportamental dedica
seus estudos ao entendimento e corregio dessas falhas para que o individuo possa ser o
mais racional possivel em suas escolhas. Explica todo o comportamento irracional sem
aventar a possibilidade da influéncia das emogdes nas escolhas do individuo.

A Filosofia do Comportamento Econémico surgiu da necessidade de suprir essa
lacuna, investigando a influéncia das emog6es e das questoes éticas no comportamento
considerado como irracional na busca da riqueza.
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A influéncia do utilitarismo classico na Economia:
alguns aspectos

BRUNO A1SLA GONGALVES DOS SANTOS'

O objetivo deste capitulo é dar ao leitor informagses gerais sobre a escola utilitarista
cldssica, e suas influéncias na economia e sua consolidagio enquanto campo tedrico
independente da filosofia. Para tanto, vamos explorar as principais caracteristicas do
utilitarismo cldssico e indicar quatro temas que tal escola influenciou na economia. Isso
posto, primeiro fago uma breve apresentagio das caracteristicas do utilitarismo e aponto
como cada uma delas influenciou (ou influencia, de alguma maneira) a economia.
Geralmente, se atribui a Adam Smith com seu célebre livro 4 Rigueza das Nagies
(2016 [1776]) a fundagdo da economia moderna. Porém, pouco se diz que o principal
livro de Smith ¢ uma continuagio de seu trabalho filoséfico expresso no livro Teoria dos
Sentimentos Morais (2015 [1759]). Logo, desde o inicio, o estudo da moralidade e da
Economia parecem seguir juntas. Mas, as teorias em economia estavam pouco fixadas
como uma ciéncia independente até, pelo menos, a segunda metade século XIX e comego
do século XX. Foi no século XIX que virios pensadores escreveram sobre as relagoes
entre economia, moralidade e politica, incluso os utilitaristas. O foco deste capitulo
serd o de explorar alguns aspectos da influéncia dos escritos dos filésofos utilitaristas que
“ajudaram” a fixar a Economia? como ciéncia social aplicada independente. Para tanto,

! Universidade Estadual do Centro Oeste (UNICENTRO). E-mail: brunoaislasantos@gmail.com.

2 Em Teoria dos Sentimentos Morais, Smith estabelece a base para entender como os seres humanos interagem
e cooperam. Em A Riqueza das Nagoes, ele aplica esses principios a0 mundo econdémico, mostrando como
a busca individual pode levar a resultados coletivos positivos. Smith acredita que a moralidade e o interesse
préprio nio sio incompativeis, mas, sim, complementares. A empatia € a simpatia que ele discute em Teoria

Pontes, A. N.; Neiva, A. (ed.) Ensaios de Filosofia da Economia.
Florianépolis: NEL/UFSC, 2025, pp. 169-185.
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primeiramente, oferego uma visio ampla do utilitarismo cldssico do século XIX. Depois
indico as influéncias das posicoes utilitaristas em quatro aspectos da economia:

(a) A teoria da utilidade marginal: como utilitaristas e economistas compartilham o
conceito de “utilidade” e sua utilizagio, por exemplo, por parte dos economistas
em teorias do consumidor;

(b) O cdlculo de diferentes estados de bem—extar/ﬁlz’czdﬂde:3 como os utilitaristas e
economistas compartilham a ideia de cdlculo de niveis de bem-estar e sua utilizagio
na andlise de custo-beneficio como ferramenta de tomada de decisio;

(c) O consequencialismo simples: como utilitaristas e economistas utilizam as nogoes
consequencialistas; sendo que os primeiros as utilizam para definir o correto /
incorreto e os tltimos para andlises de eficiéncia;

(d) O bem-estar social: como o ramo da economia politica fora altamente influenciado
pelas ideias utilitaristas de bem-estar social;

Haveria muito mais a dizer sobre as relagdes dos utilitaristas tanto com a fixa¢io da
Economia como com o seu desenvolvimento contemporineo, mas ¢ impossivel fazé-lo
. e ~ . .4
aqui. Portanto, vou restringir as discussdes nos cinco aspectos acima.

1. O Utilitarismo Cldssico: uma estrutura geral

Nesta se¢io, abordo a estrutura bésica do utilitarismo cldssico com a finalidade de evi-
denciar ao leitor que teorias dessa natureza sio mais complexas do que se pode pensar a
primeira vista. Além disso, oferego um pequeno mapa do restante do texto para informar
o que serd discutido ao longo do trabalho.

O utilitarismo cldssico possui uma estrutura bastante conhecida, porém pouco ex-
plorada em lingua portuguesa. Por exemplo, argumenta-se que o utilitarismo, em geral,
¢ composto de trés teorias que sio logicamente independentes uma das outras, quais
sejam:

1. O consequencialismo;

2. O bem-estarismo;

dos Sentimentos Morais sio fundamentais para a conflanga e cooperagio necessdrias para o funcionamento
eficiente de uma economia de mercado. Porém, podemos ver alinhamentos entre o estudo da moralidade e da
“economia” desde AristSteles (2018, 2019), pelo menos.
3 Para fins argumentativos, irei utilizar os conceitos de ‘bem-estar’ e ‘felicidade’ como intercambidveis,
apesar de que se possa argumentar que eles sio distintos. Para mais sobre isso ver Santos (2017); Fletcher (2016).
* Quando pertinente e até quanto o meu conhecimento permitir, indicarei mais referéncias bibliograficas
em nota para que o leitor possa se aprofundar nos mais variados temas que esta discussio envolve.
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3. O ranking pela soma (Sen, 1987).

Todavia, a visio de Sen (1987) nio ¢ uma tentativa de configurar a posigio cldssica
do utilitarismo, mas sim de identificar as caracteristicas mais frequentes que aparecem
nas diversas formas de utilitarismos. J4 o utilitarismo cldssico’® possui mais caracteristicas
do que as que podem 0Uu N30 estar presentes em outros utilitarismos. Mas, quais seriam
elas? O utilitarismo cldssico encerra, pelo menos, sete teses — ou trés teses e cinco sub
teses — que sdo logicamente independentes umas das outras. As duas principais teorias
sd0 a teoria do correto, qual seja, o consequencialismo e, a teoria do valor, qual seja, o
hedonismo. Porém, seguindo (Sinnott-Armstrong, 2023), poderfamos listi-las como se
segue:

A Uma teoria do correto: um consequencialismo.

A1l Um consequencialismo de atos;

A2 Um consequencialismo universalista;
A3 Um consequencialismo de maximizagio;
A4 Um consequencialismo agregativo total;

AS Um consequencialismo de consideragio igual/imparcial.
B Uma teoria do valor: um hedonismo.
C Uma teoria das razes: a neutralidade do agente.

Assim, se unirmos todas as carateristicas terfamos uma teoria consequencialista de
atos, hedonista, universalista, maximizacionista, agregacionista total, imparcial com
neutralidade do agente. Vamos ver uma breve caracterizagio de cada uma das teses.®

O consequencialismo ¢ a tese segundo a qual a corretude ¢ defina pelas consequéncias
geradas. No caso dos utilitaristas cldssicos, a corretude de um ato’ é definido exclusi-
vamente pelas suas consequéncias. Porém, em termos de qué consideramos as conse-
quéncias? Em outras palavras, o que é gerado pelas consequéncias que ¢é relevante para a

avaliagdo da corretude do ato?

> Por utilitarismo cldssico aqui me refiro aos modelos teéricos de Bentham (1979) e John Stuart Mill (2000),
porém, ¢ argumentdvel que haja mais utilitaristas cldssicos. Mas, para os fins deste capitulo, me foco nas
caracteristicas mais gerais dos modelos citados e, também, assumo que nio ofere¢o uma anilise profunda dessas
visoes.

© Ver Santos & Gontijo (2020a, 2020b (errata a ser publicada no mesmo niimero)) para uma discussio mais
aprofundadas dessas teses que permitem uma variagio de teorias utilitaristas distinta das cldssicas.

7 H4 uma certa discordincia de que a tese de John Stuart Mill é um consequencialismo de atos, enquanto
hé certa concordéncia que Bentham defendia tal tese. H4 quem sustente que ou Mill defende um consequenci-
alismo de nivel multiplo — que aceita regras, mas que elas ndo sdo determinantes para a agio correta, sendo
apenas um instrumento para tomada de decisdo (ver, por exemplo, Berger, 1984; Crisp, 2006) — ¢ hd quem
defenda que ele sustenta um consequencialismo de regras — que aceita as regras nio apenas como instrumento
de tomada de decisdo, mas, sim, que elas sio determinantes da corretude (ver, por exemplo, Urmson, 1953;
Donner e Furmerton, 2011; Lyons, 1994).
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Segundo os utilitaristas cldssicos, as consequéncias devem ser avaliadas em termos de
felicidade. O conceito de ‘felicidade’ é entendido como a presenga de prazer e auséncia
de dor.® Assim, as consequéncias sio consideradas em termos de produgio (ou nio) de
felicidade; ela é o que porta valor em si — em oposigdo is circunstincias, ou a natureza
intrinseca de qualquer outro ato antes do ato que estd sendo avaliado, ou A conformidade
com qualquer regra. Uma agdo serd correta se produzir felicidade e incorreta caso nio o
faca. Apesar de que a geragio de felicidade seja requerida, a ideia é mais complexa. Ndo
s6 devemos produzir felicidade, mas devemos produzir para todos os individuos. Em
termos mais claros, a corretude do ato recaf sobre as consequéncias para todas as pessoas
ou seres sencientes; em oposi¢do somente ao agente particular (egoismo ético) ou membros
de uma sociedade (escopo restrito) ou pessoas existentes agora (escopo restrito) etc.”
(Sinnot-Armstrong, 2023). Mas, quanto de felicidade, ou em outros termos, o quanto
de valor as consequéncias deveriam produzir?

Os utilitaristas cldssico eram maximizacionistas. Isso quer dizer que a corretude de
um ato depende somente de quais consequéncias geram a maior soma total de bem sobre
o mal; em oposi¢io a mera satisfagio. Porém, em fun¢io do qué o méximo deve ser
alcangado? O méximo das partes ou do todo? Segundo os utilitaristas cldssicos, quais
consequéncias sio as melhores ¢ alguma fungio do valor das partes daquelas consequén-
cias, ou seja, cada parte unida em um conjunto. Isso resultaria no que Sen (1987) chamou
de ranking pela soma, ou seja, a tese segundo a qual o ato correto é aquele que tem como
consequéncia o resultado méximo agregado de valor (felicidade), j& descontado o desvalor
(infelicidade) que nos permitiria “organizar” os atos em um rarking dado o resultado
de cada agdo. No suposto mnkz'ng, 0 ato que ocupa a primeira posi¢ao seria aquele que
produz o miximo agregado de felicidade e, portanto, o ato correto, sendo os outros
atos incorretos. Porém, alguém ainda poderia perguntar se devemos considerar todos os
individuos de forma igual/imparcial ou assumir alguma prioridade.10

Bentham (1979) e Mill (2000) eram estritamente igualitaristas e imparcialistas, ou
seja, para eles a felicidade de cada ser senciente deve ser levada em consideragio de forma

8 Aqui preciso fazer outro esclarecimento. H4 uma discordancia entre Bentham e Mill sobre o que seria a
felicidade. Bentham defendia uma tese hedonista quantitativa de felicidade, ja Mill defende uma tese hedonista
qualitativa; e para alguns uma tese eudaimonista. Sobre essa discussdo ver, por exemplo, Mulgan, (2014) e
Fletcher (2016).

? Aqui hé certa dificuldade com o escopo do quantificador. H4 concordancia que utilitaristas cldssicos nio
s30 egofstas éticos (sobre egofsmo ético, ver Rachels & Rachels, (2013)), porém ¢ dificil retirar das obras desses
autores uma visio clara se o escopo encerra todos seres sencientes em uma sociedade, ou todos os seres sencientes
no mundo atualmente ou todos os seres sencientes que vivem agora e os do futuro. Para fins argumentativos,
vamos interpretd-los como preocupados com todos os seres sencientes que vivem atualmente. Para posigoes
sobre a consideragio de todos os seres sencientes e das geragdes futuras, ver, por exemplo, Singer (2004; 2006) e
Mulgan (2011).

10550 exemplos de consequencialistas que sio prioritaristas (ou seja, que ddo alguma preferéncia a um grupo
na sociedade na consideragio das consequéncias), Derek Parfit (1991), Brad Hooker (2001) e Santos (2022).
Segundo Peterson (2003), consequencialistas prioritaristas ndo sdo, essencialmente, utilitaristas. Mas esse ¢ um
problema em aberto.
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igual. Nio haveria qualquer razio utilitarista, segundo eles, para tratarmos os agentes e
pacientes morais como desiguais. Em outros termos, a0 determinarmos a corretude de um
ato, os resultados benéficos para um ser senciente importam tanto guanto um resultado
similar para qualquer outro ser senciente, i.e., todos contam igualmente (Bentham, 1979;
Mill, 2000); em oposigdo a consideragio que algum grupo conta mais que 0s outros.
Isso nos leva 4 neutralidade do agente na tomada de decisées. Isso quer dizer que quais
consequéncias sio melhores do que outras ndo depende se elas sio melhores da perspectiva
de quem toma a decisdo, mas sim do ponto de vista de um observador imparcial racional;
em oposigdo as razoes relativas ao agente.11

A partir das caracteristicas listadas acima, os utilitaristas cldssicos chegam a0 principio
da utilidade; também chamado de principio de maior felicidade. Esse principio estabelece
que um ato é moralmente correto se, e somente se, gera como consequéncias o maior
agregado possivel de felicidade; e moralmente errado quando nio o fazem. A ideia de
‘utilidade’, apesar de um tanto quando obscura para os padrdes filoséficos atuais, fora
incorporada nas teorias econdmicas para epricar, dentro outras coisas, 0 comportamento
do consumidor; como veremos na se¢io 2. Além disso, a ideia de felicidade/bem-estar
também fora incorporada em economia para fazermos anilise de custo-beneficio; como
veremos na segio 3. J4 a ideia consequencialista, na sua forma mais simples, fora incorpo-
rada para explicar e/ou estabelecer nogdes de eficiéncia; como explorado na segdo 4. Por
fim, mas nio menos importante, a ideia de bem-estar social defendida por utilitaristas
fora incorporada em economia; como veremos na se¢io 5. Tal drea visa estudar como
deverfamos organizar a economia com a finalidade de maximizag¢io do bem-estar de
uma dada sociedade. Isso posto, podemos passar a tratar das influéncias especificas aqui
listadas.

2. A teoria da utilidade marginal

Dado a estrutura geral das teorias cldssicas utilitaristas e, visto a sua complexidade, po-
demos partir para uma discussio mais pontual de uma das influéncias de tais teses na
economia, qual seja, a influéncia na ideia de utilidade marginal. Para compreendermos a
influéncia da nogio de ‘utilidade marginal’ em economia, temos que regressar s nogdes
de ‘utilidade’ defendidas pelos utilitaristas clssicos. Segundo Bentham,

O termo utilidade [szc] designa aquela propriedade existente em qualquer coisa, pro-
priedade em virtude da qual o objeto tende a produzir ou proporcionar beneficio,
vantagem, prazer, bem ou felicidade (tudo isso, no presente caso, se reduz 2 mesma
coisa), ou (0 que novamente equivale & mesma coisa) 2 impedir que acontega o dano,

I Novamente, minha exposi¢do sobre a estrutura do utilitarismo cldssico é extremamente limitada, dada
a natureza deste trabalho. Assim, recomendo fortemente que o leitor interessado consulte as referéncias
bibliogréficas aqui utilizadas e indicadas para um maior aprofundamento. Porém, um étimo lugar para ter
uma visio ampla sobre o utilitarismo ¢ em Eggleston & Miller (2014).
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a dor, o mal ou infelicidade para a parte cujo interesse estd em pauta (Bentham,
1979, p. 4).

1€ 1

Dessa forma, para Bentham (1979) algo ¢ “atil” quando produzir felicidade ou, de
modo mais técnico, produzir a nica coisa que possui valor em si mesmo. Repare que hd
uma diferenga crucial entre o significado cotidiano de “atil’ para o significado dado por
Bentham. No uso cotidiano, utilizamos a nogao como atributo pertencente a algo que ¢
meramente valioso a nivel instrumental para a realizagio de alguma tarefa, empreendi-
mento, realizagio de vantagem etc. que nao necessariamente nos levaria a produgio e/ou
acesso daquilo que possui valor em si, o que seja, a felicidade. Assim, para utilitaristas,
“atil’ é o atributo daquelas coisas que produzirio, ou tem potencial de produzir, felici-
dade®?. J4 para Mill (2000), o termo ‘utilidade’ é ndo ¢ sindnimo de ‘felicidade’, mas,
antes, como regra diretiva de conduta dos seres humanos. Todavia, como veremos, fora
a ideia de Bentham que mais influenciara a economia. No entanto, antes, precisamos
estabelecer o que ‘utilidade marginal’ significa, apesar de que o préprio Bentham nio
desenvolveria a teoria da utilidade marginal como a conhecemos hoje.

Geralmente, ‘marginal’ em economia, assim como para Bentham (1979), significava a
mudanca no consumo de um certo bem (a mais ou 2 menos). Tal mudanca tem conse-
quéncias do nivel de prazer que, por exemplo, alguém obtém se consome uma unidade
de algum bem.'® A utilidade marginal assim pode ser entendida como o aumento ou
decréscimo de prazer/dor que um bem pode provocar em um individuo ao ser consu-
mido. E foi essa ideia incorporada pelos economistas do século XIX conhecidos como
marginalistas'* como, por exemplo, William Stanley Jevons (1871), Carl Menger (1871),
e Léon Walras (1896), dentro outros.

Como dito, a teoria da utilidade marginal foi bastante utilizada para a explicagio
do comportamento do consumidor. Aplicada ao comportamento do consumidor, os
filésofos e economistas cldssicos chegaram a conclusio de que a utilidade marginal tende
a decrescer 4 medida que uma pessoa consome mais unidades de um bem ou servigo.
Em outros termos, o prazer (ou utilidade) adicional obtida de cada unidade extra tende
a diminuir, pelo menos na maior parte dos casos. Se o prazer retirado do consumo de
unidades de um mesmo bem tende a diminuir, isso nos permite prever, dentre outras
coisas, o comportamento de consumo e como isso influencia o consumidor a pagar por
algo. Afinal, se o prazer (utilidade) do consumo de uma unidade adicional de um bem
diminui, os consumidores podem estar dispostos a pagar menos (ou ndo adquirir mais,
pelo menos durante um tempo) por aquele certo bem.

12 Para um tratamento adequado do termo ver Broome (1991).

13 Agradeco ao Prof. Dr. André Pontes por me ajudar na explicagio deste ponto.

! Importante notar que os marginalistas ndo apenas explicavam o comportamento do consumidor, mas
também virios outros fatores da economia. Além disso, é importante ressaltar que a teoria marginalista inglesa
teve uma grande influéncia na escola austriaca. Sobre isso, ver Samuels ez.l. (2003, cap. 16 ¢ 17).



A influéncia do utilitarismo cldssico na Economia: alguns aspectos 175

Tomemos a posi¢do de Jevons (1871) como um caso de estudo da aplicagio da utili-
dade marginal, dado que ele foi um dos pioneiros na revolugio marginal em economia.
Ele defendia que & medida que uma pessoa consome mais unidades de um bem, a satisfa-
¢do adicional obtida de cada unidade extra tende a diminuir. Segundo Sampaio (2017),
para Jevons tal fendmeno era um dos principios fundamentais do nosso comportamento
econdmico. Por exemplo, 20 consumirmos uma primeira fatia de pizza podemos obter
muito prazer, mas a quinta ou sexta nio ¢ tio mais satisfatdria.

Como dito anteriormente, o conceito de utilidade marginal foi crucial para entender
como os consumidores tomam decisdes sobre a alocagdo de seus recursos limitados e
como os pregos de mercado sio determinados. Jevons aplicou a légica indutiva e métodos
cientificos para trazer a economia para a condi¢do de ciéncia, utilizando a hipStese da
utilidade como base para suas andlises (Sampaio, 2017). Jevons cunhou uma equagio
que ilustra o principio da utilidade marginal decrescente na teoria do consumo, qual seja:

UM = av _ a—bg
dgq
Onde, representa a utilidade marginal UM, que ¢ a taxa de variagdo da utilidade total
U com relagio a quantidade consumida ¢. Em detalhes:

UM = ”;—U: A utilidade marginal ¢ dada pela derivada da utilidade total U em

relagdo 4 quantidade consumida g, ou seja, como a utilidade total muda conforme
o consumo do bem aumenta.

a: Uma constante que representa a utilidade marginal inicial, quando ¢ = 0, ou
seja, o valor da utilidade marginal do inicio do consumo.

b: Uma constante positiva que indica a taxa de decréscimo da utilidade margi-
nal mostrando quio rapidamente a utilidade marginal diminui 4 medida que ¢
aumenta.

¢: a quantidade consumida do bem.

Conforme a quantidade consumida q aumenta, a utilidade marginal diminui devido
a0 termo —bg, que reflete o principio da utilidade marginal decrescente. Quando g ¢
grande o suficiente, UM pode chegar a zero, indicando que o consumidor nio obtém
mais satisfagio adicional a0 consumir mais unidades do bem. Supondo nosso consumo
de pizza, poderfamos gerar o seguinte gréfico de utilidade marginal decrescente (com
valores arbitrérios).

Como podemos perceber no grifico que a utilidade retirada do consumo das primei-
ras unidades de fatias de pizza é grande e vai diminuindo conforme mais pedagos de pizza
sejam consumidos, até chegar a zero. Se o consumo persistir ¢ evidente que comegamos a
gerar desprazer e, obviamente, supondo um agente racional, o consumo pararia antes
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Grafico de Utilidade Marginal Decrescente - Consumo de Pizza

10 UM=a-bq

Utilidade Marginal (satisfagéo adicional)

[] 2 4 6 8 10 12 14
Quantidade consumida (fatias de pizza)

Figura 1: Gréfico de utilidade marginal decrescente — consumo de pizza.

da geragdo de desprazer. E muito importante, portanto, notar que os utilitaristas cldssi-
cos tiveram uma grande influéncia nos marginalistas, dado que estes tltimos buscaram
entender e quantificar o bem-estar dos individuos em termos econdmicos. Além disso,
eles adotaram dos utilitaristas cldssicos a ideia de que as decisdes econdmicas deveriam
ser baseadas na maximizagio da utilidade. Eles aplicaram essa 16gica ao estudo do com-
portamento do consumidor e da oferta e demanda, desenvolvendo a teoria da utilidade
marginal como uma extensio das ideias utilitaristas. Por outro lado, a utilidade marginal
decrescente nio consegue explicar todos os comportamentos dos consumidores. Bem,
como vimos, o principio da utilidade marginal nos diz que para cada item adicionado é
retirado cada vez menos satisfagio adicional. Porém, isso se aplicaria a todos os casos?

Imagine, para fins argumentativos, que Jodo ¢ um colecionador de selos raros. jodo
gosta tanto de seu hobby que passa algumas horas por dia buscando por novos selos raros
para serem adquiridos e incorporados 4 sua colegio. Selos raros sio caros, porém, Joio
obtém uma enorme satisfagio quando consegue um desses itens adicionais para a sua
colegio jd extensa. A pergunta que surge ¢é: a satisfagio de Jodo ndo deveria diminuir para
cada selo raro novo que ele obtém para a sua colegio, assim como estabelece a utilidade
marginal decrescente? A resposta bvia é que nio. Ao que parece, a utilidade marginal
decrescente ndo consegue explicar o comportamento de consumo de selos raros que
Jodo demonstra; afinal, para um colecionador, cada unidade do que seja que se coleciona
aumenta a satisfagio do individuo.

O exemplo da colegio de selos raros ¢ similar a muitos outros casos, porém, nio
parece ser ocorrer na maijor parte do consumo de outros tipos de bem. Isso nos leva a
conclusio de que o principio da utilidade marginal decrescente ndo se aplica a todas as
situagdes e, portanto, nio pode ser encarado como um principio universal aplicdvel a
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todo comportamento de consumo.

3. O utilitarismo cldssico e a anilise de custo-beneficio (ACB)

Como vimos, a ideia de utilidade marginal tem impactos na andlise econdmica, apesar
de seus problemas. Porém, os utilitaristas cldssicos ndo apenas influenciaram o desen-
volvimento desse instrumento conceitual, mas também o desenvolvimento de outras
ferramentas econdmicas como € o caso da andlise de custo-beneficio. A anilise de custo-
-beneficio (ACB) pode ser explicada de um modo simples. Se os beneficios superam os
custos, entio uma escolha € vidvel a ser feita ou, em outros termos, sendo Valor > 0, a
tomada de decisdo dos individuos satisfaz seus interesses. A andlise de custo-beneficio é
um processo usado para a determinagio da eficiéncia econdmica global de investimentos
publicos e/ou privaldos.15

Os utilitaristas cldssicos tiveram uma grande influéncia no pensamento da andlise
de custo-beneficio. Eles defendiam a maximizagio e agregagio de utilidade como ca-
racteristicas a serem levadas em consideragdo para definir a agdo correta para todos os
individuos. Bem, pensar em termos de maximizagio e geragdo do maior agregado de
felicidade ¢ pensar em termos de felicidade (beneficio), menos a infelicidade (custo).
Retirado a infelicidade da felicidade, deverfamos tomar a decisio em favor do maior
agregado possivel. Esse estilo de pensamento ¢ a base da andlise custo-beneficio.

Embora o préprio Bentham (1979) tenha defendido métricas de quantificagio do
bem-estar, nas ciéncias econdmicas, elas parecem pouco objetivas e informativas. Um
ponto aser ressaltado é que, na Economia, a andlise é feita em termos monetdrios e nio em
termos da quantificagio de felicidade/bem-estar; dado que assumir termos monetirios
torna a andlise é simplificada e mais objetiva. Todavia, a ACB ndo abandona a ideia de
que a justificagdo da tomada de decisdo por um curso de agio seja o beneficio liquido
(monetdrio) que aumentaria 0 bem-estar social. Para tornar claro esse ponto, podemos
gerar um exemplo de andlise de custo-beneficio.

Suponha, para fins ilustrativos, que estamos preocupados com uma ACB para uma
politica publica que impactard no bem-estar social. Antes da aplicagio da politica publica
temos uma cendrio base no qual o bem-estar ¢, digamos, X. Apds a aplicagio da politica
publica espera-se Y% de aumento no bem-estar social. Atrelado a isso, temos os custos
totais estimados C e os beneficios estimados que nada mais sio do que os ganhos no
agregado de bem-estar social B. Vamos atribuir valores arbitrdrios a C e B, para nosso

BE importante distinguir entre a andlise de custo-beneficio (ACB) e a andlise de custo-efetividade (ACE),
ambas utilizadas como ferramentas de apoio 4 tomada de decisio. A ACB avalia os resultados em termos
monetdrios, considerando que hd um beneficio quando o retorno financeiro supera o investimento realizado.
Por outro lado, a ACE compara os custos relativos as consequéncias de diferentes intervengdes utilizando
métricas nio monetdrias. Por exemplo, no contexto da satide, a ACE pode expressar os resultados como o custo
por ano de vida ganho evidenciando o impacto de determinadas agdes em termos de eficiéncia na alocagio de
recursos.
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cendrio. Digamos que C é igual a 100 unidades monetdrias e que B ¢ igual a 150 unidades
monetdrias. Dessa forma, a relagio custo-beneficio é igual a 1,5. Esse cendrio pode ser
posto em um gréfico como se segue:

Anélise de Custo-Beneficio: Politica Pblica e Bem-Estar Social

Beneficio
-~ Linha de Corte (8=C)

Beneficios (unidades monetarias)

Custos (unidades monetarias)

Figura 2: Anilise custo-beneficio: politica publica e bem-estar social.

Qualquer linha acima da linha tracejada em vermelho, que representa a igualdade
entre custo e beneficio, ¢ ganho liquido de beneficio e, portanto, seria racional escolher
a linha mais alta a partir da linha vermelha. Porém, hd um problema na suposigio de
que o aumento de ganho liquido em valor monetirio aumente, necessariamente, o bem-
-estar de um individuo ou de uma sociedade. Afinal, como bem defendia Aristételes
(2018), o dinheiro possui valor apenas instrumental e nio gera bem-estar por si mesmos;
uma vez que, como qualquer ferramenta, exige pericia dos(as) usudrios(as) para que se
“transforme” em bem-estar.'®

Um segundo problema a ser considerado ¢ que a tese consequencialista que o uti-
litarismo cldssico assume nio leva em consideragio, pelo menos prima facie, como os
beneficios estario distribuidos entre os individuos numa dada sociedade.’” Se o que
importa ¢ a maximizagio e geragio do maior agregado de beneficios, teoricamente, nio
seria central o problema da distribuigo; assim o esquema utilitarista seria injusto, pois
permitiria que uma parcela da sociedade vivesse sem nenhum beneficio, se isso implicasse
no maior agregado possivel de bem-estar/felicidade. O problema da distribuigio em
economia, no ¢ central para a disciplina econdmica; em especial, para a Escola Austrfaca.
A Escola Austriaca assume que nio poderia haver qualquer intervengio estatal para tal
redistribuigdo (Mises, 2011; Hayek, 1993), pois defendem a autorregulagio da economia.

1€ Interessante notar que quando falamos de distribuigio de renda para o aumento de bem-estar, hi quase
sempre uma pressuposi¢ao de que as pessoas sio hdbeis em transformar renda em seu bem-estar. Tanto em
Economia quando em Filosofia hd uma tendéncia em desenhar o tomador de decisdo como um sujeito racional
e autointeressado e, portanto, aquele que fard escolhas racionais dado seus interesses. Deixo ao leitor o desafio
de pensar se essa ¢ uma pressuposicdo plausivel que deverfamos aceitar quando falamos de tomadas de decisio
de natureza moral ou econémica

17 Para mais criticas relacionadas ao problema da distribuigio de recursos; ver Rawls (1971).
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Todavia, tanto os utilitaristas cldssicos, quanto os economistas podem ser a favor de algum
sistema de redistribui¢io dos beneficios por razées instrumentais. Por exemplo, Mill

defende que

[...] a palavra Justiga designa certas categorias de regras morais que mais estritamente
dizem respeito as condiges essenciais do bem-estar humano e que, portanto. sio
mais rigorosamente obrigatérias do que todas as outras regras de conduta humana
(Mill, 2000, p. 269, negrito meu).

O que Mill parece estar a defender é que os seres humanos possuem certas necessidades
que devem ser contempladas a fim de que se possa realizar bem-estar. Isso pode, ¢
claro, incluir uma renda minima bdsica, por exemplo. Assim, por razoes instrumentais,
utilitaristas cldssicos podem ser a favor de uma distribui¢io dos beneficios (monetirios,
inclusive) para os individuos.'® J4 economistas, como Friedman (1962) ou Hayek (1993)
podem ser a favor de um imposto de renda negativo, no caso do primeiro, ou uma renda
minima que nio perturbe a concorréncia, no caso do segundo.

Apesar dos incdmodos filoséficos, a ACB ¢ ainda amplamente utilizada por governos
€ organizagOes para avaliar e auxiliar nas tomadas de decis6es para alocagio de recursos e
seus potenciais beneficios visando a eficiéncia. A ACB e a eficiéncia estdo estritamente
ligadas, mas para compreendermos tal ligagio e a influéncia das teorias utilitaristas sobre
consideragbes de eficiéncia devemos passar para o nosso préximo topico.

4. O consequencialismo simples: o correto e o eficiente

Como abordei anteriormente, a teoria do correto que o utilitarismo encerra é o conse-
quencialismo, ou seja, define-se o que correto a partir das consequéncias das agdes; no
caso do consequencialismos de atos. Jé do lado da Economia, profissionais que defendem
o0 “bem-estarismo” assumem que uma politica econémica ou um sistema econémico
como um todo ¢ satisfatério se, e somente se, garante sobremaneira a geragio das melho-
res consequéncias em termos de bem-estar social (Sen, 1979, 1979b).19 Dessa forma,
alguns economistas avaliam a processo de tomada de decisio, ou seja, a escolha entre as
opgoes disponiveis como aquela que gera as melhores consequéncias; analogamente ao
utilitarismo. O relevante aqui a notar € que as consequéncias sio o ponto fulcral paraa
escolha racional de politicas ou sistemas politicos e econémicos. Em outros termos, uma
tomada de decisdo pode ser justificada inteiramente ou, pelo menos, parcialmente, pelos
impactos que eles trardo 4 sociedade.

18 Para uma resposta utilitarista 4 critica da justica distributiva e desenvolvimentos nas teorias utilitaristas
contemporaneas, ver Santos (2022).

19 £ interesante notar que nem todo economista estd interessado nas consequéncias quando do processo de
tomada de decisio sobre uma politica ou sistema econdmico. Nem mesmo todos estio preocupados com a
geragio de bem-estar social. Para uma discussio mais técnica em Economia sobre este tépico ver Suzumura &
Xu, 2001.
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Uma caracteristica tedrica que muitos economistas e os utilitaristas cldssicos com-
partilham é que ambos pensam que o critério de avaliagdo e o critério de tomada de
decisio sio o mesmo. Isso quer dizer que o critério que utilizamos para saber se algo ¢
satisfatério do ponto de vista econdmico, para os economistas, e moral, para utilitaristas,
sdo as consequéncias de um ato. E o processo de decisio, entdo, coaduna com o critério
de avaliagdo, ou seja, deverfamos decidir baseados nas consequéncias provéveis de um ato.
Para os utilitaristas, isso seria 0 moralmente correto a se fazer; para os economistas isso
seria o eficiente a ser feito.

Quando pensamos em Economia, estamos considerando algo como eficiente em
vista do produto gerado, ou seja, o resultado das consequéncias. Porém, assim como no
utilitarismo, hd problemas do choque entre o que é eficiente e o que é justo. Economis-
tas costumam, ou costumavam utilizar, a chamada Lei de Pareto?® — ou Eficiéncia de
Pareto — para avaliar as consequéncias. O critério de Pareto afirma que uma situagio
¢ Pareto-eficiente se nio for possivel melhorar a situagio de um individuo sem piorar
a de outro. Um estado-de-coisas estd em um 4timo de Pareto quando os recursos de
uma economia sio alocados de tal maneira que nenhuma reordenagio diferente possa
melhorar a situagio de qualquer pessoa (ou agente econdmico) sem piorar a situagio
de qualquer outra pessoa. Assim, a escolha por um curso de agio que é Pareto-eficiente
traz as melhores consequéncias. Todavia, problemas de justi¢a aparecem, dado que o
pardmetro de eficiéncia pode ser diferente do pardmetro de justica. Vamos pensar através
de um exemplo.

Imagine uma politica econdmica de distribui¢io de renda. Queremos melhorar a vida
dos menos favorecidos (como diria Rawls, 1971), mas, para tanto, deverfamos cobrar
mais impostos dos mais favorecidos. Se tal politica melhorar a vida dos menos favorecidos
em detrimento dos mais favorecidos, tal distribui¢io nio seria Pareto-eficiente. Mas,
mesmo assim, ela parece justa. Sendo assim, o critério de Pareto parece nao se preocupar
com a justiga distributiva, necessariamente, apesar de estar preocupada com algum tipo
de distribuicio.

Obviamente que utilitaristas poderiam negar o critério de Pareto e ndo se comprometer
com essa concepgio de eficiéncia, defendendo que o que ¢ relevante é o maior agregado
dos resultados nas consequéncias. Mas, como defendeu Arrow (1951), para utilitaristas e
economistas que estdo pensando em um maior agregado do resultado como consequéncia
de atos, ou seja, numa fungio de bem-estar social, o critério de Pareto é um ponto
de partida plausivel na constru¢io de tal fun¢do. Em suma, os utilitaristas cldssicos
influenciaram os economistas quanto 4 anélise das consequéncias, porém, problemas de
justiga ainda persistem; como vimos na segio anterior. Porém, como ji ficou esclarecido,
os utilitaristas influenciaram imensamente o ramo da Economia que lida com o bem-estar
social. Vamos explorar mais esse ponto.

20 Vilfredo Pareto (1848-1923) foi um economista italiano que estudou com Walras. Suas ideias influencia-
ram muito a Economia do Bem-estar.
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5. O Bem-estar social: a economia e as influéncias do utilitarismo

Neste tépico vamos explorar as influéncias do utilitarismo no que é chamado de Economia
do Bem-estar. Grosso modo, as teorias econdmicas do bem-estar social buscam determinar
0 que constitui uma boa alocagio de recursos, ou uma boa decisio social, com base
em critérios de eficiéncia e equidade. Essas teorias tentam construir uma fungio de
bem-estar social (FBS) que combina as preferéncias individuais em uma tnica avaliagio
das alternativas disponiveis. O desenvolvimento de tal ramo ¢é atribuida a Pareto, como
mencionei. Todavia, ela ¢ altamente influenciada pelo pensamento dos utilitaristas
cldssicos.

Nos trabalhos dos filésofos do utilitarismo cldssico, encontramos com frequéncia
expressdes como o “bem-estar geral” ou “bem-estar social”, ou expressoes andlogas, em
vista da organizagio social. Por exemplo, Bentham (1979) diz que:

Pode-se afirmar que uma medida de governo (a qual constitui apenas uma espécie
particular de agio, praticada por uma pessoa particular ou por pessoas particulares)
estd em conformidade com o principio da utilidade - ou ¢ ditada por ele — quando,
analogamente, a tendéncia que tem a aumentar a felicidade da comunidade for
maior do que qualquer tendéncia que tenha que tenha a diminui-la (Bentham,
1979, p. 4; negrito meu).

Como podemos notar, Bentham pensa que uma politica deve promover a “felicidade
da comunidade”. Assim, a administra¢io do Estado, ou governo, deve seguir a ideia de
fungio de bem-estar social. Suas leis e diretivas deveriam seguir o principio da utilidade,
configurando, portanto, uma boa decisio social 2l De certa forma, os utilitaristas como
Bentham e Mill podem ser considerados os pais da ideia de que as organizagées sociais
deveriam ser feitas em torno do bem-estar social dando centralidade ao bem-estar dos
individuos. Todavia, tanto Bentham quanto Mill, nio ofereceram andlises formais de
politicas publicas de forma a tornar as ideias de bem-estar social informativas o suficiente
para uma tomada de decisio real. O que quero dizer é que, apesar dos esforgos de
ambos, na maior tarde do tempo, temos apenas intuigdes bastantes gerais acerca de como
deverfamos decidir sobre as politicas publicas objetivando o bem-estar social.

J4 em Economia, os trabalhos de Walras (2014 [1896]) e Pareto (1896) sio os princi-
pais trabalhos pioneiros que pretendiam dar uma andlise formal da fungdo de bem-estar
social.?? As ideias apresentadas nos trabalhos dos utilitaristas cldssicos e dos primeiros
economistas preocupados com o bem-estar social influenciam até hoje as ideias em Eco-
nomia. Por exemplo, no século XX, John Maynard Keynes (1883-1946) revolucionou a
teoria econdmica com suas ideias sobre a intervengio do Estado na economia. Keynes
(2012 [1936]) argumentou que o governo poderia aumentar o bem-estar social através

21 Sobremaneira, a mesma tese pode ser atribuida em larga medida a Jonh Stuart Mill (2000).
22 14 discutimos o critério de Stimo de Pareto e os problemas entre eficiéncia e equidade.
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de politicas fiscais e monetdrias, especialmente em tempos de recessio. Keynes fora tio
disruptivo, pois pensava que o mercado nio se autorregula. Assim, o Estado deveria
intervir na economia para manter os niveis de bem-estar social.?

Como ji abordei anteriormente, hd problemas de justiga que podem incomodar
alguns economistas que estio centralmente preocupados com o bem-estar social, j4 que a
eficiéncia e equidade nem sempre se coadunam, ou seja, muitas vezes temos um tzade-
-off. Porém, ainda em Economia, assim como em Filosofia, hd um amplo desacordo de
cardter ainda mais basal, qual seja, ndo h4 uma tnica concepgio de ‘bem-estar’ que seja
amplamente aceita. Além disso, hd um amplo desacordo sobre o que a expressio um
tanto vaga como ‘bem-estar social’ designa. Repare que a sociedade, enquanto uma
entidade abstrata, nio ¢ algo que possa ter (ou ndo) bem-estar; seja 14 o que signifique
bem-estar. Geralmente, a estratégia é reduzir a ideia de bem-estar social a0 bem-estar
individual e depois fazer um agregado. Portanto, a expressio ‘bem-estar social’ é mais
metaférica, indicando apenas que as politicas publicas deveriam gerar maior bem-estar
nos individuos. O préprio Bentham expressa essa dificuldade nos seguintes termos:

O interesse da comunidade, eis uma das expresses mais comuns que pode ocorrer
na terminologia e na fraseologia moral. Em consequéncia, nio ¢ de estranhar que
muitas vezes se perca de vista o seu significado exato. Se a palavra tiver um sentindo,
serd o seguinte. A comunidade constitui um corpo ﬁctz’cz'o, €COmo composto de
pessoas individuais que se consideram como constituindo os membros. Qual é,
neste caso, o interesse da comunidade? A soma dos interesses dos diversos membros
que integram a referida comunidade (Bentham, 1979, p. 4, itdlicos do autor).

Mesmo que aceitemos que o termo ‘bem-estar’ designa satisfa¢io de preferéncias,
COmMo parece ser aceito entre os economistas e alguns filésofos, ainda assim nio sabemos o
que ‘bem-estar social refere. A posi¢io de Bentham na passagem possui sérias dificuldades
filoséficas.

A primeira delas é que a nogio parece estar em um tom demasiadamente metafé-
rico para nos esclarecer algo de substancial; principalmente quando a comunidade é
configurada como “corpo ficticio”. A segunda é que mesmo que aceitemos falar em
comunidade como corpo ficticio, Bentham pode estar incorrendo em uma espécie de
faldcia da composigio, ou seja, dizendo que as soma das caracteristicas dos individuos
que compdem um todo € a caracteristica do todo. Talvez a soma das partes ndo faca o
todo. O terceiro problema é que mesmo que aceitemos que a soma das partes faga o
todo, ainda assim temos a dificuldade de aceitar que os interesses de todos os individuos
se coadunem ou convirjam para um ponto de modo substancial. O que quero dizer ¢
que os interesses dos individuos sdo diversos o suficiente para que haja amplo desacordo

23 H4 intimeras criticas aos trabalhos de Keynes jd a sua época, principalmente, a partir do movimento
conhecido como Escola de Chicago que, ao contririo de Keynes, defendia a menor intervengio estatal possivel.
Um interessante texto sobre a histéria da Escola de Chicago ¢ o de Becker (1996).
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entre eles e que pode haver conflitos que nos levariam a nio satisfagio de um conjunto
de interesses em detrimento de outros conjuntos de interesses.

Talvez esses problemas filos6ficos sejam ndo centrais nas preocupagdes dos economis-
tas, mas, se no resolvidos, eles podem inviabilizar o sucesso da economia de bem-estar
social. Sem uma nagio transparente do que seja ‘bem-estar social’ pode ocorrer dois
problemas: primeiro, as andlises entrariam em profunda discordéncia, dado a variabili-
dade das interpretagdes sobre o que seja bem-estar social e, portanto, as respostas para
quais politicas ptblicas deveriam ser implementadas serdo também divergentes. Em um
ambiente de ampla discordincia, a tomada de decisdo pode ser prejudicada ou, simples-
mente, nio ser possivel. Um segundo problema que a falta de clareza conceitual pode
trazer, e que estd intimamente relacionado com o primeiro, é que nio conseguirfamos
fazer andlises bem-sucedidas dos estados-de-coisas atuais a fim de sabermos se eles estio
gerando o bem-estar social ou nio.

6. Consideragdes Finais

Neste trabalho, meu objetivo fora de apresentar de modo suscinto as principais carac-
teristicas do utilitarismo cldssico e como as teorias influenciaram desenvolvimentos de
ferramentas e teorias econémicas. Apesar da abordagem ser superficial e introdutéria,
€spero que seja informativa o suficiente para que o leitor interessado possa comegar seus
estudos sobre tépicos em Filosofia da Economia.
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O valor do futuro e o problema da nio-identidade:
Uma solugdo “Pareto ex ante”
para a justica intergeracional

RamIrRO DE Avira PEREs!

1. Introdugio: direitos futuros e a contingéncia da existéncia

Num sentido trivial, tudo que fazemos hoje afetard pessoas no futuro, assim como todo
fato presente decorre de cadeias de causalidade que vio até o inicio do universo. Mas
também h4 um significado mais relevante para a nogio de que alguns eventos podem ser
considerados processos intergeracionais, nos quais as consequéncias de a¢oes impactam
pessoas que sé nascerdo no futuro.

Por exemplo, um dos processos judiciais mais importantes de todos os tempos come-
couaser julgado em dezembro de 2024: trata-se de uma consulta  Corte Internacional de
Justiga proposta pela Assembleia-Geral da ONU por iniciativa de Vanuatu, uma pequena
nagio insular, sobre as responsabilidades dos paises emissores de gases de efeito estufa
pelas consequéncias do aquecimento global. Um dos pontos que chamam atengio é a
consideragio explicita de obrigagtes em relagdo a geragdes futuras; os juizes dirdo se os
paises podem ser responsabilizados hoje por danos que ocorrerio no futuro, a pessoas
que ainda nio nasceram (Wedy, Moessa e Peres, 2023). Um raciocinio similar se aplica a
alguns dos eventos mais lamentdveis, cujos efeitos persistem ao longo de geragdes. Por
exemplo, a mita foi uma forma de exploragio de trabalho indigena adaptada pelos colo-
nizadores & minera¢do no Peru e na Bolivia de 1573 a 1812; mesmo 200 anos depois de

! Banco Central do Brasil (BCB). E-mail: ramiro.peres@campus.fcsh.unl.pt.

Pontes, A. N.; Neiva, A. (ed.) Ensaios de Filosofia da Economia.
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sua aboli¢do, Melissa Dell (2010) estimou que um dos efeitos persistentes era que a mita
provocara uma diminui¢io de 25% na renda doméstica nas regides correspondentes.

Por outro, também podemos beneficiar o porvir. A maior parte do aumento na
expectativa de vida observado no século passado decorre de redugdes na mortalidade
infantil, relacionadas 4 programas de vacinagio e melhorias nas condiges sanitdrias;
ou seja, trata-se de beneficios de programas iniciados antes do nascimento da maioria
de seus beneficidrios. Estima-se que s6 a erradicagdo da varfola evitou 600 milh&es de
mortes no ultimo século; a maioria delas de pessoas nascidas apds a erradicagio. De forma
anéloga, pequenas taxas de crescimento econdmico per capita, de 2% ao ano, sio quase
imperceptiveis na vida cotidiana, mas implicam que a renda dobra em 35 anos, o que
permite que a vida dos individuos de uma geragio seja muito mais confortivel que a
dos membros da geragio anterior. Portanto, do ponto de vista moral, nossa capacidade
de beneficiar ou prejudicar a gigantesca populagdo de pessoas nio nascidas ¢ uma das
caracteristicas mais relevantes de nossas agoes.

Serd? Analisemos o que Parfit (1984) chamou de Problema da Nio Identidade (do
original em inglés: non-identity problem) decorrente da contingéncia da existéncia —
i.e., o fato de que qualquer pequena diferenca no tempo de uma relagio sexual pode
influenciar qual espermatozoide fertilizard um évulo, alterando assim a identidade do
bebé correspondente. Se seus pais nio houvessem se conhecido, vocé nio existiria, claro;
mas ndo sé isso: se o dvulo de sua mie houvesse sido fecundado um pouco antes ou um
pouco depois, vocé também ndo existiria, pois outro embriio (com, no méximo, 50% do
seu DNA) teria sido concebido.? Isso implica que vocé dificilmente pode considerar ter
sofrido prejuizo por atos relevantes que precedam a sua concepgio!

Considere o exemplo de Sarah, andlogo ao que a literatura apelidou de Risky Policy:

Sarah

Suponha que, daqui a dois séculos, uma pessoa do futuro, Sarah, reclame que as
mudangas climdticas causadas pelas emissoes de carbono de hoje Ihe prejudicaram.
Como refere J. Broome (2012, p. 55): “Nossa Sarah, portanto, ndo existiria se
tivéssemos nos dado ao trabalho de reduzir nossas emissées. Portanto, ela ndo pode
alegar plausivelmente que tinha direito a uma vida melhor, que violamos ao emitir
gases de efeito estufa. [...] Simplesmente ndo poderfamos ter dado a Sarah uma vida
melhor emitindo menos gases.3”

Para Broome (2012), devemos reduzir nossas emissoes em razio de um dever geral de
beneficéncia (z.e., de promover o bem de forma imparcial), mas nio por uma questio

2 Isso nio significa que sua identidade equivale a seu DNA, ¢ claro. Seu material genético (e outras
propriedades atinentes 4 origem) sio condigdes necessdrias, mas nio suficientes, para que “vocé seja vocé”.

3 “Qur Sarah would therefore not exist at all had we taken the trouble to reduce our emissions. So she
cannot plausibly claim she had a right to a better life, which we violated by emitting greenhouse gas. [...] We
simply could not have given Sarah a better life by emitting less gas” (Broome, 2021, p. 55).
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de justiga. Portanto, atos que impactam individuos em geragoes futuras (desde que
tenham vidas que valham a pena viver) nio violam seus direitos, pois, sem esses atos, tais
individuos nio existiriam. Essa teoria permite, por exemplo, justificar uma preferéncia
temporal pelo presente e, consequentemente, altas taxas de desconto social; um parimetro
que economistas utilizam para trazer a valor presente os custos e beneficios futuros. Isso
permite que, por exemplo, alguns economistas atribuam ao custo social do carbono um
valor de apenas $50 por tonelada de CO,; embora o prejuizo acumulado que se espera ao
longo dos séculos (medido em termos de diferengas do Produto Interno Bruto) associado
a0 aquecimento global resulte em milhares de délares (Peres, 2024).

Na secio a seguir, estudaremos este argumento na formulagio cldssica proposta por
David Boonin (2014), com o “Dilema de Wilma”. Apds, analisaremos a alternativa da
visdo impessoal do valor, a qual, apesar de promissora, implica a chamada Concdlusdo
Repugnante. Exploramos, na sequéncia, uma visio “pessoal fraca” (weak person-affecting
view), apresentando diversos contraexemplos para refutar a premissa P2 do Dilema de
Wilma; a qual equivale a um principio de Pareto ex post. Ao final, reformulamos o
Dilema mostrando que, quando substituimos P2 por um principio de Pareto ex ante,
referindo sujeitos futuros por meio de descrigdes definidas, o problema da nio identidade
desaparece e podemos dizer que nossos atos hoje podem prejudicar a perspectiva de
individuos futuros (como Sarah).

2. O problema da nio identidade e o Dilema de Wilma

Analisemos o Dilema de Wilma, o exemplo cldssico de Boonin (2014)*:

4 Aqui é importante reconhecer, como apontado por Melinda A. Roberts (2007), que os experimen-
tos mentais usados na literatura apelam a intuigées muito diferentes. Portanto, é normal que comparagdes
aprofundadas incorram em desanalogias, como:

a) O exemplo de Wilma trata de direitos e deveres reprodutivos; logo, ele estd mais préximo de discussoes
sobre o direito dos pais de decidir selecionar um embrido para ter um filho surdo, por exemplo. Aqui,
0s agentes e atos sio bem definidos (os pais estio escolhendo um embrido com tais e tais propriedades),
hd fortes intui¢es sobre direitos reprodutivos (por exemplo, geralmente evitamos decidir por outros
se/quando/como eles devem procriar) que poderiam superar os direitos da crianga, com quem os pais
irdo interagir, e a existéncia de novos individuos ¢ um efesto intencional (ou seja, os pais querem uma
crianga com surdez).

o
-

No caso de Sarah, estamos tratando de politicas e de justiga intergeracional ao longo de vérias geragdes.
Aqui os agentes e atos correspondentes nio sio definidos com precisio; por exemplo, 0 agente “geragio
presente” ¢ apenas um agregado de individuos, uma entidade coletiva feita de tais individuos, um
agente-grupo transgeracional (como governos, empresas e organizagdes internacionais) ou uma mistura
de tudo isso? Se analisarmos isso do ponto de vista dos agentes do grupo transgeracional, fica claro que
as emissoes de um pais hoje podem prejudicar outro pafs no futuro. Ainda, nio temos intuigdes fortes
sobre nossos direitos de emitir Gases de Efeito Estufa (GEE), e os efeitos relevantes sio acidentais: nio
queremos causar um dano especifico a pessoas especificas, e sim tio somente queimar combustivel, o
que produz, como efeito colateral, o aquecimento global (ndo intencional, mas previsto) e a identidade
de pessoas futuras (ndo intencional e imprevista).
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Wilma quer engravidar e vai a0 médico, onde é diagnosticada com uma doenca relati-
vamente benigna. Se ela esperar um més, poderd se curar e engravidar sem problemas;
nesse caso, seu filho serd Rocks. Mas, se ndo esperar, a crianga nascerd cega; e serd Pebbles.
Wilma tem obrigagio de esperar? Se ela ndo esperar, pode-se dizer que prejudicou sua
crianga, i.e., Pebbles?

Wilma:

adiar gravid
(®

Figura 1: O Dilema de Wilma.

Boonin (2014) argumenta que Wilma ndo tem obrigagio de esperar, pois:

(P1) A escolha de Wilma de engravidar agora ao invés de esperar ndo torna as coisas
piores para Pebbles;

(P2) Se A prejudica (harms) B, entdo A deixa B pior do que B teria sido (0 que chama-
remos de “condigio de Pareto”);

(P3) Suponha que a escolha de Wilma nio afeta mais ninguém;
(P4) Se A nio prejudica ninguém, entdo 4 nio faz mal a ninguém;
(PS) Seum ato nio faz mal a ninguém, entdo nio é moralmente errado;

Conclusio: O ato de Wilma (de conceber Pebbles ao invés de esperar) nio é
moralmente errado.

A literatura contém diversas respostas a esse exemplo e a situagdes similares (Cf.
Roberts, 2024). Boonin (2014; 2019a) responde & maior parte delas, sempre concluindo
que as tentativas de refutar P1, P2, P3 ou PS5 ou:

(i) trivializam a nogdo de “prejudicar” (wrong), levando a conclusées ainda piores
(como a Conclusio Repugnante), ou

(ii) sdo ad hoc, e ndo resistem a reformulagées simples do mesmo exemplo.
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3. A visio impessoal e a Conclusio Repugnante

Diz-se que o modus ponens de um filésofo é o modus tollens de outro. Ao introduzir
o problema da nio identidade, Parfit o considerou nio como um argumento contra a
relevincia moral do futuro, e sim como uma reductio de uma visio da moralidade baseada
na identidade do paciente moral. E claro que o bem-estar futuro é importante; portanto,
deve-se aceitar uma visio sem diferengas (zo difference view) de que o momento em que
alguém nasce nio pode ser tio moralmente relevante; uma visio baseada, pois, em razdes
impessoais. Consequentemente, deverfamos recusar P4 e/ou PS e abragar a ideia de que
um ato pode ser moralmente ruim quando torna o mundo um lugar pior; mesmo que
ninguém (z.e., nenhum individuo) seja prejudicado.

O problema ¢ que tal visio conduz & Conclusio Repugnante: um mundo w1 onde dez
bilhdes de pessoas com vidas idilicas ¢ pzor do que um mundo w2 com pessoas vivendo
existéncias pobres e sem graca, desde que a populagio em w2 seja grande o suficiente.
Considere as seguintes premissas:

a) Adigio Dominante: imagine dois mundos possiveis, 4 e A+. Todas as pessoas
que existem em 4 também existem em 4+, onde sio um pouco mais felizes. Além
delas, hd outras pessoas em 4+, com um nivel um pouco menor de felicidade.
Assim, A+ ¢ melhor que 4 (4 < A+), pois, “se vocé faz que todos numa dada
populagio vivam melhor e, a0 mesmo tempo, acrescenta 20 mundo pessoas com
bem-estar positivo, entio vocé tornou o mundo melhor” (MacAskill, 2024, p.
216).

b) Auséncia de aversio a igualdade: considere que a igualdade nio é “ativamente
m4”. Entio, suponha um mundo B onde o bem-estar da populagio “pobre” de A+
¢ aumentado, e sio adicionadas outras pessoas com o mesmo nivel de bem-estar;
nesse mundo, tanto o bem-estar total quanto a média sio maiores, e a distribui¢io

¢ mais igualitdria. Assim, B é melhor que 4+ (4+ < B).

c) Transitividade: Se 4 < A+, e A+ < B, entdo A < B;i.e., B é melhor do que 4.

Podemos repetir os passos acima com uma populagio B+, C, D, E, etc., a cada passo
aumentando a populagio e o bem-estar total, mas diminuindo a média do bem-estar per
capita. Chegaremos a0 mundo Z, no qual hd uma populagio muito maior, em que cada
individuo vive com muito menos e que, apesar disso, seria melhor do que 4.

Isso implica que, para qualquer mundo possivel com uma populagio 7 vivendo
num nivel elevado de bem-estar, hd outro mundo possivel melhor que este, com uma
populagio 7 muito maior vivendo (em média) num nivel muito inferior de bem-estar;
um mundo “repugnau'lte”.S

> Se isso ndo lhe parece contraintuitivo, considere questdes relacionadas ao bem-estar de animais nio
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A A+ B

Figura 2: 2: B é melhor que 4. O eixo horizontal representa o tamanho da populagio; o vertical, o bem-estar
médio. Pela Adigio Dominante, 4+ ¢ melhor que 4 (pois todos sdo mais felizes em A+). Pela Auséncia de
Aversio a Igualdade, B é melhor que 4+. Logo, B ¢ melhor que 4.

Uma réplica comum € postular alguma forma de nivel critico abaixo do qual uma vida
ainda vale a pena viver para o sujeito (z.e., ¢ melhor que estar morto), mas néo torna o
mundo em geral melhor. Isso visa a acomodar a ideia de que, embora um mundo wl
povoado apenas por poucas pessoas extremamente afluentes seja pior que um mundo
w2 com bilhes de pessoas de classe média, acima do nivel critico de bem-estar, isso no
implica que w2 seja pior que um mundo w3, povoado com trilhdes de pessoas em pobreza
abjeta, abaixo do nivel critico; mesmo que as pessoas de w3 tenham vidas com bem-estar
positivo, as quais valem a pena viver; i.e., para elas, nio seria melhor morrer ou nio ter
nascido.

Outra possibilidade ¢ aceitar a Conclusio Repugnante em principio, mas defender
que nio temos obrigagio de buscar um “mundo repugnante”, seja porque, na prtica,
tais comparagdes de bem-estar entre mundos possiveis, na realidade, acarretam incerteza
demais, seja porque outros principios nﬁo-consequencialistas se aplicam; € entdo o pro-
blema serd acomodar tais principios com o consequencialismo. Por exemplo, no caso de
Broome (2012), além de uma obrigagio de promover o bem de forma imparcial, que
implica considerar o bem-estar de pessoas futuras, também temos obrigagoes de justica
de ndo fazer mal a outrem; embora nio se apliquem no exemplo de Sarah, por causa do

humanos. Parece ndo haver nenhum bom motivo para negar que o sofrimento animal é moralmente relevante;
afinal, somos contra crueldade com os animais porque isso lhes causa sofrimento. Suponha que isso implique,
portanto, que o bem-estar de animais em geral é relevante. Nesse caso, o argumento da Conclusio Repugnante
deveria estender-se aos animais em geral.
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Figura 3: A Conclusio Repugnante: Z é melhor que 4.

problema da nio identidade. Assim, seria possivel concordar que, de fato, um mundo
com uma popula¢io muito maior de agentes vivendo com o minimo seria melhor que o
nosso, mas nio temos necessariamente o dever de construi-lo. Na verdade, b4 um consenso
entre fildsofos e economistas que tém estudado a matéria de que a Conclusio Repugnante
¢ dificil de evitar sem cair em conclusdes bastante contraintuitivas; embora ela nio deva
ser considerada o cerne da ética populacional (Zuber ez /., 2021).

3.1. Adigio Dominante e Transitividade

No argumento da Conclusio Repugnante, o mundo A4+ ¢ melhor que 4 porque a pre-
missa de Adi¢io Dominante satisfaz algo como um Principio de Pareto: hi um conjunto
de pessoas em comum nos dois mundos; algumas delas estdo em situagio melhor em
A+, e nenhuma delas estd em situagdo pior. Essa relagio de Pareto-superioridade torna
atrativa a premissa da Adi¢do Dominante.

J4 quando comparamos B a A+, é saliente a distribui¢io mais igualitdria de bem-estar:
as pessoas em pior situagio em B estdo melhor do que as que estdo em pior situagio em
A+, sem que isso diminua a soma de bem-estar total. B seria preferivel, portanto, do
ponto de vista de uma “posigio original” ou de um “observador imparcial”, com base em
algo como um principio da diferenca de Rawls (1971) — baseado numa forma de “Pareto
ex ante” —, ou um principio que favorega o bem-estar médio, como propoe Harsanyi
(1975). Afinal, se vocé tivesse que escolher viver num desses dois mundos, sem saber qual
posigdo ocuparia, é provz’wel que preﬁra viver em B a viver em A+, pois seu bem-estar
esperaclo é maior ao escolher B.

Essas razdes ndo se estendem a comparagio entre 4 e B: nio é verdade que B seja mais
igualitirio que 4, nem que B seja Pareto-superior a 4; e, se tivesse de escolher a partir do
ponto de vista de uma “posi¢io original”, o bem-estar esperado de escolher B nio seria
maior; pelo contrério. Na realidade, a #nica propriedade que se aplica as trés comparagdes,
e que de fato ¢ transitiva, ¢ a relagdo de “maior bem-estar total”; se essa relagio domina as
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comparagdes, o que ¢ bastante plausfvel,6 entdo a Conclusio Repugnante ¢ verdadeira.

Razio da comparagio A< A+ | A+<B | B< 4
Pareto ex post Sim Naio Naio
Distribuigio igualitdria Nio Sim Nio
Bem-estar médio Nio Sim Nio
Bem-estar total Sim Sim Sim

Tabela 1: razdes aplicdveis 4s comparages entre 4, A+ e B.

Segundo defende Temkin (2012), pode-se argumentar que a relagio “melhor que”
ndo precisaria ser transitiva. Podemos, alternativamente, dizer que “melhor que” é um
termo ambiguo, no sentido de que o conjunto de razées que embasam uma comparagio
integram o préprio conceito de “melhor que” utilizado. Nesse caso, a expressio “melhor
que” nio acrescenta muita informagio a proposi¢io, funcionando de forma andloga a
expressio “maior que”: podemos dizer que um imével ¢ “maior que” outro porque tem
maior altura, ou comprimento, ou 4rea, ou volume..., mas isso ¢ 0 mesmo que dizer que
um ¢ mais alto, ou mais largo, ou mais extenso, ou mais espagoso que o outro, sem que
um desses sentidos de “maior que” implique os demais. Nesse sentido, nio haveria uma
unica relagio “melhor que” em jogo: A+ é melhor que A por um conjunto de razdes,
e B é melhor que A+ por outro conjunto de razées que nio se estendem 4 comparagio
entre AeB.

O problema ¢ que, se negamos que B ¢ melhor que 4 porque os sujeitos nos dois
mundos sdo diferentes, entio negaremos, em ltima andlise, a visio impessoal — de que
uma razio moral nio precisa fazer referéncia a uma pessoa individualizdvel — invocada
para explicar a ideia de que nio faz diferenca a identidade de quem viverd no futuro
(utilizada supra para objetar a0 argumento de Wilma no problema da nio identidade).

6 . . . P A A . . . .
Note que os principais concorrentes da visio total tém consequéncias légicas no minimo igualmente
implausiveis em relago 2 ética populacional:

a) A visdo da média: de acordo com este principio, o que importa é o bem-estar médio de uma populagio;
criar pessoas novas, portanto, ¢ bom somente se aumentar essa média. Isso implica uma “conclusio
sddica”: imagine a populagdo A do exemplo supra; pode ser melhor adicionar a A uma tinica pessoa com
bem-estar negativo (para quem seria melhor morrer do que viver) do que mil pessoas com bem-estar
positivo, se estas diminufrem mais a média de bem-estar de A.

b) A visdoda neutralidade: ¢ moralmente irrelevante criar vidas novas (ou deixar de crid-las). Mas suponha
que, no exemplo de Wilma, houvesse as seguintes op¢des: a) ndo engravidar e esperar que a doenga
se cure naturalmente; b) tomar um remédio que vai assegurar que a doenga nio afetard o bebé (que
serd Pebbles); ou ¢) ndo tomar o remédio, engravidar e dar 4 luz uma crianga cega (que serd Pebbles).
Note que, neste caso, ndo temos o problema da nio-identidade; fazer o tratamento nio afetard o DNA
da crianga. De acordo com a visdo da neutralidade, a opgio (a) é tdo boa quanto (b); ¢ zambém ¢ tio
boa quanto (c). Mas, pelo principio da transitividade, se a = b e a = ¢, entdo b = ¢; isso implicaria que
a opgio (b) é tdo boa quanto a (c), i.e., que somos indiferentes a cegueira de Pebbles. Veremos uma
objecdo andloga, mas mais sofisticada, na se¢do a seguir, ao avaliar o principio de que “sé quem existe
importa”.
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Veremos que a ideia de que “sé quem existe importa” também nio ¢ consistente com a
transitividade. Comegaremos, porém, explorando uma nova objegio baseada em direitos.

3.2. Direitos, escolha social e a “exce¢do da renuncia”

Uma obje¢io comum ao argumento de Boonin comega com um ataque a P2: embora
Wilma nio haja deixado Pebbles em pior situa¢io, Wilma violou um dzrerto de Pebbles.
Afinal, no hd nada na nogio de direitos que implique P2; muito pelo contririo.

Considere o exemplo de Amartya Sen (1970) sobre a impossibilidade de um Paretiano
liberal: ndo existe uma regra/fungio de escolha social universal que satisfaga o principio
de Pareto e uma concepgio minimalista de direitos segundo a qual um direito ¢ uma
reivindicagio decisiva de individuos especificos sobre a escolha social. Portanto, b4 casos
em que os direitos sido violados, mesmo que ninguém fique em pior situagdo.

O “liberal Paretiano” de Sen

Imagine que uma sociedade tem dois membros, “Prewd” e “Lude”, com apenas
uma cpia de O Amante de Lady Chatterley; o livro pode ser dado (1) a Lewd, (2)
ou a Prude, ou (3) descartado sem que ninguém o leia. Lewd o leria em vez de
jogd-lo fora, mas ficaria ainda mais feliz se Prude fosse forgado a lé-lo; i.e., Lewd
prefere 2a 1a 3. J4 Prude acha a obra indecente e prefere que seja descartada, mas

prefere 1é-1a ele mesmo, com nojo, a deixar que Lewd a aprecie; i.e., Prewd prefere 3
a2al.

Como um “planejador social” deveria alocar o livro? Tanto Lewd quanto Prude
considerardo o resultado “Lewd 1&” inferior a “Prude 1&”; pelo principio de Pareto, 2 ¢
preferivel a 1, entdo ninguém ficaria em pior situagio se Prude lesse o livro. Mas, numa
sociedade que leva direitos a sério, uma pessoa nio deveria ler um livro se prefere que
ele ndo seja lido; e muitos também concordariam que um livro nio deve ser descartado
se uma pessoa deseja [é-lo (sem prejudicar mais ninguém). Dadas as preferéncias de
Lewd, “Lewd 1€ o livro” é melhor do que “ninguém 1¢” — 1 é melhor que 3; e dadas as
preferéncias de Prude, 3 é melhor que 2. Entio, respeitando os direitos individuais de
ambos, deverfamos dar o livro a Lewd! Ou seja, para resolver a disputa entre Lewd e
Prude, ou sacrificamos o Principio de Pareto, ou seus direitos.

Contra tais objecoes baseadas em direitos, desde Parfit (1984, p. 364s) a literatura
sobre o problema da nio identidade invoca a obje¢do da rentuncia (wazvering objection):
quando uma agio viola o direito de A, mas nio deixa A numa situagio pior, pode-se
supor que A renunciaria ao direito, pois nio teria de que reclamar’. No exemplo do
liberal Paretiano, nem Prude nem Lewd reclamariam se o primeiro ficasse com o livro.

7 Alternativamente, considere esta graciosa pardbola de J. A. Paulos (2000, p. 154): “George and Waldo
come upon a couple of apples, one large, the other small. George, being quicker, grabs the larger apple and
gobbles it up, while Waldo just manages to get hold of the smaller one. Waldo: “That’s not polite, George. If
I'd reached here first, I would have left the larger apple for you.” George: “Then what are you complaining
about? You got what you wanted.”
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Voltando ao Dilema de Wilma: como Pebbles nio foi prejudicada pelo ato de Wilma,
podemos supor que ela renunciaria a qualquer direito que tivesse contra Wilma nessa
situagio.

3.3. 86 quem existe importa I: a intransitividade de Wilma

Analisemos, agora, a aplicagio do principio de que “sé quem jd existe importa” a0 exemplo
de Wilma (adaptado de Adler, 2019, p. 244-45). Suponha que Wilma pode: a) esperar
paraengravidar e dar aluz Rocks; b) ndo esperar, dar a luz Pebbles, mas sacrificar seu proprio
bem-estar para investir todos os seus recursos na adaptagio da filha a suas necessidades
especiais; c) ter Pebbles, mas sem sacrificar-se tanto. Agora tentemos encontrar uma
ordenagio consistente que envolva apenas as preferéncias de Wilma e da pessoa que existe
em cada um dos respectivos cendrios, i.c., o principio de que “sé quem existe importa”.
Considere a tabela a seguir, onde os nimeros representam o quio bom - i.e., a quantidade
de bem-estar — ¢ o respectivo cendrio para cada individuo:

Dilema de Wilma Wilma Pebbles Rocks
a) Wilma espera para ter Rocks 5 10

b) Wilma tem Pebbles (cega), sem adaptagio 6 1

¢) Wilma tem Pebbles (cega), com adaptagio 4 4

Tabela 2: Dilema de Wilma como escolha social.

Assim, se assumimos que “apenas quem existe importa”, estamos na situacio em que,
& q
considerando o ponto de vista de:

i) Wilma, (a) é melhor que (c): seria preferivel ter Rocks sem cegueira a ter Pebbles ¢
investir em sua adaptagio (note que apenas Wilma existe nos dois cendrios);

ii) Wilma, (b) ¢ melhor que (a): seria preferivel ter Pebbles cega (sem investir em sua
adaptagio) a esperar para ter Rocks (i.e., 2 < b);

Novamente, apenas Wilma existe nos dois cendrios acima;

iii) Wilma e Pebbles juntas, (c) é melbor que (b): é preferivel que Wilma invista na
adaptagio de Pebbles, se esta nascer, uma vez que (b) é muito pior para Pebbles.

Ou seja, (b) é melhor que (a), que é melhor que (c) — pois apenas Wilma existe nos dois
cendrios comparados — que... € melbor que (b)! Portanto, a ideia de que “apenas quem
existe importa” também viola a transitividade, resultando numa ordenagio inconsistente.
Uma forma de interpretar este resultado ¢ que, nesse caso, torna-se impossivel para Wilma
ter um conjunto de preferéncias que seja consistente com principios (ou com uma fungio
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de bem-estar social) os quais levem em conta o bem-estar de sua prole; seja Pebbles, seja
Rocks.®

E tentador alegar que, nesse caso, isso ainda nio seria o suficiente para que Wilma
tenha uma obrigagdo de escolher a alternativa (a); afinal, se Wilma escolher (c), Pebbles
poderd reclamar que Wilma foi irracional, mas nio que /be causon dano. Seguindo essa
linha, Wilma teria direito a escolher entre (a) e (c); textitmesmo que escolher (a) seja
evidentemente melhor para Wilma, ela ndo estd obrigada a fazé-lo.

Mas, atengdo! Suponha, neste caso, que pudéssemos obrigar Wilma a escolher (a),
eliminando sua escolha. Fazé-lo nio violaria sen direito?

Se sim, por que ndo podemos supor que Wilma desistiria desse direito; como o fizemos
ao discutir o direito de Pebbles na segio anterior ao tratar da objegdo da rendincia? Afinal,
Wilma estaria melbor em (a) do gue em (c)! Segundo a objecio da rentincia, ela ndo teria
razio para reclamar: seria um caso em que um direito seria violado, sem que ninguém
estivesse em situa¢ao pior!9

Assim, ou abdicamos da prépria transitividade, ou:

i) concluimos que Wilma deve escolher (a) — contrariando o argumento de Boonin
sobre o Dilema de Wilma (i.e., P1 & P2 & P3 & P4 & PS);

ou

ii) recusamos P2 e a excegdo da “rentncia” (wazivering objection), admitindo que
Wilma tem o direito de escolher entre (a) e (c), e que obrigd-la a escolher (a)
implicaria violar esse direito, mesmo que o resultado seja Pareto-superior, i.e., que
seria melhor para Wilma a opgio (a).

4. Pareto: ex ante ou ex post?

No contexto intergeracional, o principio P2, Pareto ex post, ndo se sustenta. Isso pode
causar confusio mesmo entre grandes fildsofos. Por exemplo, como vimos, Broome
(2012) argumenta que, por causa do problema da nio identidade, ndo terfamos obrigagoes
de justica para com Sarah. Contudo, em artigo posterior (Broome, 2016), ele destaca
que o principio de Pareto ndo se aplicaria a situagdes de nio-identidade. Ainda, quando
Broome ¢ Foley (2016) defenderam a criagio de um Banco Internacional para financiar a
transi¢do verde com a emissdo de dividas de longo prazo, eles levaram a sério a objegio de

% Note que esse resultado sequer depende da possibilidade de comparar o bem-estar de Pebbles com o de
Rocks.

? Vale destacar que, numa obra anterior, o préprio Boonin (2008b, p. 190-191), defendendo uma espécie de
abolicionismo penal, refuta o argumento de que a punigio criminal poderia ser justificada por um argumento
paternalista de que ser punido pode ser melhor para o preso. Neste caso, Boonin considera irrelevante o
equivalente da excegdo da “desisténcia” (waivering objection); mesmo que posteriormente o preso considere
que ¢ bom ser punido, a punigio ainda seria moralmente injustificada.
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que tal solugio seria 7njusta (pois as geragdes futuras teriam que pagar por emissdes pelas
quais ndo sio responsdveis), ainda que Pareto-superior, pois o resultado nio exigiria o
sacrificio de ninguém, e seria melhor do que seguir a trajetéria business as usual. Porém,
como destaca Kelleher (2015), o conjunto de pessoas do futuro que nascerdo no cendrio
business as usual certamente nio estaria disposto a nos pagar para reduzir nossas emissoes,
uma vez que uma mudanga em nossa poll’tica energética faria que elas nunca existissem!

O problema desaparece quando se usa um principio de Pareto ex ante (semelhante
a0 proposto por Broome e Foley (2016)). Na verdade, em razio da inescapabilidade da
incerteza subjetiva, mesmo em contextos que nio envolvam geragdes futuras, o ponto
de vista ex ante tende a ser 0 mais adequado para a avaliagio de uma agdo. Por isso, no
desenho de politicas pablicas e na anilise de custo-beneficio, costuma-se utilizar Pareto
ex ante (Mahtani, 2021).

Primeiramente, vamos atacar P2 — que chamamos de condigio “Pareto ex post” —; e,
na segdo seguinte, vamos substituir P2 por uma condigio de Pareto ex ante, P2’. Isso nos
levard a substituir P1 por P1’ - onde nomes sio substituidos por descri¢des definidas,
assim suprindo lacunas do que a literatura tem chamado de “distingdo de re e de dicto”.

Pense no seguinte exemplo:

Vitima sortuda

Suponha que vocé seja ferido durante uma tentativa de assalto e vai ao hospital,
onde os médicos descobrem uma doenga grave prévia e salvam sua vida. Nesse caso,
o assalto resultou em seu beneficio: vocé nio ficou em pior situagio. Mesmo assim,
o ladrdo violou um dever para com vocé, a saber, seu direito de ndo ser agredido.

O que sobressai aqui ¢ que nio se deve avaliar um comportamento apenas do ponto
de vista ex post, ou seja, por seus resultados, mas também ex ante de acordo com os riscos
incorridos pelo agente. Afinal, a avaliagdo moral se dd a partir da perspectiva do agente,
cuja deliberagio, assim como a agio, precede seus resultados e envolve incertezas.

Uma possivel obje¢io ¢ que, nesse caso, ¢ desnecessdrio falar em direitos; poderfamos
dizer apenas que o assaltante violou um dever. Isso é curioso, pois aqui o assaltante tem um
dever de nio lhe atacar porgue vocé tem um direito de nio ser atacado. Isso ¢ consistente
com uma concepgio minimalista de direitos, em que um direito de x em relagioa y éa
contraparte de um dever de y, de cuja violagdo x estd justificado em reclamar. Sequer ¢
necessdrio haver uma vitima determinada: por exemplo, é proibido dirigir embriagado
porque fazé-lo pode colocar o direito de outras pessoas em risco; nenhum réu poderia
defender-se alegando que, por sorte, a estrada estava vazia. Isso é compativel inclusive com
Nozick (1974, p. 74-75), onde um textitrisco de violagio de direitos pode ser equiparado
a uma violagio de um direito. Em outro livro, o préprio Boonin (2008b, p. 250-252)
segue esta linha.

Em tais casos, seria implausivel alegar que potenciais vitimas poderiam “renunciar”
a seus direitos; mesmo que, ex post, elas nio hajam sido prejudicadas. A perspectiva ex
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post pode ser relevante quando, e.g., estamos analisando formas de compensar um dano,
ou quem estd na posi¢io de reclamar, i.e., quando o que se busca é decidir o que fazer
depors que os resultados foram observados. Mas, em geral, ela é irrelevante para analisar
se uma agdo é certa ou errada.

4.1. S6 quem existe importa II: ontologia de sujeitos futuros

Considere uma nova objegio baseada na inexisténcia de sujestos futuros; i.e., é errado
assumir (a) um risco de violar direitos pertencentes a alguém gue existe, mas nio o é assumir
(b) um risco de existir uma pessoa no futuro, detentora de direitos, a quem se causard
prejuizo (i.e., possiveis direitos futuros). Assim, sé se poderia falar em (risco de) violagio
de direitos quando falamos de sujeitos existentes.

Note que essa obje¢io teria dificuldades para acomodar, por exemplo, a nogio de
direitos pdstumos defendida mesmo por Boonin (2019b). Suponha que nio hd vida apés
a morte e que, em seu leito de morte, eu lhe fago uma promessa; a qual, anos depois,
descumpro. Nesse caso, ajo de forma errada? Afinal, se vocé j4 morreu, que obrigagio
tenho? Note, por exemplo, que se costuma justiﬁcar a punigio de um assassino em
funcio dos direitos da vitima; embora a vitima em si nio esteja mais presente.

Podemos contornar esse obstdculo a partir de uma ontologia presentista: objetos
futuros carecem de existéncia porgue proposigdes sobre futuros contingentes nio sio
verdadeiras nem falsas; a0 contrdrio de proposicoes sobre o passado. Por exemplo, “Marie
Curie é inteligente” foi verdade em 1911; mas “Sarah ¢ inteligente em 2200” ainda nio
seria nem verdadeiro, nem falso, pois Sarah ainda nio existe.

Contudo, ninguém objeta quando atribuimos diversos predicados a pessoas futuras:
elas serio numerosas, mortais, feias ou bonitas, jovens ou idosas, engragadas ou tediosas,
e terdo interesses genuinos e modismos... Se assim o fazemos, por que nio podemos lhes
atribuir também predicados moralmente relevantes como direitos? Afinal, o filésofo
presentista pode pretender que afirmagdes sobre futuros contingentes nio tem valor
de verdade, mas certamente nio acha que nio podemos formar juizos (mesmo que
probabilisticos) sobre o futuro.

A fim de compatibilizar uma ontologia presentista com a justi¢a intergeracional,
André Campos (2024) explora a nogio de “semi-futuros”, i.e., proposi¢des sobre futuros
contingentes cujo valor de verdade pode ser determinado a partir de inferéncias sobre
predicados necessdrios ao respectivo objeto no momento futuro correspondente. Nessa
linha, pode-se dizer que um determinado bebé serd uma crianga em alguns anos, que terd
necessidade de conforto material e emocional etc. No exemplo da discussio aristotélica
cldssica (veja Peres, 2017): mesmo se no for, agora, nem verdadeiro, nem falso, que
haverd uma batalha naval amanhi, tal batalha serd, caso ocorra, lamentdvel para qualquer
pacifista.

Suponha a seguinte situagio (em que nio hd problema da nio identidade): estamos
prestes a langar uma sonda para “terraformar”, um planeta a centenas de milhares de
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anos-luz de distdncia, a fim de ensejar uma futura ocupagio. Porém, cientistas recém
descobriram que, quando a sonda chegar (em milhares de anos), hd uma probabilidade
relevante de que o planeta tenha se tornado habitado por uma espécie senciente; a qual
serd extinta pela chegada da sonda. Nesse caso, temos um dever de nio langar a sonda?
Parece absurdo responder que tal dever é uma questio de sorte; que se formos afortunados
e nio houver ninguém no planeta, nio temos dever nenhum.

4.2. A nogio ampla de “causar dano”

Tomemos uma nogio mais ampla de causar um dano (ou de cometer uma injustica),
no sentido de contribuir para sua ocorréncia: se y viola os direitos de x, nio devemos
ajudar y, ie., além de ter o dever de ndo cometer injustigas e danos, também nio devemos
contribuir para seu cometimento. Vejamos como essa nogao contorna o problema da nio

identidade:

Mau ancestral

Suponha que eu disponha em testamento sobre beneficios a futuros descendentes,
favorecendo os do género masculino em detrimento das herdeiras do género femi-
nino. Depois de minha morte, isso faz que meu neto (Bruno) seja injustamente
favorecido pelos executores do testamento em relagio a minha neta (Alice), cuja
concepgio é posterior 3 minha morte.

Aqui, nio se discute se o problema da nio identidade se aplica 4 minha relagio com
descendentes concebidos apés minha morte. De qualquer forma, ele ndo se estende aos
executores de meu testamento — que sio os individuos que de fato operacionalizam a
discriminagio —, cujas agdes sdo posteriores ao nascimento de Bruno e Alice. Eles ndo
podem dizer que, se houvessem agido de outro modo, Alice ndo existiria. Portanto, a
acio deles a deixa em situacio pior.

Podemos dizer que eles prejudicam Alice, mas nio eu? Isso é pouco plausivel. Eles
agiram conforme minhas disposi¢es, por meio das quais eu voluntariamente causei o
resultado. Assim, eu também, ao usar certas institui¢des de uma certa forma, contribuo
para a violagdo dos direitos de Alice e, nesse sentido, ajo mal. A responsabilidade ndo ¢ um
“recurso escasso”: culpar os executores de um testamento nio diminui a responsabilidade
de quem o redigiu, e vice-versa.

Graves injusticas reverberam por geragoes, € por isso é comum culpar ancestrais por
erros passados que contribufram para eventos presentes: a escravidio foi nio sé uma
violagio atroz dos direitos dos escravizados, mas também uma causa de injustigas mais
recentes decorrentes da discriminagio racial. Da mesma forma, nossos sucessores poderdo
culpar-nos pelas agdes que perpetramos hoje € que causario previsiveis injustigas futuras,
na medida em que contribuimos para elas. No exemplo de Sarah, mesmo se o problema
da nio identidade impedisse que ela reclamasse de nossas emisses presentes, ele nio
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impede que ela reclame das consequentes injusticas entre seus contemporineos, para as
quais nossas emissoes contribuirio.
Considere o seguinte exemplo:

Exploragio Futura

Suponha que lhe pego para investir num projeto: estou construindo uma fibrica
que usard trabalho infantil em um pais muito pobre. Para apaziguar sua consciéncia,
deixo claro que: a) a fibrica s6 comegard em algumas décadas, e s6 contratarei
criangas que forem concebidas 2pds o seu investimento, cujas identidades serio
influenciadas por meu projeto; b) pagarei um saldrio miserdvel, é verdade, mas
ainda serd melhor do que a remuneragio média da regido, de modo que as criangas
empregadas estariam em pior situagdo sem esse trabalho; ¢) se eu tivesse de contratar
adultos e pagar um saldrio adequado, abriria a fibrica em outro local, ou nem a
abriria; o que nio seria melhor para tais criangas.

Nesse exemplo, a argumentagio refere nio sé o problema da contingéncia da identi-
dade para isentar a sua contribuicio; também lhe garante que os futuros funciondrios
ndo estariam em melhor situagdo sem esse projeto. Suponha que vocé aceite a proposta
e, décadas depois, Alice ¢ uma de minhas criancas exploradas. A quem afirmasse que
exploro trabalhadores, eu poderia replicar: “se minhas condi¢des contratuais fossem
diferentes, eu nio contrataria Alice, e ela ndo estaria em melhor situagio. Logo, ela nio
estd sendo prejudicada”. Se, neste exemplo, estou agindo mal, entdo vocé nio deveria
ajudar-me; se o fizer, contribuird voluntariamente para uma injustiga futura. X’

Voltando as premissas do Dilema de Wilma, esse raciocinio sugere que devemos
substituir P4 por P4’: Se A nao prejudica ninguém, nem contribui para que outrem
prejudique alguém, entdo A nio faz mal a ninguém.

O curioso é que isso parece sugerir que, em contextos que envolvam o problema
da nio identidade, pode ser permissivel cansar um determinado resultado diretamente,
mas ndo por meio de um intermedidrio. Se o sofrimento de Sarah decorrer de injustigas

10 Seria possivel dizer que, ao fazer isso, estou agindo errado apenas porque, por exemplo, minbas intengdes
ndo sdo virtuosas — mas que, mesmo assim, nio coloco em risco os direitos ou o bem-estar de ninguém por
causa do problema da nio identidade?

Em casos em que o que estd em jogo ¢ apenas o cardter de alguém, sem que ninguém mais seja prejudicado
ou injustigado, h4 muito pouco que seja moralmente permitido fazer a respeito; por exemplo, evitamos lidar
com pessoas que no sio sinceras, mas seria irrazodvel puni—las, se nao prejudicam ninguém. Contudo, em
exemplos de contribui¢io para futuras injustigas, vocé estaria justificado em ndo apenas recriminar tais agoes:
também poderia agir ativamente para prevenir seus efeitos, até mesmo restringindo a liberdade do agente.
No exemplo de Mau ancestral, deve-se limitar a minha liberdade de estipular disposi¢oes testamentérias
vinculantes, ignorando aquelas que impliquem violagdo a direitos; ¢, no exemplo da Exploragio futura, vocé
estaria justificado em, por exemplo, comegar um boicote comercial, a fim de impedir os meus planos. Essas
agoes dificilmente seriam justiﬁcéveis se tudo que estivesse em jogo fosse uma mera recriminagdo a meu cardter;
¢ muito mais plausivel justifici-las em razio dos interesses e direitos de pessoas afetadas.
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cometidas por seus contemporineos, entio seremos cimplices destes; mas ndo temos res-
ponsabilidade por danos que ela venha a sofrer por eventos naturais, sem intermedidrios
- mesmo que nossa contribui¢io haja sido a mesma.

Vale perguntar, porém: por que ¢ errado contribuir para que uma pessoa prejudique
outra? A razio nio seria que “contribuir para causar um dano” equivale a “prejudicar”?
Nesse caso, ¢ P2 que se deve reformular — ao invés de P4.

4.3. Igual tratamento a contemporineos

Outro principio plausivel, em algumas situagses, ¢ o de igual tratamento entre contempo-
rdneos. Considere o exemplo:

Criangas Azaradas

Um acidente nuclear, causado por funciondrios do governo negligentes, resulta
em distdrbios em duas criangas, Bruno e Alice; no entanto, a mais nova (Alice) foi
concebida apds o acidente, e estd provado que, se o acidente nio tivesse acontecido,
seus pais no a teriam concebido.

Parece implausivel afirmar que Bruno teve direitos violados, mas nio Alice. Obvi-
amente, o acidente foi grave, prejudicou o garoto mais velho e o ato que o causou foi
errado; assim, uma vez que nio estd em questio se o ato foi errado ou nio, podemos
estender essa avalia¢do a crianga mais nova.

Se tal raciocinio ¢ vilido, entdo qualquer pessoa futura poderia alegar que seus di-
reitos foram violados por um ato, mostrando que outra pessoa, cuja identidade ndo foi
influenciada por tal ato, também foi prejudicada por ele. Chamemos esse principio de
textbfigualdade de status moral entre contemporineos; até onde ele vai? Imagine, por
exemplo, que o Parlamento estd discutindo cortes orgamentdrios que terdo impacto sobre
a satde infantil nos préximos anos; poderia um parlamentar alegar que, tendo em vista
os efeitos da contingéncia da identidade, as criangas que ainda ndo foram concebidas
nio poderiam ser prejudicadas — logo, podemos economizar dinheiro com elas? Ou
retrucarfamos que o momento da concep¢io de uma crianga é irrelevante?

Por que parar por aqui? Suponha que se descubra que, em Criangas Azaradas, Bruno
foi prejudicado, na verdade, pelos efeitos de longo prazo de um oxzro acidente; portanto,
apenas Alice foi prejudicada pelo acidente em questio. Chame essa situagio de Criangas
Azaradas II. Isso faz alguma diferenga? Afinal, se uma crianga pré-existente também ti-
vesse sido afetada, certamente tratarfamos Alice como se seus direitos também houvessem
sido violados por causa da igualdade de tratamento; e a Alice em Criangas Azaradas ¢
idéntica (por defini¢do) 4 Alice de Criangas Azaradas II. Isso sugere uma reformulagio
de P2: embora um ato nio seja errado se nio tiver a possibilidade de deixar alguém
em situagio pior, se esse ato puder afetar uma pessoa pré-existente em uma situagao
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idéntica, entdo ele pode ser considerado errado por causa dessa extensdo da igualdade de
tratamento.'!

De fato, um dos caminhos explorados por tedricos da justiga intergeracional ¢ ex-
trapolar a partir de contextos de relagtes entre geragdes que se sobrepdem (overlapping
generations) para situagdes que envolvam geragdes mais distantes; pense no conhecido
principio da “sétima geragio” dos povos Iroquois baseado numa nogio de parentesco
amplo (a preocupagio com os netos de seus bisnetos). De forma similar, quando consi-
deramos grupos e entidades transgeracionais, como culturas, governos, empresas, fundos
de pensio etc., é comum estender aos membros futuros o mesmo tratamento aplicdvel
aos membros presentes.

E mais dificil estender esse raciocinio a geragbes muito mais distantes, com as quais
nio terfamos qualquer intera¢io ou relago significativa, como no exemplo de Sarah,
exceto se adotarmos uma “solu¢do alexandrina”"? para o problema da nio identidade,
atacando diretamente a contingéncia da reprodugio.

4.4. Solugio “alexandrina” para o problema da nio identidade: loteria de em-
brides congelados e a generalizagio da igualdade de tratamento

Poderfamos mitigar a contingéncia da identidade da populagio humana por meio da
reprodugio assistida adotando a seguinte politica:

Loteria de embrides

Primeiro, cria-se um estoque gigantesco de embrides congelados hoje. Em segundo,
um computador atribui a cada um deles um cédigo numérico pseudoaleatério.
Entio, a cada 8 meses, uma quantidade 7 de embrides ¢ distribuida por meio
de sorteio a quem quiser ter um bebé (de acordo com a ordem crescente de seus
ndmeros correspondentes). Dessa forma, para qualquer periodo futuro, sempre
haverd pelo menos um individuo cuja identidade foi previamente determinada hoje
- de modo que nossas agdes poderiam prejudicar esse individuo (sd ndo sabemos
quem!) no futuro (sd ndo sabemos quando!).

Essa loteria seria capaz de “resolver” o problema da nio identidade? Suponha que, no
exemplo de Broome, Sarah tenha sido o resultado de um embrido congelado produzido
em 1970; entdo nossas emissoes de hoje, que a afetardo negativamente no futuro, nio
teriam afetado sua identidade — e ela poderia dizer que, sim, ficou em pior situagio com

" Uma possibilidade (que considero pouco atraente) é considerar que essa igualdade de tratamento decorre
da obrigagdo de ndo contribuir para causar dano. Pense na seguinte analogia entre Mau Ancestral e Criangas
Azaradas: se é errado que um sistema de justiga (ou um executor testamentdrio) discrimine entre Alice e Bruno,
entio é errado contribuir para esse tratamento desigual.

2Em homenagem 4 lenda de que Alexandre Magno “solucionou” o problema do N¢ Gérdio cortando-o
com uma espada.
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nossas emissoes, sem se preocupar com o problema da nio identidade. Da mesma forma,
qualquer contemporineo de Sarah poderia apresentar a mesma reclamagio.

Se vocé acha que essa proposta ¢ absurda, estamos de acordo. Mas por qué? Nio
parece ser moralmente errada em si; e ndo é fisica, nem economicamente impossivel. Na
verdade, talvez j4 exista uma sociedade secreta fazendo isso; nesse caso, vocé deve atribuir
alguma probabilidade positiva de que suas a¢des poderdo deixar alguém numa situagio
pior em 200 anos.

Claro, talvez vocé pense que esse projeto seria zndesejdvel para nés: ele implica que
terfamos uma nova obrigagio para com os individuos que vivem em um futuro distante;
isso equivale a “morder a bala”: a loteria realmente “resolveria” o problema da nio
identidade, mas vocé considera isso indesejével. Assim, vocé deve ver aideia nio como uma
zombaria, mas como uma ameaga: reduziria nossa “liberdade moral” - nossa permissio
para agir sem violar os direitos de outra pessoa. Nesse caso, porém, uma organizagio
preocupada com o bem-estar das pessoas futuras teria uma razio para levar adiante
essa proposta, a fim de que sempre haja alguém cujos interesses e direitos poderiam ser
representados agora.

Mas se vocé vé isso como uma piada (qui¢d de mau gosto), provavelmente pensa que
essa loteria nio deve fazer diferenga moral: sé porque a identidade desses individuos
j4 estaria definida, isso nio significa que eles devam ter um status moral diferente, ou
seja, “mais direitos” do que seus contemporineos. Muitas pessoas jd estio nascendo
de embri6es congelados, e ninguém pensa seriamente que elas tém mais legitimidade
para reclamar de seus ancestrais do que seus colegas de aula, nem que os pais delas tém
uma responsabilidade maior pelo que lhes acontece. Quase ninguém acha, por exemplo,
que clinicas de reprodugio assistida deveriam alertar clientes que implantam embrides
congelados de que tém responsabilidades maiores em relagdo as respectivas criangas do
que uma cliente que congela dvulos para fertilizagio posterior. A razio pela qual a loteria
de embrides congelados ¢ absurda ¢ que ela é desnecessdria.

5. Reformulando a nogio de prejuizo: a referéncia de dicto e o
ponto de vista ex ante

Uma critica frequente a filésofos morais ¢ que seus argumentos e experimentos nio
levam incertezas a sério (Fried, 2020). No Dilema de Wilma, reduzimos artificialmente
o conjunto de opgoes, € sabemos exatamente quais as consequéncias de cada uma. Pior
ainda, o exemplo ¢ apresentado de forma tio natural, que sequer indagamos: como
Wilma pode identificar, com nomes préprios, criangas que sequer foram concebidas?

13 Oy talvez vocé pense que, a0 seguir em frente com a proposta dos embrides congelados, essa organizagio se
torna responsavel pelo que acontece com eles — mesmo que nio seja diretamente responsavel pelo que acontece
com outras pessoas futuras. De qualquer forma, isso ainda morde a bala: a proposta implica deveres morais
mais fortes para com as pessoas do futuro.
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O ponto é que Wilma nio estd designando diretamente a crianga futura (o que um
légico chamaria de um “objeto”), e sim fazendo referéncias por meio de descrigges, como
“meu primeiro filho”, etc. No contexto do problema da nio-identidade, a literatura
se refere a isso como a distingdo de re e de dicto — levando a curiosas discussoes sobre
“entidades de re” e “entidades de dicto”, ou ainda, sobre “proposicoes de re e de dicto”.
Mas essa distingdo ndo é sobre entidades, mas sobre referéncias — sobre como falamos
das coisas. Se, por exemplo, a mie de Bruno usa seu nome préprio e diz “Bruno saiu”,
ela estd se referindo a ele diretamente, como “um objeto” (uma referéncia de re); se, em
vez disso, ela diz “meu filho saiu”, ela estd usando uma descri¢do definida, fazendo uma
referéncia de dicto. Mas entidade a que se refere é a mesma: seu filho, Bruno.

Descrigbes nos permitem até mesmo designar “objetos inexistentes”: se disser “meu
cachorro é carnivoro”, estarei mentindo; nao porque tenho um pet que aprecia ragoes
veganas (até porque todo Canis lupus familiaris de fato pertence 4 Ordem Carnivora),
mas porque infelizmente nio tenho um cdo. Um légico diria que nenhum objeto satisfaz
adescrigio “meu cachorro” (ela tem “extensio vazia”), ou que a proposi¢io “Existe um x,
tal que (x € cachorro & sou tutor de x)” é falsa — embora cada elemento da conjungio
embutida tenha extensdes nio-vazias: hd cachorros no mundo, mas nenhum € meu; e hd
um x de que sou tutor, mas se trata de um gato.

Boonin (2019a) considera a distingdo de re vs. de dicto uma ofensiva promissora a seu
argumento sobre o problema da nio identidade — a qual falha, porém, uma vez que ¢
implausivel a ideia de que é errado “prejudicar alguém apenas no sentido de dicto™:

[...] apenas observar que PI é verdadeiro no sentido de re, mas falso no sentido de
dicto, nio fard nada para nos impedir de chegar a essa afirmagio adicional, a menos
que estejamos dispostos a afirmar que Wilma prejudicando seu filho apenas no
sentido de dicto poderia contar como prejudicar seu filho (em qualquer sentido).
Mas a alegagio de que prejudicar alguém apenas no sentido de dicto pode contar
como prejudicar alguém é claramente implausivel* (Boonin, 2008a, p. 134-135,
tradugio livre, grifo nosso).

A confusio aqui é que o que importa nio ¢ a distingdo de dicto vs. de re, e sim a
distingdo entre o ponto de vista ex ante e o ex post — i.e., sobre a perspectiva da avaliagio
moral. Como o que importa ¢ 0 momento da decisdo do agente, entio devemos usar o
ponto de vista ex ante — que, nesse caso, sé admite uma referéncia de dicto (por meio de
uma descri¢do) ao paciente moral.”®

e ] simply noting that PI is true in the de 7e sense but false in the de dicto sense will do nothing to

prevent us from reaching this further claim unless we are willing to assert that Wilma’s harming her child in
only the de dicto sense could count as wronging her child (in any sense). Buz the claim that harming someone
in only the de dicto sense could count as wronging someone is plainly implausible” (Boonin, 2008a, p. 134-135,
grifo nosso).

5o que ndo implica que o ponto de vista ex ante seja inequivoco. Como aponta Mahtani (2021), o
principio de Pareto ex ante é sub-determinado, pois hd vdrias formas de designar um mesmo conjunto de
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Antes de engravidar, quando estd tomando a decisio, Wilma estd no ponto de vista
ex ante: seu filho tem a mesma probabilidade p de ter gualquer identidade. Ela nio
pode referir de forma direta (i.c., designar rigidamente) a sua prole futura — ela s6 pode
usar descrigies definidas. Nesse momento, “Pebbles” e “Rocks” ndo sio, para Wilma,
nomes (do ponto de vista 1égico) de pessoas as quais ela conhece ou com quem tem
alguma forma de “contato” (a quem ela pode referir-se de 7¢) e, sim, apenas descri¢oes
abreviadas, que referem por meio de varidveis quantificadas: “Pebbles” equivale a “filho

» s«

que nascerd se engravidar agora”, e “Rocks” é “quem nascerd se esperar”. Neste contexto,
seria inadequado afirmar (a) “Wilma expressou consideragio insuficiente pelo bem-estar
de Pebbles”, embora seja verdadeira a conjungio (b): “Wilma deu menor valor a seu filho,
e seu filho é Pebbles”.

Isso seria bvio se a situagio de Wilma fosse um dilema real, ao invés de um exemplo
ficcional no qual temos a ilusdo de referir objetos diretamente; ninguém descreveria essa
decisdo como “vocé quer ter Pebbles ou Rocks?”, e sim como “vocé quer um filho cego?”.
Sem essa ilusio, o médico de Wilma poderia dizer (se tivesse algum treinamento em légica
ou filosofia analitica): “Para qualquer que seja o filho x que Wilma venha a conceber, o
bem-estar esperado de x é maior se ela adiar a gravidez”. E Pebbles poderd dizer, depois de
nascer, que Wilma preferiu (i) uma probabilidade p de (x nascer cega & x = Pebbles), a
(ii) uma probabilidade p de (x nascer sem ser cega & x = Pebbles).

Nasce x, tal Tu e e
x tem uma prob: 1b111d 2 T p de
ser = (P(bb]u‘ Rocks, etc.

Wilma:
adiar gravidez?

Nasce x, tal que x ndo ¢ cega e
x tem uma probabilida ade p p dL
ser = (Pebbles, Rocks, etc.)

Figura 4: O “novo” Dilema de Wilma.

Reformulando, pois, o Dilema de Wilma:

(P1") A escolha de Wilma de engravidar antes de se curar no piora as perspectivas de
sua prole (referéncia de dicto).

(P2") Se A prejudica x, entio existe um y (que satisfaz uma descrigio 4), tal que A piora
as perspectivas de y, e y = x (Pareto ).

(P3) Suponha que a escolha de Wilma nio afeta mais ninguém.

(P4) Se A nio prejudica ninguém, entdo 4 nio faz mal a ninguém.

objetos e, em situagdes de incerteza e de “identidades opacas”, elas podem implicar conjuntos de valores
esperados inconsistentes.
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(PS) Se um ato nio faz mal a ninguém, entdo nio é moralmente errado.

Note como P2’ (a reformulagio de P2) explica por que razio contribuir para que x
prejudique y é semelhante a prejudicar y (como discutido no exemplo de Mau ancestral).
No caso de Wilma, a nogio de prejuizo de P2’ ¢ satisfeita: podemos dizer que engravidar
agora, ao invés de esperar, piora as perspectivas da prole de Wilmas afinal, do ponto de
vista de Wilma, textbfnio adiar a gravidez implica um menor bem-estar esperado para a
crianga. Entdo, P1’ nio é verdade: a escolha de Wilma piora as perspectivas de sua prole;
e, depois de nascer, quem satisfaz a descrigio “a crianga de Wilma” é Pebbles.

Logo, nio se deve dizer que Pebbles foi prejudicada de dicto, mas nio de re. Hi um
sentido em que podemos dizer “Pebbles foi prejudicada”, mas seria mais preciso dizer “A
prole de Wilma foi prejudicada, e essa prole é Pebbles”. Da mesma forma, nos exemplos de
Vitima sortuda, Criancas Azaradas Mau ancestral ¢ Exploragio futura, as vitimas
podem analisar o acontecimento em versoes do enunciado “o agente se comportou de
modo a piorar as perspectivas de , e y sou eu”. E, principalmente, essa andlise mostra
por que razio a Loteria de embri6es congelados seria desnecessdria: porque podemos
referir pessoas por meio de descri¢oes, independentemente de suas respectivas origens e
identidades.

Finalmente, quando a Sarah de nosso exemplo inicial diz que a prejudicamos, isso
é uma forma abreviada de dizer: “As emissdes dos individuos do inicio do século XXI
aumentaram a instabilidade do clima global, piorando as perspectivas das pessoas exis-
tentes no fim do século XXII; e eu sou uma delas”. Mesmo que, como qualquer objeto
ficcional, ela seja apenas a abreviatura de uma descrigio definida (de extensdo vazia).

5.1. Limitagoes

Vale frisar os limites desta abordagem. Primeiro, assim como nio se aplicaria ao caso de
Wilma nio escolher nio ter filho algum, ela também nio se aplica a riscos de extingdo —
em contraposi¢ao a situagdes que pioram a situagio de geragoes futuras. Pior ainda, ela
nio se aplica a situagdes em que a futura vitima tem sua identidade escolhida ou ¢ referida
por um “designador rigido”; por exemplo, se Wilma escolbesse ativamente o embrido
porque, por algum motivo, ela faz questio de ter apenas filhos cegos, o argumento nio se
aplicaria. Nesse caso, poderfamos questionar a razoabilidade das motivag¢des de Wilma,
mas nio poderfamos dizer que o bem-estar esperado de sua prole seria maior caso ela
houvesse agido de forma diferente.

Em especial, a abordagem proposta nio diz nada a respeito de casos em que o tamanho
da populagio varia de forma relevante, como o que vimos no raciocinio da Conclusio
Repugnante. Se as opgoes do Dilema de Wilma fossem (a) ter gémeas cegas (incluindo
Pebbles), ou (b) esperar para ter um filho (Rocks) nio cego, entdo o argumento supra nio
teria muito a dizer; ndo poderfamos afirmar que, ao escolher a opgio (a), Wilma falhou
em agir com adequada consideragio pelo bem-estar esperado de sua prole. Isso porque,
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qualquer que seja a escolha de Wilma, nenhuma crianga poder4 alegar que Wilma preferiu
(i) wma probabilidade p de (xnascercega& x = Pebbles), a (ii) uma mesma probabilidade
p de (xnascersemsercega& x = Pebbles) — uma vez que a probabilidade em cada uma
dessas alternativas € distinta.

Isso nio precisa ser visto como um problema; o objetivo aqui foi mostrar que o pro-
blema da nio identidade ndo constitui, em si, um obsticulo a consideragdes deontoldgicas
em relagio a individuos ainda ndo concebidos. Pessoas futuras podem ter direitos futuros,
os quais demandam deveres presentes, embora nio se haja, neste texto, buscado definir
quais direitos seriam esses. Quando tratamos de situagdes em que o tamanho da popula-
¢40 varia, as consideragdes deontoldgicas perdem relevincia em relagio a consideragtes
mais consequencialistas. Voltando ao problema da Conclusio Repugnante, o mdximo
que a deontologia nos permitiria dizer, seguindo o raciocinio apresentado neste texto,
¢ que s6 se pode trocar um mundo (4) com poucas vidas idilicas por um mundo (Z)
com muitas vidas empobrecidas se este implicar maior bem-estar total; porém, mesmo
neste caso, se preferimos omundo A, essa preferéncia ndo parece implicar aviolagdo dos
direitos de ninguém.

6. Conclusio

O Problema da Nio Identidade é um dos desafios mais relevantes para a ética popula-
cional e a justica intergeracional, embora seja praticamente ignorado fora de circulos
especializados de filésofos e economistas. Possivelmente, porque parece envolver formas
de andlise com que muitos nio estdo acostumados. Mas, como vimos, outra possivel
explicagdo ¢ que parece implicar um dilema entre alternativas implausiveis: ou se adota
uma visio impessoal que conduz 2 Conclusio Repugnante, ou se aceita que, gragas a con-
tingéncia da reprodugio humana, pessoas futuras geralmente nio podem ser prejudicadas
por atos que precedem sua concepgao — pois, do contririo, nio viriam a existir.

Neste texto, mostramos como ¢ dificil, se ndo impossivel, escapar da Conclusio
Repugnante quando se adota uma visio impessoal consequencialista. Ao invés disso,
exploramos objegdes ao principio P2 (uma forma de Pareto ex post); vimos diversos exem-
plos em que, mesmo que ninguém esteja em “situagdo pior” nesse sentido estrito, direitos
sdo violados (sem que a objegdo da rentincia seja aplicdvel). Finalmente, mostramos como
substituir o principio P2 por P2': Se A prejudica x, entdo existe um y (que satisfag uma
descrigio B), tal que A piora as perspectivas de y, e y = x.

A reformulagio do problema da nio identidade com base no ponto de vista ex ante,
utilizando descrigoes definidas em vez de designadores de individuos (“nomes préprios”),
permite dissipar o problema — mais um exemplo de como a andlise da linguagem re-
solve um problema “deixando tudo como estd”. Assim, pode-se falar sobre o bem-estar
(esperado) de pessoas futuras independentemente de suas identidades especificas, e em
obriga¢bes morais correspondentes.
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A economia real e a economia financeira:
o hospedeiro e o parasita

MaRrTIN ADAM MoTLOCH!

1. Introdugio

H4 aproximadamente trinta e cinco anos, o comunismo soviético faleceu de uma morte
quase natural. O Muro de Berlim caiu, o Pacto de Varsévia foi dissolvido e depois a Unido
Soviética deixou de existir. Os povos gritaram pelo consumo dos bens capitalistas e pela
liberdade. Fukuyama (1989) falou do fim da histdria, a saber, sociedades democriticas
de mercado livre se tornaram a Gnica opgio. Nio havia mais alternativas. O capitalismo
ocidental parecia ter prevalecido.

O préprio neoliberalismo, contudo, liberalizou e financeirizou as economias capitalis-
tas a partir dos anos 1980. Elas foram desregulamentadas, privatizadas e desindustrializa-
das. Apesar de todo o avango tecnolégico, até as populagdes do Ocidente comegaram a
sofrer com estagnagio dos saldrios, queda dos niveis de consumo, endividamento, precarie-
dade das condi¢oes de trabalho — o que inclui a chamada #berizagio — e com a deterioragio
de servigos e infraestruturas publicos. A injustica e a desigualdade dispararam, de modo
que somente o 1% da populagio global acumula quase toda a criagio da riqueza das socie-
dades. Os novos protagonistas do capitalismo neoliberal sio especuladores e engenheiros
financeiros, e ndo, como no capitalismo industrial, empreendedores e engenheiros. Nio
¢ mais necessdrio produzir para ficar rico. A riqueza é “criada” financeiramente.
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Enquanto isso, o socialismo ressurgiu novamente, assumindo carateristicas chinesas
com um sucesso milagroso. A China se tornou o workshop of the world, tirando centenas
de milhdes de pessoas da pobreza. Ela conseguiu isso mediante uma economia mista na
qual o estado controla os bancos e ndo o inverso, como ocorre no Ocidente, impedindo
assim a financeirizagio e desindustrializagio.

De acordo com Hudson (2017, Free Market), para os economistas cldssicos, “livre
mercado” é um mercado livre de rentistas, a saber, livre de renda da terra, de priticas
bancdrias usurdrias e de monopdlios em mios privadas. Contudo, com a ascensio do
capitalismo financeiro, a nogdo de “livre mercado” foi distorcida para significar livre
do Estado. Assim, hoje em dia, o termo “livre mercado” significa uma economia que
favorece os extratores de renda, permitindo-os que obtenham lucro da terra, dos recursos
naturais, dos monopdlios e dos ganhos financeiros sem a incidéncia de impostos ou
regulamentagio governamental. Essa nova defini¢do transformou o conceito de livre
mercado em algo que beneficia as classes financeiras e proprietdrias, sujeitando a economia
a uma série de taxas e tributagdes extrativas. Neste sentido, a economia chinesa é muito
mais livre que a economia americana.

A maioria dos livros did4ticos da economia neocldssica se concentra na economia
real de produgio e consumo, com base no emprego de mio de obra, meios tangiveis
de produgio e potencial tecnoldgico. Esta economia real é envolta em uma rede legal e
institucional de crédito e divida, relagbes de propriedade e privilégios de propriedade
que constituem a Economia do setor de Finangas, Seguros e Imdveis (na sigla em inglesa,
FIRE: Finance, Insurance, and Real State). Esta tiltima é uma economia de “divida e
propriedade” e, portanto, recebe juros e aluguéis (rents) da economia real. Ela transforma
seus ganhos econdmicos em controle politico para impor o pagamento de dividas e
preservar propriedade e recursos naturais ou privilégios de aluguel e de monopdlio que
sio tipicamente herdados (Hudson, 2015, p. XXT).

Para os neoliberais, os supostamente altos saldrios dos trabalhadores e os gastos pud-
blicos sdo culpados por quase tudo: pela desindustrializagdo, pelo baixo crescimento do
PIB, pela inflagdo e pelo desemprego. Na realidade, a crescente extragio de renda pelo
setor FIRE empobrece a economia real (Hudson, 2015, p. I). As obrigagdes financeiras
excedem a capacidade dos produtores e consumidores de honri-las. O crescimento do
setor FIRE transformou o capitalismo industrial em neofendalismo em vez de tornar as
sociedades justas, produtivas e democriticas. Assim como o feudalismo monopolizou o
acesso 4 terra para moradia e alimentagdo forgando uma populagio serva a trabalhar ao
nivel de subsisténcia, a economia do FIRE imp&e o servigo da divida, dos aluguéis e dos
pregos, apropriando-se da economia real. Em vez de os proprietdrios de terras contro-
larem o sistema econdmico e politico, como ocorria no modelo feudal, os senhores do
dinheiro, os individuos que compdem o 1% mais rico, estio se tornando uma oligarquia
hereditdria a0 manter os 99% restantes da populagio cada vez mais pobres mediante
divida, financeirizago e outras politicas rentistas (Hudson, 2017, Neofendal Economy).
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O feudalismo, que os iluministas lutaram tanto para abolir, voltou reencarnado na forma
do neofeudalismo. A histéria foi bem pior do que o préprio Karl Marx tinha vislumbrado.
Nio conseguimos superar o feudalismo! Ele se reinventou.

Os rentistas justiﬁcam 0 status quo injusto dizendo que as economias estao no equi-
librio justo e natural. Eles ainda culpam as vitimas das suas injusticas, projetando os
seus maléficos no Estado (com certeza o fracasso do comunismo soviético ajuda nisso).
A maioria dos marxistas, por nio ler o segundo e terceiro volume de Das Kapital, per-
manece focada nas discussoes da economia real. De acordo com Hudson (2022), o
capitalismo financeiro (neoliberal) levou o Ocidente ao declinio, canibalizando as suas
economias reais e desindustrializando-as. Na atualidade, estamos vivenciando o conflito
deste capitalismo financeiro contra o capitalismo e socialismo industrial que favorecem
a economia real em detrimento da economia do FIRE. O capitalismo financeiro, por
devorar as suas economias reais, precisa manter o imperialismo dos Estados Unidos para
sobreviver (Hudson, 2022).

O objetivo deste texto é entender e diagnosticar a economia e suas consequéncias na
geopolitica e na sociedade através do pensamento de Michael Hudson (2003; 2015; 2017;
2022), interpretando e divulgando as suas ideias.

No que segue, o texto estd dividindo nos seguintes termos. Na se¢do 2, ilustrarei a
relagdo entre a economia real e o setor FIRE. Na se¢do 3, esbocarei o funcionamento
do dinheiro e dos bancos. Na se¢io 4, mais histérica, relembrarei como a economia
cldssica foi transformada na contrarreforma. Por fim, na se¢io S, apresentarei as reformas
propostas por Hudson para remediar os problemas.

2. A ecomomia real e a economia financeira

2.1. As duas economias

Quase tudo nas nossas vidas gira em torno do dinheiro. H4 poucas coisas que ele nio
possa comprar. Nolens volens, o Mamon ¢é o nosso senhor, ou pelo menos senhor de
facto da maioria. N4o deve surpreender que quem cria e controla o dinheiro, domina a
economia e a sociedade. Black Rock, Vanguard e State Street sdo as trés maiores gestoras
de investimentos do mundo: elas sdo as acionistas majoritdrias na maioria das grandes
empresas nos Estados Unidos (Fichtner; Heemskerk; Garcia-Bernardo, 2017) e no mundo
ocidental.

Os setores privados da economia sio compostos de dois sistemas distintos. Eles sio
frequentemente confundidos para significar “a economia”, mas suas dinimicas sio bem
diferentes. Primeiro, a economia real da produgio e consumo, saldrios e lucros industriais
representam apenas uma parte da economia. Ela, contudo, estd sendo principalmente
estudada e discutida pelos economistas neocldssicos e marxistas. O segundo sistema é o
setor FIRE: Finangas (Finance), Seguro (Insurance) e Iméveis (Real estate), que consiste
em terras, iméveis, direitos de monopdlio e reivindicagdes financeiras que proporcionam
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retornos aos rentistas na forma de juros, taxas financeiras, aluguéis econdmicos (que sio
rendas nio auferidas) e ganhos de monopdlio, além de ganhos de preco de ativos (ganhos
de “capital”). No setor FIRE, a relagio entre bancos e iméveis ¢ dominante (Hudson,
2017, Two Economies).

As duas economias estdo sendo confundidas também devido 2 ambiguidade no termo
“capital”. Por um lado, ele refere-se a meios fisicos de produgio na forma de ferramentas,
méquinas e edificios. Este ¢ o tipo de capital em questio no termo “formagio de capital.”
Esse capital gera lucros distintos de aluguel e juros. Eo capital empregado na economia
real (Hudson, 2017, Capital).

O significado de “capital” foi estendido para se referir também a terras, direitos,
minerais e privilégios legais para extragio de aluguel, como, por exemplo, em “ganhos de
capital”, que fazem parte do setor FIRE. Este capital consiste nas reivindica¢tes rentistas
sobre esses meios de produgio e sua receita. Sua dindmica tende a despojar os meios de
produgio por meio de dividas com juros e outras reivindicagdes financeiras e esmaga as
capacidades produtivas da economia real (Hudson, 2017, Capital).

Hudson (2017, Two Economies) ilustra as relagoes entre a economia real e o setor
FIRE na Figura 1 reproduzida neste artigo. O diagrama é uma expansio do fluxo circular
simples. Ele contém quatro agentes, sendo dois na economia real, (“Real” Economy),
os produtores (producers) e consumidores (consumers); dois no setor FIRE, finangas
(fznance) por cima e os imdveis (real estate) e monopdlios (monopolies) por baixo. Na
economia real, os consumidores recebem saldrios (wages) dos produtores e pagam pelo
consumo (consumption) a eles. No setor FIRE, o setor de iméveis (real estate) e mono-
pdlios (monopolies) recebe aluguel (rent) dos produtores e consumidores. As finangas
concedem empréstimo hipotecdrio (mortage lending) ao setor de monopélios e iméveis.
Elas recebem servigos de divida (deb service) deles. Os consumidores e produtores pagam
juros (interest) para as finangas pelo crédito (credsit) que recebem. Os bancos (as finangas)
estdo no topo pelo poder de criar e controlar dinheiro. “Finance is the mother of all trusts”.
As finangas estio no topo da cadeia alimentar. O setor FIRE representa os interesses
investidos nas economias e sociedades neoliberais.

Este diagrama da economia fechada pode ser completado pela inclusio do governo.
O governo recebe impostos e taxas de uso (user fees) e gasta na “economia real” e no setor
FIRE. Ele investe na economia, em infraestrutura publica e cobra os gastos atuais, na
maioria militares e de Previdéncia Social (Hudson, 2017, Two Economies).

Desde a década de 1980, os bancos criaram crédito para emprestar principalmente ao
setor FIRE, nio is empresas na economia real de investimento tangfvel e emprego. Esse
longo acimulo de crédito inflacionou os pregos de imédveis, agoes e titulos. A inflagio
dos pregos de ativos (asset price inflation) e a alta de pregos de iméveis, além dos ganhos
de capital, se devem principalmente a estes créditos bancérios (Hudson, 2017, Two
Economies).

As empresas de tecnologia (Big Techs) e a industria farmacéutica sio consideradas
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Figura 1: As relagGes entre a economia real e o setor FIRE, segundo Hudson (2017).

monopdlios neste diagrama, por terem patentes de extrair renda econdmica; como tam-
bém os produtores de petrdleo e os protutores de armas por serem de fato cartéis que
conseguem ditar os pregos, extraindo renda econdmica. Varoufakis (2023) afirma que
as empresas de tecnologia funcionam como monopdlios, refor¢ando a concepgio de
neofeudalismo que, nesta drea, ele chama de “tecnofeudalismo”. As plataformas digitais,
como a Amazon, cobram aluguel aos vendedores pelo uso da plataforma. A maioria dos
“lucros” destas empresas sio aluguéis de monopélio para patentes (lideradas por produtos
farmacéuticos e tecnologia da informagio). Aluguéis dos monopélios sio confundidos
com lucros dos produtores (Hudson, 2015, p. XVII).

Por outro lado, ao contrdrio da visio vendida nas midias, os empréstimos aos pro-
dutores fazem uma pequena parte dos créditos bancdrios. Portanto, a ideia de o Estado
conceder financiamento aos bancos para a economia real melhorar fracassa porque o
dinheiro permanece no setor Fire e nio chega aos produtores.

Os bancos nio financiam investimentos tangiveis em fibricas, novos meios de
produgio ou pesquisa e desenvolvimento. Eles emprestam grande parte contra
garantias jd existentes, principalmente iméveis (80 por cento dos empréstimos
bancdrios), agdes e titulos. O efeito é transferir a propriedade desses ativos, nio
produzir mais. (Hudson, 2015, p. XXI, tradugio minha).

Os altos pregos dos ativos financeiros nas bolsas de valores, como também dos iméveis,
se devem a esta asset price inflation. Os empréstimos estdo sendo direcionados para
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aumentar os pregos dos ativos: casas e prédios de escritdrios, empresas inteiras (por meio
de aquisi¢oes alavancadas por divida) e infraestruturas de dominio publico. No caso
de privatizagoes, instalam-se peddgios e cobram-se aluguéis de acesso (Hudson, 2015,
p- XXI). Esta privatizagio aumenta os pregos dos bens e servigos. Pois os pregos, além
de custos e rendas econdmicas (exageradas), muitas vezes incluem ainda os servigos de
divida.

A relagdo entre o setor de finangas e os produtores mostra toda a sua face destrutiva
no caso do desmantelamento de ativos (assez stripping):

Quando invasores corporativos assumem empresas, eles cortam gastos com pesquisa
e desenvolvimento com linhas de negécios que ndo produzem retornos de curto
prazo. Eles também reduzem sua forga de trabalho para fazer os funciondrios
restantes trabalharem mais para compensar a folga e cortar planos de pensio de
beneficio definido. Essas praticas sdo eufemizadas como criagio de riqueza quando
seu efeito é melhorar os lucros reportados. Isso aumenta os pregos das agdes no
curto prazo, mas prejudica a produgio e a competitividade a longo prazo. (Hudson,
2017, Asset Stripping, tradugio minha).

E principalmente este desmantelamento que de fato desindustrializa a economia. O
capital real estd sendo transformado em capital ficticio. Os meios de produgio estio
sendo financeirizados e saqueados pelo setor FIRE. Os atuais “acionistas ativistas” e
predadores corporativos estio financeirizando a inddstria destruindo capital tangivel
emprego em vez de formd-los. (Hudson, 2015, p. XI).

A divida hipotecdria absorve cada vez mais o aluguel dos inquilinos e a renda dos
proprietdrios. O aumento dos precos dos iméveis explica bem a criagio da maior parte
da “riqueza de papel” (paper wealth). Os imdveis constituem o maior ativo da economia
e a divida imobilidria ¢ a maior divida para as familias (Hudson, 2015, p. II).

Além disso, vemos proibigées de construgoes de prédios e desmantelamento da cons-
trugio social de moradias. O melhor exemplo ¢ a Alemanha, onde até os anos 1990 tinha
apartamentos baratos suficientes (sozialer Wobungsbau). Por acusagbes de corrupgio, o
sistema foi desmantelado, criando ao longo prazo uma enorme escassez de apartamen-
tos e aluguéis exorbitantes. Os bancos aumentam os pregos de iméveis criando divida,
emprestando cada vez mais. Eles criam as bolhas imobilidrias. O setor financeiro vive e
planeja no curto prazo (shorttermism).

Os pagamentos dos empréstimos com juros deixam menos renda de saldrio ou lucro
disponivel para gastar em bens de consumo ou bens de capital. O saldrio disponivel para
consumo e investimento em produgio diminui. Esta deflagdo da divida (debt deflation) é
a consequéncia inevitdvel da inflagdo do prego dos ativos (assez inflation) e servigos da
divida e aluguel. Estas taxas reduzem os mercados, os gastos do consumidor, o emprego
e os saldrios (Hudson, 2015, p. XXI).

A teoria de deflagio da divida de Fisher (1933) alega que as recessoes e depressoes sio
devidas a0 aumento do nivel geral da divida em valor real devido a deflagio, fazendo com



A economia real e a economia financeira: o hospedeiro e o parasita 217

que as pessoas deixem de pagar seus empréstimos ao consumidor e hipotecas. Isso gera
austeridade. A austeridade, por sua vez, dificulta o pagamento de dfvidas, encolhendo
mercados e causando desemprego (Hudson, 2015, p. XXII).

A economia convencional considera toda a renda como ganha produtivamente, ou
seja, como merecida, mesmo por proprietdrios ausentes e especuladores de Wall Street. A
ficgio operacional € a suposi¢io de que todos ganham em proporgio ao que contribuem
para a produgio (Hudson, 2015, p. XXI). Esta ideia foi fortemente defendida sobretudo
por Bates Clarke no século XIX.

As Contas Nacionais de Renda e Produto (NIPA, na sigla inglesa) tratam qualquer
receita que esses individuos consigam extrair como uma contribuigio parao Produto
Interno Bruto (PIB), como se suas rendas exorbitantes refletissem alta produtividade.
Sua “produgio” ¢ definida como igual a sua receita. Para esta parte da economia, o PIB
deve ser realmente pensado como Custo Nacional Bruto. Parece ndo haver parasitismo
econdmico ou custos desnecessdrios de vida e de fazer negécios. Nenhum almogo grétis ¢
reconhecido e, portanto, nenhuma Economia FIRE que nio contribua produtivamente
para a economia real (Hudson, 2015, p. XXI).

A maioria da “riqueza” financeirizada do setor FIRE, o lado dos ativos do seu balango,
¢ detida pela classe rentista. A magnitude ¢ muito maior do que o PIB.

O problema ¢ que os ativos financeiros de 1% se tornam as dividas dos 99%. As
poupangas dos 1% sio emprestados para os restantes 99% (Hudson, 2015, p. X).

Os credores alegam criar riqueza financeiramente, simplesmente por meio da inﬂagio
dos pregos dos ativos, recompras de agbes, desmonte de ativos e alavancagem de dividas.
Perdido de vista neste exercicio de engano estd como o modo financeiro de criagio de
riqueza engrossa o corpo do intruso financeiro, em desacordo com objetivo cldssico de
aumentar a produgio com padrdes de vida mais elevados (Hudson, 2015, p. XVIII).

A matemitica dos juros compostos conduz inevitavelmente as economias a um
colapso da divida, porque o sistema financeiro se expande mais rapidamente do que
a economia subjacente, sobrecarregando-a com dividas, de modo que as crises se
tornam cada vez mais graves. (Hudson, 2015, p. I, tradugio minha).

2.2. O héspede e o parasita

Como indica o titulo do livro Kzlling The Host, o setor FIRE é considerado por Hudson
(2015) como um parasita* maligno que matar4 o héspede a longo prazo. No cerne do
parasitismo econémico consta o objetivo de extragdo de renda sem esforgo: tomar sem
produzir, ganhar no sono. Isto pode ser realizado pelo excesso de prego de mercado

2 0 uso biolégico da palavra “parasita” ¢ uma met4fora adotada da Grécia Antiga. Oficiais encarregados de
coletar grios para festivais comunitdrios eram acompanhados por seus ajudantes. Estes ajudantes, levados para
as refei¢Ges as custas do publico, eram conhecidos como parasitas, um termo nio pejorativo para “companheiro
de refei¢do”, das rafzes para (ao lado) e sitos (refeigio) (Hudson, 2015, p. XI).
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cobrado sobre o valor de custo intrinseco. Este excesso permite que proprietdrios, mo-
nopolistas e banqueiros cobrem mais pelo acesso a terra, recursos naturais, monopdlios
e crédito do que seus servigos precisam custar. Economias nio reformadas sio obriga-
das a carregar o que os jornalistas do século XIX chamavam de ricos ociosos (idle rich)
(Hudson, 2015, p. XV).

O dinheiro vicia. Quanto mais as pessoas tém, tanto mais querem ter. Os gregos
chamavam de vicio de riqueza, a compulsio gananciosa de obter mais e mais riqueza,
especificamente a que pertence aos outros, de pleonexia. (Hudson, 2017¢, p.37). S6crates
sugere que a pessoa injusta “se esfor¢ard para obter o maximo que puder para si e de
todos” (Republica, I, 349¢).

Parasitas familiares na economia de hoje incluem banqueiros de investimento de Wall
Street e gestores de fundos de bedge que invadem empresas e esvaziam suas reservas de
pensio; também, proprietdrios que alugam a seus inquilinos (ameagando despejo se
demandas injustas e extorsivas nio forem atendidas) e monopolistas (Hudson, 2015, p.
XIV).

Pregadores e reformadores medievais caracterizavam os usuririos como parasitas e
sanguessugas. Desde entio, muitos escritores econdmicos destacaram os banqueiros
como parasitas, especialmente os banqueiros internacionais (Hudson, 2015 XIV).

Como muitos na escola, aprendi que o regulamento de bancos, proibi¢io de cobrar
juros excessivos foi uma causa da estagnagio econdmica na Europa da Idade Média e no
Mundo Islimico.

Na realidade, o crédito bancdrio serviu sempre basicamente para financiar empreendi-
mentos comerciais e guerras e raramente para produgio de bens (Hudson, 2015).

Uma economia rentista é aquela em que individuos e setores inteiros cobram pelas
propriedades e privilégios que obtiveram ou, mais frequentemente, que seus ancestrais
legaram (Hudson, 2015, p. XIV). Honoré de Balzac alega que o segredo das grandes
fortunas sem causa aparente é um crime esquecido porque o servico foi bem-feito.

Alguns parasitas vivem numa simbiose mutuamente benéfica com o hospedeiro. Eles
ajudam seu hospedeiro a sobreviver encontrando mais comida. Outros o protegem de
doengas. A economia neocldssica e as reformas democrdticas tentaram transformar os
parasitas malignos (o setor FIRE) em parasitas benignos. Veremos isto na segio. 4.1.

3. O dinheiro e a sua criagio

3.1. Dinheiro e bancos

O dinheiro é o nervus rerum. A expectativa do sentido comum ¢ que economistas sejam
especialistas em dinheiro. Surpreendentemente, a economia neocldssica estd efetivamente
ignorando bancos e divida privada, alegando que eles sejam irrelevantes na maioria para a
macroeconomia (Keen, 2022, p. 35).
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A majoria dos Marxistas nunca conseguiu ler o segundo e terceiro volume do Capital
nos quais Marx lida com o sistema financeiro. O grande foco dos Marxistas permanece a
economia real: meios de produgio, questdes como mais-valia, exploragio, relagdes entre
a burguesia e o proletariado.

Tanto para a economia neocldssica como para a economia marxista, nio se respeita
muito a distingdo entre capital no sentido estreito, a saber, meios fisicos de produgio, € o
capital ndo produtivo no sentido amplo. Para eles, capitalista ¢ capitalista, obviamente
com as distintas conotagdes e associagdes. Eles sdo os Senhores das bolsas de dinbeiro (Ms.
Moneybags) como dizia Marx (1867, vol. I, cap. VL).

Para compreender aeconomia, € preciso compreender odinheiro e o sistema financeiro
e como o dinheiro é criado. Sem duvida, os estados soberanos podem criar dinheiro na
prépria moeda. Os estados da Zona do Euro abdicaram deste poder.

Werner (2014) destaca trés hipéteses sobre o funcionamento dos bancos na economia.
Conforme a primeira, a teoria de intermediagdo financeira do setor bancdrio, os bancos
sdo meramente intermedidrios como outras institui¢des financeiras coletando depésitos
entdo emprestados.

A teoria de reserva fraciondria do setor bancdrio ¢ uma modificagio da primeira, pois
nela os bancos individuais sio meros intermedidrios financeiros que nio podem criar
dinheiro, mas coletivamente acabam criando dinheiro por meio de interagio sistémica. A
quantidade de dinheiro ¢ na maioria dos casos determinada pelo banco central (Mankiw,
2016). Assim, o banco central pode influenciar a oferta do dinheiro, exercendo politicas
monetdarias.

As duas teorias defendem o modelo de fundos para emprestar (loanable funds),
podem ser exemplificadas em Mankiw (2002, 2016) e Krugman (2011). Nesse modelo, os
bancos sdo intermedidrios entre pessoas mais pacientes que querem emprestar ganhando
juros e impacientes que querem gastar mais do que ganham (Keen, 2022, p- 35). A taxa
dejuro 7 (interest rate) é o preco do mercado de fundos para emprestar. Os investimentos
(znvestments) I sdo a procura por estes fundos e as poupangas (szvings) S sio a oferta dos
fundos para emprestar (Mankiw, 2003, p. 59-60).

A divida privada nio cumpre nenhum papel na procura agregada. A divida de uma
pessoa € o ativo de outra (Bernanke, 2020). Na realidade, uma mudanga da divida privada
(o crédito privado) tem um enorme impacto sobre a demanda agregada e causa crises
econdmicas como a Grande Depressio de 1929 (Minsky, 1977) e a crise de 2008.

Uma terceira teoria sustenta que cada banco individual tem o poder de criar dinheiro
ex nibilo. Os bancos nio precisam nenhum dinheiro para conceder crédito. Eles sio
criadores de dinheiro.

Werner (2014) conduziu um teste empirico que monitorou os registros internos no
processo de conceder crédito num banco na Alemanha. O teste demonstrou empirica-
mente que os bancos, individualmente, criam dinheiro do nada. O Deutsche Bundesbank
(2017) confirmou esta tese.
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Os bancos privados do Ocidente e do Brasil também podem criar dinheiro de nada.
Importante é refletir o que isto significa e implica para as economias e as sociedades O
crédito ¢ o produto principal dos bancos. Por isso, eles querem vender (conceder) a ma-
xima quantidade possivel. Os bancos pretendem endividar a sociedade. Eles conseguem
ainda minimizar os riscos, obrigando os estados a resgatei—los nas crises; Como aconteceu
na crise de 2008. Assim, eles conseguem privatizar os ganhos e socializar as perdas.

Outro grande problema para as sociedades ¢ que os bancos vivem e planejam a curto
prazo.

Os bancos de hoje buscam evitar a discussio sobre como o excesso de empréstimos e
a deflagdo da divida causam austeridade e retragio econdmica. A falha em confrontar
os limites da economia 2 capacidade de pagamento ameaga mergulhar o trabalho e a
industria no caos (Hudson, 2015, p. XIX).

A economia neocldssica defende os interesses de rentistas mal interpretando a realidade.
Ela, sobretudo, estende uma manta de invisibilidade sobre o setor financeiro par esconder
o poder concedido a ele e para esconder os seus maleficios. O diabo age mais eficaz sendo
despercebido!

O método das partidas dobradas, ou método veneziano (inventado por Luca Paci-
oli) é¢ importante para compreender a natureza do dinheiro. A equagio principal da
contabilidade diz:

Ativos (Assets) = Patrimonio liquido (Eguity) + Passivos/Obrigagoes (Liability)

Ao contrdrio de ativos nio financeiros como, por exemplo, plantas industriais, casa
ou carros, ativos financeiros (financial assets) sio sempre, a0 mesmo tempo, obrigacoes
(liabilities) financeiras de outros. A divida de uma pessoa € o ativo financeiro de outra.

A economia neocldssica de fato assume um sistema de escambo (Keen, 2022). Na
realidade, as transagbes monetdrias sio feitas por meios de promessas de um terceiro
agente; sendo ele hoje em dia, normalmente, um banco. Cada pagamento monetirio ¢
transagio triangular envolvendo pelo menos trés agentes, a saber, o pagador, o beneficidrio
e o banco (Graziani, 1989, p. 3). O dinheiro liquido (as notas de uma moeda) sio a
divida/obriga¢io do Estado. No caso de transi¢des em dinheiro, o Estado ¢ o terceiro
agente, pois quem tem notas e moedas retem uma obrigagio do Estado.

O modelo neocldssico — que, & propésito, ¢ um mito — de comércio baseado em
escambo foi criado para persuadir as pessoas quanto a ideia de que o dinheiro é uma
invengio do setor privado, a saber, de comerciantes e nio como foi na realidade, uma
criagio do Estado (Graeber, 2011). Enquanto a economia neocldssica assume a origem do
dinheiro no escambo, o dinheiro tem a sua origem como divida do Estado. Os primeiros
relatos da humanidade sio relatos de divida, a saber, a nossa escrita humana foi inventada
principalmente para anotar dividas.

O Estado tem a capacidade de instituir o dinheiro na sociedade. Primeiro, o Estado
emite o dinheiro para comprar bens e servi¢os da sociedade. Depois, ele cria a procura
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pelo dinheiro ao impor impostos e recebe uma parte de volta por impostos. Ao admitir a
troca de coisas pela divida do Estado, o Estado incentiva o comércio e a economia (Wray,
1998).

O governo nio é uma familia (bousehold). Ao contririo dela, ele pode criar dinheiro
na prépria moeda. O Estado nio pode ir 4 faléncia pelas dividas na prépria moeda. Ele
nio precisa emprestar na sua prépria moeda. Os gastos publicos tém o mesmo efeito
inflaciondrio que novas dividas do Estado. Obviamente, Estados podem ir 4 faléncia tendo
dividas em moeda estrangeira; como délar. Isto é a causa principal das hiperinflagoes.

4. A heranga cléssica e a contrarreforma neocldssica

4.1. A economia cldssica

Os proprietédrios adoram colher onde nio semearam e exigem um aluguel até mesmo
pelo seu (da terra) produto natural (Smith, 1776, livro I, Cap. 6, §8).

Os economistas neocldssicos pintam Adam Smith como um protagonista da desregu-
lamentagio e impostos de propriedade mais baixos, abstraindo-se da sua critica ao aluguel
de terras e monopdlios (Hudson, 2017, Smath).

John Stuart Mill (1848) diz que os proprietdrios enriquecem dormindo, sem trabalhar,
arriscar ou economizar. Livrar as economias do aluguel econémico e, assim, da extragio
rentista, foi, originalmente, o objetivo principal dos economistas de livre mercado dos
Fisiocratas e Adam Smith até John Stuart Mill e a Era Progressista (Hudson, 2015, p.
XXI1I).

A teoria neocldssica de valor visava, em seu cerne, dissuadir proprietdrios de terras,
proprietdrios de recursos naturais e monopolistas de cobrar pregos acima do valor de
custo; opondo-se a governos controlados por rentistas (Hudson, 2015, p. XIII). Um
mercado livre ¢ um mercado livre de extragio rentista. Se aqueles que ndo produzem
absorvem os frutos da economia, a economia nio é livre.

Segundo os economistas cldssicos, o aluguel econdmico (economic rent) é o prego
menos o valor: P — V. Em outras palavras, o aluguel econdmico ¢ o excesso do prego de
mercado sobre o custo intrinseco (valor). O “aluguel” era o termo cldssico para renda que
ndo tem contrapartida em custos necessrios de produgio. Os beneficidrios do aluguel
nio tém custos diretos para fornecer terra ou “servi¢os” de monopdlio; o que basicamente
sdo pagamentos de transferéncia (Hudson, 2017, p. 97).

Hudson e Keen consideram Marx como o tltimo dos economistas cldssicos. Marx
aceitou grande parte das criticas aos rentistas e ao aluguel econdmico (economic rent). A
contribui¢io inovadora do Marx foi a discussdo da exploragio e injusti¢a na relagdo entre
capitalista e trabalhador, entre burguesia e proletariado. Marx acreditava na vitéria do
capitalismo contra os interesses investidos, na subordinacio dos bancos e dos proprietédrios
de terras ao capital industrial.



222 Martin Adam Motloch

A teoria cldssica de valor e preco demonstra que o imposto de renda nio aumenta os
pregos, mas é pago com a renda, absorvendo o excesso de prego sobre o valor de custo
intrinseco. Os bancos e outros rentistas, no entanto, defendem a nio tributagio de
iméveis, renda de recursos naturais e aumento abusivo de pregos de monopdlio. Isso é o
oposto da politica cldssica de tributagio e desprivatizagio de renda econdmica e ganhos
de prego de ativo (Hudson, 2015, p. XXII).

A privatizagio da infraestrutura é muito parecida com posse de proprietdrios ausentes,
permitindo que proprietdrios extratores de renda montassem peddgios para cobrar da
sociedade o que o mercado suportasse (Hudson, 2015, p. XI). Ela é contrdria ao que
os economistas cldssicos queriam dizer com um mercado livre: “Eles imaginaram um
mercado livre de aluguel pago a uma classe de proprietdrios hereditérios e livre de juros e
um aluguel monopolista pago a proprietdrios privados” (Hudson, 2015, p. X1, tradugio
minha).

Esperava-se que os bancos fornecessem crédito para usos mais lucrativos e, presumi-
velmente, socialmente benéficos. Uma relagio simbidtica entre governo, alta finanga e
inddstria surgiu para criar uma “economia mista” (Hudson, 2015, p. XI). No século XIX,
as altas finangas e o governo colaboraram para financiar servigos ptblicos e infraestrutura.
Em particular, no Império Alemio, os bancos e a industria estabeleceram uma alianga
sauddvel. Porém, ocorreu o que os historiadores alemies chamam de Urkatastrophe
(catdstrofe original), a saber, a Primeira Guerra Mundial.

4.2, A contrarreforma

Embora o sistema capitalista produza pelo menos riqueza real, isto ¢, bens e servigos, a
majoria das grandes fortunas hoje em dia nio sio feitas por meio de produgio capitalista.
Aselites de hoje sdo bem piores; nem riqueza real produzem, elas sio parasitas. As exceges
sio exibidas nas midias com frequéncia.

Ap6s a Primeira Guerra Mundial, comegou a contrarreforma rentista contra as re-
formas cldssicas da Era Industrial. Os banqueiros se concentraram no financiamento
de iméveis, direitos minerais e monopdlios. Eles emprestam ao setor de monopdlios e
de iméveis para ganharem oportunidades de extragio de renda. Os bancos emprestam
contra o que os compradores de terras, minas e monopdlios conseguiam extrair de suas
oportunidades de extragio de renda e de “peddgio”. Wall Street se tornou a “mae dos
trusts”, (mother of trusts) criando fusdes e monopdlios como veiculos para extrair renda
(Hudson, 2015, p. XVI).

No entanto, na época do pds-guerra, houve muitos avangos nas democracias ociden-
tais. As politicas socio-democriticas keynesianas estabeleceram o Estado de bem-estar,
assisténcia social, servigos sociais e desenvolvimento econdmico. Muitas conquistas so-
ciais foram concedidas &s populacées em retribuigio aos sacrificios da populagio para
ganhar a Segunda Guerra Mundial e, depois, em reagdo ao perigo comunista na Guerra
Fria. Nos inicios dos 1980, contudo, a contrarreforma se intensificou.
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Milton Friedman popularizou o ditado “there is no free lunch”. No contexto da mi-
xima de Friedman, poderfamos considerar que os aluguéis econdmicos sio, de fato, um
almogo gritis se os governos nio o tributassem. Mas a supervisio regulatéria, com os
impostos e regulamentagdes colocados em pratica nos tltimos dois séculos, foi sistemati-
camente desabilitada (Hudson, 2015, p. XV). Sem uma tributagio justa sob o aluguel
econdmico, especuladores tomaram empréstimos para comprar privilégios de extragdo
de renda: “Em vez de um ideal cldssico de livre mercado onde o aluguel era pago como
impostos, o almogo gritis era financeirizado - isto ¢, capitalizado em empréstimos ban-
cérios, para serem pagos como juros ou dividendos” (Hudson, 2015, p. XV1, tradugio
minha).

[..] O um por cento mais rico capturou quase todo o crescimento da renda desde a
crise de 2008. Mantendo o resto da sociedade em divida a ele, ele tem usado sua
riqueza e reivindicagdes de credores para ganhar o controle do processo eleitoral e
de governos, apoiando legisladores que os isentam de impostos e juizes e sistemas
judiciais que se abstém de processd-lo. (Hudson, 2015, p. XV, tradugio minha)

O conceito cléssico de renda econdmica foi censurado ao chamar finangas, iméveis e
monopdlios de “industrias” (Hudson, 2015, p. XVII).

Lobistas financeiros montam ataques ao planejamento publico, acusando o inves-
timento publico e os impostos de serem um obstdculo no caminho para maximizar a
prosperidade, a competitividade, o aumento da produtividade e do padrio de vida. Re-
duzindo o papel do Estado, porém, torna os bancos os planejadores centrais da economia,
e seu plano ¢ que a industria e o trabalho sirvam s finangas, e ndo o contririo (Hudson,
2015, p. XVII).

Os bancos abusam do seu privilégio de criar dinheiro, endividando toda a economia
real. Os credores exigem programas de austeridade para espremer “o que é devido”, per-
mitindo que seus empréstimos e investimentos continuem crescendo exponencialmente.
Eles matam a economia industrial de fome e criam uma crise demogréfica, econémica,
politica e social (Hudson, 2015, p. XVIII-XIX). Exemplos destas crises sio a Crise da
Irlanda e da Grécia (Hudson, 2015, p. XIX).

O objetivo financeiro ¢ simplesmente extrair renda na forma de juros, taxas e amorti-
zagio de dividas e contas ndo pagas.

4.3. Junk Economics

Anidlogo 20 modo como um parasita consegue modificar o comportamento do hospe-
deiro via enzimas para ele protegé-lo e alimentd-lo, os rentistas usam a “bank-sponsored
Jjunk economics” (Hudson 2015 p, VI) para retratar os parasitas rentistas como se eles
fossem uma parte produtiva da economia e ndo um corpo inimigo que a devora. Uma
harmonia de interesses é propagada promovida sobre a relagio entre finangas e industria,
entre Wall Street e Main Street (isto é, entre a Wall Street e a sociedade); e mesmo entre
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credores e devedores, monopolistas e seus clientes (Hudson, 2015, p. XVII). Tudo estd
supostamente em equilibrio, tudo ¢é merecido.

A estratégia do almogo grtis ¢ sedar o anfitrido para impedir que essas perguntas
sejam colocadas. A economia pds-cldssica neoliberal ¢ uma economia anestesiada. Ela ¢
pré-rentistas, antigoverno e anti-trabalhista. A sua légica é projetada para fazer parecer
que a austeridade, a extragdo de aluguel e a deflagio da divida sio um avanco.

Os académicos clientes (Hudson, 2017, Idiot savant), a saber, aqueles que recebem
beneficios da elite econdmica para promover os objetivos dela, justificam o status guo
como se qualquer economia estivesse em equilibrio natural de mercado. De acordo com
eles, a sua desigualdade é um ato da natureza, nio o resultado de politicas econémicas e da
deflacdo da divida. Muitos dos economistas mais aplaudidos pelos interesses adquiridos
especulam por axiomas 4 priori sobre um mundo que pode hipoteticamente existir,
mas nio tem aderéncia 2 realidade ou histdria atual. Os manuais da economia cl4ssica
assumem e tentam persuadir a sociedade de que a distribui¢do de renda nio cumpre
nenhum papel para a eficicia.

A economia neocldssica conquistou a poh’tica, as universidades e os meios de comuni-
cagdo social dos pal’ses ocidentais e muitos outros. Portanto, a maioria das pessoas veem a
realidade econémica distorcida a partir dos interesses rentistas do 1% mais rico (Hudson,
2016, p. IX).

4.4. Super Imperialismo

Os rentistas do Ocidente, as assim chamadas elites atlantistas que controlam as democra-
cias desindustrializaram seus paises. O declinio industrial do ocidente ficou bem ébvio
durante a pandemia de Covid-19, quando faltavam méscaras, luvas e vdrios medicamen-
tos no Ocidente e durante a Guerra na Ucrénia, quando a industria bélica ocidental
ndo conseguiu produzir munigio e misseis suficientes para competir com a produgio da
Russia. Devido ao declinio industrial, ¢ muito mais dificil para estas elites atlantisitas
dominar o mundo. As ferramentas imperialistas sio: divida em délar, controle sobre os
recursos naturais, dependéncia econdmica e tecnologia e intervengdes como golpes de
estado, revolugdes coloridas e agdes cobertas (covered actions) de agéncias de inteligéncia.

Os rentistas ocidentais querem extrair a riqueza do mundo todo. Neste sentido eles de
fato sio globalistas. Portanto, a estratégia dos bancos internacionais considera os ganhos
em moeda forte de paises estrangeiros como renda a ser capitalizada em empréstimos e
paga como juros para eles. O objetivo implicito dos credores é vincular todo o excedente
econdmico para pagamento do servigo da divida (Hudson, 2015, p. III). O interesse dos
detentores de titulos ¢ unicamente extrair o méximo que puderem o mais répido possivel,
com pouca preocupagio com a devastagio social e ecolégica que causam.

No entanto, eles conseguiram vender a ideia de que nages soberanas, bem como
individuos, tém uma obriga¢io moral de pagar dividas, até mesmo de agir em nome de
credores em vez defender os interesses de suas populagdes domésticas (Hudson, 2015, p.
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V). Os globalistas, combatendo o nacionalismo e a soberania nacional. Em consequéncia,
os lucros dos detentores de titulos (bondbolders) sio mais importantes que as necessidades
bésicas da populagio, ameagando uma desordem total do sistema financeiro.

Hudson (2003) revela como a divida do Tesouro dos EUA substitui o ouro como base
de reservas globais apds a saida dos Estados Unidos do padrio-ouro de Bretton Woods em
1971. O déficit da balanga de pagamentos resultante das despesas militares estrangeiras
bombeou délares para o estrangeiro. Esses délares acabaram nas mios dos bancos centrais
que os reciclaram para os Estados Unidos através da compra de titulos do Tesouro, que
por sua vez financiaram o déficit or¢amental interno. Isto d4 4 economia dos EUA um
passeio financeiro gratuito e tnico (Hudson, 2003). Este fato foi chamado de “privilégio
exorbitante” por Valéry Giscard d’Estaing, Ministro de Finangas da Franga.

A Uniio Soviética nunca pode oferecer aos paises uma alternativa econémica ao
imperialismo americano por ter um sistema econdmico fracassado e por seu atraso nas
tecnologias civeis. Hoje em dia, China e Russia possuem o poder militar, econémico e
tecnoldgico para desafiar os Estados Unidos e os seus vassalos. Se os outros paises dos
BRICS ¢ o Sul Global colaborarem, uma alternativa ao neoliberalismo e imperialismo
americano ¢ possivel.

5. Propostas de reformas estruturais

5.1. Dez reformas propostas por Hudson

A sociedade pode subsistir, embora nio no estado mais confortivel, sem beneficén-
cia; mas a prevaléncia da injustica deve destrui-la completamente. (Smith, 1759, 1,
ii,3-4, p.77—78)

A partir do seu pensamento apresentado nas se¢Ges anteriores, Hudson (2015, p.308)
faz dez propostas para restaurar a prosperidade industrial e a justica social. Categorizei
seus dez pontos para melhor compreensio.

Do ponto de vista tedrico, ele sugere (10) “reviver a teoria cldssica de valor e renda (e
suas categorias estatisticas) no PIB” (Hudson, 2015, p. 308, tradugio minha).

Do ponto de vista de intervengio e legislagio do governo, ele propde criar uma opgio
bancdria publica (4) e manter os monopd6lios naturais no dominio ptblico (7) para evitar
a extracio de juros e renda que aumentam os custos da economia real. Além disso, é
necessdrio (9) impedir empréstimos irresponsdveis com um objetivo de transferéncia
fraudulenta, a saber, aqueles sem objetivo de aumentar a economia real. Nos Estados
Unidos, isto implicaria reintroduzir a Lei Glass—Steagall.3

3 A Lei Glass-Steagall, também conhecida como Banking Act de 1933, foi uma legislagio dos Estados
Unidos, que separou os bancos comerciais dos bancos de investimento. A lei foi sancionada pelo presidente
Franklin D. Roosevelt em junho de 1933.
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Para financiar os déficits do governo o banco cenral deve criar dinheiro. O governo nio
precisa se endividar na prépria moeda ao setor FIRE. (Hudson, 2015, p. 308, tradugio
minha). Além disso, Hudson recomenda que o Estado pague a Previdéncia Social e um
sistema publico de satide (talvez também outros gastos sociais) fora do or¢amento geral e
nio os juros da divida publica; como ¢ usualmente feito.

Para evitar essa exploragdo socialmente destrutiva, a maioria das nagdes tem regula-
mentado e taxado atividades rentistas ou mantido tais atividades potenciais (acima de
tudo, infraestrutura bdsica) no dominio publico (Hudson, 2015, p. XIV). Isso constitui
a esséncia das reformas.

Com respeito aos impostos, Hudson aconselha (2) taxar a renda econémica para
evitar que seja capitalizada em pagamentos de juros e (3) revogar a dedutibilidade fiscal
dos juros, para parar de subsidiar a alavancagem da divida. Além disso, ele sugere (8)
impor um imposto sobre os ganhos de capital nas taxas mais altas cobradas sobre a renda
auferida.

A motivagio do setor financeiro para aumentar seu poder politico tem uma fatal
dimensio fiscal: qualquer renda econdmica que permanega nio tributada é “livre” para
ser prometida aos bancos como juros. Os bancos, portanto, defendem a nio tributagio
de iméveis, renda de recursos naturais e aumento abusivo de pregos de monopdlio!

Finalmente, um Novo Jubileu na tradigio da Mesopotimia ¢ imprescindivel. Hudson
propde (1) cancelar dividas dos 99%, ou pelo menos ajustar conforme a capacidade deles
de pagar para a populagio sair da deflagio de divida. Importante também é aplicar essa
medida 2 divida em moeda estrangeira dos paises do Sul Global para eles poderem sair do
ciclo de austeridade e privatizages.

Bancos e detentores de titulos se opéem a redugdes de dividas para alinhar a divida
com os lucros e avaliacoes histdricas de ativos. O efeito é levar ambas as economias 2
faléncia (Hudson, 2015, p. XXII).

A politica convencional finge que as economias sio capazes de pagar suas dividas sem
reduzir seus padrées de vida ou perder propriedades. Os “mdgicos juros compostos” do-
bram e redobram os saldos de poupanga e divida por leis puramente matemdticas que sio
independentes da capacidade da economia de produzir e pagar. As economias se tornam
mais alavancadas pela divida, pois as reivindicacées de pagamento sdo concentradas nas
mios do Um Por Cento (Hudson, 2015, p. XXII).

A méxima de que as “Dividas que no podem ser pagas, nio serdo pagas” (“Debts that
can’t be paid won’t be paid”) é, para-Hudson, uma verdade 6bvia. Existem duas maneiras
de ndo pagar. Na primeira, os individuos, empresas ou governos vendem, ou perdem seus
ativos. A segunda maneira de resolver essas questoes é reduzir as dividas a um nivel que
possa ser pago. Banqueiros e detentores de titulos preferem a primeira op¢do e insistem
que todas as dividas podem ser pagas, querendo transferir a propriedade dos endividados
para suas mios. Estaéa solugio que os economistas monetaristas tradicionais, a politica
governamental e a midia de massa popularizam como moralidade bésica. Ela, contudo,



A economia real e a economia financeira: o hospedeiro e o parasita 227

destréi a Economia real para enriquecer o 1% que domina a Economia do setor FIRE
(Hudson, 2015, p. XXII).
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A economia esta no centro do debate sobre as transformacoes que
a sociedade vem enfrentando e sobre a nova realidade que esta sendo
gestada. A Filosofia nio pode — ¢ ndo deve — se esquivar de questdes
incontornaveis, tais como a crescente desigualdade de renda entre os
mais ricos e os mais pobres, as mudangas climaticas consequentes das
nossas praticas de producio e consumo e a crise que 0 nosso sistema
econdmico produz nas modernas democracias representativas. A
economia enquanto ciéncia supostamente neutra, livre de valores,
tamb¢ém estd cada vez mais sob suspeita. Seu amplo uso de modelos
matematicos ndo ¢ mais suficiente para esconder pressupostos e vieses
na pratica dos economistas. Nesse contexto, pensamos neste livro como
uma modesta forma de oferecer elementos para um debate que se
pretenda mais qualificado sobre algumas das grandes questoes que
enfrentaremos enquanto sociedade.

André Pontes e André Neiva (Os Editores)

Cole¢ao Rumos da Epistemologia 25

9" 786598 " 986711




	rumos-25-capa
	79bd916f4b2b1efc2acf9f4133d75b42d8e3c509e808cb46e7b9ffa6e373cc55.pdf
	Prefácio
	Denis Coitinho & Lucas Taufer – Economia e Virtudes
	Introdução
	Aristóteles, a reciprocidade e o problema da separação entre economia e virtude
	Mandeville x Smith
	Virtudes Econômicas da Prudência e da Diligência
	Virtudes Econômicas da Justiça e da Assistência Mútua
	Conclusão

	Maria Isabel Limongi – Hobbes, o advento do social e a economia política
	De Cive
	Elementos da Lei
	Leviatã
	Conclusão

	Rogério Antonio Picoli – Alguns Elementos da Filosofia da Economia de David Hume
	Introdução
	O Newton da Moral
	A Psicologia do Senso Moral
	Virtudes: Naturais e Artificiais
	Considerações Finais

	Pedro Bravo – Valores nas ciências econômicas: uma breve nota sobre o caso da taxa de desconto
	Introdução
	Imparcialidade intergeracional e a taxa de desconto
	Conclusão

	André Nascimento Pontes – Sobre Desigualdade Econômica e Pobreza: uma relação de causalidade
	Em primeiro lugar, algumas palavras sobre igualdade
	A renda que geramos: sobre o produto social e como o dividimos
	Os argumentos de Harry G. Frankfurt sobre desigualdade e pobreza
	O efeito da desigualdade na política e na cooperação social em geral
	Considerações sobre causalidade, eficiência e justiça
	Desigualdade econômica e política monetária: uma digressão sobre o papel do Estado
	Considerações Finais

	Mariana Kuhn de Oliveira & Artur Tonon – Justiça e Distribuição: três debates sob a chave da igualdade democrática
	Introdução
	A concepção de justiça distributiva de Rawls
	É justo redistribuir? O desafio libertário à justiça redistributiva.
	Igualdade de quê? A matéria da igualdade e o melhor critério para distribuição
	Redistribuição ou reconhecimento? A função da redistribuição para a justiça
	Conclusão

	Nara Rela – As lições de Adam Smith e John Stuart Mill que não foram aprendidas pela Economia Neoclássica 
	Introdução
	A teoria neoclássica e o problema do egoísmo e do autointeresse em Adam Smith
	Quando a influência das emoções não é considerada nos modelos econômicos
	Considerações finais

	Bruno Aislã Gonçalves dos Santos – A influência do utilitarismo clássico na Economia: alguns aspectos
	O Utilitarismo Clássico: uma estrutura geral
	A teoria da utilidade marginal
	O utilitarismo clássico e a análise de custo-benefício (ACB)
	O consequencialismo simples: o correto e o eficiente
	O Bem-estar social: a economia e as influências do utilitarismo
	Considerações Finais

	Ramiro de Ávila Peres – O valor do futuro e o problema da não-identidade: Uma solução “Pareto ex ante” para a justiça intergeracional
	Introdução: direitos futuros e a contingência da existência
	O problema da não identidade e o Dilema de Wilma
	A visão impessoal e a Conclusão Repugnante
	Pareto: ex ante ou ex post?
	Reformulando a noção de prejuízo: a referência de dicto e o ponto de vista ex ante
	Conclusão

	Martin Adam Motloch – A economia real e a economia financeira: o hospedeiro e o parasita
	Introdução
	A ecomomia real e a economia financeira
	O dinheiro e a sua criação
	A herança clássica e a contrarreforma neoclássica
	Propostas de reformas estruturais


	rumos-25-capa

