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RESUMO

BIRCK, indira. Proposta de um Modelo de Séries Temporais para a Previsio de Vendas
uma Microempresa do Segmento Varejista. Florianopolis, SC, 2015. 95f. Monografia —
Universidade Federal de Santa Catarina, Centro Socioeconomico.

Resumo

O presente trabalho tem como objetivo geral apresentar um modelo Autorregressivo de
Médias Moveis para a previsao de vendas de uma loja no municipio de Florian6polis/SC. A
amostra foi composta a partir de dados coletados do sistema de uma franquia pertencente a
uma empresa de capital fechado. Foram utilizados os dados de 283 dias, totalizando 1305
pedidos de compra, no periodo 01/11/2013 a 31/08/2014. Os procedimentos metodologicos
adotados na presente pesquisa seguem uma natureza descritiva, com abordagem quantitativa,
com analise documental, baseada nos dados de uma empresa de capital fechado de
Floriandpolis. No referencial teérico foi realizada uma explanagao a respeito do comércio
varejista e o varejo brasileiro como também a importancia da tomada de decisdo com base nas
informacodes contabeis. Também foi realizada uma revisdo teodrica sobre os principais modelos
quantitativos de previsdo de vendas com a utilizagdo de séries temporais ¢ de forma mais
ampla o modelo utilizado nesta pesquisa, o Modelo Autorregressivo ¢ de Médias Mdveis
(ARMA). Foi possivel estimar um modelo significativo para a série historica de dados em
questdo, utilizando o Modelo Autorregressivo de sétima ordem, ou AR (7), juntamente com o
Modelo de Médias Mdveis também de sétima ordem, ou MA (7), gerando o modelo ARMA
(7,7). Pode-se concluir que a série utiliza dados de uma semana para a previsao das vendas.
Verificou-se também a estacionariedade da série, o que indica que ela mantém a sua média e
sua variancia constantes ao longo do tempo. Os resultados da estatistica descritiva
evidenciaram o0s meses em que ocorreram o0s maiores faturamentos (novembro/2013;
dezembro/2013; julho/2014) como também as maiores quantidade de produtos vendidos
(dezembro/2014; maio/2014; julho/2014). Nesse sentido, a previsdo de vendas, com o auxilio
das informacgdes obtidas na contabilidade, pode ser de grande ajuda no planejamento e tomada
de decisdo. A previsdo das vendas pode ser um elemento decisivo na defini¢do de um
posicionamento competitivo, contribuindo para uma melhor gestdo das empresas e
aproveitamento dos recursos e oportunidades.

Palavras-chave: Séries Temporais. Vendas. Varejo. Previsdo.
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1 INTRODUCAO

As empresas varejistas vém sendo marcadas por profundas alteragdes e pelos diversos
fatores que atuam sobre o setor, como alteragcdes nos fatores demograficos e econdmicos, nas
necessidades e comportamento de compra dos consumidores como também surgimento de
novos formatos de varejo (ALPERSTEDT et al, 2011).

Segundo o Instituto para Desenvolvimento no Varejo (IDV, 2015a), o crescimento do
setor no ano de 2014 foi de 2,2%, descontando-se a inflagdo. Apesar de seu baixo crescimento
em relagdo aos anos anteriores, o setor ¢ considerado um dos maiores geradores de empregos
formais no pais. A importancia do varejo no cendrio econdmico brasileiro vem sendo cada vez
mais reconhecida e destacada devido a crescente participagao no Produto Interno Bruto (PIB)
do pais, gerando emprego e renda e transformando a estrutura do mercado, mesmo sofrendo
com taxas de juros elevadas e regulamentagdes trabalhistas burocraticas (IDV, 2015b).

Para atuar nesse setor, empresas precisam aderir a um gerenciamento mais estratégico,
implementando de planos de curto e de longo prazo a fim de criar vantagens competitivas
sobre os concorrentes (ALPERSTEDT et al, 2011). Segundo Gongalves (1996), o preparo
gerencial € necessario tanto ao empresario quanto a equipe, pois a auséncia de conhecimentos
de gestdo ¢ uma das principais causas do fracasso em empreendimentos.

Perante a dimensao do setor varejista no Brasil, as empresas tém que buscar formas de
planejar estratégias e agdes para ndo perderem a sua parcela no mercado. No tocante as
vendas, o planejamento deve partir dos objetivos empresariais, avaliando-se as situagoes
internas e externas, buscando-se prever possiveis vendas futuras. A busca do lucro diario
exige o conhecimento do publico-alvo da empresa, politica de precos coerentes com a do
mercado e, principalmente, medidas de fidelizagdo dos clientes, condi¢do primordial para a
sobrevivéncia das empresas. De acordo com Oliveira, Miiller e Nakamura (2000, p. 3), “a
turbuléncia crescente do ambiente tem levado as empresas a investir no desenvolvimento e
utilizacao de informagdes, que sdo aplicadas como ferramentas de apoio aos processos de
controle e tomada de decisdo”.

Diante desse contexto, a contabilidade pode ser um fator-chave na coleta de dados e
geragdo de informacgdes para os envolvidos nos processos de planejamento e tomada de
decisdo. Com o avango tecnoldgico e o desenvolvimento de sistemas computacionais, €
possivel desenvolver técnicas e modelos de previsdo, em cuja base se podem usar dados

oriundos de sistemas contabeis, e cuja analise requer conhecimento prévio na area.
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1.1 TEMA E PROBLEMA

As pequenas e médias empresas (PMEs) desempenham um papel relevante na
economia pela sua capacidade de geracdo de empregos e arrecadagao de tributos. Em Santa
Catarina, do total de empresas registradas em 2011, 6,3% eram caracterizadas como de
pequeno e médio porte, 0,2% como grandes empresas € 93,5% como microempresas, segundo
dados do Servigo Brasileiro de Apoio as Micro e Pequenas Empresas (SEBRAE, 2013a).

De acordo com Floriani (2010), as PMEs podem ter flexibilidade e conhecimento local
de forma mais abrangente que as grandes empresas, o que tende a ser um ponto chave para o
atendimento das necessidades locais. Além disso, elas representam, para o Brasil, a geragao
de novos empregos, inovagao, diversificacdo e flexibilidade (FLORIANI, 2010).

Apesar da importancia das empresas de pequeno ¢ médio porte na economia nacional,
observa-se que a taxa de sobrevivéncia das empresas com até 2 anos de atividades, em 2013,
foi de 77,7% no Brasil e de 76,9% em Santa Catarina (SEBRAE, 2013b). Ou seja, ¢
significativa a propor¢ao de empresas que chegam a mortalidade em seus primeiros dois anos.
Nesse sentido, um planejamento adequado, em que ¢ possivel verificar medidas a serem
tomadas frente as ameagas, contribui significativamente na precaugdo destas situacdes.

A tomada de decisdes administrativas, tanto no processo de planejamento como nos de
execucdo e de controle, requer a andlise de cenarios nos quais a empresa apresenta possiveis
resultados. Em grandes corporagdes, este processo tende a ser racional, estando presente nos
trés  niveis  organizacionais  (estratégico, tatico e  operacional) (LUNKES;
SCHNORRENBERGER, 2009). Em PMEs, por sua vez, as decisoes sdo usualmente tomadas
pelos seus responsaveis com base nas informagdes que possuem.

Nesse sentido, a previsdo de vendas futuras merece especial aten¢do quando se trata de
tomada de decisdo, qual seja o porte das empresas. Uma forma racional de previsdo de vendas
pode ser feita por meio de modelos matematico-estatisticos. Modelos quantitativos de
previsdo utilizam-se, basicamente, de dados inerentes a séries historicas (PASSARI, 2003).
Assim, padroes de comportamentos passados de vendas podem auxiliar a explicar possiveis
comportamentos em vendas futuras.

Com base no exposto, chega-se a questdo-problema que conduz a elaboragdao do
presente trabalho monografico: Como construir um modelo de séries temporais para a
previsdo de vendas de uma microempresa varejista do municipio de Floriandpolis com base

em dados referentes a vendas passadas?
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1.2 OBJETIVOS

1.2.1 Objetivo Geral

O objetivo geral desta pesquisa ¢ apresentar um modelo de séries temporais para a
previsdo de vendas de uma microempresa do segmento varejista localizada no municipio de

Floriandpolis com base em dados de vendas passadas.

1.2.2 Objetivos Especificos

Para atingir ao objetivo geral, foram tracados os seguintes objetivos especificos:

a) descrever o comportamento das vendas durante o periodo analisado;

b) apresentar um modelo para previsdio de vendas com base no modelo
Autorregressivo e de Médias Moveis (ARMA);

c) expor consideracdes acerca da previsdo para vendas com base no modelo

apresentado.

1.3 JUSTIFICATIVA

O crescimento do numero de novas empresas tende a gerar impactos expressivos na
economia brasileira, seja em termos de maior oferta de empregos como também na geragao de
renda (SEBRAE, 2013b). A competitividade entre as empresas gera a necessidade de planejar
e preparar a equipe e ter o conhecimento do mercado de atuagdo. Desta forma, a pesquisa
possui relevancia para o autor, para a empresa de estudo e para a academia (RICHARDSON,
1999).

Para o autor, o mesmo trabalha na area administrativa da empresa e necessita
compreender aspectos inerentes a predicao das vendas futuras. Para a empresa, o estudo ¢
importante por permitir o conhecimento de uma forma de planejamento de vendas, corrigir
eventuais erros e ajudar na sobrevivéncia do empreendimento. Por se tratar de uma
microempresa, o uso de um modelo quantitativo para predicdo de vendas pode significar
vantagem competitiva, tendo em vista que empresas deste porte geralmente ndo utilizam
métodos estatisticos avangados na tomada de decisdo. Finalmente, para a academia, o estudo ¢
oportuno por analisar de forma estatistica um caso real, propondo um modelo que pode ser

posteriormente testado e aperfeigoado.
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1.4 METODOLOGIA DA PESQUISA

A pesquisa, segundo Marconi e Lakatos (2003, p. 155) “¢é um procedimento formal,
com método de pensamento reflexivo, que requer um tratamento cientifico e se constitui no
caminho para conhecer a realidade ou para descobrir verdades parciais”. Toda e qualquer
pesquisa deve ser planejada e principalmente, os objetivos devem ser determinados para que
foco principal seja mantido.

Para elaboragdo deste Trabalho de Conclusdo de Curso, foi necessario o uso de
metodologias, as quais estdo indicadas nas subsecdes a seguir. Para isto, primeiramente, fez-
se a classificacdo da pesquisa, €, na sequéncia, foram demonstrados os procedimentos para
coleta de dados. Por fim, foi indicado como se procedeu a analise dos dados coletados e as

limitagdes inerentes a pesquisa.

1.4.1 Classificaciao da pesquisa

A classificagdo de um estudo busca mostrar ao leitor a forma na qual a pesquisa foi
feita. Segundo Gil (2002), os critérios para a classificacdo da pesquisa sdo aqueles referentes
aos objetivos da pesquisa e procedimentos técnicos utilizados. Além destes, Raupp e Beuren
(2010) sugerem a classificagdo de acordo com a abordagem do problema.

Em relacdo aos objetivos, a presente pesquisa ¢ caracterizada como descritiva. Este
tipo de estudo, afirma Gil (2008, p. 28), “tem como objetivo primordial a descricao das
caracteristicas de determinada populacdo ou fendmeno ou o estabelecimento de relacdes entre
variaveis”. Esta declaragcdo vai ao encontro da presente investigagdo, j4 que a mesma propde
uma analise dos dados da empresa e a aplicacdo de um modelo de previsdo de vendas.

Os procedimentos se referem a maneira pela qual se conduz o estudo e se obtém os
dados (RAUPP; BEUREN, 2010) e podem ser classificados como um estudo de caso. De
acordo com Gil (2002, p. 54) um “estudo de caso ¢ caracterizado pelo estudo profundo e
exaustivo de um ou poucos objetos, de maneira que permita seu amplo e detalhado
conhecimento”.

Referente a abordagem do problema, t€ém-se uma pesquisa quantitativa. A mesma
“caracteriza-se pelo emprego de instrumentos estatisticos, tanto na coleta quanto no
tratamento dos dados” (RAUPP; BEUREN, 2010, p. 92), pois possui uma preocupa¢ao maior

com o comportamento geral dos acontecimentos.
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1.4.2 Procedimentos de pesquisa

Os procedimentos para coleta de dados sdo as formas que o pesquisador utiliza para
obter informagdes necessarias para o estudo. Tendo em vista que os objetivos desta pesquisa
foram alcangados por meio da utilizagdo dos dados coletados em sistema proprio da empresa,
o procedimento utilizado ¢ a documentagao.

Os dados compreendem o periodo entre 01/11/2013 e 31/08/2014. A data de
01/11/2013 corresponde ao periodo no qual a empresa iniciou suas atividades, e a coleta
ocorreu diariamente até o periodo de 31/08/2014, no qual a analise de dados comegou a ser
feita.

No total, foram coletados dados relativos a 1.305 vendas. Identificou-se o valor total
da venda, a quantidade de produtos vendidos, a data da venda e em quantas parcelas os
pagamentos foram efetuados. Os dados coletados foram separados pela data da venda,
totalizando uma amostra de 283 dias.

Apo6s ser concluido o processo da coleta dos dados (analise documental), a etapa
seguinte consistiu em organiza-los e interpreta-los. Para tal, eles foram tabulados em planilha
eletronica, na qual procedeu-se a uma analise descritiva.

Na sequéncia, utilizou-se do software EViews® para elaborar um modelo de previsdo
para vendas futuras com base nos dados da pesquisa. O método escolhido foi o Modelo
Autorregressivo e de Médias Moveis (ARMA).

Por fim, apods a analise descritiva e a elaboracdo do modelo de previsdo com base no
ARMA, verificou-se se o objetivo geral e os objetivos especificos foram atingidos. Os
resultados e as conclusdes sdo apresentados nos Capitulos 3 e 4, apos o capitulo de
Fundamentagao Tedrica.

Esquematizando em etapas, os procedimentos da pesquisa seguem o seguinte
processo:

1* etapa: Coleta e organizacdo dos dados referentes as vendas na microempresa
analisada durante o periodo de 01/11/2013 a 31/08/2014.

2% etapa: Tabulag¢do dos dados em planilha eletronica, separando os pedidos pela data
da venda, a fim de averiguar os resultados apresentados nos demonstrativos.

3* etapa: Andlise descritiva do comportamento das vendas durante o periodo do

estudo.
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4* etapa: Utilizagdo do modelo autorregressivo ¢ médias moéveis (ARMA) para a
elaboracdo de um modelo para previsdo de vendas.
5% etapa: Apresentacao dos resultados da pesquisa com a utilizagao de tabelas, textos e

graficos, de forma a ilustrar os valores obtidos.

1.4.4 Limitacdes da pesquisa

Como se trata de um estudo em uma empresa, os resultados dessa pesquisa sao validos
somente para a empresa em estudo, pois cada empresa possui caracteristicas distintas. Desta

forma, seus resultados ndo podem ser generalizados a diferentes empresas.

1.5 DELIMITACAO DA PESQUISA

Primeiramente, esta pesquisa delimita-se a série historica analisada. Os dados
correspondem a um periodo especifico de tempo, de forma outros periodos podem demonstrar
resultados diferentes.

Além disso, a pesquisa delimita-se ao método utilizado (modelo ARMA). Outros
métodos podem prever o comportamento das vendas de modo diferenciado. Por fim, foram
adotados, para este modelo, apenas os dados referentes as vendas passadas, ndo considerando
demais fatores que também tendem a afetar as vendas, tais como a influéncia salarial (décimo-

terceiro saldrio), sazonalidades ou a conjuntura economica do periodo.

1.6 ORGANIZACAO DO TRABALHO

A organizagdo da pesquisa ¢ feita em quatro capitulos, que sdo: introducao, referencial
tedrico, analise dos dados e consideracgoes finais.

Na introducdo ¢ abordado o tema e problema, os objetivos, a justificativa, a
metodologia e a delimitagdo da pesquisa. Também, a forma em que ¢ organizado o estudo.

No capitulo de referencial teodrico € realizada uma explanagao sobre o varejo brasileiro
e 0 comércio varejista como também sobre a importancia das informacdes na tomada de
decisdo. Posteriormente ¢ feita a identificacdo de métodos de previsao de vendas para séries
temporais e de forma mais especifica o modelo utilizado, o Modelo Autorregressivo de

Médias Moveis (ARMA).
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No capitulo da andlise de dados sdo apresentados tabelas e graficos que demonstram a
média dos valores das compras, das parcelas e também os valores didrios das vendas.
Também sdo detalhados os resultados encontrados a partir da aplicagdo do Modelo
Autorregressivo ¢ de Médias Moveis (ARMA) como também o grafico de previsao das
vendas encontrado com base no modelo de séries temporais

Por fim, sd3o apresentadas as consideragdes finais, referéncias do trabalho e os

apéndices.
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2 REFERENCIAL TEORICO

No referencial tedrico tem-se o conteudo para o embasamento do tema da pesquisa
para seguir com a analise dos dados. Neste capitulo, inicialmente, apresenta-se uma
explanagdo referente ao comércio varejista e o varejo brasileiro. Em seguida, aborda-se a
importancia da tomada de decisdo para as empresas com base nas informagdes contabeis.
Logo apos, ¢ feita uma revisao teodrica sobre os modelos quantitativos de previsdo de Séries
Temporais, abordando um resumo os principais modelos de previsao € o modelo utilizado
nesta pesquisa. Por fim, aborda-se pesquisas anteriores referentes a previsdo de vendas

através da utilizagdo de métodos quantitativos.

2.1 0 COMERCIO VAREJISTA E O VAREJO BRASILEIRO

O varejo pode ser definido como o conjunto de atividades que adicionam valor aos
produtos e servigos vendidos aos individuos para consumo préprio (VANCE; MERLO,
2011). O varejista oferece um servico facilitando o processo de compras de produtos,
atendendo assim seus desejos e necessidades dos consumidores. O setor, principalmente em
paises em desenvolvimento como o Brasil, ¢ de fundamental importancia por ser uma
importante fonte de emprego e renda.

De acordo com Hillmann (2013), o varejista agrega valor ao sistema distributivo do
mercado moderno e juntamente com o distribuidor e o atacadista ajudam a aumentar a malha
distributiva de produtos no mercado em questdo. Vance ¢ Merlo (2011) apontam que diversos
canais de distribui¢do podem ser utilizadas pelos fabricantes para a venda de seus produtos,
como abertura de lojas proprias, venda direta, comércio eletronico, a franquia empresarial,
loja multimarcas ou até mesmo representantes de vendas.

O varejo de bens ¢ um servico caracteristicamente marcado pela simultaneidade
producao-consumo e pelo uso intensivo de mao-de-obra. Devido ao grande numero de opgdes
de compras que os clientes t€ém, o comércio varejista tem como esséncia e prioridade a
construcdo de uma base de clientes fiéis, buscando a satisfacdo total e estabelecimento de
padrdes de qualidade (FIGUEIREDO; OZORIO; ARKADER, 2002).

O comércio varejista brasileiro iniciou o ano de 2015, segundo o Instituto Brasileiro de
Geografia e Estatistica (IBGE, 2015), registrando variagdes de 0,8% no volume de vendas e
de 1,3% na receita nominal e voltando a ter crescimento apds a interrup¢ao do crescimento

registrada no més de dezembro. Em relagdo ao mesmo periodo do ano anterior, houve um
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acréscimo de 0,6%. Isso demonstra que, apesar de passar por momentos de baixa, o setor
recupera-se e volta a crescer.

Atualmente, o consumidor tem apresentado mudancas em seu estilo de vida e a
competi¢dao entre as empresas vém se acentuando, fazendo com que o ambiente necessite de
monitoramento e acompanhamento em suas mudancas. Diversas variaveis devem ser
analisadas no varejo, para que estas ndo sejam fontes de ameacas e sim de oportunidades,
como o comportamento do consumidor e dos competidores, 0 ambiente socioecondmico € 0s
avangos tecnoldgicos. Essas variaveis juntamente com desenvolvimento de um diagndstico
interno devem compor a gestdo estratégica da empresa, sendo de fundamental importancia

para a garantia do sucesso no longo prazo.

2.2 UTILIZACAO DE INFORMACOES CONTABEIS NA TOMADA DE DECISOES

A geragdo de informagdes para a gestdo da empresa € imprescindivel para a tomada de
decisdo seja qual for o porte da empresa e a contabilidade, que registra todas as transacoes
ocorridas nas organizacdes, pode ser considerada uma fonte muito util & administracao,
representando um instrumento eficaz no processo de planejamento ¢ tomada de decisdo
(OLIVEIRA; MULLER; NAKAMURA, 2000).

As informagdes contabeis devem ser utilizadas de forma consciente para a tomada de
decisdo, ndo apenas para o carater legal, fiscal e burocratico. As caracteristicas e necessidades
de cada empresa devem ser observadas, a fim de as informacdes serem apresentadas de forma
simples e contextualizadas, principalmente as pequenas empresas € seus gestores
(STROEHER; FREITAS, 2008).

Os avangos tecnologicos e o desenvolvimento de sistemas desenvolveram técnicas e
modelos de previsdo que podem auxiliar através de métodos estatisticos o planejamento e a
tomada de decisdo. Através da estatistica pode-se planejar experimentos que através de
informacdes obtidas no banco de dados da empresa e gerar resultados que podem facilitar a
tomada de decisdes por parte do gestor IGNACIO, 2010).

No processo decisorio, a qualidade das informagdes fornecidas ¢ um fator
fundamental, pois influencia na qualidade do desempenho da organizacdo e precisam ser
tomadas de forma agil e correta (PORTO; BANDEIRA, 2006). Nesse sentido, para as
informagdes serem Uteis aos proprietdrios das pequenas empresas devem ter como
caracteristicas principais a transparéncia, evidenciag¢do, confiabilidade, relevancia, direcao,

simplicidade e objetividade (STROEHER; FREITAS, 2008).
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De acordo com Stroeher e Freitas (2008, p. 21) “é inegavel a importancia das
informacdes contabeis para a gestdo de qualquer empreendimento empresarial”, pois muitas
vezes o empresario ndo possui conhecimentos contabeis suficientes e cabe ao contador a
aproximacao para evidenciar a importancia da utiliza¢ao das informagdes contabeis na gestao
da empresa (STROEHER; FREITAS, 2008).

Dessa forma, a contabilidade vem a fazer parte da gestdo da empresa como uma fonte
de informagdes uteis para o processo de tomada de decisdao e até mesmo a formulacao de
estratégias, com a explicacdo dos fendmenos patrimoniais, efetuar analises, controlar, como
também prever e projetar exercicios seguintes (OLIVEIRA; MULLER; NAKAMURA,
2000).

Por fim, pode-se concluir que as informagdes contdbeis sdo de grande importancia,
pois com base nelas, os gestores conseguem planejar-se melhor e tomar decisdes com mais

seguranca, tanto nas grandes como nas pequenas ¢ médias empresas.

2.3 MODELOS DE PREVISAO QUANTITATIVOS PARA SERIES TEMPORAIS

A utilizacdo de métodos quantitativos na previsdo das vendas pode ser realizada por
meio de diversos modelos matematicos, sendo que o emprego de cada modelo ira depender do
comportamento da série temporal que se deseja analisar (PELLEGRINI, 2000). As técnicas
quantitativas de previsdo tém como objetivo principal a identificagdo do comportamento da
demanda passada como base para a identificagdo dos valores futuros, por meio de dados de
uma série historica/temporal (WANKE; JULIANELLI, 2011).

De acordo com Spiegel (1993), a série temporal pode ser caracterizada como um
conjunto de observacdes tomadas em tempos determinados e em intervalos iguais. Segundo
Castanheira (2013), uma série temporal pode ser matematicamente representada como: Y = f
(1), onde Y ¢ a variavel dependente em estudo, /¢ o método que relaciona o valor de Y com a
data de referencia e ¢ ¢ a data de referéncia, evidenciando o conjunto cronologico de
observacoes.

Por meio dos graficos pode-se visualizar os detalhes do comportamento da varidvel em
observagdo. Ao analisar a série temporal podem-se identificar os fatores que influenciam a
mesma. Pellegrini (2000) afirma que uma série temporal pode exibir até quatro caracteristicas
diferentes em seu comportamento: média, sazonalidade, ciclo e tendéncia. Essas

caracteristicas podem ser observadas no Quadro 1.
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Quadro 1 - Caracteristicas de uma Série Temporal

Caracteristica Descricao
Média Os valores da série flutuam em torno de uma média constante.
. A série possui sazonalidade quando os padrdes ciclicos de variagdo se repetem em
Sazonalidade . .
intervalos relativamente constantes de tempo.
Ciclo A série exibe variacdes, ascendentes e descendentes.
A A série apresenta comportamento ascendente ou descendente por um longo periodo
Tendéncia
de tempo.

Fonte: Adaptado de Pellegrini (2000).

Nos estudos de técnicas de previsdo de vendas, segundo Wanke e Julianelli (2011), a
série temporal define-se como o historico das vendas de um determinado item ao longo do
tempo e elas sdo baseadas na identificacdo dos padrdes dos dados histéricos a fim de efetuar
os calculos do valor previsto.

Nesta revisdo da literatura, sera apresentado um resumo na forma de quadro dos
principais modelos utilizados como métodos quantitativos para previsdo de demanda, segundo
Pellegrini (2000), como também de forma mais explicativa o0 modelo que sera utilizado para a
previsao das vendas.

O Quadro 2 apresenta um resumo dos principais métodos quantitativos para a previsao

da demanda segundo Pellegrini (2000):

Quadro 2 - Principais Métodos Quantitativos para Previsao de Vendas segundo Pellegrini

(2000) (continua...)
Modelos Descricio
Suavizacao Indicada para a série temporal que se mantém constante sobre um
Exponencial nivel médio afim de prever valores futuros da série. Esse modelo
para um requer uma estimativa inicial para a previsdo, como dados historicos
Processo ou fazer uma estimativa subjetiva.
Constante
Modelos de Esse modelo pode ser utilizado, de maneira satisfatoria, em séries
o Modelo de Holt . N X : o
Suavizacgao temporais com tendéncia linear. Ha a necessidade de valores iniciais.
Exponencial Multiplicativo: descreve dos dados da demanda onde ha ocorréncia
de tendéncia linear, além de um componente de sazonalidade. No
caso do multiplicativo, a amplitude sazonal aumenta ou diminui
Modelos de ~ . . RS
: como fung¢do do tempo. Também necessitam de valores iniciais.
Winters — — -
Aditivo: tem tendéncia linear com o componente de sazonalidade e a
amplitude sazonal permanece constante ao longo do tempo. Também
necessita de valores iniciais.
Parte do pressuposto de que série temporal pode ser representada por
seus componentes separadamente. A série seria decomposta em:
Modelos de . . 1 . , .
. - - sazonalidade, tendéncia, média, ciclo e ruido aleatério. A
Decomposiciao S . - .
aplicabilidade disso se deve ao fato de que padrdes na série podem
ser visualizados ap6s a decomposi¢do da mesma.
Modelos O valor corrente do processo ¢ expresso como uma combinagao
Autorregressivos | linear finita de valores prévios do processo € um ruido aleatodrio.
modelos de média mdvel, Z, que representa a observagdo z; subtraida
Modelos de 1 . , .
Modelos Box L1 . da média p, depende linearmente de um numero finito ¢ de valores
. Média-Movel L , L.
Jenkins prévios do ruido aleatério a,.
Modelos Mistos- | Em determinados casos, as séries temporais apresentam um modelo
Autorregressivos | melhor quando ha a inclusdo de termos autorregressivos e de média
— Média Mével | movel. O resultado ¢ um modelo misto autorregressivo — média
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| | (ARMA) | movel de ordem (p, q), |
Quadro 2 — Principais Métodos Quantitativos para Previsdo de Vendas segundo Pellegrini
(2000) (continuacgao)
Modelos Descricao

Sdo aqueles onde as séries temporais ndo apresentam uma média
constante. Isso significa que, em nenhum dado intervalo de tempo,

Modelos Nao . ~
L dos dados da série se comportam como as observagdes de nenhum
Estacionarios . -
intervalo de tempo distinto. Apresentam um comportamento geral
homogéneo com a ocorréncia de tendéncias que se repetem.
Modelos Box- Grande parte das séries apresentam variagdes sazonais. Isto ocorre
Jenkins Modelos Sazonais | quando a série exibe uma caracteristica periddica que se repete a cada

s intervalos de tempo.

Um procedimento interativo em trés etapas pode ser utilizado na
Modelagem da | construgdo de modelos ARIMA. Esse modelo ¢ identificado com
Série Temporal | base nos dados historicos, estimacdo dos parametros e verificacdo da
adequacdo aos dados.

Fonte: Adaptado de Pellegrini (2000).

O modelo utilizado nessa pesquisa (ARMA) sera detalhado a seguir, como também

alguns conceitos basicos necessarios para a compreensdo do modelo.

2.1.1 Modelo Autorregressivo de Médias Moveis (ARMA)

Primeiramente, serdo abordados alguns conceitos basicos para a compreensao deste
modelo, como os conceitos de Modelos estocasticos e deterministicos, Modelo estocastico
estacionario, Modelo estocastico nao estacionario e autocorrelacao.

Segundo Pellegrini (2000, p.17), “sempre que uma previsdo exata for possivel, os
modelos sdo ditos deterministicos”, pois os fendmenos mostrados em uma série temporal
podem ser representados por meio de uma modelagem matematica. Porém, existem muitos
casos em a previsdo dos valores futuros esta sujeito a um calculo de probabilidade e ndo sdo
de natureza deterministica. Rossi e Neves (2014) afirmam que todo o conjunto ordenado das
variaveis aleatorias do processo estocastico € uma série historica e sera unica. Isso significa
que um processo estocastico que caracteriza o estudo de uma série temporal descreve a
evolucdo de um fenomeno de interesse (PELLEGRINI, 2000).

Os modelos estocésticos estaciondrios apresentam como caracteristica a sua média e
sua variancia constantes ao longo do tempo e a covariancia entre os dois valores da série
depende apenas da distdncia no tempo que separa os dois valores € ndo dos tempos reais em
que as variaveis sdo observadas (HILL; JUDGE; GRIFFITHS, 2010). As condi¢des para uma
série ser estacionaria podem ser dificeis de captar, mas o exame de algumas figuras pode

ajudar a identifica-las, como pode ser observado na Figura 1:
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Figura 1 - Exemplo de um processo estacionario

s 7 | T T T T AT W T O O O T T AT Y T T T N O A O N TN T T T A N T A T Y A O O

0 100 200 300 400 500 600 700 800 200 1000 1100
T

Fonte: Hill, Judge e Griffiths (2010, p. 389).

Ja nos modelos estocasticos ndo estaciondrios ou também denominados de passeios
aleatorios (random walk), os pontos passeiam vagarosamente para cima e para baixo, mas sem
um padrao real (HILL; JUDGE; GRIFFITHS, 2010). A série ndo estacionaria ndo se desloca
no tempo sobre uma média fixa e ¢ encontrada com frequéncia em aplicagcdes na industria e
também em estudos de economia e negocios. A Figura 2 exemplifica uma série temporal nao

estacionaria.

Figura 2 - Exemplo de um processo niio estacionario (passeio aleatdrio)

RW1

40 =

/-, [ N T T 0 T U I T T M N W N T Y O N N T T O T 0 N A 0 A0 W A W 0 O OO0 O
0 100 200 300 400 500 600 700 800 200 1000 1100
T

Fonte: Hill, Judge e Griffiths (2010, p. 389).

Outra estatistica utilizada na analise de séries temporais ¢ o coeficiente de
autocorrelacdo p. O mesmo ¢ utilizado “para descrever a correlacdo entre dois valores da
mesma série temporal, em diferentes periodos de tempo” (PELLEGRINI, 2000, p.20). Sendo

assim, o coeficiente de autocorrelacdo p1 mede a correlagdo entre dois valores adjacentes na
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série, chamada nesse caso de autocorrelagdo de /ag (ou defasagem) 1, estimando a correlagao
entre as observagdes distantes k periodos de tempo (PELLEGRINI, 2000).

Apo6s o conhecimento dos conceitos envolvidos para a interpretagdo dos modelos, sera
feita uma explanacdo a respeito do Modelo Autorregressivo, do Modelo Média Movel e a
combinagdo desses dois modelos, que resulta no Modelo Misto Autorregressivo — Média
Moével (ARMA).

O Modelo Autorregressivo (AR) consiste em um modelo estocastico utilizado na
representacao de séries temporais (PELLEGRINI, 2000). Neste caso, “o valor corrente do
processo ¢ expresso como uma combinagdo linear finita de valores prévios do processo e um
ruido aleatorio a:" (PELLEGRINI, 2000, p. 22).

A equacdo do Modelo Autorregressivo pode ser definida como, segundo Gujarati
(2006):

Yi=08)=a;Yeeq— 8 +a, Yoy — 8+ + ap (Yt—p - 5) + U

onde 6 ¢ amédiade Y e y; ¢ um termo de erro aleatorio nao correlacionado com a média zero
e variancia constante 62, Y é um processo autorregressivo de ordem p ou AR (p). Pode-se
observar que apenas estdo envolvidos os valores atual e anterior de Y e ndo ha outros
regressores.

O Modelo Média Mdével (MA) pode ser entendido como uma combinacdo de choque
presente com um choque passado, sendo um choque ocorrido no periodo imediatamente

anterior (SARTORIS, 2013). A equacao a seguir expressa um processo de MA (q):
Yo = u+ Boue + Prue—1 + Botie—z + - + BaUie—q

Onde x4 € uma constante e u € o termo estocastico de ruido branco. O Y no periodo 7 € igual a
uma constante mais uma média movel dos termos de erros presentes e passados (GUJARATI,
2006).

Muitas vezes, as séries temporais sdo mais bem modeladas com a inclusdo de termos
autorregressivos e de média mével, gerando como resultado um modelo misto autorregressivo
— média ordem (p,q) (PELLEGRINI, 2000). O modelo ARMA pode ser representado pela
equagao (GUJARATI, 2006):

Yo = 0+ arYe g + Bour + Prute
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E possivel verificar na equacio a presenga de um termo autorregressivo e um de média
movel e O representa um termo constante. No processo, ARMA (p,q) tera p termos

autorregressivos e q termos de média movel.

2.4 ESTUDOS ANTERIORES

Segundo Silva (2008), em seu estudo “Defini¢do de um Modelo de Previsdo das
Vendas da Rede Varejista Alphabeto”, os modelos de previsdo sao uma abordagem poderosa
na solucdo de muitos problemas de previsao, porém ha duvidas de que as vantagens da
acuracidade obtida possam justificar o custo envolvido no processo de construgdo destes
modelos. A partir da aplicacdo dos modelos, ele pdde concluir que para uma implementacao
segura de um modelo como padrio para projecdo de vendas da empresa € necessario, apos
obtengdo dos valores quantitativamente, inserir avaliagdes qualitativas, feitas pelos
especialistas da organizagdo garantindo assim um resultado confidvel e com menores indices
de erros.

Angelo et al (2010), realizou a andlise cinco modelos de previsao de vendas de dados
levantados em duas fontes, o IPEA e o Banco Central do Brasil, utilizando o horizonte de
junho de 2000 a fevereiro de 2009. A conclusdo foi que o método Box — Jenkins apresenta o
melhor ajuste das previsdes aos valores reais. E possivel que métodos diferentes se ajustem de
modo mais preciso a situagdes diversas. Ele também afirma que, na realidade, a previsao de
vendas exige a combinagdo de duas abordagens, a qualitativa e a quantitativa, mas que o
exame comparativo das técnicas quantitativas contribui para um processo mais eficaz das
previsoes dos fluxos de venda das empresas comerciais.

Baco, Lima e Paiva (2006) ao utilizarem uma série real, referente a demanda de uma
matéria prima caracteristica da industria de anéis de pistdo para motores a combustdo,
compararam modelos de séries temporais e verificaram qual melhor se ajustou para efetuar as
previsdes. Eles encontraram que o melhor método foi SARIMA (Modelo ARIMA Sazonal),
pois este considera a flutua¢do sazonal da série. Uma das desvantagens desse modelo seria a
sua identificacdo, pois o software por eles utilizado, o Minitab, ndo possuia ferramentas
especificas para isso. Em relagdo a metodologia Box Jenkins, a qual inclui o SARIMA e
ARIMA, os autores consideram como desvantagem nessa metodologia a necessidade de um
conhecimento em estatistica, o que pode impossibilitar seu uso em determinados casos, mas

se esta dificuldade for vencida, eles devem ser os preferidos.
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Por fim, Passari (2003) em seu estudo afirma que o pressuposto de amostragem
aleatoria ndo € valido para séries temporais, pois as técnicas de previsdo a partir de séries
temporais valem-se justamente do fato de as observagdes serem bastante dependentes. Isso
possibilita a inferéncia de valores futuros a partir dos dados historicos.

Portanto, pode-se dizer que para cada situagdo em especifico € preciso analisar todo o
conjunto das varidveis envolvidas a fim de escolher o método que melhor se adapta para a

obtencao dos resultados.
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3 DESCRICAO E ANALISE DOS RESULTADOS

Neste capitulo, ¢ apresentada analise dos dados coletados por meio das estatisticas

descritivas e no sofiware EViews® com o intuito de efetuar a previsio das vendas da empresa.

3.1 ANALISE DAS ESTATISTICAS DESCRITIVAS

De posse dos dados coletados no sistema da empresa, foi possivel proceder a
estatisticas descritivas dos dados, tais como: média, total de vendas mensais, desvio-padrio,
valor maximo e valor minimo dos pedidos. Na Tabela 1, sdo apresentados os dados referentes

as vendas relativas a cada meés.

Tabela 1 - Estatisticas descritivas referentes aos dados das vendas mensais

Valor Total
Quantidade Média do valor | Valor Maximo | Valor Minimo Desvio

Més das Vendas
de vendas das vendas de Venda de Venda padrio

(RS)

Nov/13 117 228.525,04 1.953,21 11.350,00 63,00 1.726,23
Dez/13 130 261.902,44 2.014,63 12.394,00 69,00 1.713,75
Jan/14 138 235.101,30 1.703,63 14.700,00 65,00 1.668,41
Fev/14 113 209.266,17 1.851,91 8.600,00 55,00 1.445,19
Mar/14 135 253.258,14 1.875,99 12.217,00 39,00 1.487,68
Abr/14 123 204.973,88 1.666,45 6.396,00 69,00 1.353,38
Mai/14 173 284.493,28 1.644,47 5.900,00 51,00 1.160,41
Jun/14 108 192.186,90 1.779,51 6.299,00 89,00 1.176,33
Jul/14 147 267.598,42 1.820,40 9.700,00 69,00 1.389,44
Ago/14 121 234.920,77 1.941,49 8.492,00 55,00 1.453,49

Fonte: Elaborado pela autora com base nos dados da pesquisa.

Como pode ser observado na Tabela 1, o més em que ocorreu a maior quantidade de
vendas foi no més de maio/2014, com um total de 173 vendas, gerando também o maior
faturamento do periodo, que foi de R$ 284.493,28. O maior nimero de vendas esta acima da
média para o periodo todo, que foi de aproximadamente 130 vendas mensais. O menor
faturamento ocorreu no més de junho/2014, com R$ 192.186,90, com 108 vendas no més. O
maior valor médio das vendas foi no més de dezembro/2013, com o valor de R$ 2.014,63.

No que se refere aos valores maximos de vendas, tem-se que a venda mais alta ocorreu

no més de janeiro/2014, com o pedido somando o valor de R$ 14.700,00 e o pedido mais
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baixo foi no més de margo/2014, com o valor de R$ 39,00. Os desvios-padroes evidenciam o
quanto de variagdo existe em relacdo a média (BARBETTA, 2011). De acordo com a Tabela
1, pode-se dizer que o maior desvio-padrao encontrado foi de R$ 1.726,75, no més de
novembro/2013.

Em geral, verifica-se significativa variabilidade entre os valores minimos e maximos.
Todavia, como pode ser observado na Se¢do seguinte, ndo houve vendas demasiadamente
discrepantes, a ponto influenciar o modelo de previsao de vendas (como foi indicado no Teste
de Dickey-Fuller). Na Tabela 2, apresentam-se as estatisticas descritivas referentes ao nimero

de parcelas em que os clientes efetuaram pagamento das vendas.

Tabela 2 - Estatisticas descritivas referentes ao niimero de parcelas

Valor Maximo de Valor Minimo de
Més Média de parcelas Parcelas Parcelas Desvio-padrao
Nov/13 6,75 10 1 3,63
Dez/13 8,01 10 1 3,29
Jan/14 7,88 10 1 3,58
Fev/14 8,03 10 1 3,38
Mar/14 8,17 10 1 3,42
Abr/14 7,79 10 1 3,67
Mai/14 8,53 10 1 3,11
Jun/14 8,49 10 1 2,95
Jul/14 8,24 10 1 3,08
Ago/14 8,43 10 1 2,93
Média da

quantidade 8,03 ] ] )

de parcelas

no periodo

Fonte: Elaborado pela autora com base nos dados da pesquisa.

Em relagdo ao nimero de parcelas, tem-se que no més de maio/2014 a meédia foi a
maior em relacdo aos demais, ficando proxima a média de todo o periodo, que foi de
aproximadamente 8 parcelas. O valor méximo das parcelas corresponde ao valor maximo que
a empresa concede para pagamento, que sao 10 parcelas. Por sua vez, o valor minimo de
parcelas foi de 1 (um), devido ao fato que uma parcela corresponde a venda a vista. Ja o
desvio-padrao, mostra que o maior valor encontrado foi no més de abril/2014, com o valor de

3,67 parcelas.
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Na Tabela 3, ¢ possivel visualizar as estatisticas descritivas referentes a quantidade de

produtos vendidos em cada més do periodo analisado.

Tabela 3 - Estatisticas descritivas em relacio a quantidade de produtos vendidos
Quantidade Quantidade
Quantidade total de
Més Média de produtos maxima de minima de | Desvio padrao
produtos vendidos
produtos produtos
Nov/13 3,33 390 6 1 2,85
Dez/13 3,45 448 9 1 2,47
Jan/14 2,81 388 10 1 1,92
Fev/14 3,00 339 18 1 2,38
Mar/14 2,67 360 9 1 1,74
Abr/14 2,68 330 12 1 1,78
Mai/14 2,54 440 7 1 1,88
Jun/14 2,72 294 6 1 1,71
Jul/14 2,78 408 4 1 2,66
Ago/14 3,06 370 20 1 2,66

Fonte: Elaborado pela autora com base nos dados da pesquisa.

No que se refere aos produtos vendidos no periodo, pode-se verificar que a maior
média de produtos vendidos foi no més de dezembro/2014, com aproximadamente 3 produtos.
O més que obteve o maior nimero de produtos vendidos por pedido de venda foi o més de
julho/2014. Em todos os meses analisados, foi vendido, no minimo, 1 (um), j& que os dados
consistem nas vendas efetuadas no periodo. O maior desvio-padrdo encontrado foi de 2,85
produtos no més de novembro/2013.

No més de dezembro/2013 teve-se o maior numero de produtos vendidos, com um
total de 448 produtos. Em seguida, tem-se o més de maio/2014 com 440 produtos, sendo que
neste més ocorreu maior faturamento do periodo, como pode ser verificado na Tabela 1.

Analisando as estatisticas descritivas, percebe-se que a média dos valores dos produtos
vendidos ¢ alta em relagdo a quantidade de produtos vendidos em média, o que indica que os
valores dos produtos vendidos sdo altos, isto condiz com o tipo de produto que a empresa
comercializa. Os Gréaficos 1 e 2 permitem verificar como foi a evolu¢do das vendas e da

quantidade de produtos vendidos diariamente no periodo analisado.



Grafico 1 - Valor diario das vendas
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Fonte: Elaborado pela autora com base nos dados da pesquisa.

Por meio do Grafico 1 pode-se visualizar que os valores se mantém proximos as

médias, concentrando-se na faixa de R$ 0,00 (dias em que ndo houve vendas) a R$ 15.000,00.

Os pontos maximos de vendas também podem ser visualizados, como nos meses de
novembro/2013 (R$ 41.934,80), dezembro/2013 (R$ 35.729,00), maio/2014 (R$ 26.683,00) e
julho/2014 (R$ 28.893,92). Posteriormente, tem-se no Grafico 2, a quantidade de produtos

vendidos no periodo.

Grafico 2 - Quantidade de produtos vendidos
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Fonte: Elaborado pela autora com base nos dados da pesquisa.

A média de produtos vendidos por pedido no periodo total foi de 2,89 produtos. No

grafico, pode-se visualizar que a faixa com maior concentracdo ¢ a que compreende 1 a 5
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produtos vendidos por pedido, obtendo também suas oscilagdes, como pode ser observado nos

meses de novembro/2013, julho/2014 e agosto/2014.

3.2 ANALISE DA SERIE TEMPORAL PARA A PREVISAO DAS VENDAS
UTILIZANDO O METODO AUTORREGRESSIVO E MEDIAS MOVEIS (ARMA)

Nesta se¢do, apresentam-se os procedimentos para a elaboragao do modelo de previsao
das vendas. A utilizagdo deste processo pode ocorrer para fazer uma previsdao das vendas
futuras com base nos valores passados. O processo possui quatro etapas e a variavel utilizada
foi o valor das vendas em reais (R$).

De acordo com Gujarati (2006), trabalhos empiricos baseados em séries temporais
pressupde que as séries sejam estaciondrias. Outro cuidado destacado pelo autor estéd
relacionado a autocorrelagdo, pois em determinadas situagdes, a autocorrelagdo em uma série
temporal indica que ela € ndo estacionaria (GUJARATI, 2006).

Para efetuar as analises, foi utilizado o material da disciplina de Contabilometria, de
autoria de Bonaf¢ et al, coordenado pelo Professor Dr. Luiz J. Corrar, do Programa de Pos
Graduagio em Controladoria ¢ Contabilidade da Universidade de Sdo Paulo (BONAFE et al,
2009).

A previsao do modelo, por meio do processo Autorregressivo de Médias Moveis
(ARMA), realizou-se em quatro etapas: identifica¢do, estimacdo, validagdo e previsdo. O

processo pode ser visualizado na Figura 3.



Figura 3 - Processo Autorregressivo de Médias Mdveis (ARMA)
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Calculo da previsdo

Fonte: BONAFE (2009, p. 70).
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Desta forma, na primeira etapa do processo, verificou-se a estacionariedade da série.

Para a determinacdo desta série, foram necessarias trés analises: (i) Analise grafica, (ii) Teste

da Raiz Unitaria e a (iii) Funcdo de Autocorrelagdo. Estes procedimentos foram feitos no

software EViews®. Inicialmente realizou-se a andlise grafica, apresentada no Grafico 3.

Grafico 3 - Analise Grafica do valor das vendas
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Fonte: Elaborado pela autora com base nos dados da pesquisa.
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O Gréfico 3 indica visualmente ser uma série estacionaria, pois sua média e varidncia
tendem a serem constantes ao longo do periodo analisado, conforme destacado e
exemplificado no Capitulo 2. Para confirmagdo, foram efetuados os demais testes para
verificar a estacionariedade da série temporal.

Como segundo passo, realizou-se o Teste de raiz unitaria, ou Teste Dickey-Fuller,

conforme apresentado na Figura 4.

Figura 4 — Teste Dickey—Fuller (sem constante e tendéncia)

Mull Hypothesis: VEMDA has a unit root
Exogenous: Mone
Lag Length: 0 (Automatic - based on SIC, maxlag=0)

t-Statistic Prob.*

Augmented Dickey-Fuller test statistic -7 36760 0.0000
Test critical values: 1% level -2.573188

5% level -1.841853

10% level -1.615948

*Mackinnon (19246) one-sided p-values.

Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: DOVEMDA)

Method: Least Squares

Date: 071815 Time: 15:.38

Sample (adjusted) 11/23/2013 8/31/2014
Included observations: 282 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

VEMDAL-1) -0.323352 0043888  -7.367601 0.0000
R-squared 0161898 Mean dependentvar -4 507447
Adjusted R-squared 0161898 S.0D. dependentvar 8131.631
S.E. of regression 7444 338  Akaike info criterion 20671383
Sum squared resid 1.56E+10  Schwarz criterion 20.68475
Log likelihood -2813.729 Hannan-Cluinn criter. 2067701
Durbin-Watson stat 2439367

Fonte: Elaborado pela autora com base nos dados da pesquisa.

De acordo com Gujarati (2006), no Teste Dickey-Fuller, a hipotese nula indica que ha
uma raiz unitaria e desta forma a série temporal ¢ ndo estacionaria. A hipdtese alternativa
indica, portanto, que a série temporal ¢ estaciondria. Como pode-se confirmar na Figura 4, o
Teste de Dickey-Fuller rejeitou a hipdtese nula, confirmando que a série € estacionaria.

Assim, analisando os resultados do Teste de Dickey-Fuller, todos os resultados estiao
no nivel de aceitagdo, pois estdo a direita do valor encontrado (-7,367601). Na sequéncia,

procedeu-se o Teste de Dickey-Fuller para os valores com constante e sem tendéncia.
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Figura 5 - Teste de Dickey-Fuller (com constante e sem tendéncia)

Mull Hypothesis: VEMDA has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 0 (Automatic - based an SIC, maxlag=0)

t-Statistic Prob.*

Augmented Dickey-Fuller test statistic -14 83251 0.0000
Test critical values: 1% level -3.453400

5% level -2.871582

10% level -2.572183

*Mackinnon (1996) one-sided p-values,

Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: DVEMNDA)

Method: Least Squares

Date: 071815 Time: 15:40

Sample (adjusted): 11/23/2013 8/31/2014
Included observations: 282 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
YEMDA-1) -0.879764 0059313 -14.83251 0.0000
cC T064.723 5991061 11.79211 0.0000
R-squared 0.440004 Mean dependentwvar -4 507447
Adjusted R-squared 0432004 32.D. dependentvar 2131.621
S.E. ofregression G095.991 Akaike info criterion 2027572
Sum squared resid 1.04E+10  Schwarz criterion 20.30155
Log likelinood -2856.876 Hannan-Cluinn criter. 2028608
F-statistic 2200024 Durbin-Watson stat 1.997855
Prob(F-statistic) 0.000000

Fonte: Elaborado pela autora com base nos dados da pesquisa.

Seguindo o material de Bonafé et al. (2009), ao efetuar o teste de Dickey-Fuller com
constante e sem tendéncia, pode-se verificar na Figura 5, que os resultados continuam a
direita do valor calculado na estatistica (-14,83251). Portanto, rejeita-se a hipotese nula e
infere-se que a série € estacionaria.

A seguir, foi efetuada a ultima andlise do processo de identificacdo da
estacionariedade da série: a Fungdo de Autocorrelagdo ou correlograma, adotando a sugestao

do EViews® de 36 defasagens (BONAFE et al., 2009).



41

Figura 6 - Func¢do de Autocorrelacio

Diate: 071815 Time: 15:45
Sample: 112212013 8312014
Included observations: 283

Autocorrelation Partial Caorrelation AC PAC  Q-5tat  Prob

O

1 0120 0120 41334 0.042
2 0003 0012 41358 0126
3 -0.003 -0.002 41384 0247
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0129 0126 9.6483 0140
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11 -0.038 -0.026 18728 0.066
12 -0.001 0.000 18729 0.095
13 0.004 -0.013 18732 0132
14 0012 -0.028 18779 0174
15 0022 0016 18921 0.217
16 -0.029 -0.037 19179 0.260
17 -0.027 -0.002 19.404 0.306
18 -0.056 -0.038 20360 0.313
19 -0.009 0011 20383 0372
20 -0.028 -0.036 20624 0420
21 0008 0010 20645 0.481
22 0095 0104 23448 0377
I 23 -0.048 -0.072 24155 0.395
I 24 -0.087 -0.058 26519 0327
I 25 -0143 -0132 3290322 0133
I 26 -0.012 0.046 32968 0163
a: 27 -0.080 -0106 35004 01329
I 28 -0.003 -0.003 35006 0470
i1 29 -0.050 -0.065 35787 0.180
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i 31 -0.100 -0.053 39280 0.146
32 -0150 -0115 46541 0.047
33 -0.053 0.029 47439 0.050
34 -0.035 -0070 47239 0.058
35 -0.003 0035 47843 0073
N 36 0.007 -0.014 47860 0.089

-

Fonte: Elaborado pela autora com base nos dados da pesquisa.

Segundo com Gujarati (2006), se um correlograma de série temporal for semelhante
ao correlograma de uma série temporal de ruido branco (sequéncia de erros aleatérios), pode-
se entdo dizer que a série € estaciondria.

O correlograma apresentado na Figura 6 apresenta essas caracteristicas, indicando
mais uma vez que a série € estaciondria. Assim, pode-se partir para a segunda etapa do
processo, isto ¢, a estimac¢ao do modelo de previsdo.

O processo iniciou com a estimag¢do da varidvel dependente Y, neste caso, o valor da

venda, iniciando o processo autorregressivo de primeira ordem, ou AR (1), com a inclusao da
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constante ¢, afim de que o R-quadrado seja positivo. O R-quadrado indica a qualidade do
ajustamento da linha de regressdo (GUJARATI; PORTER, 2011).

Na estimagao da equacao de AR (1), com a adi¢do da constante, o modelo apresentou
para o valor de p significancia no valor de 5%. Prosseguindo com o modelo, estimou-se até o
processo Autorregressivo de Oitava Ordem, ou AR (8), mas o modelo que se adequou a série
foi o Modelo Autorregressivo de Sétima Ordem, ou AR (7), como pode ser visualizado na

Figura 7.

Figura 7 - Estimacio do Modelo Autorregressivo de Sétima Ordem

Dependent Variable: VENDA

Method: Least Squares

Date: 071815 Time: 16:02

Sample (adjusted) 11/29/2013 8/31/2014

Included observations: 276 after adjustments

Convergence achieved after 3 iterations

Yariable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
C 7966.958 481.0778 16.56064 0.0000

ARIT) 0.1058562 0.061011 1.730216 0.0847
ARIZ) 0.004842 0.060995 0.079378 0.9368
ARI3) 0.009128 0.060895 0.149921 0.aa09
ARI4) -0.050327 0060772 -0.828122 0.4083
ARIB) 0.010673 0.060210 0177268 0.8594
ARIG) 01216689 0.060221 2020370 0.0443
ARIT) 0.039324 0.060267 0.652654 0.5145

R-zquared 0.0334689 Mean dependentvar 7980.290

Adjusted R-squared 0008224 5.0 dependentwvar GO91.216

5.E. of regression GOGE.119  Akaike info criterion 2028738

Sum squared resid 9 86E+09 Schwarz criterion 2039232

Log likelinood -2791.659 Hannan-Cluinn criter. 20.32949

F-statistic 1.325748 Durbin-Watson stat 1.916989

Prob(F-statistic) 0.2380748

Inverted AR Roots 75 A3+ BZ2 A3-62i - 31+.61i

-31-61i =37 -53

Fonte: Elaborado pela autora com base nos dados da pesquisa.

Assim, encerra-se 0 processo autorregressivo e inicia-se o processo para média movel,
ou MA.

O procedimento de verificagdo das médias moveis ocorreu de forma similar ao
autorregressivo. Inicialmente estimou-se a equagdo do Modelo de Média Mével de primeira
ordem, ou MA (1), o qual apresentou para o valor p significancia de 5%. Posteriormente
estimou-se o modelo até o processo de Média Movel de oitava ordem, mas o modelo que se

adequou a série foi o Modelo de Média de Sétima Ordem, ou AR (7). A constante ¢ foi
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incluida novamente afim de que o R-quadrado seja positivo. A Figura 8 resume as estimagdes

para as médias moveis até MA (7).

Figura 8 — Estimacio do Modelo de Médias Mdveis de Sétima Ordem

Dependent Variable: VEMNDA

Method: Least Squares

Crate: 07VM18M5 Time: 16:11

Sample: 11/22/2013 8/31/2014

Included observations: 283

Convergence achieved after 8 iterations

MA Backcast 11M5/2013 11/21/2013

“Variable Coefficient Std. Error t-Statistic FProb.
C 8043 345 448 3996 17.93789 0.0000

MAL1) 0107218 0060262 1.779197 00763
MALZ) -0.033295 0.060060 -0.554368 0.5798
MAL3) 0.007194 0.059962 0.119977 0.90456
MAL4) -0.0262809 0.060042 -0.437841 06618
MALS) 0005863 0060086 0097572 09223
MA[G) 0141233 0060054 2 351785 0.0194
MALT) 0.0329394 0.060241 0.652858 05144

R-zquared 0.033358 Mean dependentwvar 8040.280

Adjusted R-squared 0008753 S.D. dependentwvar G5120.796

S E. ofregression 6093 951 Akaike info criterion 20 29584

Sum squared resid 1.02ZE+10 Schwarz criterion 20.39889

Log likelinood -2863.862 Hannan-Cuinn criter. 20.33716

F-statistic 1.355725 Durbin-\Watson stat 1.988295

FProb(F-statistic) 0224260

Inverted MA Roots 65+ 36i B5-.36i 02-730 02+ 730

-.29 -.59+ 34 -.59-234i

Fonte: Elaborado pela autora com base nos dados da pesquisa.

Os critérios da informagdo e os valores de R-quadrado podem ser visualizados na
Tabela 4, para assim verificar a validade do modelo e prosseguir para a geragdo do grafico de

previsao.



Figura 9 — Estimacio do Modelo Autorregressivo e de Média Mdvel de Sétima Ordem
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Cependent Yariable: VERMDA

Method: Least Squares

Date: 071815 Time: 16:46

Sample (adjusted)y 11/29/2012 8/31/2014

Included cbservations: 276 after adjustments

Convergence achieved after 27 iterations

MaA Backcast: 11/22/2013 11/28/2013

“ariable Coefficient =td. Error t-Statistic Frob.
C TEG69. 854 223.1936 2373145 00000

AR) 0. 566285 0101574 58575097 00000
ARCZ) -0.070485 0.089607 -0. 786716 04322
ARC2) -0.641615 0.089553 -7 164640 00000
AR4) 0. 455485 0107457 4 Z38769 00000
ARS) 0115766 0075322 1.516802 01205
AR(E) -0.391433 0.079154 -4 945180 00000
ARCT) 0597912 0.071354 8.379466 00000
MALT) -0. 496698 0.092356 -5.049996 00000
MALZ) 0015601 0076241 0204628 0.a380
MALZ) 07187449 0077257 9. 3033891 0.0000
MALA) -0.515179 0101166 -5.092413 00000
MALS) -0. 220807 0.063360 -3.484946 0.0006
MALG) 0562515 00737723 T.624964 00000
MALT) -0.7332428 0.072297 -8 367253 00000

R-squared 0.225066 Mean dependentwvar Fas0.290

Adjusted R-squared 01832499 3.0D. dependent var G091 216

S.E. ofregression 5504 050 Akaike info criterion 2011717

Sum squared resid T.91E+09 Schwarz criterion Z20.31393

Log likelihnood -2761.170 Hannan-Cuinn criter. 20196132

F-statistic 5.414505 Durbin-Watson stat 1.958215

ProbiF-statistic) 0000000

Inverted AR Roots a1 B2+ T4i B2-Tdi 08-.90i

0a+ 90i - 87-.35i - 8T+ 35i
Inverted MA Roots a3 B I g B1-TFd4i 10-.93i
10+ 930 - 92- 37i - 92+ 37i

Fonte: Elaborado pela autora com base nos dados da pesquisa.

O modelo ARMA (7,7) possui significancia e seus valores para o R — Quadrado e R —
Quadrado Ajustado sdo positivos, o que indica a qualidade do ajustamento da linha de
regressao (GUJARATI; PORTER, 2011). Neste caso, o R — Quadrado significa que o ajuste
explica 22,50% da variancia total dos dados sobre a média, que pode ser visualizado na

Tabela 4.
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Tabela 4— Critérios da informacio e Valores do R-Quadrado

Série AR (1) MA (1) AR (7) MA (7) ARMA (7,7)
AIC 20,27572 20,27265 20,28738 20,29584 20,11717
SBC 20,30155 20,29841 20,39232 20,39889 20,31393
R-Quadrado | 0,014464 0,014607 0,33469 0,033358 0,225066
R-Quadrado |, 0944 0,011100 0,008224 0,008753 0,183499
Ajustado

Fonte: Elaborado pela autora com base nos dados da pesquisa.

Com base nos Critérios de Informacgdo de Akaike (AIC) e Schwarz (SBC), percebe-se
que o melhor modelo ¢ o ARMA (7,7). Do mesmo modo, o valor do R — Quadrado Ajustado,
deste modelo, indica o auxilio na previsdao das vendas.

De acordo com Bonafé e al (2009), apds a analise dos critérios, os residuos precisam
ser testados afim de que nenhuma informagado fique de fora. Se o modelo estiver correto, os
residuos se comportam semelhante ao de ruido branco. De acordo com Oliveira, Milach e
Corte (2010), caso os residuos nao sejam testados, pode ocorrer previsdes com erros maiores,
comprometendo assim o processo de tomada de decisdao dos gestores. Sendo assim, efetuou-se

o correlograma para os residuos, como pode ser observado na Figura 10.
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Figura 10 — Correlograma de Residuos

Date: 07815 Time: 16:22
Sample: 11/22/2013 8312014
Included observations: 276

Autacorrelation Partial Correlation AC PAC Q-5tat  Prob
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0.047 0046 08714 0832
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-0.007 -0.009 1.9736 0.961
I 0.032 0028 22738 0971
I 0.038 0.032 26209 0976
0 10 -0.050 -0.053 33969 04970
I 11 0.024 0019 35596 0981
I 12 0.012 0.008 36033 0990
I 13 -0.062 -0.061 47321 08981
I 14 -0.011 -0.016 47651 0989
I 15 -0.052 -0.052 55500 0.986
I 16 -0.017 -0.006 56308 00992
I

I

I

I

I

000 = O N f= I I =

17 -0.008 -0.009 56491 00995
18 -0.001 0.007 56496 00997
19 0.020 0033 57729 0993
di 20 -0.056 -0.059 67257 00997
d 21 -0.027 -0.016 69439 0993
o il 22 0071 0081 84772 0996
i di 23 -0.052 -0.052 92820 0.995

I
I
I
I

I
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I
I

33 -0.040 -0.031 27.755 0726
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35 -0.032 -0.019 28260 0.783
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I I
ig ! ig ! 24 -0.076 -0.074 11.026 0.989
g1 g 25 -0.090 -0.096 13479 048970
H M 26 0.008 0023 13499 0979
g1 g 27 -0.097 -0.093 16414 00945
' ' 28 -0.036 -0.042 16822 0852
0! i 29 -0.087 -0.071 19479 0817
o o 30 -0.020 -0.015 19299 00934
g1 g 31 -0.094 -0.088 22044 0882
O a: 32 -0129 -0108 27239 0706

I I

I I

I I

I I

Fonte: Elaborado pela autora com base nos dados da pesquisa.

Como pode ser observado na Figura 10, os residuos ndo apresentam autocorrelacao,
pois ndo apresentam varia¢do na autocorrelacdo e autocorrelagdo parcial. Eles aparentemente
nao interferem na série. Posteriormente foi realizada a estimagdo do modelo ARMA (7,7), ou

AR (7) MA (7), com a presenca dos residuos.



Figura 11 - Estimacido modelo AR (7), MA (7) e residuos

Test Equation:

Dependent Variable: RESID
Method: Least Squares

Date: 071815 Time: 16:29
Sample: 11/29/2013 8/31/2014
Included observations: 276
Presample missing value lagged residuals setto zero.

Wariable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

C 2785423 323.8487 0.008601 0.9931

AR(1) -0.012445 0109739 -01123401 0.9093

AR(2) 0.012820 0.088921 0129598 0.8970

AR(3) -0.005188 0.091250  -0.056857 0.9547

AR(4) -0.006761 0110141 -0.061385 0.9511

AR(B) 0.004509 0.077816 0.057947 0.9538

AR(G) -0.001773 0079485  -0.022311 09822

AR(T) 0.001450 0.071579 0.020261 0.9839

MALT) -0.006585 0100590  -0.065459 0.94749

MALZ) -0.003254 0077150  -0.042474 0.9654

MAL3) 0.003874 0.078413 0.0493949 0.9606

MA[4) -0.002581 0101559  -0.025415 0.9797

MA[S) -0.000989 0063532 -0.015568 0.9876

MALG) 0.003370 0.074694 0.045122 0.9640

MALT) -0.003005 0078903  -0.038080 0.96497

RESID-1) 0.031033 0.100301 0.309396 0.7573

R-squared 0.000183 Mean dependent var 7276184

Adjusted R-squared -0.057498 S.0. dependentvar 5361.621

S.E. of regression 5513.609 Akaike info criterion 2012405

Sum squared resid 7.90E+09 Schwarz criterion 20.33393

Log likelihood -2761.119  Hannan-Cluinn criter. 2020827

F-statistic 0.003179 Durbin-Watson stat 1.8985020
Prob(F-statistic) 1.000000

Fonte: Elaborado pela autora com base nos dados da pesquisa.
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O valor dos residuos em t - 1 (defasados) sao incluidos no modelo para verificar se os

mesmos afetam a série temporal. Neste caso, como a probabilidade foi maior que 10%

(0,7573), os residuos defasados ndo afetam os residuos em t, ou seja, a varidvel dependente.

Portanto, pode-se propor que o modelo final ¢ ARMA (7,7), com a constante. No Grafico 4,

pode-se visualizar o0 modelo de previsao para a série temporal em questao.
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Grafico 4 — Modelo de previsao da variavel valor das vendas

50,000
Forecast: VENDAF
40,000 Actual: VENDA
' i Forecastsample: 11/22/2013 8/31/2014
30,000 ; Adjusted sample: 11/29/2013 8/31/2014

Included observations: 276

Root Mean Squared Error 5526755

Mean Absolute Error 4465398

Mean Abs. Percent Error 127.3834

Theil Inequality Coefficient  0.303188
Bias Proportion 0.000133
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Covariance Proportion  0.487207
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Fonte: Elaborado pela autora com base nos dados da pesquisa.

No Grafico 4, tem-se a previsdo das vendas para a série temporal em estudo, através
do modelo de ARMA (7,7). Por meio do modelo podem-se especificar as previsoes futuras e
os limites de confianga. A linha azul refere-se a previsdao e a area delimitada pelas linhas
vermelhas pontilhadas indica o intervalo de confianga.

Através da linha azul pode-se visualizar que a previsdo ¢ de que as vendas tendem a
oscilar até o final de M3, ¢ a partir de M4 ela mantém uma linha constante. A intuigdo € que a

série utiliza dados de uma semana para a previsao das vendas.
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4 CONSIDERACOES FINAIS

A presente pesquisa teve como objetivo apresentar um modelo de séries temporais
para a previsao de vendas de uma microempresa do segmento varejista localizada no
municipio de Floriandpolis com base em dados de vendas passadas. Para atingir esse objetivo,
foram analisados os dados da série historica de vendas, inicialmente com a analise descritiva
das variaveis e posteriormente com a elaboragao do modelo de previsdo com base no ARMA
(Modelo Autorregressivo de Médias Moveis).

A partir dos dados coletados foram geradas as estatisticas descritivas para a
verificagdo do comportamento das vendas, quantidade de produtos vendidos como também a
quantidade de parcelas em que o pagamento foi efetuado. Foi observado que os meses que
apresentaram as maiores vendas e a maior quantidade de produtos vendidos foram em
dezembro/2013, com um faturamento de R$ 261.902,44 ¢ 448 produtos vendidos, no més de
maio/2014, gerando uma receita de R$ 284.493,28 com a venda de 440 produtos ¢ o més de
julho apresentou um desempenho de vendas com um total de R$ 267.598,42 e 408 produtos
vendidos.

A analise das estatisticas foi realizada com o intuito de comparar os meses do periodo
analisado e pode ajudar a empresa a estipular agdes de vendas e campanhas de marketing
principalmente para os meses em que a média de vendas foi mais baixa a fim de aumenta-las e
preparar-se também para os meses em que as oportunidades de vendas sdo maiores.

Por meio da utilizagdo dos dados histdricos passados foi apresentado um modelo para
previsdo de vendas com base no processo autorregressivo e de médias méoveis (ARMA) sendo
possivel estimar um modelo significativo para a série histérica de dados em questdo,
utilizando o modelo Autorregressivo de sétima ordem, ou AR (7) juntamente com o modelo
de Médias Moveis também de sétima ordem, ou MA (7), mais a constante. Isso indica que a
série utiliza dados de uma semana para a previsao das vendas, ou seja, através da analise dos
dados de uma semana pode-se estimar uma previsao das vendas futuras. O software utilizado
foi o EViews®. Verificou-se também a estacionariedade da série, o que indica que ela mantém
a sua média e sua varidncia constantes ao longo do tempo. Outro ponto a salientar ¢ que a
presenca dos residuos defasados nao interferiu na varidvel dependente, fato que contribuiu
para a definicdo do modelo ARMA como modelo para a previsao das vendas. O valor do R-
Quadrado foi positivo, indicando a qualidade do ajustamento da linha de regressdo. O R-
Quadrado Ajustado também foi positivos, o que evidencia que o modelo utilizado ndo possui

€ITO0S.
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Por meio do modelo utilizado, pode-se verificar que por meio das informagdes
coletadas no passado ¢ possivel estimar o que ird ocorrer no futuro, pois existe correlagao
entre as variaveis em diversos instantes. Para a empresa, esta forma de predicao das vendas
demonstra relevancia devido ao fato de que, a partir das informagdes coletadas, a mesma pode
planejar-se melhor e seus gestores podem tomar decisdes com base na previsao.

Outras pesquisas foram realizadas em busca de informagdes a respeito dos modelos de
previsdo de vendas com séries temporais e por meio destes pode-se inferir que para cada
situagdo em especifico ¢ preciso analisar todo o conjunto das variaveis envolvidas a fim de
escolher o método que melhor se adapta para a obtengdo dos resultados. Angelo (2010) aponta
em sua pesquisa que os exames de técnicas quantitativas contribuem para um processo mais
eficaz de previsao de fluxos de vendas. Baco, Lima e Paiva (2006) indicam que quando
houver conhecimento em estatistica na empresa, a forma de previsao de vendas através dos
modelos deve ser escolhida.

A geragdo de informagdes para a gestdo da empresa € imprescindivel para a tomada de
decisdo seja qual for o porte da empresa e a contabilidade, que registra todas as transagdes
ocorridas nas organizacdes, pode ser considerada uma fonte muito util a administragdo,
representando um instrumento eficaz no processo de planejamento ¢ tomada de decisdo
(OLIVEIRA; MULLER; NAKAMURA, 2000).

A contabilidade pode ser de grande ajuda na coleta dos dados e na geragdo de
informagdes para a tomada de decisdo. A associagdo dos dados fornecidos pela contabilidade
e os métodos estatisticos podem auxiliar na definicdo de metas, identificacdo de pontos fortes
e fracos como também ser uma ferramenta essencial na elaboragcdo das metas e objetivos.

Nesse sentido a previsdo de vendas, principalmente no varejo, € um elemento decisivo
na defini¢do de um posicionamento competitivo e contribuem com a gestdo das empresas de
modo geral. O conhecimento das vendas passadas e de certos aspectos que influem nas vendas
contribui para podermos fazer uma estimativa do que ocorrera no futuro, tomarmos medidas
para o aumento das vendas e aproveitarmos melhor os recursos e oportunidades.

Como se trata de um estudo em uma empresa, os resultados dessa pesquisa sdo validos
somente para a empresa em estudo, pois cada empresa possui caracteristicas distintas. Desta
forma, seus resultados ndo podem ser generalizados a diferentes empresas.

Como sugestao para trabalhos futuros, indica-se a aplicacdo de outros modelos de
previsdo com o intuito de verificar se outros modelos de previsdo se aplicam neste banco de
dados e também fazer uma comparagdo entre os valores previstos e os realizados, para

verificar como as varidveis se comportam.
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APENDICES

Apéndice A — Base de dados utilizada na pesquisa.
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Consumidor Valor da Compra N° de parcelas N° de produtos comprados Data da compra
1 1.399,00 10 2 22/11/2013
2 2.290,00 10 5 25/11/2013
3 999,00 5 2 27/11/2013
4 1.778,00 10 4 25/11/2013
5 1.650,00 10 1 25/11/2013
6 2.789,00 10 5 25/11/2013
7 2.769,00 10 5 25/11/2013
8 907,00 5 2 25/11/2013
9 1.000,00 10 2 25/11/2013
10 970,00 10 2 08/11/2013
11 2.968,00 10 24 09/11/2013
12 1.599,00 10 1 08/11/2013
13 599,00 6 1 09/11/2013
14 3.499,00 10 3 08/11/2013
15 3.186,00 10 4 09/11/2013
16 1.578,00 10 4 08/11/2013
17 1.158,00 10 3 10/11/2013
18 70,00 1 1 02/11/2013
19 2.399,00 10 2 12/11/2013

20 6.998,00 10 3 10/11/2013
21 63,00 1 1 10/11/2013
22 2.399,00 10 6 12/11/2013
23 837,00 10 3 09/11/2013
24 999,00 10 2 11/11/2013
25 2.688,00 10 7 11/11/2013
26 2.599,00 10 5 09/11/2013
27 329,00 1 1 08/11/2013
28 2.740,00 10 5 09/11/2013
29 120,00 1 1 09/11/2013
30 69,00 1 1 09/11/2013
31 299,00 3 1 08/11/2013
32 299,00 1 1 05/11/2013
33 595,00 1 6 02/11/2013
34 685,00 4 2 09/11/2013
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35 3.400,00 10 4 16/11/2013
36 1.227,00 10 2 16/11/2013
37 3.088,00 10 7 16/11/2013
38 3.187,00 10 9 17/11/2013
39 699,00 5 2 16/11/2013
40 1.999,00 10 4 16/11/2013
41 2.599,00 10 4 20/11/2013
42 350,00 3 1 20/11/2013
43 545,00 5 3 26/11/2013
44 1.799,00 10 4 24/11/2013
45 2.699,00 10 8 12/11/2013
46 4.600,00 10 2 12/11/2013
47 510,00 1 1 12/11/2013
48 69,00 1 1 12/11/2013
49 2.099,00 10 2 14/11/2013
50 1.899,00 10 4 10/11/2013
51 4.296,00 10 8 12/11/2013
52 4.250,00 10 3 13/11/2013
53 170,00 2 1 14/11/2013
54 939,00 8 3 14/11/2013
55 499,00 10 2 19/11/2013
56 370,00 2 1 20/11/2013
57 299,00 3 1 20/11/2013
58 700,00 10 7 18/11/2013
59 1.199,00 10 3 14/11/2013
60 750,00 8 1 22/11/2013
61 3.199,00 10 2 19/11/2013
62 2.249,00 10 2 20/11/2013
63 2.799,00 10 5 22/11/2013
64 298,00 5 2 22/11/2013
65 370,00 4 1 21/11/2013
66 2.249,00 10 4 22/11/2013
67 3.100,00 10 2 14/11/2013
68 2.000,00 1 2 23/11/2013
69 1.850,00 10 3 23/11/2013
70 2.269,00 10 4 24/11/2013
71 3.150,00 10 4 23/11/2013
72 3.080,00 10 12 24/11/2013
73 3.200,00 10 4 22/11/2013
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74 818,00 8 5 23/11/2013
75 2.400,00 10 8 23/11/2013
76 598,00 6 2 24/11/2013
77 999,00 10 1 24/11/2013
78 229,00 1 1 24/11/2013
79 1.299,00 10 2 24/11/2013
80 4.350,00 10 4 24/11/2013
81 799,00 10 3 23/11/2013
82 1.600,00 10 3 24/11/2013
83 519,00 5 2 24/11/2013
84 2.800,00 10 5 24/11/2013
&5 199,00 1 1 29/11/2013
86 211,00 1 2 30/11/2013
87 11.350,00 10 6 29/11/2013
88 598,00 4 2 29/11/2013
89 299,00 3 2 29/11/2013
90 2.599,00 10 2 29/11/2013
91 9.830,00 10 9 29/11/2013
92 1.590,00 10 2 29/11/2013
93 3.249,00 10 4 29/11/2013
94 999,00 10 2 29/11/2013
95 688,80 8 3 29/11/2013
96 1.399,00 10 2 29/11/2013
97 2.600,00 10 2 29/11/2013
98 1.734,00 10 2 29/11/2013
99 830,00 10 3 28/11/2013
100 1.957,00 10 4 28/11/2013
101 3.150,00 10 2 28/11/2013
102 4.100,00 10 6 28/11/2013
103 599,00 5 1 30/11/2013
104 2.099,00 10 3 30/11/2013
105 2.742,00 10 4 30/11/2013
106 999,00 10 2 30/11/2013
107 1.598,00 10 8 30/11/2013
108 1.399,00 10 2 30/11/2013
109 899,00 5 2 30/11/2013
110 1.598,00 10 4 30/11/2013
111 3.199,00 10 3 30/11/2013
112 3.999,00 10 3 24/11/2013
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113 520,00 4 2 27/11/2013
114 2.302,24 10 5 27/11/2013
115 1.999,00 10 2 17/11/2013
116 6.599,00 10 8 29/12/2013
117 300,00 1 3 30/12/2013
118 2.700,00 10 2 30/12/2013
119 2.227,00 10 3 30/12/2013
120 169,00 2 1 27/12/2013
121 1.399,00 10 2 30/12/2013
122 3.000,00 10 2 28/12/2013
123 844,00 5 6 29/12/2013
124 1.700,00 7 5 29/12/2013
125 5.000,00 10 4 28/12/2013
126 799,00 10 1 27/12/2013
127 80,00 1 1 28/12/2013
128 999,00 10 2 14/12/2013
129 2.048,00 10 4 03/12/2013
130 840,00 6 2 12/12/2013
131 2.699,00 4 3 14/12/2013
132 999,00 5 4 13/12/2013
133 2.399,00 10 4 15/12/2013
134 2.090,00 10 1 15/12/2013
135 1.399,00 10 4 14/12/2013
136 699,00 1 1 15/12/2013
137 2.456,00 10 7 12/12/2013
138 1.680,00 10 6 13/12/2013
139 1.798,00 10 4 13/12/2013
140 12.394,00 10 9 07/12/2013
141 1.135,00 10 3 03/12/2013
142 1.598,00 5 3 08/12/2013
143 2.899,00 10 2 05/12/2013
144 1.049,00 10 2 01/12/2013
145 999,00 10 2 01/12/2013
146 2.249,00 10 4 01/12/2013
147 69,00 1 1 02/12/2013
148 2.828,00 10 6 01/12/2013
149 69,00 1 1 02/12/2013
150 2.099,00 10 1 01/12/2013
151 2.342,90 6 5 02/12/2013
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152 999,00 10 2 02/12/2013
153 1.090,00 10 2 01/12/2013
154 3.086,00 8 4 01/12/2013
155 1.015,00 5 1 02/12/2013
156 2.078,00 10 4 02/12/2013
157 4.800,00 10 2 29/11/2013
158 3.590,00 3 2 05/12/2013
159 2.999,00 10 2 05/12/2013
160 245,00 1 1 06/12/2013
161 2.999,00 10 2 06/12/2013
162 5.895,00 10 12 07/12/2013
163 850,00 5 1 07/12/2013
164 220,00 1 1 04/12/2013
165 2.599,00 10 2 30/11/2013
166 799,00 10 1 06/12/2013
167 2.399,00 10 4 07/12/2013
168 4.199,00 10 5 07/12/2013
169 4.847,00 10 10 07/12/2013
170 2.500,00 10 3 07/12/2013
171 1.069,00 8 2 07/12/2013
172 178,90 2 1 07/12/2013
173 5.899,00 10 8 08/12/2013
174 1.099,00 10 2 07/12/2013
175 799,00 10 3 08/12/2013
176 999,00 10 2 08/12/2013
177 299,00 2 1 07/12/2013
178 4.800,00 10 13 04/12/2013
179 1.586,00 10 4 04/12/2013
180 1.699,00 10 4 04/12/2013
181 1.499,00 10 1 05/12/2013
182 1.800,00 10 1 04/12/2013
183 1.400,00 9 3 04/12/2013
184 999,00 10 5 04/12/2013
185 2.284,00 10 2 14/12/2013
186 1.399,00 10 4 15/12/2013
187 2.699,00 10 3 16/12/2013
188 4.697,00 5 6 15/12/2013
189 7.242,84 10 14 12/12/2013
190 332,00 1 5 12/12/2013




60

191 2.798,00 10 3 16/12/2013
192 645,00 5 2 11/12/2013
193 1.399,00 10 2 03/12/2013
194 1.099,00 10 1 09/12/2013
195 2.699,00 10 1 11/12/2013
196 3.399,00 10 5 06/12/2013
197 999,00 5 2 12/12/2013
198 1.018,00 7 4 09/12/2013
199 4.968,00 10 4 10/12/2013
200 2.999,00 10 5 20/12/2013
201 2.799,00 10 5 20/12/2013
202 999,00 10 2 12/12/2013
203 999,00 10 2 22/12/2013
204 1.998,00 10 6 14/12/2013
205 2.801,30 10 8 20/12/2013
206 169,00 1 1 20/12/2013
207 338,00 1 2 21/12/2013
208 2.430,00 10 4 20/12/2013
209 3.400,00 10 2 21/12/2013
210 650,00 1 1 21/12/2013
211 1.077,00 10 5 20/12/2013
212 126,00 1 2 19/12/2013
213 1.135,00 10 3 10/12/2013
214 194,50 5 3 20/12/2013
215 3.556,00 10 5 21/12/2013
216 2.100,00 10 1 23/12/2013
217 2.186,00 10 6 23/12/2013
218 1.355,00 10 4 23/12/2013
219 1.999,00 10 4 26/12/2013
220 1.058,00 10 2 23/12/2013
221 1.300,00 10 5 23/12/2013
222 700,00 4 2 16/12/2013
223 3.299,00 10 2 16/12/2013
224 1.399,00 10 2 12/12/2013
225 500,00 1 2 12/12/2013
226 3.494,00 10 4 14/12/2013
227 3.400,00 10 5 29/12/2013
228 2.050,00 10 6 27/12/2013
229 1.899,00 10 2 27/12/2013
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230 2.437,00 10 6 20/12/2013
231 658,00 5 2 27/12/2013
232 2.035,00 10 6 28/12/2013
233 2.998,00 10 2 17/12/2013
234 1.000,00 1 2 22/12/2013
235 3.299,00 10 4 27/12/2013
236 890,00 3 2 19/12/2013
237 590,00 1 1 17/12/2013
238 799,00 10 8 18/12/2013
239 438,00 10 2 18/12/2013
240 4.880,00 10 3 17/12/2013
241 1.559,00 10 5 27/12/2013
242 900,00 5 2 26/12/2013
243 4.800,00 10 7 26/12/2013
244 945,00 10 2 26/12/2013
245 2.699,00 10 5 26/12/2013
246 72,00 1 1 18/01/2014
247 799,00 10 2 18/01/2014
248 750,00 5 2 17/01/2014
249 859,00 10 1 20/01/2014
250 4.300,00 10 4 20/01/2014
251 1.699,00 10 2 21/01/2014
252 2.639,00 10 2 28/01/2014
253 2.517,00 10 4 28/01/2014
254 432,00 2 3 28/01/2014
255 1.059,00 10 1 27/01/2014
256 1.045,00 10 5 27/01/2014
257 1.540,00 10 2 27/01/2014
258 125,00 1 1 28/01/2014
259 954,00 10 4 28/01/2014
260 3.500,00 10 2 20/01/2014
261 999,00 10 2 27/01/2014
262 699,00 10 1 27/01/2014
263 1.999,00 10 2 28/01/2014
264 1.950,00 10 5 29/01/2014
265 799,00 10 2 28/01/2014
266 2.299,00 10 4 28/01/2014
267 4.599,00 10 2 28/01/2014
268 2.748,00 10 2 29/01/2014
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269 300,00 1 1 28/01/2014
270 1.350,00 1 1 31/01/2014
271 2.399,00 10 5 31/01/2014
272 1.149,00 10 2 31/01/2014
273 1.799,00 10 6 30/01/2014
274 1.750,00 10 1 26/01/2014
275 4.275,00 10 4 18/01/2014
276 227,00 1 4 20/01/2014
277 849,00 10 2 31/01/2014
278 3.999,00 10 5 31/01/2014
279 2.999,00 10 3 31/01/2014
280 1.999,00 10 2 31/01/2014
281 200,00 1 1 20/01/2014
282 1.699,00 10 3 21/01/2014
283 1.600,00 10 4 20/01/2014
284 499,00 5 1 21/01/2014
285 3.000,00 10 6 15/01/2014
286 109,00 1 1 16/01/2014
287 1.975,00 10 5 16/01/2014
288 678,00 10 2 16/01/2014
289 1.798,00 10 4 15/01/2014
290 65,00 1 1 16/01/2014
291 300,00 1 2 20/01/2014
292 3.125,00 10 5 14/01/2014
293 2.350,00 10 2 30/01/2014
294 8.079,00 10 8 07/01/2014
295 699,00 10 1 10/01/2014
296 2.599,00 10 3 10/01/2014
297 999,00 10 2 10/01/2014
298 655,40 2 2 10/01/2014
299 1.669,00 10 4 11/01/2014
300 1.749,00 10 3 10/01/2014
301 138,00 1 2 12/01/2014
302 424,00 2 1 12/01/2014
303 1.974,00 10 2 10/01/2014
304 674,00 4 2 09/01/2014
305 340,00 1 2 11/01/2014
306 1.199,00 10 2 09/01/2014
307 1.499,00 10 2 14/01/2014
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308 2.198,00 10 6 13/01/2014
309 2.490,00 10 1 20/01/2014
310 2.999,00 10 5 13/01/2014
311 2.499,00 5 2 14/01/2014
312 2.550,00 10 5 12/01/2014
313 298,00 2 2 12/01/2014
314 1.398,00 10 5 03/01/2014
315 568,00 2 1 02/01/2014
316 699,00 10 1 28/12/2013
317 2.157,00 10 4 06/01/2014
318 747,00 10 1 06/01/2014
319 169,00 1 1 06/01/2014
320 1.499,00 10 2 06/01/2014
321 699,00 10 1 06/01/2014
322 1.136,00 10 3 07/01/2014
323 400,00 1 1 07/01/2014
324 1.799,00 10 2 09/01/2014
325 299,00 2 1 09/01/2014
326 105,00 1 1 09/01/2014
327 2.100,00 10 2 06/01/2014
328 298,00 2 2 18/01/2014
329 259,00 1 1 18/01/2014
330 4.200,00 10 6 21/01/2014
331 1.299,00 3 4 28/01/2014
332 3.093,00 10 7 22/01/2014
333 80,00 1 1 22/01/2014
334 3.000,00 10 4 22/01/2014
335 1.299,00 10 5 21/01/2014
336 1.300,00 10 1 22/01/2014
337 1.560,00 10 2 22/01/2014
338 3.397,00 10 7 21/01/2014
339 2.198,00 10 6 21/01/2014
340 299,00 1 1 21/01/2014
341 3.999,00 10 2 21/01/2014
342 507,00 10 3 22/01/2014
343 699,00 10 3 19/01/2014
344 1.799,00 10 2 05/01/2014
345 1.440,00 10 1 04/01/2014
346 699,00 10 2 05/01/2014
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347 1.764,00 10 2 05/01/2014
348 2.299,00 10 3 04/01/2014
349 329,00 2 1 05/01/2014
350 620,00 4 2 04/01/2014
351 880,00 10 2 05/01/2014
352 1.599,00 10 1 04/12/2013
353 599,00 6 1 02/01/2014
354 699,00 10 1 03/01/2014
355 699,00 10 3 02/01/2014
356 889,00 10 2 15/01/2014
357 1.218,00 10 3 02/01/2014
358 1.999,00 10 2 03/01/2014
359 1.999,00 10 2 19/01/2014
360 3.767,00 10 4 25/01/2014
361 799,00 10 2 24/01/2014
362 3.642,00 10 11 25/01/2014
363 1.530,00 10 5 26/01/2014
364 14.700,00 10 10 24/01/2014
365 1.400,00 7 2 25/01/2014
366 1.200,00 6 3 25/01/2014
367 599,00 1 1 25/01/2014
368 431,90 2 2 23/01/2014
369 599,00 5 1 25/01/2014
370 1.290,00 10 2 24/01/2014
371 3.467,00 10 6 22/01/2014
372 3.198,00 10 7 25/01/2014
373 499,00 10 1 22/01/2014
374 1.899,00 10 3 18/01/2014
375 1.700,00 10 4 16/01/2014
376 1.440,00 10 2 16/01/2014
377 699,00 1 1 16/01/2014
378 2.150,00 10 4 17/01/2014
379 1.556,00 10 4 18/01/2014
380 1.999,00 10 2 17/01/2014
381 3.390,00 10 6 03/01/2014
382 2.199,00 10 1 12/01/2014
383 1.999,00 10 1 13/01/2014
384 3.000,00 10 2 09/02/2014
385 1.099,00 10 2 27/02/2014
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386 599,00 5 1 27/02/2014
387 939,00 10 2 27/02/2014
388 926,80 6 3 24/02/2014
389 3.999,00 10 2 24/02/2014
390 1.399,00 10 5 16/02/2014
391 699,00 10 1 24/02/2014
392 579,80 1 2 24/02/2014
393 999,00 10 2 21/02/2014
394 2.600,00 1 2 03/02/2014
395 2.899,00 10 2 01/02/2014
396 3.299,00 10 5 02/02/2014
397 440,00 3 2 02/02/2014
398 3.100,00 10 4 01/02/2014
399 2.394,00 10 3 01/02/2014
400 99,00 1 1 01/02/2014
401 5.090,00 10 7 01/02/2014
402 1.400,00 10 3 06/02/2014
403 3.399,00 10 3 06/02/2014
404 75,00 1 1 06/02/2014
405 260,00 1 1 05/02/2014
406 389,00 3 1 06/02/2014
407 55,00 1 1 06/02/2014
408 3.712,00 10 10 06/02/2014
409 1.253,57 10 5 08/02/2014
410 3.598,00 10 10 09/02/2014
411 570,00 5 1 08/02/2014
412 563,00 10 3 08/02/2014
413 3.435,00 10 6 08/02/2014
414 299,00 3 2 09/02/2014
415 1.067,00 10 2 12/02/2014
416 882,00 10 3 12/02/2014
417 3.500,00 10 8 10/02/2014
418 3.787,00 10 4 09/02/2014
419 8.358,00 10 8 11/02/2014
420 8.600,00 10 18 09/02/2014
421 1.999,00 10 4 09/02/2014
422 3.179,00 10 4 10/02/2014
423 999,00 3 2 06/02/2014
424 1.999,00 10 2 08/02/2014
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425 399,00 1 1 08/02/2014
426 1.249,00 10 3 10/02/2014
427 1.299,00 10 2 10/02/2014
428 999,00 10 2 10/02/2014
429 1.699,00 10 4 09/02/2014
430 1.299,00 5 2 11/02/2014
431 3.300,00 10 4 16/02/2014
432 399,00 4 1 20/02/2014
433 2.750,00 10 2 16/02/2014
434 1.999,00 10 2 16/02/2014
435 999,00 10 2 22/02/2014
436 2.700,00 10 2 22/02/2014
437 418,00 7 2 23/02/2014
438 518,00 2 2 16/02/2014
439 398,00 4 2 19/02/2014
440 299,00 1 1 22/02/2014
441 4.837,00 10 3 23/02/2014
442 2.057,00 10 4 23/02/2014
443 1.499,00 10 4 23/02/2014
444 1.999,00 10 2 23/02/2014
445 1.730,00 10 3 10/02/2014
446 3.920,00 10 4 16/02/2014
447 3.299,00 10 4 16/02/2014
448 1.059,00 5 2 18/02/2014
449 1.598,00 10 6 16/02/2014
450 2.499,00 10 4 16/02/2014
451 1.900,00 10 2 15/02/2014
452 499,00 5 1 18/02/2014
453 2.000,00 10 1 19/02/2014
454 2.399,00 10 1 19/02/2014
455 1.199,00 10 1 20/02/2014
456 999,00 10 2 19/02/2014
457 999,00 1 1 20/02/2014
458 1.198,00 10 2 21/02/2014
459 1.138,00 10 3 20/02/2014
460 3.499,00 10 5 14/02/2014
461 2.799,00 10 5 15/02/2014
462 2.200,00 10 2 15/02/2014
463 2.158,00 10 6 15/02/2014
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464 1.690,00 6 2 15/02/2014
465 1.459,00 10 3 15/02/2014
466 3.706,00 10 6 15/02/2014
467 1.199,00 10 1 15/02/2014
468 2.458,00 10 4 14/02/2014
469 2.289,00 10 3 15/02/2014
470 79,00 1 1 15/02/2014
471 79,00 2 1 15/02/2014
472 499,00 10 1 15/02/2014
473 2.478,00 10 3 03/02/2014
474 1.632,00 10 4 03/02/2014
475 2.039,00 10 4 04/02/2014
476 999,00 10 4 04/02/2014
477 1.195,00 10 2 03/02/2014
478 300,00 1 1 03/02/2014
479 4.548,00 10 6 31/01/2014
480 1.299,00 10 2 03/01/2014
481 756,00 10 4 03/02/2014
482 586,00 1 1 03/02/2014
483 1.399,00 10 1 26/02/2014
484 699,00 5 1 26/02/2014
485 1.199,00 10 1 25/02/2014
486 2.700,00 10 7 26/02/2014
487 1.999,00 1 3 28/02/2014
488 1.999,00 10 2 28/02/2014
489 1.999,00 10 2 28/02/2014
490 1.999,00 10 2 28/02/2014
491 999,00 10 4 28/02/2014
492 3.398,00 10 4 07/03/2014
493 590,00 6 1 09/03/2014
494 438,00 10 2 04/03/2014
495 614,34 1 1 08/03/2014
496 1.099,00 10 1 03/03/2014
497 4.650,00 10 2 05/03/2014
498 1.999,00 10 2 05/03/2014
499 169,00 1 1 05/03/2014
500 4.798,00 10 2 08/03/2014
501 2.100,00 10 2 08/03/2014
502 1.300,00 10 1 09/03/2014
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503 1.899,00 10 3 01/03/2014
504 2.399,00 10 2 02/03/2014
505 1.199,00 10 2 17/02/2014
506 1.990,00 10 1 13/02/2014
507 3.987,00 10 11 18/03/2014
508 2.499,00 5 2 17/03/2014
509 945,00 10 3 03/03/2014
510 1.799,00 10 4 20/02/2014
511 2.599,00 10 2 18/02/2014
512 1.439,00 10 1 01/03/2014
513 399,00 2 2 02/03/2014
514 4.245,00 10 3 03/03/2014
515 2.699,00 10 2 04/03/2014
516 329,00 1 1 04/03/2014
517 3.297,00 10 6 20/02/2014
518 218,90 1 2 04/03/2014
519 999,00 10 5 31/03/2014
520 2.200,00 10 3 31/03/2014
521 2.140,00 10 2 31/03/2014
522 1.399,00 10 1 31/03/2014
523 3.298,00 10 3 29/03/2014
524 1.000,00 10 2 26/03/2014
525 1.059,00 10 3 31/03/2014
526 3.599,00 10 3 31/03/2014
527 1.490,00 10 3 28/03/2014
528 1.299,00 10 3 27/03/2014
529 1.699,00 10 4 20/03/2014
530 2.209,00 10 3 29/03/2014
531 2.599,00 8 1 26/03/2014
532 649,00 5 1 27/03/2014
533 1.799,00 10 1 30/03/2014
534 2.200,00 10 3 26/03/2014
535 1.299,00 10 2 29/03/2014
536 1.299,00 10 2 28/03/2014
537 1.670,00 10 2 30/03/2014
538 899,00 10 1 29/03/2014
539 753,00 10 2 29/03/2014
540 3.098,00 10 6 28/03/2014
541 3.599,00 10 3 29/03/2014
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542 3.541,00 10 5 29/03/2014
543 1.999,00 10 1 28/03/2014
544 1.699,00 5 1 23/03/2014
545 1.799,00 10 5 29/03/2014
546 4.098,00 10 4 23/03/2014
547 214,00 1 2 23/03/2014
548 1.999,00 10 1 29/03/2014
549 2.187,00 10 5 03/03/2014
550 990,00 10 2 08/03/2014
551 1.099,00 10 1 09/03/2014
552 80,00 1 1 08/03/2014
553 1.058,90 2 4 21/03/2014
554 1.117,00 10 4 23/03/2014
555 3.099,00 10 3 19/03/2014
556 3.849,00 10 6 19/03/2014
557 2.599,00 10 2 20/03/2014
558 2.570,00 10 7 19/03/2014
559 999,00 1 1 19/03/2014
560 2.199,00 10 4 19/03/2014
561 12.217,00 10 9 20/03/2014
562 399,00 1 1 17/03/2014
563 2.000,00 1 2 11/03/2014
564 152,00 2 2 18/03/2014
565 212,10 1 1 13/03/2014
566 1.300,00 5 4 17/03/2014
567 1.858,00 10 3 17/03/2014
568 1.699,00 10 5 09/03/2014
569 1.958,00 10 5 17/03/2014
570 1.250,00 10 1 17/03/2014
571 219,00 10 1 18/03/2014
572 1.600,00 10 3 18/03/2014
573 3.250,00 10 3 18/03/2014
574 3.999,90 10 4 07/03/2014
575 1.999,00 10 2 07/03/2014
576 259,00 1 1 07/03/2014
577 5.306,00 10 6 09/03/2014
578 2.549,00 10 1 11/03/2014
579 2.499,00 10 1 09/03/2014
580 2.399,00 10 3 10/03/2014
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581 790,00 2 2 15/03/2014
582 2.699,00 10 5 11/03/2014
583 2.699,00 10 5 11/03/2014
584 354,00 2 3 15/03/2014
585 2.567,00 10 3 16/03/2014
586 1.350,00 10 4 12/03/2014
587 1.200,00 1 1 21/02/2014
588 1.499,00 10 2 12/03/2014
589 150,00 1 1 12/03/2014
590 1.799,00 10 2 11/03/2014
591 1.799,00 10 4 10/03/2014
592 79,00 1 1 10/03/2014
593 1.409,00 10 2 22/03/2014
594 1.099,00 10 3 23/03/2014
595 1.550,00 10 1 22/03/2014
596 499,00 10 1 22/03/2014
597 499,00 1 2 22/03/2014
598 3.018,00 10 6 22/03/2014
599 1.378,00 10 3 21/03/2014
600 499,00 10 1 23/03/2014
601 1.390,00 10 4 19/03/2014
602 3.266,00 10 7 21/03/2014
603 999,00 10 2 21/03/2014
604 2.399,00 10 2 20/03/2014
605 1.449,00 10 2 21/03/2014
606 1.649,00 5 2 22/03/2014
607 4.129,00 10 3 22/03/2014
608 1.800,00 10 2 21/03/2014
609 1.399,00 10 2 22/03/2014
610 5.199,00 10 6 21/03/2014
611 39,00 1 1 22/03/2014
612 1.449,00 10 1 22/03/2014
613 3.500,00 10 3 23/03/2014
614 3.548,00 10 4 23/03/2014
615 1.799,00 1 1 26/03/2014
616 2.980,00 10 4 26/03/2014
617 1.199,00 10 2 25/03/2014
618 799,00 2 2 25/03/2014
619 2.469,00 10 4 25/03/2014
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620 1.199,00 10 2 25/03/2014
621 699,00 10 1 20/03/2014
622 1.073,00 10 2 25/03/2014
623 1.594,00 10 1 24/03/2014
624 3.799,00 10 5 23/03/2014
625 111,00 1 1 24/03/2014
626 299,00 2 1 25/03/2014
627 779,00 10 3 25/03/2014
628 1.300,00 3 2 20/03/2014
629 1.200,00 10 1 25/03/2014
630 2.499,00 10 4 14/03/2014
631 1.699,00 10 2 31/03/2014
632 1.020,00 10 3 07/03/2014
633 999,00 10 2 14/04/2014
634 1.399,00 10 2 14/04/2014
635 1.339,00 10 1 14/04/2014
636 2.099,00 10 4 14/04/2014
637 2.798,00 10 6 15/04/2014
638 3.798,00 10 2 15/04/2014
639 699,00 2 1 16/04/2014
640 1.168,00 10 4 16/04/2014
641 539,00 10 2 16/04/2014
642 799,00 10 1 15/04/2014
643 1.899,00 10 1 15/04/2014
644 143,98 10 1 15/04/2014
645 299,00 1 1 06/04/2014
646 5.597,00 10 5 06/04/2014
647 399,00 10 1 02/04/2014
648 1.799,00 10 6 02/04/2014
649 1.306,00 10 2 04/04/2014
650 999,00 10 1 01/04/2014
651 3.117,00 10 5 01/04/2014
652 1.599,00 10 2 02/04/2014
653 2.100,00 1 2 04/04/2014
654 3.100,00 10 5 04/04/2014
655 1.699,00 10 4 04/04/2014
656 1.500,00 10 2 08/04/2014
657 965,00 4 2 08/04/2014
658 299,90 1 1 08/04/2014
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659 3.560,00 10 4 07/04/2014
660 599,00 10 1 07/04/2014
661 4.599,00 10 2 06/04/2014
662 3.299,00 10 8 09/04/2014
663 2.850,00 10 3 09/04/2014
664 139,00 1 1 09/04/2014
665 1.499,00 10 1 10/04/2014
666 1.999,00 10 4 09/04/2014
667 3.000,00 10 3 20/02/2014
668 1.174,00 6 4 10/04/2014
669 799,00 10 1 09/04/2014
670 2.599,00 10 5 03/04/2014
671 2.799,00 10 4 03/04/2014
672 2.799,00 10 6 11/04/2014
673 1.190,00 10 3 13/04/2014
674 1.279,00 10 3 04/04/2014
675 498,00 2 2 13/04/2014
676 153,00 1 3 13/04/2014
677 79,00 1 1 13/04/2014
678 4.850,00 10 2 12/04/2014
679 1.399,00 10 3 12/04/2014
680 1.525,00 10 3 12/04/2014
681 1.100,00 1 5 12/04/2014
682 4.199,00 10 2 11/04/2014
683 159,00 2 1 11/04/2014
684 75,00 1 1 11/04/2014
685 259,00 2 1 11/04/2014
686 2.599,00 5 4 10/04/2014
687 399,00 2 1 10/04/2014
688 1.999,00 10 4 11/04/2014
689 999,00 10 4 11/04/2014
690 2.700,00 10 6 17/04/2014
691 999,00 10 2 17/04/2014
692 476,00 10 1 19/04/2014
693 1.549,00 10 2 19/04/2014
694 1.899,00 10 4 19/04/2014
695 1.000,00 1 2 18/04/2014
696 5.398,00 10 6 17/04/2014
697 741,00 3 1 21/04/2014
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698 590,00 2 1 17/04/2014
699 510,00 1 3 21/04/2014
700 840,00 10 2 21/04/2014
701 1.559,00 10 4 21/04/2014
702 1.190,00 10 3 19/04/2014
703 390,00 2 1 21/04/2014
704 2.250,00 10 4 19/04/2014
705 1.559,00 10 2 21/04/2014
706 963,00 3 2 19/04/2014
707 2.450,00 5 5 19/04/2014
708 2.299,00 10 4 18/04/2014
709 1.299,00 10 2 17/04/2014
710 69,00 1 1 19/04/2014
711 3.799,00 10 4 17/04/2014
712 899,00 2 2 21/04/2014
713 169,00 1 1 23/04/2014
714 899,00 10 2 23/04/2014
715 1.199,00 10 1 24/04/2014
716 1.299,00 10 2 24/04/2014
717 670,00 10 1 24/04/2014
718 275,00 1 1 24/04/2014
719 1.190,00 10 3 24/04/2014
720 1.830,00 10 2 24/04/2014
721 314,00 10 2 24/04/2014
722 75,00 1 1 23/04/2014
723 1.299,00 10 1 23/04/2014
724 643,00 10 5 22/04/2014
725 1.044,00 10 3 25/04/2014
726 718,00 10 2 25/04/2014
727 3.299,00 10 5 26/04/2014
728 4.099,00 10 4 28/04/2014
729 535,00 10 2 26/04/2014
730 1.050,00 10 3 26/04/2014
731 1.090,00 10 2 25/04/2014
732 859,00 10 1 25/04/2014
733 2.499,00 10 5 25/04/2014
734 1.250,00 10 1 27/04/2014
735 900,00 1 1 25/04/2014
736 5.799,00 10 2 09/04/2014
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737 2.199,00 10 3 27/04/2014
738 1.699,00 10 1 28/04/2014
739 3.399,00 10 2 14/04/2014
740 1.150,00 5 3 28/04/2014
741 1.799,00 10 1 28/04/2014
742 3.299,00 10 2 29/04/2014
743 2.798,00 10 4 28/04/2014
744 2.598,00 10 4 28/04/2014
745 6.396,00 10 12 26/04/2014
746 2.199,00 10 2 26/04/2014
747 1.820,00 10 4 28/04/2014
748 4.567,00 10 5 10/04/2014
749 1.599,00 10 1 30/04/2014
750 2.000,00 1 1 13/05/2014
751 1.099,00 10 2 13/05/2014
752 2.278,00 10 3 13/05/2014
753 1.469,00 10 1 11/05/2014
754 1.177,00 10 3 09/05/2014
755 1.000,00 5 2 20/05/2014
756 1.099,00 10 2 20/05/2014
757 5.900,00 10 7 19/05/2014
758 2.200,00 10 1 07/05/2014
759 5.247,00 10 12 20/05/2014
760 3.468,00 10 6 20/05/2014
761 999,00 10 2 20/05/2014
762 1.299,00 10 2 19/05/2014
763 3.350,00 10 2 14/05/2014
764 2.300,00 10 2 02/05/2014
765 3.547,00 10 5 30/04/2014
766 2.299,00 10 1 05/05/2014
767 1.699,00 2 1 05/05/2014
768 390,00 1 1 05/05/2014
769 2.399,00 10 4 05/05/2014
770 899,00 10 1 04/05/2014
771 1.099,00 10 2 06/05/2014
772 2.699,00 10 3 05/05/2014
773 1.700,00 10 2 12/05/2014
774 1.000,00 10 3 12/05/2014
775 1.850,00 10 3 11/05/2014
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776 1.099,00 10 2 12/05/2014
777 3.200,00 10 5 02/05/2014
778 428,00 2 2 30/04/2014
779 2.800,00 10 2 03/05/2014
780 154,00 2 2 30/04/2014
781 699,00 3 1 03/05/2014
782 160,00 1 1 30/04/2014
783 990,00 10 3 03/05/2014
784 899,00 10 1 02/05/2014
785 1.999,00 10 2 03/05/2014
786 2.099,00 10 3 03/05/2014
787 3.599,00 10 2 02/05/2014
788 2.519,00 10 1 02/05/2014
789 1.499,00 10 3 30/04/2014
790 999,00 10 1 03/05/2014
791 397,00 2 1 03/05/2014
792 2.199,00 10 2 04/05/2014
793 250,00 1 1 04/05/2014
794 2.199,00 10 3 04/05/2014
795 1.469,00 10 4 04/05/2014
796 1.099,00 10 4 04/05/2014
797 299,00 1 1 30/04/2014
798 299,00 3 1 02/05/2014
799 999,00 10 2 30/04/2014
800 475,00 5 1 03/05/2014
801 1.399,00 10 4 03/05/2014
802 1.499,00 10 3 03/05/2014
803 1.999,00 10 1 08/05/2014
804 1.109,00 10 2 11/05/2014
805 4.790,00 10 1 08/05/2014
806 2.370,00 10 4 09/05/2014
807 2.890,00 10 3 08/05/2014
808 3.089,00 10 7 11/05/2014
809 1.288,00 10 3 11/05/2014
810 2.498,00 10 6 10/05/2014
811 3.300,00 10 15 10/05/2014
812 899,00 10 2 11/05/2014
813 3.599,00 10 5 06/05/2014
814 3.600,00 10 6 06/05/2014
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815 1.299,00 10 2 08/05/2014
816 138,00 2 2 04/05/2014
817 580,00 10 1 02/05/2014
818 3.299,00 10 5 03/05/2014
819 2.199,00 10 4 04/05/2014
820 759,00 10 1 09/05/2014
821 430,00 3 1 11/05/2014
822 599,00 10 1 11/05/2014
823 950,00 2 2 11/05/2014
824 1.199,00 10 4 11/05/2014
825 846,42 10 1 10/05/2014
826 999,00 10 2 08/05/2014
827 2.100,00 10 5 22/05/2014
828 3.590,00 10 2 24/05/2014
829 2.800,00 10 4 21/05/2014
830 950,00 10 2 22/05/2014
831 1.399,00 10 2 28/05/2014
832 1.100,00 5 2 30/05/2014
833 2.199,00 10 2 06/05/2014
834 1.999,00 10 2 07/05/2014
835 999,00 10 3 07/05/2014
836 149,00 1 1 06/05/2014
837 1.799,00 10 1 11/05/2014
838 149,00 1 1 11/05/2014
839 578,00 2 2 10/05/2014
840 1.117,00 10 3 11/05/2014
841 2.498,00 10 3 10/05/2014
842 658,00 6 2 09/05/2014
843 999,00 10 2 11/05/2014
844 1.536,17 1 3 10/05/2014
845 2.299,00 10 2 10/05/2014
846 1.399,00 10 2 09/05/2014
847 210,00 2 1 09/05/2014
848 2.299,00 10 5 10/05/2014
849 429,00 3 1 10/05/2014
850 999,00 10 2 09/05/2014
851 429,00 10 1 10/05/2014
852 1.589,00 10 1 30/05/2014
853 1.149,00 10 4 15/05/2014
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854 599,00 10 1 20/05/2014
855 259,90 2 1 20/05/2014
856 539,00 10 1 31/05/2014
857 1.760,00 10 2 28/05/2014
858 899,00 10 5 30/05/2014
859 51,00 1 1 28/05/2014
860 1.899,00 10 1 27/05/2014
861 1.700,00 10 4 28/05/2014
862 1.060,00 10 2 28/05/2014
863 1.798,00 10 4 27/05/2014
864 577,00 3 1 27/05/2014
865 1.500,00 10 1 26/05/2014
866 2.299,00 10 2 27/05/2014
867 1.099,00 10 2 20/05/2014
868 892,00 10 2 27/05/2014
869 1.850,00 10 1 26/05/2014
870 1.999,00 10 3 27/05/2014
871 999,00 10 2 26/05/2014
872 1.399,00 10 2 27/05/2014
873 1.600,00 1 1 17/05/2014
874 899,00 10 2 16/05/2014
875 999,00 10 2 15/05/2014
876 2.029,00 10 4 17/05/2014
877 2.399,00 10 5 14/05/2014
878 899,00 10 2 17/05/2014
879 339,00 10 1 16/05/2014
880 778,00 10 3 17/05/2014
881 2.099,00 10 2 16/05/2014
882 1.399,00 10 2 18/05/2014
883 1.470,00 10 2 17/05/2014
884 1.399,00 10 2 17/05/2014
885 158,00 10 1 17/05/2014
886 1.780,00 10 4 16/05/2014
887 500,00 1 1 18/05/2014
888 393,89 1 4 16/05/2014
889 428,00 3 1 14/05/2014
890 4.798,00 10 5 20/05/2014
891 3.599,00 10 2 22/05/2014
892 678,00 10 2 20/05/2014
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893 131,00 1 1 22/05/2014
894 940,00 10 2 20/05/2014
895 3.098,00 10 6 22/05/2014
896 678,00 10 2 23/05/2014
897 2.169,00 10 2 22/05/2014
898 4.338,00 10 8 24/05/2014
899 2.200,00 10 2 15/05/2014
900 599,00 10 2 21/05/2014
901 3.918,00 10 5 23/05/2014
902 1.600,00 1 1 25/05/2014
903 1.050,00 10 2 25/05/2014
904 1.499,00 10 4 24/05/2014
905 1.999,00 10 2 22/05/2014
906 600,00 1 2 22/05/2014
907 2.350,00 10 5 23/05/2014
908 3.950,00 10 3 22/05/2014
909 539,00 10 1 22/05/2014
910 690,00 10 1 24/05/2014
911 3.950,00 10 4 22/05/2014
912 4.200,00 10 5 23/05/2014
913 99,00 1 1 23/05/2014
914 440,00 10 2 23/05/2014
915 3.598,00 10 2 22/05/2014
916 1.575,00 10 3 15/05/2014
917 821,00 10 1 13/05/2014
918 1.099,00 10 3 12/05/2014
919 589,00 10 1 12/05/2014
920 339,00 10 1 14/05/2014
921 1.700,00 10 2 13/05/2014
922 399,00 2 1 13/05/2014
923 999,00 10 2 14/05/2014
924 999,00 10 2 08/05/2014
925 1.250,00 10 3 30/06/2014
926 1.399,00 10 3 30/06/2014
927 1.599,00 10 1 19/06/2014
928 2.358,00 10 4 20/06/2014
929 3.250,00 10 3 30/05/2014
930 1.299,00 10 4 03/06/2014
931 1.500,00 1 1 25/06/2014
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932 1.399,00 10 2 23/06/2014
933 518,00 10 2 26/06/2014
934 2.799,00 10 2 25/06/2014
935 3.428,00 10 2 29/06/2014
936 1.999,00 10 2 27/06/2014
937 6.299,00 10 6 28/06/2014
938 1.999,00 10 1 28/06/2014
939 1.550,00 5 2 25/06/2014
940 599,00 10 1 25/06/2014
941 1.499,00 10 1 26/06/2014
942 1.429,00 10 1 26/06/2014
943 690,00 10 1 26/06/2014
944 4.232,00 10 1 26/06/2014
945 1.957,00 10 6 26/06/2014
946 2.598,00 10 2 24/06/2014
947 999,00 10 3 24/06/2014
948 1.173,00 10 3 08/06/2014
949 699,00 10 1 06/06/2014
950 2.598,00 10 7 08/06/2014
951 2.190,00 10 3 08/06/2014
952 89,00 1 1 06/06/2014
953 1.799,00 10 2 06/06/2014
954 1.899,00 10 2 05/06/2014
955 2.160,00 10 5 03/06/2014
956 2.169,00 10 2 05/06/2014
957 1.564,00 10 3 04/06/2014
958 5.178,00 10 4 22/06/2014
959 1.527,00 10 4 09/06/2014
960 1.789,90 10 3 26/05/2014
961 1.499,00 10 2 05/06/2014
962 950,00 10 4 04/06/2014
963 5.078,00 10 3 06/05/2014
964 1.311,80 10 4 05/06/2014
965 2.319,00 10 4 08/06/2014
966 1.498,00 10 1 07/06/2014
967 159,00 10 1 07/06/2014
968 259,00 4 1 06/06/2014
969 909,70 10 3 07/06/2014
970 1.719,00 10 2 10/06/2014
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971 2.040,00 10 5 10/06/2014
972 2.999,00 10 7 10/06/2014
973 2.169,00 10 4 10/06/2014
974 149,00 7 1 10/06/2014
975 999,00 10 2 11/06/2014
976 453,80 6 2 11/06/2014
977 1.991,00 3 2 09/06/2014
978 1.543,00 7 4 28/05/2014
979 265,00 10 1 09/06/2014
980 1.299,00 10 4 09/06/2014
981 1.292,00 5 2 09/06/2014
982 970,00 10 1 11/06/2014
983 2.199,00 10 2 12/06/2014
984 2.305,00 10 6 11/06/2014
985 158,00 2 2 12/06/2014
986 2.299,00 10 2 12/06/2014
987 1.000,00 1 3 08/06/2014
988 2.199,00 10 3 01/06/2014
989 849,00 10 2 01/06/2014
990 1.399,00 2 2 15/06/2014
991 2.198,00 10 4 15/06/2014
992 2.190,00 10 2 12/06/2014
993 2.599,00 10 2 31/05/2014
994 2.978,00 8 5 14/06/2014
995 263,00 10 1 14/06/2014
996 870,00 10 2 13/06/2014
997 2.160,00 10 4 15/06/2014
998 1.299,00 5 2 15/06/2014
999 149,00 1 1 15/06/2014
1000 1.598,00 10 2 15/06/2014
1001 1.101,00 3 1 13/06/2014
1002 3.699,00 10 5 15/06/2014
1003 1.899,00 9 3 15/06/2014
1004 1.199,00 3 2 17/06/2014
1005 4.203,00 10 11 16/06/2014
1006 2.499,00 10 4 18/06/2014
1007 698,00 10 2 17/06/2014
1008 4.379,00 10 4 17/06/2014
1009 499,00 10 1 19/06/2014
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1010 149,00 1 1 19/06/2014
1011 999,00 3 1 19/06/2014
1012 2.190,00 10 2 14/06/2014
1013 274,60 1 2 19/06/2014
1014 699,00 10 2 19/06/2014
1015 1.678,00 10 2 19/06/2014
1016 526,00 4 2 18/06/2014
1017 1.598,00 10 3 21/06/2014
1018 999,00 7 2 20/06/2014
1019 1.399,00 2 2 22/06/2014
1020 2.899,00 10 3 22/06/2014
1021 4.499,00 10 4 21/06/2014
1022 2.599,00 10 4 21/06/2014
1023 1.700,00 10 1 21/06/2014
1024 1.929,00 10 3 20/06/2014
1025 2.498,00 10 2 21/06/2014
1026 2.798,00 3 2 21/06/2014
1027 2.850,00 10 3 09/06/2014
1028 1.099,00 10 4 11/06/2014
1029 146,00 2 1 11/06/2014
1030 2.169,00 10 2 07/06/2014
1031 476,00 10 3 23/06/2014
1032 2.999,00 10 2 22/06/2014
1033 2.155,00 10 4 30/06/2014
1034 1.999,00 10 2 30/06/2014
1035 1.879,00 10 3 30/06/2014
1036 2.398,00 10 2 25/07/2014
1037 798,00 10 2 25/07/2014
1038 6.572,00 10 28 25/07/2014
1039 1.000,00 1 1 25/07/2014
1040 149,00 1 1 25/07/2014
1041 1.799,00 10 1 25/07/2014
1042 2.190,00 10 2 25/07/2014
1043 1.099,00 10 2 26/07/2014
1044 181,40 2 1 26/07/2014
1045 99,00 2 1 12/07/2014
1046 618,00 10 2 11/07/2014
1047 144,00 2 2 11/07/2014
1048 899,00 10 1 13/07/2014
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1049 1.399,00 10 2 13/07/2014
1050 4.000,00 10 2 13/07/2014
1051 899,00 10 2 15/07/2014
1052 2.199,00 10 2 15/07/2014
1053 2.949,00 10 2 15/07/2014
1054 3.298,00 10 2 13/07/2014
1055 1.599,00 10 1 13/07/2014
1056 3.299,00 10 4 13/07/2014
1057 2.999,00 10 2 12/07/2014
1058 1.429,00 10 1 12/07/2014
1059 1.399,00 10 2 13/07/2014
1060 1.876,00 10 4 11/07/2014
1061 1.999,00 10 3 05/07/2014
1062 999,00 10 1 01/07/2014
1063 1.158,00 10 4 05/07/2014
1064 1.917,30 10 1 03/07/2014
1065 649,00 10 4 03/07/2014
1066 899,00 10 2 03/07/2014
1067 3.299,00 10 4 03/07/2014
1068 2.864,00 10 4 03/07/2014
1069 660,00 10 1 03/07/2014
1070 2.298,00 5 4 03/07/2014
1071 2.700,00 10 6 05/07/2014
1072 1.299,00 10 2 06/07/2014
1073 1.000,00 10 1 02/07/2014
1074 1.099,00 3 2 02/07/2014
1075 2.699,00 10 4 22/07/2014
1076 5.799,00 10 8 23/07/2014
1077 699,00 7 1 24/07/2014
1078 1.599,00 4 1 23/07/2014
1079 1.099,00 2 2 24/07/2014
1080 399,00 10 1 23/07/2014
1081 1.199,00 10 1 24/07/2014
1082 1.100,00 1 2 24/07/2014
1083 1.090,00 10 2 23/07/2014
1084 2.000,00 8 4 24/07/2014
1085 1.150,00 5 2 21/07/2014
1086 2.099,00 10 2 21/07/2014
1087 1.000,00 3 2 21/07/2014
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1088 1.599,00 2 1 21/07/2014
1089 1.717,00 8 3 22/07/2014
1090 2.999,00 10 5 18/07/2014
1091 2.378,00 10 5 19/07/2014
1092 899,00 10 1 20/07/2014
1093 1.550,00 10 2 19/07/2014
1094 1.428,00 10 4 20/07/2014
1095 69,00 1 1 20/07/2014
1096 1.400,00 10 3 20/07/2014
1097 1.347,00 5 3 19/07/2014
1098 1.099,00 10 2 18/07/2014
1099 99,00 1 1 20/07/2014
1100 950,00 4 2 20/07/2014
1101 1.490,00 10 2 19/07/2014
1102 241,92 8 2 19/07/2014
1103 2.090,00 3 2 19/07/2014
1104 5.000,00 10 2 19/07/2014
1105 9.700,00 10 4 19/07/2014
1106 3.597,00 10 4 19/07/2014
1107 1.500,00 2 1 19/07/2014
1108 4.075,00 10 5 15/07/2014
1109 1.699,00 10 2 15/07/2014
1110 999,00 10 2 20/07/2014
1111 4.500,00 7 5 20/07/2014
1112 1.299,00 10 1 18/07/2014
1113 599,00 2 1 18/07/2014
1114 1.250,00 10 2 18/07/2014
1115 899,00 10 1 18/07/2014
1116 1.947,00 10 3 18/07/2014
1117 1.599,00 2 2 18/07/2014
1118 211,00 1 1 16/07/2014
1119 489,10 10 2 16/07/2014
1120 1.137,00 10 4 16/07/2014
1121 178,00 4 2 16/07/2014
1122 599,00 10 1 16/07/2014
1123 999,00 10 2 16/07/2014
1124 3.190,00 10 5 17/07/2014
1125 1.999,00 10 2 17/07/2014
1126 2.989,00 10 2 17/07/2014
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1127 799,00 10 4 17/07/2014
1128 2.698,00 5 5 17/07/2014
1129 499,00 10 1 17/07/2014
1130 2.899,00 8 4 17/07/2014
1131 4.328,00 10 9 18/07/2014
1132 1.761,00 10 1 02/07/2014
1133 1.498,00 10 3 02/07/2014
1134 3.398,00 10 3 02/07/2014
1135 599,00 10 1 02/07/2014
1136 3.049,00 10 7 02/07/2014
1137 3.000,00 10 3 01/07/2014
1138 1.700,00 10 4 09/07/2014
1139 1.778,00 10 2 10/07/2014
1140 399,00 10 1 10/07/2014
1141 1.499,00 10 3 10/07/2014
1142 870,00 10 2 10/07/2014
1143 999,00 10 1 10/07/2014
1144 1.179,00 5 3 10/07/2014
1145 840,00 2 2 10/07/2014
1146 649,00 10 2 10/07/2014
1147 4.598,00 10 8 27/06/2014
1148 4.399,00 8 5 27/06/2014
1149 2.948,00 10 5 21/07/2014
1150 1.499,00 3 2 28/07/2014
1151 1.200,00 10 2 28/07/2014
1152 1.699,00 10 3 28/07/2014
1153 5.098,00 7 5 28/07/2014
1154 1.050,00 10 1 29/07/2014
1155 999,00 10 1 30/07/2014
1156 1.299,00 10 2 30/07/2014
1157 1.399,00 6 3 30/07/2014
1158 2.199,00 3 2 31/07/2014
1159 158,00 3 2 31/07/2014
1160 1.380,00 2 2 31/07/2014
1161 2.199,00 10 2 31/07/2014
1162 1.399,00 10 2 31/07/2014
1163 1.899,00 10 3 28/07/2014
1164 5.297,00 10 9 28/07/2014
1165 1.099,00 10 2 27/07/2014
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1166 135,00 10 2 27/07/2014
1167 2.299,00 10 4 27/07/2014
1168 2.299,00 10 2 29/07/2014
1169 2.798,00 10 6 29/07/2014
1170 3.499,00 10 4 29/07/2014
1171 2.190,00 1 4 29/07/2014
1172 4.303,00 10 8 13/07/2014
1173 2.499,00 10 5 06/07/2014
1174 3.498,00 10 2 07/07/2014
1175 1.399,00 10 2 12/07/2014
1176 350,00 10 1 08/07/2014
1177 299,00 10 2 14/07/2014
1178 1.800,00 10 2 14/07/2014
1179 850,00 10 2 09/07/2014
1180 1.899,00 10 2 09/07/2014
1181 1.799,00 6 1 09/07/2014
1182 3.047,70 10 5 09/07/2014
1183 1.700,00 4 4 09/07/2014
1184 1.799,00 10 3 26/07/2014
1185 2.157,00 10 5 01/08/2014
1186 1.050,00 10 2 01/08/2014
1187 259,00 6 1 01/08/2014
1188 669,00 10 1 01/08/2014
1189 1.650,00 10 2 01/08/2014
1190 999,00 6 2 02/08/2014
1191 4.670,00 10 6 02/08/2014
1192 347,00 10 3 02/08/2014
1193 6.700,00 10 15 02/08/2014
1194 1.499,00 10 1 02/08/2014
1195 1.599,00 9 1 02/08/2014
1196 1.199,00 10 3 02/08/2014
1197 1.099,00 3 2 03/08/2014
1198 79,00 2 1 03/08/2014
1199 1.299,00 10 2 03/08/2014
1200 59,00 1 1 03/08/2014
1201 2.699,00 9 3 05/08/2014
1202 3.197,00 10 3 05/08/2014
1203 4.300,00 10 3 05/08/2014
1204 3.429,00 10 4 05/08/2014
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1205 1.499,00 4 1 06/08/2014
1206 999,00 10 2 06/08/2014
1207 1.399,00 7 4 07/08/2014
1208 1.099,00 2 2 07/08/2014
1209 2.299,00 2 5 07/08/2014
1210 1.499,00 10 2 08/08/2014
1211 999,00 9 2 08/08/2014
1212 1.500,00 10 1 08/08/2014
1213 1.499,00 10 2 08/08/2014
1214 3.000,00 10 4 08/08/2014
1215 1.009,00 4 2 08/08/2014
1216 1.949,00 10 4 08/08/2014
1217 379,00 10 1 09/08/2014
1218 2.475,00 7 8 09/08/2014
1219 1.699,00 10 2 09/08/2014
1220 1.598,00 10 2 09/08/2014
1221 7.780,00 10 10 09/08/2014
1222 1.840,00 10 4 09/08/2014
1223 3.398,00 10 2 10/08/2014
1224 380,00 1 1 10/08/2014
1225 1.784,00 10 2 10/08/2014
1226 1.208,40 10 4 10/08/2014
1227 1.999,00 10 2 10/08/2014
1228 1.999,00 6 5 10/08/2014
1229 2.899,00 10 2 10/08/2014
1230 2.499,00 10 2 10/08/2014
1231 2.800,00 10 4 11/08/2014
1232 3.398,00 10 5 12/08/2014
1233 3.149,00 10 4 11/08/2014
1234 690,00 10 2 12/08/2014
1235 199,90 10 1 13/08/2014
1236 1.099,00 10 4 14/08/2014
1237 740,00 10 1 15/08/2014
1238 1.274,60 10 3 15/08/2014
1239 300,00 1 1 15/08/2014
1240 899,00 10 2 15/08/2014
1241 4.167,00 10 7 16/08/2014
1242 799,00 10 2 16/08/2014
1243 2.999,00 10 3 16/08/2014
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1244 2.599,00 10 4 16/08/2014
1245 1.399,00 10 1 16/08/2014
1246 1.889,00 4 3 16/08/2014
1247 1.598,00 10 3 16/08/2014
1248 1.999,00 7 2 17/08/2014
1249 1.899,00 10 3 17/08/2014
1250 1.540,00 2 2 17/08/2014
1251 890,00 10 2 17/08/2014
1252 2.499,00 10 3 17/08/2014
1253 5.390,00 10 8 17/08/2014
1254 1.099,00 10 2 19/08/2014
1255 8.492,00 10 20 19/08/2014
1256 1.599,00 10 1 20/08/2014
1257 1.499,00 10 4 20/08/2014
1258 1.318,00 10 2 20/08/2014
1259 2.499,00 7 2 21/08/2014
1260 3.498,00 10 4 22/08/2014
1261 5.350,00 10 11 22/08/2014
1262 999,00 5 2 22/08/2014
1263 2.489,00 10 3 22/08/2014
1264 1.478,00 10 3 23/08/2014
1265 1.999,00 10 3 23/08/2014
1266 1.999,00 10 4 24/08/2014
1267 874,05 10 1 24/08/2014
1268 211,00 1 2 24/08/2014
1269 5.600,00 10 4 24/08/2014
1270 2.799,00 10 3 24/08/2014
1271 1.999,00 10 2 25/08/2014
1272 1.999,00 4 2 25/08/2014
1273 55,00 1 1 25/08/2014
1274 1.399,00 10 2 25/08/2014
1275 999,00 10 1 25/08/2014
1276 1.478,00 6 3 25/08/2014
1277 1.798,00 10 3 25/08/2014
1278 3.599,00 10 3 26/08/2014
1279 1.000,00 2 1 26/08/2014
1280 1.160,00 10 2 26/08/2014
1281 1.099,00 10 2 27/08/2014
1282 1.658,00 10 4 27/08/2014
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1283 3.128,00 10 2 27/08/2014
1284 59,00 1 1 27/08/2014
1285 399,00 10 1 28/08/2014
1286 1.950,00 9 3 28/08/2014
1287 3.128,00 10 2 28/08/2014
1288 2.074,00 10 5 28/08/2014
1289 2.000,00 10 3 29/08/2014
1290 1.999,00 10 2 29/08/2014
1291 1.466,92 1 1 30/08/2014
1292 1.999,00 10 2 30/08/2014
1293 950,00 10 2 30/08/2014
1294 1.350,00 10 2 30/08/2014
1295 750,00 7 2 30/08/2014
1296 799,00 10 1 30/08/2014
1297 1.888,00 10 6 30/08/2014
1298 1.500,00 8 2 30/08/2014
1299 4.149,00 10 9 30/08/2014
1300 2.078,00 10 5 31/08/2014
1301 2.108,00 10 4 31/08/2014
1302 1.399,00 5 4 31/08/2014
1303 2.088,90 10 3 31/08/2014
1304 1.400,00 10 1 31/08/2014
1305 350,00 1 1 31/08/2014
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Apéndice B — Passo a passo da estimagdo do modelo ARMA no sofiware EViews® .

Etapas:

Identificagdo do

N Verificagdo ou N
modelo

L Previsao
diagndstico

> Estimagéao

A primeira etapa do Box Jenkins ¢ a fase de identificagdo. Assim, o primeiro passo ¢ verificar
se a serie de tempo € ou ndo estacionaria.

Para identificar se uma série € ou ndo estaciondria, procedeu a trés andlises: (i) analise grafica,
Teste da Raiz Unitaria e Fun¢ao de Autocorrelagao.

Inicialmente, realizou-se a analise grafica.

Abre venda
View>Graph>Line

E EViews - [Series: VENDA Workfile: DADOSD].[\R[OS‘:UmitIed\]

FA File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help

View | Proc|Object|properties] [Print | Name  Freeze [ Dofaut ] [Sort|Eait~/-| smpis/.| aber=/.|wide+7.|Tie] sampie] Gent]
SpreadSheet VENDA

Graph.. ]
07/18/15 - 10:21 -

Descriptive Statistics & Tests >
One-Way Tabulation,

Correlogram..

Long-run Variance...

Unit Root Test...
Variance Ratio Test.
BDS Independence Test...
Label
T2I03207 4592000
1210412013 14103.00
1210512013 10987.00
1210612013 7442.000
1210712013 35729.90
1210812013 9295.000
1210912013 1099.000
121012013 6102.000
121112013 3344.000
121212013 14767.84
121312013 4477.000
12H412013 12873.00
1211512013 11284.00
121612013 9496.000
121712013 8462.000
1211812013 1237.000
121912013 1016.000
1212012013 14906.80
1212112013 7944.000
1212212013 1999.000
1212312013 7999.000
1212412013 0.000000
1212512013 0.000000
1212612013 113243 00 =
1212712013 | ¢ w *
Path = ci\usershindira\documents = DB = none | WF = dadosdiarios
FA EViews - [Series: VENDA  Workfile: DADOSDIARIOS:Untitled\] SIS

A Fie Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help

-oX
view|Proc|Object properties | [print | name | Freeze [ [Defaut = | [sort [Edit=/- | smpi=-[Label= | wige=- [ tie  sampie] Genr |
VENDA

Lastupdated: 07/18/15 - 1021 I a
11212013 1069500
1112312013 11017.00 Graph Cptions =)
112412013 | 23541.00
11252013 13183.00 Option Pages - Detals
112612013 | 545.0000 - Graph Type i oot o
Tiooors| 1003700 e ] il S

£ Frame & Size

1172972013 41934.80 Axes & Scaling Specific: Orientation:  [Normal -obs axson bottom =
11302013 17942.00 Legend
120112013 13400.00 Graph Elements Bar Gl EE
120212013 6572900 vick Fonts Sple —
1210312013 4582.000 emplates & Objects Dot Plot EEecen
1200412013 | 14103.00 Distribution
1200502013 | 10987.00 Quantie - Quantie
120612013 | 7442000 Bowplat
120712013 | 3572990
120082013 | 9295.000
120092013 | 1099.000
121012013 | 6102.000
12112013 | 3344000
12120013 | 1476784
12132013 | 4477.000
121412013 12873.00
12152013 11284.00
121612013 | 9496.000
1217013 | 8463000
121812013 1237.000 =
121912013 | 1016.000
12202013 | 1490680 y " " " " " "
12212013 | 7944000
122212013 1999.000
12232013 | 7999.000
122412013 | 0.000000
122502013 | 0.000000
12262013 | 1134300 -
1272712013 | ¢ i, »

Path = c\users\indira\documents DB = none  WF = dadesdiarios




Bees — 0 - =&

File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help

[ Workdile: i i -

[view]rac] Object] [Print] save | Detaits «/- [ show | Feten [ store | Delete | Genr  sai

T T - o [view]proc] opject[properties | [print [ame [Freeze] [Dofaut__~ |[Options sampie] Genr] sheet]stats 1gent |
Sample: 112212013 83112014 — 283 0bs

Blc VENDA

(= eqol

£ resid 50,000
venda

o T
M1 M2
2013

M1 M2 M3 w4 M

2014

Como segundo passo, realizou-se os testes de raiz unitaria.

Seleciona a venda > Quick> Series Statistics >Unit Root Test> nome da variavel venda
Augmented Dickey-Fuller >Level> None
Maximum lags: 0

[ Eviews - Workfile: DADOSDIARIOS - (chusers\ind arioswtl]] —— i — (=
File Edit Object View Proc [Quick | Options Add-ins Window Help

- X
View|Proc| Object] [Print[ Save| Details  Semple.. [sample]
Range: 11/22/2013 8/312014 — 2t Generate Series... Filter. *
Sample: 11/22/2013 8/31/2014 — 2
[ S show
Ec
(=) eqn1 Graph ...
% e Empty Group (Edit Series)
istogam and Stts

Group Statistics » Correlogram...

Estimate Equation.. | UnitRoot Test...

Estimate VAR... Variance Ratio Test...

Exponential Smoothing...
Hodrick-Prescott Filter...

<+ Untitled { New Page
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<+ Untitled { New Page

Series Name

Series name:  vendal

FA Eviews - Workfile: DADOSDIARIOS - ( indi 5 1)] = @) R
File Edt Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help _ax
View|Prac|Object] [Print [ save| Details-/-| [show] Fetch[ store [ Delete [ Genr | sample |

Range: 11/22/2013 8/31/2014 — 283 0bs Filter. *
Sample: 11/22/2013 8/31/2014 — 283 0bs

B]c

(= eqo1

A resia

R venda

Path = ci\users\indirs\documents | DB = none

WF = dadosdiarios

FA Eviews

=

File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help

£ Series: VENDA Workfile: DADOSDIARIOS:: Untitled\

B X

view prac| object [prapetties| [print| name | reeze | [ sampic | Genr [ sheet| Graph | stats [ ent |

E Workfile: DADOSDIARIOS - (c: indis dadosdi

Augmented Dickey-Fuller Unit Root Test on VENDA

Null Hyp: VENDA has a unit root

None
[view [ proc] Oviect [ pint] save] Detaits=/-] [ show  Feten store [ og| =22 -en9i: @ (hulomtic - based on SIC, maxiag=0)

Range: 11/22/2013 8/31/2014 — 283 0bs

tStatistic  Prob.*
Sample: 11/22/2013 8/31/2014 ~ 283 0bs
Elc Augmented Dickey-Fuller test statistic 7.367601 _ 0.0000
=) eq01 Test critical values: 1% level -2.573188
4 resia 5% level -1.041953
M venda 10% level -1.615948
*MacKinnon (1996) one-sided pvalues.
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: DVENDA)
Method: Least Squares
Date: 07THEH5 Time: 15:38
Sample (adjusted): 11/23/2013 8/31/2014
Included observations: 282 after adjustments
Variable Coefficient  Std.Emor  tStatistic  Prob
VENDA(-1) 0323352 0.043888 7367601  0.0000
< iy Untitled | New Page R-squared 0161898 Mean dependent var -4.507447
Adjusted R-squared 0161898 S.D. dependentvar 8131631
SE ofregression 7444338 Akaike info criterion 2067183
Sum squared resid 1.56E+10 Schwarz criterion 20.68475
Log likelihood -2912.729  Hannan-Quinn criter. 2067701
Durbin-Watson stat 2439367

Path = c\users\indira\documents = DB = none

WF = dadosdiarios

Na sequéncia fez-se o teste de Dickey-fuller com constante e sem tendéncia.

Seleciona o venda > Quick> Series Statistics >Unit Root Test> nome da variavel venda

Augmented Dickey-Fuller >Level

Escolher o intercepto (constante) e defasagem 0.
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FA Eviews

=

File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help

£ Series: VENDA Workfile: DADOSDIARIOS: Untitled\ -Bx
[view proc| object [prapetties| [ print| name [ Freeze | [ sampic | Genr [ sheet| Grapn | stats [ aent |
Augmented Dickey Fuller Unit Root Test on VENDA
] Workdile: DADOSDIARICS - (ciusers\indirah downloads\dadosdidrios .. — 01 |yl Hypothesis: VENDA has a unit oot
_ Exogenous: Constant
[view]Prac| object] [print ] save | Details -] | show] Fetcn  store [ Detete | Genr  sampl et § tatometic. ased on SIC, marlag=0)
Range. 11/2212013 831/2014 — 283 0bs Fifte
Sample: 11/22/2013 831/2014_— 283 0bs P —
BElc
(=] eq0 Augmented Dicke-Fuller test stafistic 1483961 0.0000
& resid Test criical values 1% level 3453400
AR 5% level 2871882
10% level 2572193
“MacKinnan (1396) one-sided p-values
Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variatle: DVENDA)
Method: Least Squares
Date: 07118115 Time: 15:40
Sample (adjusted): 1172372013 813112014
Included observations: 262 after adustments
Variable Cosficient ~ Sid.Eror  kStalistic  Prob.
) VENDAR1T) 0879764 0050313 -1483251  0.0000
QTvh Untitied J{HevFone c 7064723 5991061 1179211 0.0000
R-squared 0440004 Mean dependentvar  -4.507447
Adjusted R-squared 0438004 SD. dependentvar 8121631
SE. of regression 5095991 Akaike info criterion 20.27572
Sum squared resid 1.04E+10  Schwarz criterion 2030155
Log likelihaod 2856876 Hannan-Quinn criter 20.28508
Fstatistic 2200024 Durbin-Watson stat 1007855
Prob(F-statistic) 0.000000

Path = ci\users\indirs\documents | DB = none

A seguir, sera analisado o correlograma.
Quick — Series Statistics — Correlogram > Series Name — valor_da_compra
Escolhe no level e aceita a sugestdo do Eviews de 36 defasagens.

WF = dadosdiarios

EEV\E‘NX' [Workfile: DADOSDIARIOS - { indi 4 01 = E
[ Fie Edit Object View Proc [Quick | Options Add-ins Window Help _Eax
Sample.. [sample]
Range. 1 — 20 Generate Series. Filter. =
Sample: 11/22/2013 8/31/2014 — 2¢
e Show.
(=] eqo1 Graph ...
% ot Empty Group (Edit Series)
Serjes Statistics »|  Histogram and Stats
Group Statistics | Comelogram..

Estimate Equation... Unit Root Test...

Estimate VAR, Variance Ratio Test...

Exponential Smoothing...

Hodrick-Prescott Filter...

<+ Untitled { New Page

Path = c\users\indira\documents DB = none

WF=
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EViews - [Workfile: DADOSDIARIOS - i [=[@] x |

[ File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help —ox
view | Proc| Object | | Print | save | Details+/-| | show | Feten| store | Delete | Genr 3

Range: 11/22/2013 8/31/2014 — 283 obs Filter. =
Sample: 11/22/2013 8/31/2014 — 283 0bs

) c

=] eqo1

A resid

[&Svenca

3 Untited { FiewPage |

EViews - [Workfile: DADOSDIARIOS - (< i — —

[0 File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help _ax
View | Prac ect| | Print | Save | Details=/- | [ Show | Fetch | Store | Delete | Genr e

Range: 11/122/2013 8/31/2014 — 283 0bs Filter:~
Sample: 11/22/2013 8/31/2014 — 283 0bs

(E] c

(=] eqo1

A resid

Correlogram Specification E

[Atviews & W 48 « P ———
File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help

Autocorrelation Partial Correlation

View| Proc| Object| | Print | Save | Details+/-| | Show | Fetcn | store | Delete | G

Range: 11/22/20138/31/2014 — 283 obs
Sample: 1 ~ 283 0bs

Blc
= eqot
£A resid

Rvenda | Q1az 0433

|
|

'

'

|

|

'

'

I -0.007 -0.038
I -0.068 -0.052
' -0.038 -0.026
! -0.001 0.000
| 0.004 -0.013
| 0.012 -0.028
' 0022 0016
! -0.029 -0.037
I -0.027 -0.002
I -0.056 -0.038
' -0.009 0.011
! -0.028 -0.036
| 0.008 0.010
| 0.095 0.104
i -0.048 -0.072
! -0.087 -0.058
g -0.143 -0.132
|

q

'

|

|

'

g

|

i

'

'

-0.012 0.046
-0.080 -0.106
-0.003 -0.002
-0.050 -0.065
-0.030 -0.025
-0.100 -0.053
-0.150 -0.115
-0.053 0.029
-0.035 -0.070
-0.003 0.035
36 0.007 -0.014




Estimar o modelo.

Quick>Estimate Equation>
venda ar(1)
Adicionar ¢ (constante)

EViews - [Workfile: DADOSDIARIOS - ( A D} = [ |
[ File Edit Object View Proc |Quick | Options Add-ins Window Help _=x
Details  Sample. [sampte]
Range: 1112212013 8/31/2014 — 24 Generate Series... Filter: *
Sample: 1112212013 8/31/2014 — 2¢
IV  Show
(E] c =
[=) eq01 Graph ..
resid
% G Empty Group (Edit Series)
Series Statistics »
Group Statistics »
Estimate Equation...
Estimate VA

<+ Untitled { New Page

Path = ci\usersiindira\documents | DB = none | WF = dadosdiérios
EViews - [Equation: UNTITLED Workfile: DADOSDIARIOS :Untitled\] EIEIES
[ File Edit Object View Proc Quick Opfions Add-ins Window Help _ax
view|Proc|Object] [print | ame | Freeze | [Estimate [ Forecast  stats | Resias |
Dependent Variable: VENDA
Methog: Least Squares
Date: 07185 Time: 1656
Sample (aqustedy. 11/29/2013 83112014
Included observalions: 276 afler adjustments
Convergence achieved afler 27 iterations
WA Backcast: 1112212013 11/28/2013 Equation Estimation
Variable Coeficient  Sta.Emor  tStaistic  Prob Specification | optons
c 7669854 3231936 2373145  0.0000 Equation specification
AR(1) 0566285 0101574 5575097  0.0000 Dependent variabe olowed by it of regressors inclucing ARMA
AR(2) 0070495 0089607 -D.786716 04322 and PDL terms, OR an explict equation ke Y=c(1)-+c(2)X
AR(3) 0.641615 0089553 -7.164640  0.0000 !
AR(4) 0455485 0107467 4238769  0.0000
AR(5) 0115766 0076322 1515802  0.1305
AR(B) 0391433 0079154 4945180  0.0000
AR(7) 0597912 0071354 8379466  0.0000
WA(T) 0406608 0098356 -5.040996  0.0000
MA(2) 0015801 0076241 0204628  0.8380
MA(3) 0718749 0077257 9303391  0.0000
MA(4) 0515179 0101185 -5.092413  0.0000
MA(S) 0.220807 0063360 -3.484946  0.0006 Estimation settngs
MA(E) 0562515 0073773 7624064  0.0000 —
MA7) 0733428 0078297 -9.367253  0.0000 (L5 - Least Sauares (4.5 and aRMA)
Sample:
R-squared 0225066 Mean dependent var 7980.290 P 1222013 8/312014
Adjusted R-squared 0.183490  S.D. dependentvar 6091.216
SE ofregression 5504050 Akaike info eiterion 2011717
Sum squared resid 7.91E+09  Schwarz citerion 2031393
Loglikelihood 2761170 Hannan-Quinn criter 2019513
F-statistic 5414505 Durbin-Watson stat 1.956215
Frob(F-statistic) 0.000000
Inverted AR Roots 91 62+74i 6274 08-90i
08+901  -87-351  -B7+38i
Inverted WA Roots 03 G174 6174 .10-03
10e93  -02-371  -92+37i
Path = ci\users\indira\documents | DB = none | WF = dadosdisrios
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Feviews o % L & -

File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help

View]Proc| Object | [print | save [ Detaits - -[ [ show] Fetcn| store [ Delete Genr [ samp1d

Range: 11/22/2013 8/31/2014 — 283 0bs Filte
‘Sample: 11/22/2013 8/31/2014_— 283 obs

Dependent Variable: VENDA
Methad: Least Squares

Date: 07M8M5 Time: 15:57
Sample (adjusted): 11/23/2013 8/31/2014
Included observations: 262 after adjustments
c chieved after 3 iterations

Blc
(=] eqot
BA resid

ar(1)c ¢ significativo

Variable Coefficient  Std. Emor  tStafistic  Prob.
c 8030.250  412.6234  19.46145  0.0000
AR(1) 0120236 0059313 2027142  0.0436
R-squared 0.014464  Mean dependentvar 8030.866
Adjusted R-squared 0010944 S.D. dependentvar 6120.625
SE of regression 6095991 Akaike info criterion 2027572
Sum squared resid 1.04E+10  Schwarz criterion 2030155
Log likelinood -2856.876 Hannan-Quinn criter. 2028608
F-statistic 4109303  Durbin-Watsen stat 1997855
Prob(F-statistic) 0043595

Inverted AR Roots

12

R Eviews

- [=T@] = |

File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help

View] Proc| Object] [rint | save | petails -] [ show] Feten] store [ Delete | Genr | samp1d

Range: 11/22/2013 8/31/2014 — 283 obs
‘Sample: 11/22/2013 8/31/2014 — 283 obs

Filter

view|proc| object] [print|Name [ Freeze | [Estimate | Forecast [stats [Resias|

Dependent Variable: VENDA
WMethod: Least Squares

BElc

=] eqo1

£ resid

BAvenda ]

Heviews o % 4+

Date: 07/18/15 Time: 15:58
Sample m—— — -
Included off Equation Estimation . _:
Canvergen:
Vari
~Equation
Deper followed by lst of including
AR and PDL terms, OR an expiicit equation like ¥=c{1) +c(2)™
AR | Py
R-squared
Adjusted R-
SE of regre
Log likelino | o
F-statistic
Prob(F-statil |
(~Estimation
Inverted AR | Method: 15 ———
Sample: " 11722/2013 8/3/2014 -

— — —— | C—

File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help

View| Proc cmmlpnm Save Dzhllso[—lshm Fetch | Store| Delete | Genr Sampli

Dependent Variable: VENDA
Method: Least Squares

Date: 07/18/115 Time: 16:01

Sample (adjusted): 1112412013 8/31/2014
Included observations: 281 after adjustments

Range: 11/22/2013 8/31/2014 - 283 0bs Filter]
‘Sample: 112212013 813112014 — 283 obs

B¢

(=] eq01

£ resia

[View] Proc] Objedt] [Estimte Forecast [ Stats] Resics]

[« achieved after 3 iterations
Variable Coefficient  Std Emor  t-Statistic  Prob
c 8019351 4006044 1957828  0.0000
AR(1) 0120947 0059952 2017377  0.0446
AR(2) -0.011594  0D.0GO0GS  -0.193022  0.8471
R-squared 0014437 Mean dependentvar 8020.240
Adjusted R-squared 0.007346 .. dependentvar 6137.958
SE. ofregression 6115.371  Akalke info criterion 20.28562
Sum squared resid 1.04E+10  Schwarz criterion 20.32445
Log likelinood 2847129 Hannan-Quinn criter. 2030120
F-statistic 2036090 Durbin-Watson stat 1985642
Prob(F-statisticy 0.132480

Inverted AR Roots 06+.09i 06-08i
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ar(1)c e ar(2) sdo significativos
Os modelos devem ser testados até ndo serem significativos

Aeviews = & W —— —
File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help

Dependent Variable: VENDA

7] Workile: DADOSDIARIOS - i i _ B | Method: LeastSquares
T T Date: 07H8M5 Time: 16:02
[View ] prac] Object] [rint] Save  Details« - [ show ] Fetch| Store | Delete [ Gent [Sampld s ampie (adjusted): 11/29/2013 813112014
Range: 1112212013 8/31/2014 — 283 obs Filterl Included observations: 276 after adjustments
Sample: 1112212013 8/3112014 — 283 obs c achieved after 3 iterations
c
%eqm Variable Coeficient  Std Emor  tStafistic  Prob.
A resid
RAvenda c 7086.056 4810778 1656064  0.0000
AR(T) 0108562 0081011 1730216  0.0847
AR(Z) 0004842 0060995  0.079378  0.9368
AR(Z) 0009129 0050895 0149921  0.8809
AR(4) 0050327 0060772 -0.828122  0.4083
AR(S) 0010673 0080210 0177269  0.8504
AR(E) 07121689 0080221 2020370  0.0443
AR(T) 0039334 0080267 052654  0.5145
R-squared 0033489 Mean dependentvar 7980.200
Adusted R-squared  0.008224 S.D. dependentvar 6091216
SE of regression 5066119 Akaike info criterion 2028738
Sum squared resia 9.86E+09  Schwarz criterion 2030232
Log likelihood 2791659 Hannan-Quinn crier. 2032049
Fstatistic 1325748 Durdin-Watson stat 1916289
Prob(F-statistic) 0238079

Inverted AR Roots 75

-31-61i

42+62i
-37

43-82i
-53

-31+.61i

Até o ar (7) foi significativo.

Na sequéncia, foi verificado se ¢ um MA.
Quick>Estimate Equation>venda ma(1) significativo com constante
Foi até o MA(7)

5 Eviews - - - l=[@] = ]
File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help

Equation: UNTITLED  Workfile: DADOSDIARIOS: Unitled\ - mx

[wm]pm([m:jmlpm.ﬂNamlmzzelfsnmalehmmﬂsms]mds_

Dependent Variable: VENDA

A Wethod: Least Squares
Date: 0711815 Time: 16:11
[view]proc] object] [print | save | Detaits- | [ show [ Fetch [ store [ Detete Genr[Ssmpid 550 4 .
Range: 11/22/2013 8/31/2014 — 283 0bs Filterl Included ob Equation Estimation X
‘Sample: 11/22/2013 8/31/2014 — 283 abs c
BElc N Backeay || Specification | ptions |
(= eq01 [
resid varl [~Equation
fMvendga T Dependent variable followed by list of regressors including
and POL terms, OR an explicit equation like Y =c(1) +c(2)"x.
g 3) ma(s) ma(7)
WA
WA |
WA |
WA |
WA |
WA | e
R-squared
Adjusted Ry || Estmation
R | e e ey —
Log likelinof | Sample: 11750013 8/31/2014 =
F-statistic

Prob(F-staf

Inverted M.




FA Eviews S ——

File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help

View| Proc (My:dll’nnl Save Du.a.m[-lsh.m Fetch |Store | Delete | Genr Sampld

Range: 11/22/2013 8312014 — 283 0bs Filter]
Sample: 11/22/2013 8/31/2014 — 283 0bs

Dependent Variable: VENDA

Wethod: Least Squares
Date: 0711815 Time: 16:11
Sample: 11122/2013 8/31/2014
Included obsenvations: 283

chieved after 8 iterations

BElc
(= eqot
A resid
5

C
WA Backeast 11/15/2013 11/21/2013

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

c 8043345 4483996 1793789 0.0000

MA(1) 0107218 0060262 1779197  0.0763

MA(2) -0.033205 0060060 -0.554368 05798

MA(3) 0007194 0059962 0119977  0.9046

MA(4) -0.026289  0.060042 -0.437841 0.6618

WA(S) 0005863 0060086  0.097572  0.9223

MA(B) 0.141233 0060054 2351785  0.0194

MA(7) 0039394  0.080341 0652858 05144

R-squared 0.033358 MWean dependent var 8040280

Adjusted R-squared 0.008753  S.D. dependentvar 6120796

SE of regression 6093951 Akaike info criterion 2029584

Sum squared resid 1.02E+10  Schwarz criterion 2039889

Log likelihood -2863.862 Hannan-Quinn criter. 2033716

F-statistic 1.355725 Durbin-Watson stat 1988295
Prob(F-statistic) 0.224260

Inverted MA Roots

65+.36i
-29

65-.36i
-59+34i

02-73i
-59-34i

02+73i

Estimacao do modelo ARMA (7,7)

FA Eviews ~

- -

l=[@] = ]

File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help

View| Proc (My:dll’nnl Save | Details+ Ish.m Fetch |Store | Delete | Genr Sampld

Ran 111222013 8/31/2014 — 283 0bs Filter]
‘Sample: 11/22/2013 8/31/2014 -~ 283 obs

BElc

(= eqot

A resid

Mvenga

View | Proc ObjgnIan Name fumlf_cumau Forecast | Stats| Rﬂids_

Dependent Variable: VENDA
ethod: Least Squares

M
D

|=os®

- —

= L ——— ﬁ'
Equation Estimation

opsons|
~Equation

Dependent variable folowed by list of regressors including
and PDL terms, OR. an expidt equation ke ¥ =c(1) +c(2)X.

ar( ar (3) ar (4) ar (6) ar

~Estimation
Method: |5 - Least Squares (NLS and ARMA) -
Sample: " 11/22(2013 8/31/2014 B

-
Prob(F-statistic) 0.000000

Inverted AR Roots 91 B62+.74i B2-74i .08-.90i
08+90i -87-35i -87+35i
Inverted MA Roots 93 61+.74i B1-7. 10-93i

4
10+93i -92-37i -92+37i
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File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help
(Z) Equation: UNTITLED Workfile: DADOSDIARIOS: Untitled\, - B x
[view]Proc] object] [Print [ Name  Freeze | [ Estimate | Forecast | stats | Resids |
Dependent Variable: VENDA
- lethod: Least Squares
[ Workfile: DADOSDIARIOS - (c\users\indira\downloads\dadosdidriosw... — O | Date: 07/18M15 Time: 16:15
- Sample (adjusted): 11/20/2013 8/31/2014
[View]Proc| Object] [Print [ save | Details~/-| [ shaw Fetch [ stare [Delete | Genr[sampid 205
Range: 11/22/20138/31/2014 — 283 0bs Filte| Convergence achieved after 27 iterations
Sample: 11/2212013 8/31/2014 — 283 0bs A Backeast 11/22/2013 11/28/2013
Elc
(=] eq01 Variable Coeficient  Std. Emor  tStafistic  Prab
£ resid
A venda c 7660.854 3231936 2373145 0.0000
AR(1) 0566285 01401574 5575007  0.0000
AR(2) -0.070495 0089607 -0.786716  0.4322
AR(3) -0.641615 0089553  -7.164640  0.0000
AR(E) 0455485 0107457 4238769  0.0000
AR(5) 0115766 0076322 1516802  0.1305
AR(B) -0.391433 0079154 -4.945180  0.0000
AR(T) 0597912 0071354 8379466  0.0000
AT -0.496608 0098356  -5.040996  0.0000
A2) 0015601 0076241 0204628  0.8380
WA) 0718740 0077257 9303391  0.0000
HA) -0515179 0101186  -5.002413  0.0000
HA(S) -0.220807 0063360 -3.484946  0.0006
HA(E) 0562515 0073773  7.624064  0.0000
MAT) -0733428 0078207 -0.367253  0.0000
[} Untitled [HeWBane R-squared 0.225066 Mean dependentvar 7980.290
Adjusted R-squared 0183499 S.D. dependentvar 6091.216
S.E. of regression 5504.050 Akaike info criterion 20141717
Sum squared resid 791E+09  Schwarz criterion 2031393
Log likelihood -2761.170  Hannan-Quinn criter. 2019613
F-statistic 5.414505 Durbin-watson stat 1958215
Prob(F-statistic) 0.000000
Inverted AR Roots 1 62+74i  62-T4i  .08-90i
08+.90i -87-351  -87+.350
Inverted MA Roots a3 61+74i  51-T4i  10-93i
10+.93i S02.371 024370
Path = DB = none | WE-
Correlograma dos residuos
A EViews - [Series: RESID Workfile: DADOSDIARIOS::Untitled\] = [ |
&3 File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help _ox
View|Proc| Object| Praperties| [Print [Name [ Freeze | [Defautt ~ | [Sort [ Edit=/-[Smpl=/-[Label=/-[Wide=/-[ Title| Sample [ Genr]
SpreadSheet 1 RESID
Graph. L
07/18/15-16:17 -
Descriptive Statistics & Tests »
One-Way Tabulation,
Correlogram.
Long-run Variance...
Unit Root Test...
Variance Ratio Test.
BDS Independence Test.
Label
T2I0320T 5751060
1210412013 9011.730
1210512013 502.7519
12/06/2013 | -2744.100
1210712013 12264.30
12/08/2013 | -3817.489
12/09/2013 | -1951.519
121012013 4034656
12M1/2013 | 1344320
121212013 2485727
12(13/2013 | -7001.995
12H412013 3087110
1211512013 576.0568
121612013 1278.297
121712013 4204334
12(18/2013 | -3145.589
12M9/2013 | -5946.322
1212012013 3244932
1202172013 | -4329.903
1202212013 | 7089.192
1212312013 177.4025
1202412013 | 5012.967
1202502013 | -4536.426
1212612013 2052 209 =
1212712013 | * 0, g
Path = c\users\indira\documents | DB = none | WE = dadosdisrios

FA Eviews - [Series: RESID  Workfile: DADOSDIARIOS:Untitled\]

o= |E Py

A File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help

-

view| Proc|Object  properties | [print [ ame | Freeze [ [ Defaut

~ | [sor[Edit=/-[smpi-

/-[Label=/-[wie=,

[tie [ sampte [ Genr|

Lastupdated: 07/18/15-16:17

1112212013 NA
1112312013 NA
1172412012 NA
11125/2013 NA
11/26/2013 NA
1112712013 NA
111282013 NA
11129/2013 11754.13
113012013 -3363.441
121012013 8856185
12/02/2013 1556.792
12/03/2013 -5761.060
121042013 9011.730
12/05/2012 502.7519
12/06/2013 -2744.100
1210712013 12264.30
121082013 -3817 489
12/09/2012 -1951.519
121012013 4034.656
121172013 -1344.329
12122013 2485727
12132013 -7001.995
121412013 308.7110
12152013 576.9568
12162013 1278297
121712013 4294334
121812013 -3145.589
1211972013 -5346.322
1212012013 3244932
120212013 -4329.903
1212212013 -7089.192
1212312013 1771025
1212412012 -5012.967
120252013 -4536.426
12/26/2013 3957 309

122712013 | ¢

RESID

Correlogram Specification

Correlogram of

@ Level

O 1t difference
2nd difference

Lags to indude
3%

==

il b

Path = c:lusers\indira\documents = DB = none  WF = dadosdiarios
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B3 Series: RESID Workfile: DADOSDIARIOS:: Untitled. - o x
[View][Proc] Obiect| Properties | [Print [ Hame [ Freeze | [Sample | Genr | sheet | Grapn| stats [1
Correlogram of RESID

] Workfile: DADOSDIARICS - (chusers\iniradownios| __ Uocomelation  Partal Correlation AC PAC QSfat Prob
[Vwewlprmlumea][Prmtl;ave]uetauls—»][shnwlret: ! 1 0012 0012 00388 0844
Range: 11/22/2013 8/31/2014 — 283 0bs ' § ngg Ssig Esﬁfg Sg;g
Sample: 11/22/2013 8/31/2014 — 283 obs X 3 0007 5005 Oosea 0oar
g ' 5 0020 0018 10020 0962
%:15["1 ' 6 0058 0056 196563 0923
S ' 7 -0.007 -0.009 19786 0.961
' & 0032 0.028 22738 0.971
' 9 0038 0032 26809 0.976
'

|
'

'

'

'

' 10 -0.050 -0.053 33960 0.970
' 11 0024 0.019 35596 0.981
' 42 0012 0.008 36033 0.990
' 13 -0.062 -0.061 47321 0.981
' 14 0011 -0.016 47651 0.989
' 15 -0.052 -0.052 55500 0.986
' 16 -0.017 -0.006 56308 0.992
' 47 -0.008 -0.009 56491 0.995
' 18 -0.001 0.007 56496 0.997
' 19 0020 0.033 57729 0.998
' 20 -0.056 -0.059 67257 0.997
' 21 -0.027 -0.016 69439 0.998
1 22 0071 0.081 84772 099
' 23 -0.052 -0.052 92820 0995 |
' 24 0076 -0.074 11026 0.989
|

'

'

'

'

'

q 25 -0.090 -0.096 13479 0.970

' ' 26 0008 0.022 13.499 0.979
L q 27 -0.097 -0.093 16414 0.945
' ' 28 0036 -0.042 16822 0.952
i i 29 -0.087 -0.071 19179 0.917
' ' 30 -0.020 -0.015 19.200 0.934
q 31 -0.094 -0.088 22044 0.882

32 0120 -0.108 27230 0.706

33 -0.040 -0.031 27.755 0726
34 0024 0.016 27935 0759
35 -0.032 -0.019 28260 0783
36 -D005 0006 28270 0817 -

Path = cusers\indirs\documents DB = none WF = dadosdisrios

A EViews - [Equation: UNTITLED Waorkfile: DADOSDIARIOS:Untitled'] = e
& File Edit Object View Proc Quick Options Add-ins Window Help =X

View]roc] Obieat ] [ Neme] Fesze] [Estimate | Forecas tats  Resics]

Breusch-Godirey Serial Correlation LM Test

0.095758  Prab. F(1,260) 0.7572
0.050616  Prob. Chi-Square(1) 0.8220

F-statistic
Obs*R-squared

Test Equation:

Dependent Variable: RESID

Wethod: Least Squares

Date: 071815 Time: 16:29

Sample: 11/29/2013 8/31/2014

Included observations: 276

Presample missing value lagged residuals set to zero

Variable Coeficient  Std.Emer  tStatistic  Prab.
c 2785423 3238487  0.008601  0.9931
AR(1) -0.012445 0109738 -0.113401  0.9098
AR(2) 0012820 0098921 0120598 08970
AR(3) -0.005188  0.001250 -0.056857  0.9547
AR(4) -0.006761 0110141 -0.061385  0.9511
AR(5) 0004509 0077816 0057947 09538
AR(B) 0001773 0.079485  -0.022311  0.9822
AR(7T) 0001450 0071579 0020261 09839
MA(T) -0.006585 0100590  -0.065459  0.9479
MA(2) -0003354 0077150 -0.043476 09654
MA(3) 0003874 0078413 0049399 09606
MA(4) -0.002581 0101558  -0.025415  0.9797
MA(5) -0000988 0063532 -0015568  0.9876
WA(E) 0003370 0074694  0.045122  0.0640
MAT) -0003005 0078903 -0.038080  0.9697
RESID(-1) 0031033 0100301 0309396 07573
R-squared 0000183 Mean dependent var 7276184
Agjusted R-squared -0.057498  S.D. dependentvar 5361621
SE ofregression 5513609  Akaike info criterion 2012405
Sum squared resid 7.90E+09  Schwarz eriterion 20.33393
Log likelihood -2761.119  Hannan-Quinn criter 20.20827
F-statistic 0.003179  Durbin-Watson stat 1.985020

Prob(F-statistic) 1.000000

Path = c\users\indira\documents | DB = none | WF = dadosdiarios

10,000

50,000
Forecast: VENDAF
40.000 Actual: VENDA
' [ Forecastsample: 11/22/2013 8/31/2014
: Adjusted sample: 11/29/2013 8/31/2014
L Included observations: 276
Root Mean Squared Error  5526.755
20,000 Mean Absolute Error 4465.398

AU e e e
[T AL WL R

-10,000

127.3834
0.303188
0.000133
0.512660
0.487207

Mean Abs. Percent Error

Theil Inequality Coefficient
Bias Proportion
\ariance Proportion
Covariance Proportion

20,000 & | . : : . . . .
Mi2 M1 M2 M3 M4 M5 ME M7

2013 2014

— VEMDAF - +28E

Ma
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